Carta para Internet

El comercio libre promueve el bienestar de los ricos, pero no necesariamente el bienestar social, que deberia aplicarse a la gran mayoria de la poblacion. No es de extrañar, entonces,  que las compañias multinacionales y sus directores ejecutivos, con sus feudos industriales diseminados por el mundo, adhieran fervientemente al comercio libre.

El comercio internacional beneficia a unas pocas empresas y a unas pocas familias propietarias, perjudicando o en el mejor de los casos dejando en igualdad de condiciones, al resto de las empresas y familias cualquiera sea el lugar de radicacion o residencia. Para mayor agravante -si cabe-  el libre comercio -profetizado, publicitado e impuesto-, es solo una pantalla para la financierizacion de la economia, que es el objetivo buscado (y por lo que se constata, alcanzado).

Ante la falsa globalizacion de la libertad de mercado, que nos imponen los fascistas economicos, es posible proyectar un futuro diferente al pasado reciente?

Puede imaginarse un cambio de paradigma?

Puede la economia salir del armario?

Sera posible que nos devuelvan el cerebro?

Se animara Europa a quitarse el burka que la niega, somete, condiciona y castra desde finales de la Segunda Guerra Mundial y, sin solucion de continuidad, desde el fin de la Guerra Fria?

No creemos en la publicidad que nos promete un mundo de paz, igualdad de oportunidades y respeto a la vida.

El camino actual de la globalizacion del capitalismo deja cada vez mas gente fuera del nuevo paradigma economico.

Creer que todo se regulara por las leyes del mercado no significa que finalmente eso redunde en nuestro interes.

Con la globalizacion las empresas descubrieron que pueden producir en cualquier lugar del mundo, con mano de obra barata, precariedad laboral y posibilidades de evadir reglas. Rapido y barato. Ningun peso ni deberes para la empresa. Asi, hay verdaderas zonas francas en el mundo, donde se trabaja sin derechos, sin descanso ni seguridad alguna. Y el patron no tiene cara. Son los costados mas oscuros del capitalismo globalizado.

Los estados son impotentes ante los mercados y el poder de las corporaciones. Los gobiernos han quedado reducidos a meros lacayos serviles de las multinacionales, lo que incluye al gobierno de George W. Bush, con un vergonzoso servilismo ante las multinacionales energeticas.   
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Temario

Introduccion

Metodologia

Base de datos y fuentes de informacion

Parte Primera

Antecedentes - (Acercandonos a la globalizacion…y algo mas)

Referencia historica del comercio internacional

(Con especial atencion al periodo anterior a 1990)

(EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea u otros cuando es posible y necesario)

Tabla 1.1  Crecimiento del comercio de mercancias (1980-90) (1990-98)

                 (Porcentaje anual promedio de crecimiento)

Tabla 1.2  Crecimiento del consumo y la inversion (1980-90) (1990-99)

                 (Porcentaje anual promedio de crecimiento)

Tabla 1.3  Comercio regional intra-bloques (1970-80-90-95 a 99)

                 (En valores monetarios y porcentajes)

Tabla 1.4  Exportaciones reales de mercancias y servicios (Promedios 1973-83, 1984-             


     89 y 1999-2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo previo)

Tabla 1.5  Importaciones reales de mercancias y servicios (Promedios 1973-83, 1984-


     89 y 1999-2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo previo)

Tabla 1.6  Comparativo de los ritmos de crecimiento (1990-2000 vs. 1973-83 ) (1990-


     2000 vs. 1984-89)

Tabla 1.7  Volumen total de exportaciones de mercancias (Promedios 1983-89 y 1990-

                  2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo previo)

Tabla 1.8  Volumen total de importaciones de mercancias (Promedios 1983-89 y 1990


      -2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo previo)

Tabla 1.9  Comparativo del ritmo de crecimiento de los volumenes

Tabla 1.10 Precio de las exportaciones, total mercancias (Promedios 1983-89 y 1990-   


      2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo previo)

Tabla 1.11 Precio de las importaciones, total mercancias (Promedios 1983-89 y 1990-


      2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo previo)

Tabla 1.12 Posicion competitiva (Relativa a los costos laborales unitarios )


      (Indice promedio 1983-89 y 1990-2000) (Indices 1995=100)

Tabla 1.13 Posicion competitiva (Relativa a los precios de exportacion)


      (Indice promedio 1983-89 y 1990-2000) (Indices 1995=100)

Tabla 1.14 Desempeño de las exportaciones, total mercancias


      (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Porcentaje de cambio sobre el periodo 


      previo)

Tabla 1.15 Participacion en las exportaciones e importaciones mundiales 


      (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Porcentaje sobre el valor total de las 


      mercancias)

Tabla 1.16 Balance comercial (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Miles de millones de 


      dolares)

Tabla 1.17 Balance servicios (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Miles de millones de 


      dolares)

Tabla 1.18 Balance inversiones (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Miles de millones


      de dolares)

Tabla 1.19 Balance cuenta corriente (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Miles de


      millones de dolares) 

Tabla 1.20 Balance cuenta corriente (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Como 

                  porcentaje del PIB)

Tabla 1.21 Estructura de balance cuenta corriente de las mayores regiones del mundo


      (Promedios 1983-89 y 1990-2000) (Miles de millones de dolares)

Tabla 1.22 Comparativo promedios de estructura de balance cuenta corriente (1990-

                  2000 vs. 1983-1989)

Tabla 1.23 Estructura geografica comercio exterior paises OCDE 

                  Origen de las importaciones  (1962-72-82-92-99-2000)

                  (Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representa)

Tabla 1.24 Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

                  Destino de las exportaciones (1962-72-82-92-99-2000)

                  (Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representa)

Parte Segunda

La decada dorada - (Segun los profetas de la globalizacion)

Analisis del comercio internacional en la decada global

(Con especial atencion al periodo 1990 a 1999)

(EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea u otros cuando es posible y necesario)

Tabla 2.1  Estructura de la exportacion de mercancias (Comparativo 1990-1999)

                 (En volumenes monetarios y porcentaje)

Tabla 2.2  Estructura de la importacion de mercancias (Comparativo 1990-1999)

                 (En volumenes monetarios y porcentaje)

Tabla 2.3  Estructura de la exportacion de servicios (Comparativo 1990-1999)

                 (En volumenes monetarios y porcentaje)

Tabla 2.4  Estructura de la importacion de servicios (Comparativo 1990-1999)

                 (En volumenes monetarios y porcentaje)

Tabla 2.5  Estructura de la demanda (Comparativo 1990-1999)

                 (En porcentaje del PIB)

Tabla 2.6  Balance de pagos cuenta corriente (Comparativo 1990-1999)

                 (En valores monetarios)

Tabla 2.6ª Variacion balance de pagos (Periodo 1999-1990) (Porcentajes)

Tabla 2.7  Integracion con la economia mundial (Comparativo 1990-1999)

                 (En porcentaje del PIB)

Direccion y crecimiento del comercio mundial

Tabla 2.8  Importadores de altos ingresos 

                 (Porcentaje del comercio mundial, 1999)

Tabla 2.9  Importadores de altos ingresos

                 (Porcentaje de crecimiento anual 1989-1999)

Tabla 2.10 Importadores de bajos y medios ingresos

                  (Porcentaje del comercio mundial, 1999)

Tabla 2.11 Importadores de bajos y medios ingresos

                  (Porcentaje de crecimiento anual 1989-1999)

Tabla 2.12 Barreras tarifarias (Comparativo 1988-1999) (Porcentaje)

Tabla 2.13 Indicadores de la valoracion vinculada de la economia internacional

                  (1999-2000 y 1º T. 2001)

Tabla 2.14 Evolucion de las exportaciones de los paises industriales

                  (Porcentaje variacion 1999/1993)

Tabla 2.15 Evolucion de las importaciones de los paises industriales

                  (Porcentaje variacion 1999/1993)

Tabla 2.16 Evolucion de las exportaciones de los paises en desarrollo

                  (Porcentaje variacion 1999/1993)

Tabla 2.17 Evolucion de las importaciones de los paises en desarrollo

                  (Porcentaje variacion 1999/1993)

Tabla 2.18 Evolucion de la distribucion porcentual de las exportaciones

                  (Porcentaje variacion 1999/1993)

Tabla 2.19 Evolucion de la distribucion de las importaciones

                  (Porcentaje variacion 1999/1993)

Tabla 2.20 Porcentaje de cambio anual acumulado por las exportaciones desde 1993 

                  hasta 1999 (Porcentaje acumulado 7 años)

Tabla 2.21 Porcentaje de cambio anual acumulado por las importaciones desde 1993

                  hasta 1999 (Porcentaje acumulado 7 años) 

Tabla 2.22 Porcentaje promedio de cambio anual de las exportaciones en el periodo

                  1993-1999 (Promedio 7 años)

Tabla 2.23 Porcentaje promedio de cambio anual de las importaciones en el periodo 

                  1993-1999 (Promedio 7 años)

Parte Tercera

Un balance de la decada - (Sin auditar, por suerte!) 

La ley de los grandes numeros

(Analisis comparativo del comercio internacional en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea, y mundial -en su conjunto- cuando es posible y necesario, en 1990 y 1999)

Tabla 3.1  Producto Interno Bruto (en valores monetarios) y variacion (en porcentaje) en 

                 los años 1990 y 1999

Tabla 3.2  Exportaciones (en valores monetarios) y variacion (en porcentaje) en los años

                 1990 y 1999

Tabla 3.3  Exportaciones de la Union Europea (en valores monetarios) y variacion (en   

                 porcentaje) en los años 1990 y 1999

Tabla 3.4  Importaciones (en valores monetarios) y variacion (en porcentaje) en los años

                 1990 y 1999

Tabla 3.5  Importaciones de la Union Europea (en valores monetarios) y variacion (en 

                 porcentaje) en los años 1990 y 1999

Tabla 3.6  Relacion exportaciones/PIB - Evolucion 1990-1999

                 (Valores monetarios y porcentajes)

Tabla 3.7  Relacion importaciones/PIB - Evolucion 1990-1999

                 (Valores monetarios y porcentajes)

Tabla 3.8  Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/importaciones

                 1990-1999 (En porcentaje)

Tabla 3.9  Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/importaciones

                 1990-1999 (En valores monetarios)

Tabla 3.10 Relacion entre el crecimiento de las exportaciones y el crecimiento del PIB

                  Relacion entre el crecimiento de las importaciones y el crecimiento del PIB

                  (En porcentaje - periodo 1990-1999) 

El caso aleman

(Analisis comparativo del comercio internacional de Alemania con el mundo -en su conjunto-, EEUU, Japon y la Union Europea, en 1990 y 1999)

Tabla 3.11 Producto Interior Bruto de Alemania (en valores monetarios) en los años

                  1990 y 1999

Tabla 3.12 Exportaciones de Alemania (en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

Tabla 3.13 Importaciones de Alemania (en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

Tabla 3.14 Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/importaciones de 

                  Alemania en 1990-1999 (En porcentaje)

Tabla 3.15 Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/importaciones de

                  Alemania en 1990-1999 (En valores monetarios)

Tabla 3.16 Relacion entre el crecimiento de las exportaciones y crecimiento del PIB

                  Relacion entre el crecimiento de las importaciones y crecimiento del PIB

                  En Alemania en 1990-1999 (En porcentaje)

Tabla 3.17 Cuadro resumen de los paises de la Union Europea cuyas exportaciones o 

                  importaciones a los EEUU se incrementaron en un porcentaje mayor al 50%

                  durante el periodo 1990/1999 y/o cuyo crecimiento de las exportaciones o 

                  importaciones con referencia al crecimiento del PIB supero el 30%

Parte Cuarta

El futuro esperable - (Si todo sigue asi…)

Algunas proyecciones de referencia

(Analisis proyectado del comercio internacional en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea y mundial -en su conjunto-, cuando es posible y necesario, desde 1999 en adelante)

Tabla 4.1  Euro Zona: resumen de proyecciones (1999-2002)

                 (En valores monetarios y porcentajes)

Tabla 4.2  Sumario del comercio mundial (1999-2002)

                 (Porcentaje de cambio a partir del periodo previo)

Tabla 4.3  Analisis comparativo importaciones/exportaciones de los paises industriales 

                 y paises en desarrollo en el periodo 1999-2002

                 (Porcentajes)

Tabla 4.4  Analisis comparativo importacion/exportacion de los paises industriales y en

                 desarrollo en el periodo 1999-2002

                 (Porcentajes)

Tabla 4.5  Analisis comparativo exportacion/importacion de EEUU, Japon, Alemania y 

la Union Europea en su comercio con los paises industriales y las                     exportaciones/importaciones de los paises OCDE y paises No-OCDE 

(1999/1993) (Porcentajes)

Tabla 4.6  Balance cuenta corriente proyectado periodo 1999 a 2002, como porcentaje 

                 del PIB y en miles de millones de dolares (1999-2002)

Tabla 4.7  Analisis comparativo de la evolucion del balance por cuenta corriente 

                 proyectado en el periodo 1999 y 2002 (Como porcentaje del PIB y en 

                 valores monetarios)

Tabla 4.8  Escenario resumen de referencia a mediano plazo - Periodo 2002-2006

                 (Porcentajes)

Tabla 4.9  Crecimiento en el PIB potencial y sus componentes - Periodos 1995-2002 y 

                 2003-2006 (Porcentaje promedio anual)

Tabla 4.10 Crecimiento del mercado exterior proyectado y performance de los 

                  productos manufacturados - Periodo 1999-2002

                  (Porcentaje de cambio respecto al año anterior)

Tabla 4.11 Calculo comparativo del cambio de ritmo de crecimiento entre puntas

                  (2002/1999) del periodo en estudio (Porcentaje)

Tabla 4.12 Escenario alternativo: aterrizaje suave con ajuste de los desequilibrios

                  (Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia, salvo

                  indicacion en contrario)

Tabla 4.13 Escenario alternativo: aterrizaje mas brusco

                  (Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia, salvo

                  indicacion en contrario)

Parte Quinta

Simulaciones y…simuladores - (Para que no todo siga asi)

Perspectivas,…diagnosticos,…y recetas comparadas…del FMI

(Descontructing trade)

La optica del Fondo

Cuan rapidamente puede repuntar el crecimiento en America del Norte?

Japon: Las perspectivas son sombrias a corto plazo, pero se abre una nueva oportunidad de reforma

Cuan seria es la desaceleracion en Europa Occidental?

Contestando al Fondo

Recetas magistrales

Hay viejos y…viejos

Lo que implica centrar la politica economica en los saldos estructurales

Tabla 5.1   Saldo fiscal y deuda del gobierno general en los principales paises 

                  industriales - Periodo 1983/93 - 1994 a 2005 (Porcentaje del PIN)

Tabla 5.2   Balance fiscal a medio plazo - Comparativo 1999 y 2005

                  (Porcentaje del PIB)

Volviendo al Fondo

Vinculos de los ciclos economicos de las principales economias avanzadas

La intensificacion de la interdependencia economica y el ciclo economico internacional

Tabla 5.3   Activos de cartera externos y patrimonio de los hogares de los paises del

                  Grupo de los Siete (G – 7) (Promedio del periodo de datos de fin de año)

Tabla 5.4   Diversificacion de los ingresos internacionales de sociedades por acciones en

                  el Grupo de los Siete (G – 7) 

                  (Ingresos por ventas de las sucursales extranjeras como porcentaje de las 

                  ventas. Promedios del periodo)

Repercusiones en la confianza

Tabla 5.5   Vinculos de confianza en los paises del Grupo de los Siete (G – 7)

                  (Correlacion con la confianza en EEUU contemporanea y desfasada)

Contestando al Fondo

Sus vinculos unio

Mas al Fondo

Vinculos internacionales: tres perspectivas

El sistema de comercio mundial: de Seattle a Doha

Tabla 5.6   Beneficios en bienestar despues de la liberacion comercial de la Ronda

                  Uruguay (Miles de millones de dolares de EEUU a tipos de cambio y precios

                  de 1995)

Conclusion

Criticas a una nueva ronda de negociaciones comerciales

Se ha ampliado la brecha entre ricos y pobres como resultado de la globalizacion?

Interfieren las reglas del comercio en la formulacion de politicas internas?

Desmontando al FMI

Tabla 5.7   Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo

                  (Variacion porcentual) (Porcentaje del PIB)

Tabla 5.8   Indicadores economicos para los paises en desarrollo excluidos los paises

                  muy endeudados (PPME) (Porcentaje del PIB)

Tabla 5.9   Barreras tarifarias (Porcentajes) (Comparativo 1988-1999)

Tabla 5.10 Crecimiento del PIB real per capita 1966 – 2008

                  (Variacion anual del porcentaje de crecimiento)

Tabla 5.11 PIB per capita regional como porcentaje del pais lider (1870-2000)

Conclusion

A modo de teorema (Hipotesis, tesis y demostracion)

Propuesta: (Deciamos ayer…)

Hipotesis: (A pesar de la fatiga, la incertidumbre y la decepcion…)

Tesis: (Si se hace cuando hay que hacerlo, entonces, mas vale hacerlo de prisa - Macbeth)

Demostracion: (Sin esperanza y sin miedo)

Intentando aterrizar la intuicion

Un resultado esperable

Resumen demostracion 

Epilogo

Introduccion

En el ensayo que presentamos tratamos de demostrar que la apertura comercial puede generar un alto grado de vulnerabilidad. La balanza externa puede presentar un factor negativo para el crecimiento economico.

Esos son los daños ocultos del librecambio. El alto costo de un regimen que nos lleva a pensar en el librecambio de los idiotas.

Una alucinacion del desarrollo -la globalizacion de la libertad de mercado- que, entre la flexibilidad y la incertidumbre, opta por el miedo a ser uno mismo.

La doble vida de la globalizacion nos plantea un caso de vulnerabilidad economica: Union Europea versus Estados Unidos. Podriamos sospechar si no estamos  ante una situacion de desigualdades provocadas. Si una mayor apertura a los flujos financieros y comerciales hacen a la Union Europea mas vulnerable a las perturbaciones externas; no se presentaria una situacion asemejable a la de cobayas del neoliberalismo?

Ante la falsa globalizacion de la libertad de mercado, que nos imponen los fascistas economicos, es posible proyectar un futuro diferente al pasado reciente?

Puede imaginarse un cambio de paradigma?

Puede la economia salir del armario?

Sera posible que nos devuelvan el cerebro?

Se animara Europa a quitarse el burka que la niega, somete, condiciona y castra desde finales de la Segunda Guerra Mundial y, sin solucion de continuidad, desde el fin de la Guerra Fria?

El comercio libre promueve el bienestar de los ricos, pero no necesariamente el bienestar social, que deberia aplicarse a la gran mayoria de la poblacion. No es de extrañar entonces que las compañias multinacionales y sus directores ejecutivos, con sus feudos industriales diseminados por todo el mundo, adhieran fervientemente al comercio libre.

El comercio internacional beneficia a unas pocas empresas multinacionales y a unas pocas familias propietarias, perjudicando o en el mejor de los casos dejando en igualdad de condiciones, al resto de las empresas y familias cualquiera sea su lugar de radicacion o residencia. Para mayor agravante -si cabe- el libre comercio -profetizado, publicitado e impuesto-, es solo una pantalla para la financierizacion de la economia, que es el objetivo buscado (y por lo que se constata, alcanzado).

Al impulso de la liberacion del comercio se cuela el libre movimiento -fundamentalmente especulativo- de capitales, sin fronteras, limitaciones, ni controles, que es la unica globalizacion verdadera.

En este dualismo economico que ha generado la globalizacion, la economia de mercado, la competencia mundial y el libre comercio, hay muy pocos que ganan mucho -muchisimo- y un resto enorme que transita la depresion silenciosa. Lo que se esta intentando -aunque el discurso oficial sostenga lo contrario- es la perpetuacion de las desigualdades superables, la negacion de la posibilidad de tener oportunidades superiores a las nativas, de llegar a una sociedad mas igualitaria.

El libre comercio perjudica seriamente a las economias de las naciones. Casi todos los problemas economicos con que se enfrenta la Union Europea -deficit publico, aumento del desempleo, retroceso de la clase media, excesiva competencia, creciente endeudamiento de las empresas y degradacion del medio ambiente- pueden estar relacionados con la politica del libre comercio (extra regional) que ha estado siguiendo en los ultimos años.

Declaracion de principios

Desde la profunda tristeza de tener que luchar por lo evidente deseamos aclarar que este ensayo sobre apertura y vulnerabilidad, no es un Libro Blanco (de esos escritos para que pocos lean y nunca se apliquen), tampoco un Libro Beige (de esos escritos para que pocos lean -los suficientes- y todos apliquen -los necesarios-), en el mejor de los casos -es nuestra pretension- desea ser una lupa, un amplificador, una invitacion a reflexionar (y van siete!).

Actuando como simples observadores, apenas como reporteros economicos, nuestro mensaje no es musica techno, tal vez intente ser un conjunto de comentarios e ideas para el debate, lanzados al mar en una botella…la mas de las veces un sermon a los pajaros.

Nunca dar la espalda a la realidad, o asumir el mediocre discurso de lo politicamente correcto.

Nunca, nunca, un pensamiento unico.

Siempre, siempre, intentando demostrar el absurdo (negacion en si mismo) del pensamiento cero.

No creemos en el Conservadurismo Compasivo. No aceptamos -por ser de quien viene- la Justicia Infinita. Dudamos -por ser de quien viene- de la Libertad Duradera. Negamos -por pueril y maniquea- la existencia del Eje del Mal. Y ademas no deseamos tragar lo que (se) nos eche (desde) la Oficina de Orientacion Informativa (y/o sus brazos mediaticos, academicos, u organismos internacionales infiltrados…)

En nuestro caso los mandos, son ustedes, la estrategia es que piensen, y nuestro poder de fuego, la informacion que les brindamos. O sea.

Si el resignado lector comparte la propuesta de debate, lo invitamos a continuar…(cosa que se agradece), si no es asi, un click y afuera…(pueden esperar el informe de los auditores de Enron, y los resultados pro-forma).









                             Abril 2002 

Metodologia

El ensayo que presentamos ha sido estructurado en cinco partes y una conclusion.

Parte Primera - Antecedentes - (Acercandonos a la globalizacion y…algo mas). Una referencia historica del comercio internacional (con especial atencion al periodo anterior a 1990). La informacion y comentarios se centran en el analisis de la evolucion de las exportaciones e importaciones en EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea; otras regiones o el mundo en su conjunto cuando es posible y necesario.

Parte Segunda - La decada dorada - (Segun los profetas de la globalizacion). Analisis del comercio internacional en la decada global (con especial atencion al periodo 1990 a 1999). La informacion y comentarios se centran en el analisis de la evolucion de las exportaciones e importaciones en EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea; otras regiones o el mundo en su conjunto cuando es posible y necesario.

Parte Tercera - Un balance de la decada - (Sin auditar, por suerte!). La ley de los grandes numeros. Analisis comparativo del comercio internacional en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea y mundial (en su conjunto) cuando es posible y necesario, en 1990 y 1999. Se comentan especialmente los beneficios -supuestos- de la globalizacion; se intenta un balance de la decada prodigiosa -en palabra de sus exegetas-, y del caso aleman -por extension de la Union Europea-.

Parte Cuarta - El futuro esperable - (Si todo sigue asi…). Algunas proyecciones de referencia. Analisis proyectado del comercio internacional en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea y mundial (en su conjunto), cuando es posible y necesario, desde 1999 en adelante.

Parte Quinta - Simulaciones y…simuladores - (Para que no todo siga asi). Perspectivas,…diagnosticos,…y recetas comparadas…del Fondo Monetario Internacional (Descontructing Trade).

Este apartado se plantea como un debate con el Fondo Monetario Internacional -o las ideas que sostiene o representa- sobre: Perspectivas economicas…, vinculos de los ciclos economicos…, el sistema  de comercio mundial…

Conclusion - A modo de teorema - (Hipotesis, tesis y demostracion). Se sostiene que el comercio libre extra regional no beneficia al crecimiento economico de la Union Europea. Que el proteccionismo competitivo es muy superior al comercio libre. Que el nuevo proteccionismo debe tener como finalidad la proteccion del medio ambiente mediante la reduccion del comercio internacional y mediante la diversificacion de economias enteras, de tal forma que se reorienten hacia la maxima produccion posible a escala local o nacional o regional, llegando al comercio internacional como ultima alternativa. Hay que romper el ciclo de mas comercio internacional que constituye una amenaza para el medio ambiente, la justicia social y el empleo sostenible.

Nota: Por razones de unidad de fuente (homogeneidad) se mantiene la informacion en su formato original, de alli que en el analisis historico, en algunos casos, se excede el periodo basico en estudio (marco tentativo del apartado especifico).

Bases de datos y fuentes de informacion

Para la elaboracion del ensayo que presentamos se ha utilizado la siguiente bibliografia:

Direction of Trade Statistics Yearbook - International Monetary Fund - 1997

Direction of Trade Statistics Yearbook - International Monetary Fund - 2000

OECD Economic Outlook 69 - Organization for Economic Co-operation and Development - June 2001

World Development Indicators - World Bank - 2001

Perspectivas de la economia mundial - Fondo Monetario Internacional - Mayo 2001

Perspectivas de la economia mundial - Fondo Monetario Internacional - Octubre 2001

Parte Primera

Antecedentes - (Acercandonos a la globalizacion y…algo mas)

Referencia historica del comercio internacional

(Con especial atencion al periodo anterior a 1990)

(EEUU, Japon, Alemania, y la Union Europea u otros cuando es posible y necesario)

Comencemos este apartado viendo el crecimiento del comercio de mercancias durante el periodo 1980 – 90 y 1990 – 98 en EEUU, Japon y Alemania. La fuente utilizada es el Cuadro 4.4: Growth of merchandise trade, de la publicacion del Banco Mundial (BM), World Development Indicators (W.D.I.) del año 2001
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Crecimiento del comercio de mercancias

  Volumen de exportacion                     

   Volumen de importacion

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

1980-1990

1990-1998

1980-1990

1990-1998

EEUU

3.6

6.8

7.2

8.5

Japon

5.1

1.9

6.6

5.3

Alemania

4.5

5.6

4.9

3.8

Valor de las exportaciones

Valor de las importaciones

Ratio precio export/import

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

            1995=100

 

1980-1990

1990-1998

1980-1990

1990-1998

1990

1998

EEUU

5.7

7.9

8.2

9.0

98

104

Japon

8.9

4.5

5.1

5.0

73

97

Alemania

9.2

4.4

7.1

3.7

102

99


De la tabla anterior se pueden resaltar los siguientes aspectos:

Volumen de exportacion:

EEUU tiene la mayor diferencia de ritmo de crecimiento del volumen de las exportaciones comparando los promedios anuales del periodo 1980 – 90 y 1990 – 98 (6.8 / 3.6) con un incremento del 88.88%. Alemania tiene una variacion favorable del 24% en el ritmo de crecimiento, mientras Japon retrocede un (62.75%) en su ritmo de crecimiento comparando los periodos 1980 – 90 y 1990 – 98.

Volumen de importacion:

EEUU aumenta su ritmo de crecimiento del volumen de las importaciones comparando los promedios anuales del periodo 1980 – 90 y 1990 – 98 (8.5 / 7.2) con un incremento del 18.06%. Japon disminuye un (19.70%) en el ritmo de crecimiento, mientras Alemania retrocede un (22.45%) en su ritmo de crecimiento comparando los periodos 1980 – 90 y 1990 – 98.

Valor de las exportaciones:

EEUU aumenta su ritmo de crecimiento del valor de las exportaciones comparando los promedios anuales del periodo 1980 – 90 y 1990 – 98 ((7.9 / 5.7) con un crecimiento del 38.60%. Japon disminuye un (49.44%) en el ritmo de crecimiento, mientras Alemania retrocede un (47.83%) en su ritmo de crecimiento comparando los periodos 1980 – 90 y 1990 – 98.

Valor de las importaciones:

EEUU aumenta su ritmo de crecimiento del valor de las importaciones comparando los promedios anuales del periodo 1980 – 90 y 1990 – 98 (9.0 / 8.2) con un crecimiento del 9.8% Japon disminuye un (1.96%) en el ritmo de crecimiento, mientras Alemania retrocede un (47.89%) en su ritmo de crecimiento comparando los periodos 1980 – 90 y 1990 – 98.

Relacion de precios exportacion-importacion:

Tomando como base 100 el año 1995, y comparando los años 1990 y 1998, EEUU mejora su indice un 6.12%, Japon un 32.88% y Alemania disminuye su indice un (2.94%).

Del analisis de los ritmos de variaciones anteriores surge claramente EEUU como el principal beneficiario del proceso de apertura comercial de la decada de los 90.

Una vez registrado el crecimiento del comercio de mercancias en el periodo indicado, veamos como evolucionaron el consumo y la inversion en los intervalos 1980 – 90 y 1990 – 99. En este caso se amplia la referencia (a titulo comparativo) al mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso, y la Union Monetaria Europea (UME). La fuente utilizada es el Cuadro 4.10: Growth of consuption and investment, de la publicacion antedicha (W.D.I. – BM – 2001). 
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Crecimiento del consumo y la inversion

                Gasto final de los consumidores

            US$ millones

% de crecimiento anual

1990

1999

1980-1990

1990-1999

EEUU

3842.0

5836.8

3.8

3.2

Japon

1721.7

2328.1

3.7

1.7

Alemania

1003.5

1219.5

n/d

1.3

Mundial

13027.7

18183.8

3.4

2.6

B. Ingresos

571.0

714.4

3.8

3.7

M. Ingresos

2008.4

3267.3

3.3

4.1

A. Ingresos

10444.7

14384.9

3.4

2.3

Union M. E. 

3200.5

3704.2

n/d

1.5

Gasto final de los consum.

Gasto final del gobierno

Formacion del capital bruto

           per capita

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

1980-1990

1990-1999

1980-1990

1990-1999

1980-1990

1990-1999

EEUU

2.9

1.9

2.8

0.5

4.4

6.7

Japon

3.2

1.4

2.4

2.2

5.3

0.5

Alemania

n/d

1.0

n/d

1.2

n/d

1.1

Mundial

1.7

1.2

2.9

1.4

4.0

2.7

B. Ingresos

1.4

1.6

5.6

2.5

4.3

1.3

M. Ingresos

1.6

2.8

5.0

2.2

1.9

1.9

A. Ingresos

2.8

1.6

2.5

1.2

4.5

2.4

Union M. E. 

n/d

1.2

n/d

1.3

n/d

1.7


Comparando el crecimiento del gasto de los consumidores en valores absolutos (US$ miles de millones) de los años 1990 y 1999, asi  como tambien el promedio anual de crecimiento de  los periodos 1980 – 90 y 1990 – 99 (total y per capita), podemos resaltar los siguientes aspectos:

En EEUU aumenta el gasto de los consumidores un 51.92% de 1990 a 1999. No obstante ello el ritmo de crecimiento disminuye un (15.79%) en la decada de los noventa con respecto a la de los ochenta. Esa diferencia llega al (34.48%) si se comparan ritmos de crecimiento del gasto de consumo per capita en ambas decadas.

En Japon aumento el gasto de los consumidores un 35.22% de 1990 a 1999. Disminuyendo el ritmo de crecimiento un (54.05%) en la decada de los noventa con respecto a la de los ochenta. Esa diferencia llaga al (56.25%) si se comparan los ritmos de crecimiento del gasto de consumo per capita en ambas decadas.

En el caso de Alemania aumenta el gasto de los consumidores un 21.52%, no pudiendose comparar los ritmos de crecimiento de los periodos 1980 – 90 y 1990 – 99 ( se supone que por los problemas tecnicos estadisticos de homogeneizacion ante la union de las dos Alemanias). No obstante ello es observable el menor ritmo de crecimiento promedio de 1990 – 99 y el ritmo de crecimiento del gasto de los consumidores per capita 1.3% y 1% respectivamente en comparacion con EEUU 3.2% y 1.9% y Japon 1.7% y 1.4%.

En la Union Europea aumenta el gasto de los consumidores un 15.74%. Faltan datos estadisticos (igual que en el caso de Alemania). Aunque los ritmos de crecimiento promedio de 1990 – 99 y el ritmo de crecimiento del gasto de los consumidores per capita 1.5% y 1.2%  respectivamente, superan al de Alemania, pierden en comparacion con EEUU y Japon.

En el mundo en su conjunto aumenta el gasto de los consumidores un 39.58%. Disminuyendo el ritmo de crecimiento un (23.53%) en la decada de los noventa con respecto a la de los ochenta. Esa diferencia llega al (29.41%) si se comparan ritmos de crecimiento del gasto de consumo per capita en ambas decadas.

En el aumento del gasto de los consumidores en valores absolutos es EEUU quien lleva la delantera al comparar 1990 y 1999. Al comparar el ritmo de crecimiento entre las decadas del noventa y del ochenta se comprueba que la mejora disminuye su ritmo.

Aunque no pueden establecerse  comparaciones con Alemania y la U. E. (por falta de datos para la decada 1980 – 90) las cifras disponibles permiten establecer un ritmo de beneficio menor de cara al gasto de los consumidores en la decada 1990 – 99 en comparacion con EEUU y Japon e incluso con el mundo en su conjunto.

Comparando el promedio del gasto gubernamental y de formacion del capital de los periodos 1980 – 90 y 1990 – 99, se pueden resaltar los siguientes aspectos:

En EEUU disminuye el ritmo de crecimiento del gasto gubernamental un (82.14%) si se comparan los ritmos de crecimiento del gasto en ambas decadas. Al contrario la formacion del capital mejora su ritmo de crecimiento un 52.27%.

En Japon disminuye el ritmo de crecimiento del gasto gubernamental un (8.33%) si se comparan ritmos de crecimiento del gasto en ambas decadas. La formacion de capital disminuye su ritmo de crecimiento un (90.57%).

En el caso de Alemania y la U. E. la falta de datos solo permite destacar un mayor ritmo de crecimiento del gasto gubernamental 1.2% y 1.3% respectivamente, con respecto a EEUU 0.5% y menor que Japon 2.2% para la decada de los noventa. En la formacion de capital 1.1% y 1.7% respectivamente puede señalarse el menor ritmo que EEUU 6.7% y el mayor que Japon 0.5%.

En el mundo en su conjunto disminuye el ritmo de crecimiento del gasto gubernamental un (51.72%) si se comparan ritmos de crecimiento del gasto en ambas decadas. La formacion de capital tambien disminuye su ritmo de crecimiento un (32.50%).

Las cifras anteriores confirman las consecuencias del modelo neoliberal aplicado al maximo en EEUU con respecto a la disminucion de la participacion del gobierno en el gasto y el aumento de la participacion del capital.

Una vez mas, Japon, Alemania y la Union Europea ahondan los perjuicios y no alcanzan los beneficios del esquema aperturista, competitivo y desregulador impuesto.

Nuevamente volvemos a los datos sobre comercio exterior. En este caso para observar la evolucion del comercio regional en algunos bloques economicos que interesa comparar, desde 1970 hasta 1999. La fuente utilizada es el Cuadro 6.5: Regional trade blocks, de la publicacion antedicha (W.D.I. – BM – 2001).
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Comercio regional intra-bloques

US$ miles de millones

Exportaciones intra-bloque

Economias de altos, medios y bajos ingresos

1970

1980

1985

1990

APEC

58.6

357.7

494.5

901.6

CEFTA

1.2

7.8

6.3

4.2

Union Europ.

76.5

456.9

419.1

981.3

NAFTA

22.1

102.2

143.2

226.3

1995

1996

1997

1998

1999

APEC

1688.2

1754.7

1868.6

1733.7

1904.9

CEFTA

12.1

12.9

13.2

14.2

13.1

Union Europ.

1259.7

1273.4

1162.4

1227.0

1376.3

NAFTA

394.5

437.8

496.4

521.6

581.2

% sobre el total de las exportaciones

1970

1980

1985

1990

APEC

57.8

57.9

67.7

68.3

CEFTA

12.9

14.8

13.8

9.9

Union Europ.

59.5

60.8

59.2

65.9

NAFTA

36.0

33.6

43.9

41.4

1995

1996

1997

1998

1999

APEC

71.9

72.1

71.8

69.7

71.9

CEFTA

14.6

14.4

13.4

13.0

11.9

Union Europ.

62.4

61.4

55.5

57.0

62.6

NAFTA

46.2

47.6

49.1

51.7

54.6

Total de exportaciones por bloque

% de las exportaciones mundiales 

1970

1980

1985

1990

APEC

36.0

33.7

38.9

39.0

CEFTA

3.2

2.9

2.4

1.3

Union Europ.

45.6

41.0

37.8

44.0

NAFTA

21.7

16.6

17.4

16.2

1995

1996

1997

1998

1999

APEC

46.3

46.0

47.2

46.1

46.9

CEFTA

1.6

1.7

1.8

2.0

1.9

Union Europ.

39.8

39.2

38.0

39.9

38.9

NAFTA

16.8

17.4

18.4

18.7

18.8


Nota aclaratoria

Paises miembros de los bloques señalados: Asia Pacific Economic Cooperation (APEC), Australia, Brunei Darussalam, Canada, Chile, China, Hong Kong (China), Indonesia, Japon, Republica de Corea, Malasia, Mejico, Nueva Zelandia, Papua Nueva Guinea, Filipinas, Federacion Rusa, Singapur, Taiwan (China), Tailandia, EEUU y Vietnam.

European Union (E. U.), Austria, Belgica, Dinamarca, Finlandia, Francia, Alemania, Grecia, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Holanda, Portugal, España, Suecia, y Reino Unido.

North America Free Trade Area (NAFTA), Canada, Mejico y EEUU.

Exportaciones dentro del mismo bloque: es la suma de las exportaciones de los miembros del bloque comercial a otros miembros del bloque. Las exportaciones se muestran en dolares y como porcentaje del total de exportaciones del bloque.

Los datos presentados mas arriba permiten señalar:

Los integrantes del bloque APEC alcanzan los 1904.9 US$ miles de millones en 1999 de comercio entre miembros.

Los integrantes del bloque E. U. alcanzan los 1376.3 US$ miles de millones en 1999 de comercio entre miembros.

Los integrantes del bloque NAFTA alcanzan los 581.2 US$ miles de millones en 1999 de comercio entre miembros.

Hasta 1990 el comercio entre paises miembros de la U. E. superaba al de los componentes de la APEC. En la decada de los noventa mientras el comercio entre miembros de la U. E. crecio un 40.25% (1376.3 / 981.3), el comercio entre miembros de la APEC lo hizo un 111.28%, demostrando un mayor dinamismo y un creciente proceso de integracion regional. El crecimiento del NAFTA en el mismo periodo llego al 156.83%. Mas alla de los diferenciales de maduracion entre procesos de integracion es interesante destacar la falta de orientacion del crecimiento comercial de la U. E. en cuanto a la competencia inter-regional.

Este comportamiento vuelve a manifestarse cuando se mide porcentualmente el comercio entre los paises del bloque con referencia al total de exportaciones. Mientras la APEC alcanza un 71.9% del total de exportaciones dentro del bloque, la U. E. solo llega al 62.6%. En el caso del NAFTA la relacion alcanza el 54.6% (lo que no es poco teniendo en cuenta los pocos años que lleva funcionando).

Los datos anteriores muestran la debilidad estrategica (heterogeneidad, mercantilismo puro, debilidad politica,…) de la U. E. a la hora de acelerar el proceso de integracion comercial interior frente a otros bloques mucho mas recientes, asimetricos, multiculturales y hasta pre-democraticos.

Los paises de la APEC alcanzan una integracion comercial (medida como porcentaje del total de exportaciones) que supera a la U. E. en un 14.86% (71.9 / 62.6) y en el caso del (reciente) NAFTA ya alcanza el equivalente al 87.22% (54.6 / 62.6) de la integracion comercial de la U. E.

Otra prueba de la perdida de dinamismo (por decirlo suavemente) se tiene al comparar la participacion de los bloques regionales en el comercio mundial;

Mientras en 1970 la APEC representaba un 36% de las exportaciones mundiales, la U. E. el 45.6% y el NAFTA el 21.7%, en 1999 la APEC llegaba al 39.0% (crecimiento del 8.33%, 1990/1970), la U. E. llegaba al 44.0% (decrecimiento del (3.51%), 1990/1970) y el NAFTA llegaba al 16.2% (decrecimiento del (25.35%), 1990/1970).

Al año 1999 las diferencias representaban: un crecimiento equivalente al 20.26% en la APEC, 1999/1990, un retroceso equivalente al (11.59%), en la U. E., 1999/1990 , y un crecimiento del 16.05%, en el NAFTA, 1999/1990.

Todo lo anterior permite comprobar que la U. E. ha perdido participacion tanto en su comercio intra bloque, como en el comercio internacional mundial desde 1990 hasta 1999.

Otra lectura -complementaria, que no alternativa- podria ser -y sin condicional tambien-

La intencionalidad del cambio de interes estrategico, por parte de los EEUU del Atlantico (Europa) al Pacifico (APEC), de la costa este a la costa oeste, y todo lo que ello representa (o representaria, para aquellos que -aun- conjuguen en condicional).

No sea cosa que la U. E. se quede sola ante el peligro (y no precisamente como Gary Cooper…), o vestida y sin novio (como en los culebrones…), o tendiendo ancho y durmiendo solita (como en la cancion…).

A tomar nota…por las que se trae.

La Organización para la Cooperacion y el Desarrollo Economico (OECD) presenta periodicamente un informe economico titulado Economic Outlook. En este caso, del numero 69 – Junio 2001, utilizaremos algunas tablas y datos, segun se indica.

De la Tabla 9: Real exports of goods and services, obtenemos el crecimiento promedio de las exportaciones (mercancias y servicios) de EEUU, Japon y Alemania, en el periodo 1973 – 83, calculando el promedio 1984 – 89 y 1990 – 2000.
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Exportaciones reales de mercancias y servicios

Porcentaje  de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1973/83

3.8

8.6

4.1

Prom1984/89

9.6

4.9

5.2

Prom1990/00

7.2

4.7

6.6


El ritmo de crecimiento anual promedio de las exportaciones de mercancias y servicios favorece a EEUU con respecto a Japon y Alemania, tanto en el tramo 1984 – 89 (mejorando un 152.63% sobre el promedio 1973 – 83), como en el tramo 1990 – 2000 (mejorando un 89.47% sobre el promedio 1973 – 83), aunque reduce el ritmo de crecimiento promedio en este ultimo tramo (descenso de un (25.0%) sobre el promedio 1984 – 89).

En Japon se produce un empeoramiento en el ritmo de crecimiento anual promedio equivalente al (45.35%) entre puntas (1990 – 2000 con respecto a 1973 – 83).

En Alemania se produce una mejora en el ritmo de crecimiento anual promedio equivalente al 60.98% entre puntas (1990 – 2000 con respecto a 1973 – 83).

De la Tabla 10: Real imports of goods and services, obtenemos el crecimiento promedio de las importaciones (mercancias y servicios) de EEUU, Japon y Alemania, en el periodo 1973 – 83, calculando el promedio 1984 – 89 y 1999 – 2000.
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Importaciones reales de mercancias y servicios

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1973/83

3.1

1.0

3.0

Prom1984/89

8.8

9.6

5.0

Prom1990/00

8.9

4.1

6.4


El ritmo de crecimiento anual promedio de las importaciones de mercancias y servicios es mayor en EEUU con respecto a Alemania, tanto en el tramo 1984 – 1989 (aumentando un 183.87% sobre el promedio 1973 – 83), como en el tramo 1990 – 2000 (aumentando un 187.10% sobre el promedio 1973 – 83), en el que tambien supera a Japon.

En Japon el ritmo de crecimiento promedio de las importaciones es mayor que en EEUU y Alemania en el tramo 1984 – 1989 (aumentando un 860% sobre el promedio 1973 – 83), reduciendo el ritmo para el tramo 1990 – 2000 (descenso del 57.29% sobre el promedio 1984 – 1989), aunque conservando un incremento de ritmo del 310% con respecto al tramo 1973 – 1983.

El crecimiento de las importaciones en Alemania alcanza un incremento del ritmo promedio del 66.67% en el tramo 1984 – 1989 con respecto al tramo 1973 – 1983, y del 28% en el tramo 1990 – 2000 con respecto al tramo 1984 – 1989, alcanzando un incremento de ritmo del 113.33% con respecto al tramo 1973 – 1983.

Si comparamos los ritmos promedio de crecimiento entre puntas (1990 – 2000 versus 1973 – 1983 y 1990 – 2000 versus 1984 – 1989) en exportaciones e importaciones de bienes y servicios, tendriamos:
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Comparativo de los ritmos de crecimiento 

(1990-2000 vs. 1973-1983)

(1990-2000 vs. 1984-1989)

Exportaciones e importaciones de bienes y servicios

       (1990-2000 vs. 1973-1983)

       (1990-2000 vs. 1984-1989)

EEUU

Japon

Alemania

EEUU 

Japon

Alemania

Exportac.

89.47

(45.35)

60.98

(25.0)

(4.08)

26.92

Importac.

187.10

310.0

113.33

(1.14)

(57.29)

28.0

(1) (7.2 / 3.8)  -  (2) (8.9 / 3.1) - (3) (7.2 / 9.6) – (4) (8.9 / 8.8)

Comparando los ritmos de crecimiento promedio de las exportaciones e importaciones de bienes y servicios (numerales) se observa:


(1990 – 2000 versus 1973 – 1983)

EEUU 

(E) 89.47 – (I) 187.10 = (97.63)

Japon

(E) (45.35) – (I) 310.0 = (355.35)

Alemania   
(E) 60.98 – (I) 113.33 = (52.35)

(1990 – 2000 versus 1984 – 1898)

EEUU

(E) (25.00) – (I) 1.14 = (26.14)

Japon

(E) (4.08) – (I) (57.29) = 53.21

Alemania
(E) 26.92 – (I) 28.00 = (1.08)

Alemania seria la menos perjudicada (o si se quiere la mas beneficiada) en la evolucion (tendencial) que muestran los ritmos de crecimiento de las exportaciones e importaciones de bienes y servicios en el periodo 1990 – 2000 con respecto al periodo 1973 – 83

.

Si la comparacion se realiza entre los tramos 1990 – 2000 y 1984 – 89 seria Japon la que (en este caso si) se beneficiaria de los cambios de ritmo.

De la Tabla 40: Exports volumes – total goods, custom basis, calculamos el crecimiento promedio de los volumenes exportados (mercancias) por EEUU, Japon y Alemania, en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Volumen total de exportaciones de mercancias

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1893/89

8.1

5.4

4.8

Prom1990/00

8.0

3.3

5.0


El ritmo de crecimiento del volumen de las exportaciones de mercancias favorece a EEUU con respecto a Japon y Alemania, en ambos tramos observados. El ritmo americano supera al Japon en un 50% (8.1 / 5.4) en el periodo 1983 – 89 y en un 142.42% en el periodo 1990 – 2000.

Para el caso aleman, EEUU lo supera en el ritmo de crecimiento en un  68.75% en el periodo 1983 – 89 y en un 60.0% en el periodo 1990 – 2000.

Comparando los crecimientos del tramo 1990 – 2000 y 1983 – 89, tendriamos que EEUU reduce su ritmo un 1.23% (porcentaje que podemos atribuir a efectos estadisticos y redondeo en el calculo), Japon reduce su ritmo de crecimiento un (38.89%) y Alemania lo mejora un 4.17%.

De la Tabla 41: Imports volumes – total goods, custom basis, calculamos el crecimiento promedio de los volumenes importados (mercancias) por EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Volumen total de importaciones de mercancias

Porcentaje de cambio sobre periodo previo

EEUU

Japon

Alemania
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9.6

8.0

5.5

Prom1990/00

9.7
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El ritmo de crecimiento del volumen de las importaciones de mercancias es mayor en EEUU con respecto a Japon y Alemania, en ambos tramos observados. El ritmo americano supera al japones en un 20.0% en el periodo 1983 – 89 y en un 73.21% en el periodo 1990 – 2000.

Para el caso aleman, EEUU lo supera en el ritmo de crecimiento en un 74.55% en el periodo 1983 – 89 y en un 51.56% en el periodo 1990 – 2000.

Comparando los crecimientos promedios del tramo 1990 – 2000 y 1983 – 89, tendriamos que EEUU aumenta su ritmo de crecimiento un 1.04% (porcentaje que podriamos atribuir a efectos estadisticos y redondeo de calculo), Japon reduce su ritmo de crecimiento un (30.0%) y Alemania lo incrementa un 16.36%.

Al comparar los ritmos de crecimiento de los volumenes de mercancias exportados e importados ya no se mantiene el resultado alcanzado al relacionar los datos de exportaciones e importaciones de mercancias y servicios observados anteriormente:
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Comparativo del ritmo de crecimiento de los volumenes

Mercancias exportadas e importadas

EEUU

Japon

Alemania

Exportac.v/m

(1.23)

(38.89)

4.17

Importac.v/m

1.04

(30.00)

16.36


(1) (8.0 / 8.1) – (2) (9.7 / 9.6)

Comparando los ritmos de crecimiento promedio de los volumenes de exportaciones e importaciones de mercancias (numerales) tenemos:

EEUU

(E) (1.23) – (I) 1.04 = (2.27)

Japon

(E) (38.89) – (I) (30.0) = (8.89)

Alemania
(E) 4.17 – (I) 16.36 = (12.19)

EEUU seria la menos perjudicada (o si se quiere la mas beneficiada) en la evolucion tendencial que muestran los ritmos de crecimiento del volumen de exportaciones e importaciones de mercancias en el periodo 1990 – 2000 con respecto al periodo 1983 – 89.

De la Tabla 42: Export prices – total goods (average unit values), calculamos el crecimiento promedio de los precios de las exportaciones (mercancias) de EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Precio de las exportaciones, total mercancias

(Valor unitario promedio)

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

0.27

(3.5)

1.13

Prom1990/00

(0.75)

(0.31)

0.54


Alemania seria la mas beneficiada por el aumento del ritmo de crecimiento de los precios de exportacion de mercancias, aunque el ritmo disminuye un (52.21%) si se compara el tramo 1990 – 2000 con respecto a los resultados alcanzados durante el periodo 1983 – 89.

De la Tabla 43: Import prices – total goods (averages unit values), calculamos el crecimiento promedio de los precios de las importaciones (mercancias) de EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Precio de las importaciones, total mercancias

(Valor unitario promedio)

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

0.49

(7.73)

(0.52)

Prom1990/00

(0.49)

(1.73)

0.62


En este caso las tornas se modifican siendo Japon el mas beneficiado por la reduccion de precios de importacion de mercancias. Resultando Alemania la unica cuyo ritmo de crecimiento de los precios de importacion se incrementa en el periodo 1990 – 2000.

De la comparacion de ritmos de crecimiento de los precios de exportacion e importacion de mercancias Alemania es la que presenta un panorama mas desfavorable al comparar la posicion que tenia en el periodo 1983 – 89 (aumento del ritmo de crecimiento del precio de las exportaciones del 1.13% y disminucion del ritmo anual de crecimiento del precio de las  importaciones del 0.52%) con respecto al periodo 1990 – 2000 (aumento del ritmo anual de crecimiento del precio de las exportaciones del 0.54% y aumento del ritmo anual de crecimiento del precio de las importaciones del 0.62%).

De la Tabla 44: Competitive positions: relative unit labour costs – indices 1995 = 100, calculamos la evolucion del indice promedio del costo laboral unitario de EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000, tomando como base 100 el año 1995.
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Posicion competitiva

Relativa a los costos laborales unitarios

Indices 1995 = 100

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

142.9

59.1

86.6

Prom1990/00

108.4

85.0

92.3


EEUU mejora su posicion competitiva al reducir su costo laboral unitario relativo promedio un (24.14%) con respecto al promedio 1983 – 89 (considerando 1995 base 100).

En Japon los costos unitarios laborales promedio se incrementan un 43.82% con respecto a igual periodo.

En Alemania los costos unitarios laborales promedio se incrementan un 6.58% con respecto a igual periodo.

No obstante ello EEUU es el unico en el que el promedio del costo laboral unitario relativo supera a la base 100 de 1995 (en este caso en un 8.4%), destacandose el retroceso (mejora?) en Japon (15.0%) y en Alemania (7.7%).

De la Tabla 45: Competitive positions: relative exports prices – indices 1995 = 100, calculamos la evolucion del indice promedio del precio relativo de las exportaciones de EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000, tomando como base 100 el año 1995.
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Posicion competitiva

Relativa a los precios de exportacion

Indices 1995 = 100

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

136.3

76.2

86.7

Prom1990/00

107.2

91.76

94.3


EEUU mejora su posicion competitiva al reducir su precio relativo promedio de exportacion un (21.35%) con respecto al promedio 1983 – 89 (considerando 1995 base 100).

En Japon el precio relativo promedio de exportacion se incrementa un 20.47% con respecto a igual periodo.

En Alemania el precio relativo promedio de exportacion se incrementa un 8.77% con respecto a igual periodo.

No obstante ello EEUU es el unico en el que el precio relativo promedio de exportacion supera a la base 100 de 1995 (en este caso un 7.2%), destacandose el retroceso (mejora?) en Japon (8.2%) y en Alemania (5.7%).

De la Tabla 46: Export performance for total goods, calculamos el crecimiento promedio del ratio entre los volumenes exportados y los mercados de exportacion para el total de mercancias (ver nota aclaratoria), de EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Desempeño de las exportaciones, total mercancias

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

2.43

(2.47)

(1.07)

Prom1990/00

0.11

(5.75)

(1.81)


Nota: La performance exportadora (calculada por la OCDE) es el porcentaje de cambio en el ratio de volumenes de exportacion a los mercados externos para el total de mercancias. El concepto de volumen de exportacion considera a la suma de exportaciones de productos manufacturados y no manufacturados. El calculo de los mercados de exportacion esta basado en un promedio ponderado de los volumenes de importacion en cada mercado importante del pais exportador, con promedios basados en el flujo comercial de 1995. El mercado exportador para el total de mercancias en cada pais es calculado como promedio de las sumas de los mercados exportadores individuales de productos elaborados y no elaborados, donde los promedios corresponden a la estructura exportadora del pais en 1995.

Una tabla muy importante (mas alla de la metodologia utilizada por la OCDE para su calculo) para observar que EEUU es el unico pais que mejora su performance exportadora de mercancias (promedio) en los tramos 1983 – 89 y 1990 – 2000.

Japon empeora su performance con un retroceso equivalente al (132.79%) en el tramo 1990 – 2000 con respecto al comportamiento (tambien negativo) del tramo 1983 – 89.

Alemania empeora su performance con un  retroceso equivalente al (69.16%) en el tramo 1990 – 2000 con respecto al comportamiento (tambien negativo) del tramo 1983 – 89.

No seran los costos laborales la unica variable de ajuste en la competitividad librecambista?

De la Tabla 47: Shares in world exports and imports, calculamos la evolucion de la participacion en el comercio mundial (exportacion e importacion) de EEUU, Japon y Alemania en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Participacion en las exportaciones e importaciones mundiales

Porcentaje sobre el valor total de las mercancias

Exportaciones

Importaciones

EEUU

Japon

Alemania

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

11.36

9.44

11.14

16.89

5.92

8.69

Prom1990/00

12.33

7.93

10.35

16.40

5.53

9.18


Otra tabla muy importante para observar que EEUU se destaca como unico ganador en los porcentajes de exportacion (donde aumenta su participacion) y de importacion (donde disminuye su participacion). 

Con respecto a la participacion mundial en el sector exportador de mercancias, EEUU mejora un 8.54% su promedio 1990 – 2000 con respecto al promedio 1983 – 89. Japon empeora su participacion un (16.00%) y Alemania empeora su participacion un (7.09%) comparando los tramos antes indicados.

Con respecto a la participacion mundial en el sector importador de mercancias, EEUU disminuye su participacion (mejora) un (2.90%) su promedio 1990 – 2000 con respecto al promedio 1983 – 89. Japon disminuye su participacion (mejora) un (6.59%) su promedio 1990 – 2000 con respecto al promedio 1983 - 1989 (al costo de una decada de recesion!) y Alemania aumenta su participacion (empeora) un 5.64% comparando los tramos indicados.

Quien se ha beneficiado mas con el librecambio?

De la Tabla 48: Trade balances – billions US$ dollars, calculamos los saldos promedios (anualizados) del balance comercial de EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Balance comercial

Miles de millones de dolares

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

(121.24)

69.33

48.94

14.50

Prom1990/00

198.34

113.96

56.36

74.75


En el balance comercial EEUU empeora su performance promedio un (63.59%) en el tramo 1990 – 2000 con respecto al tramo 1983 – 89.

Japon mejora su resultado promedio un 64.37%, respecto de los mismos tramos.

Alemania mejora su resultado promedio un 15.16% y la Union Europea mejora su resultado promedio un 415.52%, respecto de los mismos tramos.

De la Tabla 49: Non-factor services net – billions US$ dollars, calculamos los saldos promedios (anualizados) del balance de servicios de EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Balance servicios

Miles de mill.

de dolares

 

 

 

 

EEUU

Japon 

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

9.20

(19.16)

(8.99)

27.9

Prom1990/00

69.87

(49.50)

(39.35)

18.61


En el resultado correspondiente a ingresos/egresos atribuibles a servicios EEUU mejora su balance promedio un 659.46%, en el tramo 1990 – 2000 con respecto al tramo 1983 – 89.

Japon empeora su resultado promedio en un (158.35%), respecto de los mismos tramos.

Alemania empeora su resultado promedio en un (337.71%) y la Union Europea empeora su resultado promedio un (33.30%), respecto de los mismos tramos.

De la Tabla 50: Investment income, net – billions US$ dollars, calculamos los saldos promedios (anualizados) de los ingresos por inversiones de EEUU, Alemania y la Union Europea en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Balance inversiones

Miles de millones de dolares

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Prom1983/89

23.64

11.89

6.64

(10.19)

Prom1990/00

11.22

43.89

5.90

(25.40)


Con respecto a los ingresos netos por inversiones EEUU disminuye su saldo promedio en un (52.54%) en el tramo 1990 – 2000 con respecto al tramo 1983 – 89.

Japon mejora su saldo promedio en un 269.13%, respecto de los mismos tramos.

Alemania disminuye su saldo promedio en un (11.14%) y la Union Europea empeora su saldo promedio (negativo en ambos tramos) un (149.26%), respecto de los mismos tramos.

De la Tabla 51: Current account balances – billions US$ dollars, calculamos los saldos promedios (anualizados) del balance por cuenta corriente de EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Balance cuenta corriente

Miles de millones de dolares

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

(111.04)

59.79

32.76

13.91

Prom1990/00

(152.43)

100.34

(8.65)

13.98


En el balance por cuenta corriente EEUU empeora su performance promedio un (37.27%) en el tramo 1990 – 2000 con respecto al tramo 1983 – 1989.

Japon mejora su resultado promedio un 67.82%, respecto de los mismos tramos.

Alemania empeora su resultado promedio un (126.40%) y la Union Europea mejora su resultado promedio un (insignificante!) 0.50%, respecto de los mismos tramos.

De la comparacion de las tablas balanza comercial y balanza por cuenta corriente se puede observar que con los ingresos por servicios e inversiones EEUU mejora su posicion relativa (aun asi, deficitaria) un 23.15% (en el tramo 1990 – 2000), mientras Japon reduce su ventaja un (11.95%), Alemania revierte todo lo ganado en el balance comercial y pierde el equivalente al (115.35%) y la Union Europea reduce su beneficio en un (81.30%).

Nuevamente preguntamos: quien se ha beneficiado mas con el librecambio?

De la Tabla 52: Current account balances as a percentage of GDP, calculamos el porcentaje  promedio sobre el Producto Bruto Interno (anualizado) que representaba el balance por cuenta corriente en EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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Balance cuenta corriente

Como porcentaje del Producto Bruto Interno

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

(2.46)

2.93

4.5 (*)

0.31

Prom1990/00

(1.84)

2.35

(0.33)

0.13

(*) Prom 88/89


EEUU ha mejorado (disminuido su deficit de balanza por cuenta corriente como porcentaje del PIB) su resultado promedio 25.20% en el tramo 1990 – 2000 con respecto al tramo promedio 1983 – 89.

En Japon la performance favorable se reduce un (19.80%), respecto de los mismos tramos.

En Alemania (a pesar que la base comparativa es muy reducida 1988 – 89) la performance se torna negativa en un 107.33%), y en la Union Europea se reducen las ventajas en un (58.06%), respecto de los mismos tramos.

Veamos que resulta del analisis del balance comercial si comparamos los paises OCDE, los paises No-OCDE y el mundo en su conjunto (para comprobar si la lluvia fina de la globalizacion y el libre comercio riega todos los campos -del Señor?-)

De la Tabla 53: Structure of current account balances of mayor world regions – billions US$ dollars, calculamos los saldos promedios (anualizados) del balance por cuenta corriente del conjunto de paises miembros de la OCDE, los paises no miembros de la OCDE y el mundo en su conjunto en el periodo 1983 – 89 y 1990 – 2000. Tambien elaboramos un comparativo de promedios 90/2000 – 83/89 (en porcentajes).
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Estructura de balance cuenta corriente

de las mayores regiones del mundo

Miles de millones de dolares

     Balance comercial

Servicios y transf. Privadas

Promedios

1983/89

1990/00

1983/89

1990/00

OCDE

(24.29)

(8.27)

5.86

8.36

No-OCDE

42.86

68.09

(78.29)

(104.00)

Mundial

18.71

59.55

(72.29)

(95.64)

  Transferencias oficiales

Balance cuenta corriente

Promedios

1983/89

1990/00

1983/89

1990/00

OCDE

(30.43)

(61.73)

(49.00)

(61.73)

No-OCDE

9.14

13.10

(25.86)

(23.64)

Mundial

(20.86)

(49.36)

(75.14)

(85.36)
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Comparativo promedios de estructura de balance cuenta corriente

1990/2000 vs. 1983/1989

Balance

Servicios y

Transferenc.

Balance cta.

comercial

transf.privad.

oficiales

corriente

OCDE

65.95

42.62

(102.86)

(25.98)

No-OCDE

58.87

(32.84)

43.33

8.58

Mundial

218.28

(32.30)

(136.63)

(13.60)


De la comparacion de los promedios de los periodos 1990 – 2000 con respecto al de 1983 – 89 puede observarse que los paises miembros de la OCDE se benefician del incremento del balance comercial, del balance de servicios y transferencias privadas, teniendo resultado negativo en cuanto a transferencias publicas y balance por cuenta corriente.

Los paises no miembros de la OCDE se benefician en todos los aspectos señalados, menos en el balance de servicios y transferencias privadas. No obstante ello en el comercio los paises OCDE obtienen mejores resultados promedios.

El mundo en su conjunto solo se beneficia del aumento del balance comercial.

No llueve al gusto de todos o en su defecto el sol sale para todos, pero para unos mas que para otros?

Espero vuestra opinion.

Puede resultar interesante ampliar el periodo observado y desagregar algunos de los paises miembros de la OCDE.

De la Tabla 63: Geographical structure of OCDE trade – percentage of nominal GDP, componemos un cuadro resumen de importaciones y exportaciones (como porcentaje del PIB en el area o pais que representan), de EEUU, Japon y la Union Europea con respecto a ellos mismos y a los paises no miembros de la OCDE, desde 1962 hasta 2000.
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Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

Origen de las importaciones

Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representan

Area o pais

Origen/destino

1962

1972

1982

1992

1999

2000

EEUU

Union Europ

0.69

1.15

1.45

1.60

2.10

2.22

Japon

n/d

 

 

 

No-OCDE

0.99

1.03

2.55

2.67

3.56

4.12

Japon

EEUU

2.93

1.92

2.18

1.37

1.49

1.52

Union Europ

0.88

0.72

0.78

0.89

0.95

0.99

No-OCDE

3.78

3.56

7.27

2.83

3.44

4.33

Union Europ

EEUU

1.96

1.44

2.06

1.53

2.10

2.43

Union Europ

8.48

10.32

13.33

13.54

15.18

16.31

Japon

n/d

No-OCDE

4.35

3.73

6.25

3.42

4.32

5.57
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Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

Destino de las exportaciones

Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representan

Area o pais

Origen/destin

1962

1972

1982

1992

1999

2000

EEUU

Union Europ

0.96

1.13

1.69

1.71

1.63

1.65

Japon

n/d

No-OCDE

1.46

1.08

2.29

2.01

1.95

2.04

Japon

EEUU

2.27

2.91

3.28

2.52

2.86

2.99

Union Europ

0.97

1.40

1.79

1.76

1.66

1.66

No-OCDE

3.84

3.82

5.96

3.51

3.65

4.15

Union Europ

EEUU

1.17

1.37

1.56

1.31

2.25

2.70

Union Europ

8.19

10.28

13.46

13.54

16.35

17.61

Japon

n/d

No-OCDE

3.43

3.08

5.52

3.20

3.76

4.37


De los cuadros anteriores podemos comentar:

1) EEUU importo de la U. E. en el año 2000 por un equivalente al 2.22% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 221.74%.

2) EEUU exporto a la U. E. en el año 2000 por un equivalente al 1.65% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 71.88%.

3) La U. E. importo de los EEUU en el año 2000 por un equivalente al 2.43% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del equivalente del 23.98%.

4) La U. E. exporto a los EEUU en el año 2000 por un equivalente al 2.70% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 130.77%.

5) La U. E. importo de sus paises miembros por un equivalente al 16.31% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 92.33%.

6) La U. E. exporto a sus paises miembros en el año 2000 por un equivalente al 17.61% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 115.02%.

7) Japon importo de la U. E. en el año 2000 por un equivalente al 0.99% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 12.50%.

8) Japon exporto a la U. E. en el año 2000 por un equivalente al 1.66% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 71.13%.

9) La U. E. importo de los paises No-OCDE en el año 2000 por un equivalente al 5.57% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 28.05%.

10) La U. E. exporto a los paises No-OCDE en el año 2000 por un equivalente al 4.37% de su PIB nominal. La variacion del 2000 sobre 1962 alcanzo un incremento del 27.41%.

Como puede observarse la U. E. exporta a los EEUU por el equivalente al 15.33% (2.70 / 17.61) de las exportaciones que realizan entre si los paises miembros de la Union. La U. E. importa de los EEUU por el equivalente al 14.90% (2.43 / 16.31) de las importaciones que realizan entre si los paises miembros de la Union.

Una diferencia que medida en terminos de PIB para el año 2000 solo represento un beneficio equivalente al 0.27% del PIB (2.70 – 2.43) de ningun modo justifica que la U. E. modifique sus criterios y politicas economicas, laborales, sociales, sanitarias, ecologicas, y hasta educativas, para integrarse a un mercado de librecambio con EEUU adoptando y aceptando todos los terminos de una negociacion francamente poco significativa (y mucho menos provechosa).

Cuanto ha retrocedido el PIB de la U. E. en el 2001 y su proyeccion al 2002 a consecuencia del efecto domino provocado por la recesion americana a consecuencia del estallido de la burbuja bursatil?

Seguramente mas de un 0.27%!!

Y entonces que?

Parte Segunda

La decada dorada - (Segun los profetas de la globalizacion)

Analisis del comercio internacional en la decada global

(Con especial atencion al periodo de 1990 a 1999)

(EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea u otros cuando es posible y necesario)

Iniciemos el desarrollo de este apartado viendo la evolucion estructural de la exportacion de mercancias entre los años 1990 y 1999 en EEUU, Japon, Alemania,  el mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso, y la Union Monetaria Europea (UME). La fuente utilizada es el Cuadro 4.5: Structure of merchandise exports, de la publicacion del Banco Mundial (BM), World Development Indicators (W.D.I.) del año 2001.
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Estructura de la exportacion de mercancias

Exportacion de mecancias

            Alimentos

Agricultura y mat. Primas

   US$ miles de millones

       % sobre el total

       % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

393.6

695.2

11

8

4

2

Japon

287.6

419.4

1

1

1

0

Alemania

421.1

541.5

5

4

1

1

Mundial

3345.9

5442.2

10

8

3

2

B. Ingresos

108.4

174.1

15

15

4

3

M. Ingresos

623.4

1220.0

15

10

4

2

A. Ingresos

2610.2

4048.3

8

7

3

2

Union M. E. 

1104.1

1583.2

10

9

2

1

         Combustibles

      Minerales y metales

       Manufacturas

       % sobre el total

       % sobre el total

      % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

3

2

3

2

74

83

Japon

0

0

1

1

96

94

Alemania

1

1

3

2

89

84

Mundial

8

5

4

3

74

79

B. Ingresos

28

20

4

3

48

52

M. Ingresos

19

12

5

4

54

68

A. Ingresos

5

3

3

2

79

82

Union M. E.

3

2

2

2

81

82


Del cuadro anterior podemos comentar:

Exportacion de mercancias:

Comparando los valores economicos (US$ miles de millones) de las exportaciones de mercancias en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un incremento del 76.63%, Japon del 45.83%, Alemania del 28.59% y la U. E. del 43.39%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 62.65%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 60.61%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 95.70% y los paises de altos ingresos alcanzan una variacion del 55.10%.

Manufacturas:

Comparando la estructura de las exportaciones (% del total) en el apartado de manufacturas en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un aumento de participacion del 12.16%, Japon tiene una disminucion del (2.08%), Alemania tiene un retroceso del (5.62%) y la U. E. tiene un aumento de participacion del 1.23%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 6.76%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 8.33%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 25.93% y los paises de altos ingresos alcanzan una variacion del 3.80%.

Del Cuadro 4.6: Structure of merchandise imports, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, obtenemos los datos con referencia a la evolucion de la importacion de mercancias entre los años 1990 y 1999 en EEUU, Japon, Alemania, el mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso, y la Union Monetaria Europea (UME).
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          Alimentos
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   US$ miles de millones

       % sobre el total

       % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

517.0

1059.1

6

5

2

2

Japon

235.4

311.3

15

15

7

4

Alemania

355.7

472.5

10

8

3

2

Mundial

3419.0

5617.4

9

8

3

2

B. Ingresos

114.0

176.4

7

14

3

4

M. Ingresos

573.1

1178.7

9

8

4

3

A. Ingresos

2722.9
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9

8

3
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1114.3

1505.0

10

9

3

2

         Combustibles
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       Manufacturas

       % sobre el total

       % sobre el total

       % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

13

8

3

2

73

80

Japon

25

16

9

6

44

58

Alemania

8

6

4

3

72

70

Mundial

11

7

4

3

71

76

B. Ingresos

17

13

64

63

M. Ingresos

11

8

4

4

70

73

A. Ingresos

11

7

4

3

72

77

Union M. E.

9

6

4

3

72

75


Del cuadro anterior podemos observar:

Importacion de mercancias:

Comparando los valores economicos (US$ miles de millones) de las importaciones de mercancias en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un incremento del 104.85%, Japon del 32.24%, Alemania del 32.84% y la U. E. del 35.06%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 64.30%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 54.74%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 105.67% y los paises de altos ingresos alcanzan una variacion del 56.52%.

Manufacturas:

Comparando la estructura de importaciones (% del total) en el apartado de manufacturas en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un aumento de participacion del 9.59%, Japon tiene un aumento del 31.82%, Alemania tiene una disminucion del (2.78%) y la U. E. tiene un aumento de participacion del 4.17%.

El mundo en su conjunto alcanzo una variacion del 7.04%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion negativa del (1.56%), los paises de ingresos medios tienen una variacion del 4.29% y los paises de altos ingresos alcanzan una variacion del 6.94%.

Del analisis estructural del comercio de mercancias surge EEUU como el principal beneficiario del proceso de apertura (en cuanto exportaciones). Se destaca el incremento alcanzado por los paises de ingresos medios.

En el apartado de importaciones EEUU presenta un alto incremento que aparentemente neutralizaria los beneficios alcanzados por el aumento de las exportaciones. El mismo caso se plantea con respecto a los paises de ingresos medios.

Uniendo el cuadro de estructura del comercio de mercancias al de crecimiento del comercio internacional puede observarse que para el caso de EEUU el incremento del valor de las importaciones es mucho menor que el de las exportaciones, con lo que se estaria compensando -por la via de la apertura de los mercados- el incremento del volumen de las importaciones. Mayor volumen, menor valor. Es la clave del librecambio propuesto…y pretendido (el truco del almendruco).

Las comparaciones de la participacion de las manufacturas en el comercio de mercancias, tambien beneficia a EEUU.

Utilizando informacion del Cuadro 4.7: Structure of service exports, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, obtenemos los datos que cuantifican la evolucion estructural de la exportacion de servicios entre los años 1990 y 1999 en EEUU, Japon, Alemania, el mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso y la Union Monetaria Europea (UME).
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   % sobre el total 

    % sobre el total

   % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

132.2

253.4

28.2

19.1

37.6

34.4

34.1

46.5

Japon

41.4

60.3

42.9

38.0

8.7

5.7

48.4

56.3

Alemania

51.6

79.3

28.6

25.2

27.9

21.1

43.5

53.7

Mundial

766.4

1271.4

28.0

23.4

34.7

32.2

37.3

44.4

B. Ingresos

14.3

26.7

25.2

22.4

38.0

35.0

36.8

42.7

M. Ingresos

96.8

210.9

29.0

23.1

43.3

44.8

27.7

32.1

A. Ingresos

655.2

1033.9

27.9

23.4

33.3

29.5

38.8

47.1

Union M. E.

284.1

389.6

24.6

23.4

36.0

32.8

39.3

43.8


Del cuadro anterior surgen:

Exportacion de servicios comerciales:

Comparando los valores economicos (US$ miles de millones) de las exportaciones de servicios en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un incremento del 91.68%, Japon del 45.65%, Alemania del 53.68% y la U. E. del 37.13%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 65.89%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 86.71%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 117.87% y los paises de altos ingresos alcanzan una variacion del 57.80%.

Otros servicios:

En cuanto a la distribucion estructural de las exportaciones es destacable el incremento de participacion de otros servicios con respecto a transportes y viajes, entre los paises y regiones.

Comparando la estructura de las exportaciones de servicios (% del total) en el apartado otros, en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un aumento de participacion del 36.36%, Japon tiene un aumento del 16.32%, Alemania tiene un aumento de participacion del 23.45% y la U. E. tiene un aumento del 11.45%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 19.03%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 16.03%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 15.88% y los paises de altos ingresos un aumento de participacion del 21.39%.

Del Cuadro 4.8: Structure of service imports, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, obtenemos los datos que registran la evolucion estructural de la importacion de servicios entre los años 1990 y 1999, en EEUU, Japon, Alemania , el mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso y la Union Monetaria Europea (UME).
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      Transportes
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1990

1999

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

97.9

180.4

36.2

30.9

38.9

34.3

24.9

34.7

Japon

84.3

114.2

31.6

26.8

29.6

28.7

38.8

44.5

Alemania

79.2

132.8

21.6

18.4

42.8

36.4

35.6

45.2

Mundial

791.4

1259.7

32.5

27.7

32.1

31.0

35.4

41.3

B. Ingresos

28.6

41.5

50.6

34.2

14.0

16.2

35.3

49.6

M. Ingresos

119.5

220.8

40.3

32.3

22.4

26.3

37.2

41.4
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643.3

997.3

30.3

26.4

34.7

32.8

35.1

40.9

Union M. E.

275.2

400.2

26.9

22.1

32.2

29.1

40.9

48.8


Del cuadro anterior tenemos:

Importacion de servicios comerciales:

Comparando los valores economicos (US$ miles de millones) de las importaciones de servicios en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un incremento del 84.27%, Japon del 35.47%, Alemania del 67.68% y la U. E. del 45.42%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 59.17%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 45.10%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 84.77% y los paises de altos ingresos alcanzan una variacion del 55.03%.

Otros servicios:

Tambien en importaciones se destaca el incremento de participacion de otros servicios con respecto a transporte y viajes, en todos los paises y regiones.

Comparando la estructura de importaciones de servicios (% del total) en el apartado otros en los años 1990 y 1999, EEUU tiene un aumento de participacion del 39.36%, Japon tiene un aumento del 14.69%, Alemania tiene un aumento de participacion del 26.97% y la U. E. tiene un aumento de participacion del 19.32%.

El mundo en su conjunto alcanza una variacion del 16.67%, los paises de bajos ingresos tienen una variacion del 40.51%, los paises de ingresos medios tienen una variacion del 11.29% y los paises de altos ingresos un aumento de participacion del 16.52%.

Del analisis estructural del comercio de servicios surge EEUU como el principal beneficiario del proceso de apertura comercial de la decada de los 90.

En el proximo cuadro intentaremos analizar como evoluciono la estructura de la demanda en igual periodo y para los mismos paises, regiones y/o agrupaciones. Un modo de comparar su evolucion con respecto al comercio exterior. Un modo -tal vez- de buscar alguna respuesta a la pregunta: Para que sirve el crecimiento? O si se quiere: a quien sirve el crecimiento?

Utilizando la informacion del Cuadro 4.9: Structure of demand, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, obtenemos los datos  correspondientes a la evolucion de la estructura de la demanda entre los años 1990 y 1999, en EEUU, Japon, Alemania, el mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso, y la Union Monetaria Europea (UME).
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Comparando la participacion en la estructura de la demanda con respecto al PIB para los años 1990 y 1999, tenemos como aspectos destacables los siguientes:

En EEUU disminuye la participacion del gasto gubernamental (17.65%), aumenta la participacion del capital 11.11%, aumenta la participacion de las importaciones 18.18% y los ahorros domesticos 12.5%.

En Japon aumenta el gasto gubernamental 11.11%, disminuye la participacion del capital (18.75%), disminuyen las exportaciones (9.09%) e importaciones (10.0%) y los ahorros domesticos (15.15%).

En Alemania disminuye la participacion del capital (8.33%) y el ahorro domestico (4.17%), aumentando las exportaciones 11.54% y las importaciones 7.69%.

En la U. E. disminuye la participacion del capital (8.70%) y el ahorro domestico (4.17%), aumentando las exportaciones 17.86% y las importaciones 10.71%.

En el mundo en su conjunto disminuyen el gasto gubernamental (6.25%) y la participacion del capital (4.17%), aumentando las exportaciones 58.82% y las importaciones 31.58%; el ahorro domestico aumenta un 4.17% y el consumo interno un 3.33%.

El comportamiento de las grandes variables macroeconomicas pareciera confirmar el resultado esperado por el modelo neoliberal de apertura comercial, disminucion de la participacion gubernamental, mayor participacion del capital y del comercio internacional. EEUU confirma a traves de las modificaciones estructurales su mejor aprovechamiento de las reglas al uso (los fundamentals, como dicen los plumiferos de Wall Street).

Como ya habiamos visto en la Parte Primera en el cuadro de crecimiento del consumo y la inversion (TCEX 1.2), para un periodo mas amplio, 1980 – 90 y 1990 – 99, se confirman los resultados y consecuencias destacados en la comparacion con la decada de los 80.

Volviendo a los temas de comercio exterior veamos como evoluciono el balance por cuenta corriente, en valores monetarios, en el periodo 1990 y 1999, en EEUU, Japon, Alemania, y la Union Monetaria Europea (UME). Utilizamos los datos del Cuadro 4.15: Balance of payments current account, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM.
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Balance de pagos cuenta corriente
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            US$ millones

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

537.1

956.2

616.0

1221.2

28.6

(18.5)

Japon

323.7

464.7

297.3

395.5

22.5

49.8

Alemania

474.7

626.0

423.5

605.3

20.8

(12.7)

Mundial

4253.0

7004.7

4257.7

6999.6

B. Ingresos

131.1

226.0

148.1

246.3

M. Ingresos

700.9

1456.1

666.5

1375.8

A. Ingresos

3418.2

5321.9

3430.0

5378.6

Union M. E.

1518.5

2188.7

1476.2

2078.6

 

 

 

Transferencias corrientes   

        Balance cuenta

Reservas internacionales

               netas

            corriente

              brutas

            US$ millones

            US$ millones

            US$ millones

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

(26.7)

(48.0)

(76.9)

(331.5)

173.1

136.5

Japon

(4.8)

(12.1)

44.1

106.9

87.8

293.9

Alemania

(23.7)

(27.3)

48.3

(19.3)

104.5

93.4


Dentro de la ultima decada pueden observarse los años 1990 y 1999 para ver si los resultados son asemejables a los alcanzados al comparar los promedios de los periodos 1983 – 89 y 1990 – 2000.
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(331.08)
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Japon

43.56

33.03
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El cuadro anterior que compara los años 1990 y 1999 confirma lo dicho en el analisis de periodos promedios mas amplios (1983 – 89 y 1990 – 2000) (ver TCEX 1.15 – 1.16 – 1.17 – 1.18 – 1.19 – de la Parte Primera)

Alemania por hacerle el juego a EEUU aumenta sus importaciones mas que sus exportaciones y ve degradada sus reservas perdiendo ingresos netos y transferencias con un resultado final equivalente a un aumento del deficit del balance corriente del (139.96%) en el tramo 1990 – 99.

Japon ve aumentadas sus exportaciones mas que sus importaciones (a costa de una decada de recesion) teniendo un incremento de reservas equivalente al 234.74% y un balance corriente que mejora su posicion relativa un 142,40% en el tramo 1990 – 99.

EEUU con un incremento de las exportaciones que supera al de Japon en 79.13%  (78.03 / 43.56) y al de Alemania en 144.84% (78.03 / 31.87) soporta un incremento del deficit de la balanza corriente del (331.08%) con una perdida de reservas de solo un (21.14%). Si a ello agregamos un aumento de las importaciones superior al de Japon en 197.46% y al de Alemania en 128.86%, es evidente que las nuevas reglas globales de juego, el libre mercado y la financierizacion, favorecen a EEUU y le permiten seguir viviendo por encima de sus posibilidades.

Una pregunta: que se le perdio a la U. E. (en este caso Union Monetaria Europea 90/99) para que por solo una mejora del orden de 3.33 puntos, o un equivalente al 1.08% de beneficio (44.14 / 40.81) en la relacion de crecimiento entre las exportaciones y las importaciones tenga que continuar haciendo de palmero de todas las vacunas y supositorios (por no decir enemas) que (le) receta la Organización Mundial del Comercio (OMC), por encargo de los EEUU?

Con los datos del Cuadro 6.1: Integration with the global economy, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, componemos una tabla en la que se puede observar la evolucion de integracion con la economia global que han tenido EEUU, Japon, Alemania, el mundo en su conjunto, los paises de bajo, medio y alto ingreso, y la Union Monetaria Europea (UME), en el periodo 1989 y 1999.
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EEUU

14.9

19.8
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n/d

5.2

Japon

20.8

23.2

43.5

52.3

3.0
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51.9

52.0
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132.9

3.4
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22.5

27.4
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7.2

7.8
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14.1

16.9
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A. Ingresos

28.5
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1999

EEUU

7.4

13.6

2.5

5.2

Japon

11.1

30.9

2.0

1.2

Alemania

10.4

36.0

1.8

7.8

Mundial

8.5

18.3

2.0

4.6

B. Ingresos

0.8

1.2

0.2

0.3

M. Ingresos

1.9

4.9

0.4

1.6
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12.7

29.2

2.9

7.2
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14.0

37.1

2.4
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Del cuadro anterior podemos comentar:

Comercio de productos (% del PIB medido en funcion del PPP)

La variacion del comercio de importacion y exportacion de productos como porcentaje del PIB (medida en funcion de la paridad de poder de compra -PPP-) comparando los años 1989 y 1999 alcanzo los siguientes terminos:

1) En EEUU el incremento de la participacion llega al 32.89%.

2) En Japon el incremento de la participacion llega al 11.54%.

3) En Alemania el incremento de la participacion llega al 1.93%.

4) En la U. E. el incremento de la participacion llega al 36.18%.

5) En el mundo en su conjunto el incremento de la participacion llega al 21.78%.

6) En los paises de bajos ingresos el incremento de la participacion llega al 8.33%.

7) En los paises de ingresos medios el incremento de la participacion llega al 17.36%.

8) En los paises de altos ingresos el incremento de la participacion llega al 31.23%.

Comercio de productos (% que los productos representan en el PIB sin servicios)

Si la medicion se realiza comparando la suma de las mercancias importadas y exportadas dividida por el valor del PIB despues de sustraerle el valor agregado por los servicios, en dolares corrientes, y manteniendo el periodo observado desde 1989 a 1999, tendriamos los siguientes resultados:

1) En EEUU el dato no esta disponible.

2) En Japon el incremento de la participacion de las mercancias importadas y exportadas con respecto al PIB sin servicios, en dolares corrientes, llega al 20.23%.

3) En Alemania el incremento de la participacion llega al 21.93%.

4) En la U. E. el incremento de la participacion llega al 36.88%.

5) En el mundo en su conjunto el incremento de la participacion llega al 30.87%.

6) En los paises de bajos ingresos el incremento de la participacion llega al 45.28%.

7) En los paises de ingresos medios el incremento de la participacion llega al 18.12%.

8) En los paises de altos ingresos el incremento de participacion llega al 32.09%.

Como puede observarse dentro del conjunto de paises de altos ingresos la U. E. es la que tiene el mayor incremento de variacion  -realiza el mayor esfuerzo?, esta por verse si alcanza el mayor beneficio!- en el grado de integracion con la economia global en lo que respecta al comercio de mercancias (importacion y exportacion).

Crecimiento en comercio real menos crecimiento en PIB real (%):

Si se compara el crecimiento real del comercio de mercancias y servicios (importacion y exportacion) como diferencia con respecto al incremento real del PIB, a precios constantes y expresado como porcentaje, comparando los resultados de 1989 y 1999 tendriamos:

1) En EEUU la diferencia entre crecimientos llega a 5.2 puntos anuales, para el periodo de referencia.

2) En Japon la diferencia entre crecimientos llega a 3.0 puntos anuales.

3) En Alemania la diferencia entre crecimientos llega a 3.4 puntos anuales.

En este caso (donde se incluye en la comparacion los servicios) EEUU alcanza el principal coeficiente de variacion anual de crecimiento del comercio mundial con respecto al del PIB.

Flujo de los capitales privados brutos (% del PIB medido en funcion del PPP):

Para evitar problemas de traduccion y/o interpretacion se transcribe en ingles la definicion utilizada en el World Development Indicators (BM):

Are the sum of the absolute values of direct, portfolio, and other investment inflows and outflows recorded in the balance of payments financial account, excluding changes in the assets and liabilities of monetary authorities and general government. The indicator is calculated as a ratio of GDP converted to international dollars using purchasing power parity rates.

Comparando las participaciones en 1989 y 1999 tendriamos las siguientes variaciones:

1) En EEUU el incremento de la participacion llega al 83.78%.

2) En Japon el incremento de la participacion llega al 178.38%.

3) En Alemania el incremento de la participacion llega al 246.15%.

4) En la U. E. el incremento de la participacion llega al 165.00%.

5) En el mundo en su conjunto el incremento de la participacion  llega al 115.29%.

6) En los paises de bajos ingresos el incremento de la participacion llega al 50.00%.

7) En los paises de ingresos medios el incremento de la participacion llega al 157.89%.

8) En los paises de altos ingresos el incremento de la participacion llega al 129.92%.

Inversiones extranjeras directas brutas (% del PIB medido en funcion del PPP):

Como en el caso anterior (y por los mismos motivos) se utiliza la definicion en ingles, de la propia fuente:

Is the sum of the absolute values of inflows and outflows of foreign direct investment recorded in the balance of payments financial account. It includes equity capital, reinvestment of earnings, other long-term capital, and short-term capital. This indicator differs from the standard measure of foreign direct investment, wich captures only inward investment. The indicator is calculated as a ratio to GDP converted to intenational dollars using purchasing power parity rates.

Comparando las participaciones en 1989 y 1999 tendriamos las siguientes variaciones:

1) En EEUU el incremento de la participacion llega al 108.00%.

2) En Japon se produce un retroceso de la participacion que llega al (40.00%).

3) En Alemania el incremento de la participacion llega al 333.33%.

4) En la U. E. el incremento de la participacion llega al 225%.

5) En el mundo en su conjunto el incremento de la participacion llega al 130%.

6) En los paises bajos el incremento de la participacion llega al 50.00%.

7) En los paises de ingresos medios el incremento de la participacion llega al 300.00%.

8) En los paises de altos ingresos el incremento de la participacion llega al 148.28%.

Comparando los resultados de la integracion con la economia mundial medido por las variaciones en las inversiones de capital (ingresadas y egresadas) puede observarse que Alemania y la U. E.  son las que realizaron el mayor esfuerzo (otra vez queda pendiente evaluar si con ello se alcanza un mayor beneficio!) de apertura e integracion tanto en su medicion sobre el capital privado como en el capital total.

Una referencia  muy importante -a la hora de evaluar el grado de importancia que tiene el comercio entre regiones o paises (el quien a quien)- es analizar la direccion y el crecimiento del comercio internacional de mercancias.

Para ello utilizaremos los datos del Cuadro 6.2: Direction of merchandise trade, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, que a los efectos hemos dividido en cuatro tablas que muestran la direccion del comercio exterior, en el año 1999, desde las economias de altos ingresos, hacia las economias de altos ingresos (I), hacia las economias de ingresos medios y bajos (II), y luego el crecimiento promedio de dicho comercio (anualizado) en el periodo 1989 – 99 (III y IV).
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De la tabla (TCEX 2.8 (I)) anterior podemos señalar:

Porcentaje del comercio mundial, 1999:

1) EEUU exporto mercancias (en 1999) por el equivalente al 2.7% del comercio mundial a la U. E., al 1.0% a Japon y al 8.1% al total de los paises de altos ingresos. 

2) Japon exporto mercancias (en 1999) por el equivalente al 1.3% del comercio mundial a la U. E. , al 2.3% a EEUU y al 5.3% al total de los paises de altos ingresos.

3) La U. E. exporto mercancias (en 1999) por el equivalente al 24.6% del comercio mundial al conjunto de paises que la integran, al 3.5% a EEUU, al 0.7% a Japon y al 32.3% al total de los paises de altos ingresos.

De la tabla (TCEX 2.9 (II)) anterior podemos señalar:

Crecimiento nominal del comercio (% de crecimiento anual 1989 – 99):

1) El incremento anual de la exportacion de mercancias de EEUU en el periodo 1989 – 99 alcanzo el 5.2% con la U. E., el 2.6% con Japon y el 5.8% con el total de los paises de altos ingresos.

2) El incremento anual de la exportacion de mercancias de Japon en el periodo 1989 – 99 alcanzo el 3.5% con la U. E., el 3.3% con EEUU y el 3.8% con el total de los paises de altos ingresos.

3) El incremento anual de la exportacion de mercancias de la U. E. en el periodo 1989 – 99 alcanzo el 5.5% con el conjunto de paises que la integran, el 7.7% con EEUU, el 4.1% con Japon y el 5.6% con el total de los paises de altos ingresos.

Comparando la alta participacion que tiene el comercio exterior intra-Union Europea llama la atencion que el ritmo de flexibilizacion, privatizacion y competitividad venga dado por las reglas comerciales dictadas por EEUU cuyo grado de importancia no alcanza a representar mas del 14.23% (3.5 / 24.6) del comercio entre los paises miembros, medido como participacion en el comercio mundial y solo un 10.84% del establecido con el conjunto de los paises de altos ingresos. Por otro lado de las importaciones de la U. E. la relacion llega al 10.98% (2.7 / 24.6) de la importacion entre los paises miembros y solo un 8.49% del establecido con el conjunto de los paises de altos ingresos.

El unico camino que tiene la Union Europea es el sometimiento a las reglas comerciales (por decirlo suavemente) de los EEUU?

Miremos otros mercados y tratemos de detectar si hay alternativas o solo queda el camino de servidumbre.
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Como puede observarse en los cuadros anteriores la Union Europea exporto, en el año 1999 (TCEX 2.10 (III)), a los paises de bajos y medios ingresos por el equivalente al 13.1% del comercio mundial. Teniendo una tasa anual promedio (periodo 1989 – 99)  (TCEX 2.11 (IV)), del 8% con los paises del Este de Asia y Pacifico, del 11.5% con los paises de Europa y Asia Central, del 9% con los paises de Latinoamerica y Caribe, del 2.6% con los paises del Medio Este y Norte de Africa, del 2.7% con los paises del Sur de Asia, del 1.7% con los paises del Africa Sub-Sahariana y del 7.4% con el conjunto de paises categorizados como de bajos y medios ingresos. 

Repito, tasa de crecimiento anual promedio en una decada!…que se dice facil.

Estos porcentajes pueden compararse con el 7.7% de crecimiento anual promedio (periodo 1989 – 99) (TCEX 2.9 (II)) en las exportaciones a los EEUU, al que habria que restar el 5.2% (idem) de crecimiento anual promedio en las importaciones desde los EEUU.

Hay otros caminos. Y no necesariamente de dependencia…de servidumbre. Aunque probablemente -seguramente- no satisfaga a los mismos mercaderes. Pues, de eso se trata.

Otro aspecto interesante a tener en cuenta es la evolucion de las barreras tarifarias en el periodo que nos ocupa, a la hora de evaluar lo avanzado en la liberacion de los mercados (muchas veces mas declamada que practicada, como se vera).

Para ello utilizaremos los datos del Cuadro 6.6: Tariff barriers, correspondiente al W.D.I. – 2001 del BM, sobre la estructura tarifaria en la Union Europea (1988 y 1999), Japon (1988 y 1999), y EEUU (1989 y 1999), para todos los productos, productos primarios y productos manufacturados.
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De la tabla anterior podemos comentar:

Todos los productos (tarifa promedio simple):

1) Comparando 1989 con 1999 en EEUU se produce un descenso de la tarifa promedio simple equivalente al (24.56%).

2) Comparando 1988 con 1999 en Japon se produce un descenso de la tarifa promedio simple equivalente al (18.64%).

3) Comparando 1988 con 1999 en la U. E. se produce un incremento de la tarifa promedio simple equivalente al 9.38%.

Todos los productos (desviacion estandar: dispersion tarifaria respecto de la tarifa promedio simple):

1) Para el caso de los EEUU la dispersion aumenta por un equivalente al 70.15% para el periodo observado.

2) Para el caso de Japon la dispersion se reduce por un equivalente al (8.75%) para el periodo observado.

3) Para el caso de la U. E. la dispersion se reduce por un equivalente al (10.71%) para el periodo observado.

Todos los productos (tarifa promedio ponderado):

1) En EEUU se produce un descenso del orden del (31.71%) para el periodo en analisis.

2) En Japon se produce un descenso del orden del (30.30%) para el periodo en analisis.

3) En la U. E. se produce un descenso del orden del (25.0%) para el periodo en analisis.

Todos los productos (porcentaje de lineas cuyas tarifas superan el 15%):

1) En EEUU disminuye el porcentaje de lineas que superan el 15% en un (21.25%) para el periodo en analisis.

2) En Japon disminuye el porcentaje de lineas que superan el 15% en un (11.63%) para el periodo en analisis.

3) En la U. E. disminuye el porcentaje de lineas que superan el 15% en un (36.11%) para el periodo en analisis.

Todos los productos (porcentaje de lineas con tarifas especificas):

1) En EEUU disminuye el porcentaje de lineas con tarifas especificas en un (36.15%) para el periodo observado.

2) En Japon disminuye el porcentaje de lineas con tarifas especificas en un (77.39%) para el periodo observado.

3) En la U. E. disminuye el porcentaje de lineas con tarifas especificas en un (8.70%) para el periodo observado.

Si bien el comportamiento aparente de las reducciones de barreras tarifarias no pone a la U. E.  en una posicion de aceleramiento de la posicion aperturista (al menos con respecto a EEUU y Japon) la situacion varia en cuanto se comparan los valores (%) efectivos de partida. En ese caso puede observarse que la U. E. tiene las tarifas promedio simple mas bajas; menores tarifas promedio ponderadas que EEUU, aunque mayores que Japon; menor porcentaje de lineas con tarifas superiores al 15%; y solo supera a EEUU y Japon en porcentaje de lineas con tarifas especificas. Con estos datos -para todos los productos- no se puede argumentar en contra del proteccionismo de la Union Europea.

Igual comportamiento se mantiene cuando se desagregan las tarifas segun correspondan a productos primarios (donde Japon resulta tener las tarifas mas altas) o a productos manufacturados (donde EEUU resulta tener las tarifas mas altas)

Tal vez seria bueno tener en cuenta estos aspectos a la hora de hablar de apertura, desregulacion, flexibilizacion y competitividad de cara al libre comercio y la economia global.

Unos gritan en un lado y ponen los huevos en otro. Y otros ponen los huevos y gritan en el mismo lado. Asi se los rompen o, en su caso, se los roban. O sea.

Una serie de indicadores que presenta la OCDE en la Tabla 1.11: Indicators for assesing international economic linkages, en su Economic Outlook 69, de Junio 2001, sobre evolucion de la integracion con la economia global de Japon y la Union Europea con respecto a los EEUU (en diferentes mediciones: 1999, 2000 y 2001), nos permiten complementar los datos aportados en nuestra tabla anterior (TCEX 2.7).
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Segun los datos del cuadro anterior puede observarse que las exportaciones de mercancias y servicios destinados a los EEUU representaban para el año 1999 el 27.3% del total de exportaciones de Japon y el equivalente al 2.7% de su PIB; mientras que representaban para el año 1999 el 20% del total de las exportaciones de la U. E. y el 3.4% de su PIB.

En cuanto a las inversiones extranjeras, las de EEUU representaron para el año 2000 el equivalente al 0.2% del PIB para Japon y el equivalente al 0.7% del PIB para la U. E. Para Japon las inversiones americanas alcanzaron el 4.1% del total y para la U. E. el 70.7% del total. Para EEUU dichas inversiones representaron el 5.5% del total en el caso de Japon y el 41.6% del total en el caso de la U. E.

Los datos anteriores sorprenden y permiten asumir que la dependencia comercial e inversora con respecto a los EEUU es mayor en el caso de la Union Europea que en el de Japon. Del dicho al hecho. (Ahora pueden entenderse ciertas actitudes…ciertas concesiones…ciertas servidumbres…).

De la publicacion Direction of Trade Statistics Yearbook, del Fondo Monetario Internacional, del año 2000, obtenemos la informacion que nos permite componer un conjunto de tablas en las que se puede observar la evolucion del comercio exterior, en el periodo 1993 a 1999, del mundo en su conjunto, de los paises industriales, EEUU, Japon, Alemania, Union Europea, paises en desarrollo, Africa, Asia, Europa, Medio Este, Hemisferio Oeste (segun la nomenclatura utilizada por el FMI).

En las siguientes tablas podemos observar la evolucion desde 1993 hasta 1999 de las exportaciones e importaciones, calculada a partir de los valores monetarios publicados en el Yearbook mencionado.

Comenzando con el analisis de los paises industriales, tendriamos:
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Del cuadro comparativo sobre la evolucion de las exportaciones 1999/1993, podemos observar:

1) La Union Europea registra el mayor incremento de las exportaciones hacia el mundo (en su conjunto) en el periodo indicado (53.63%) entre los destinos analizados (Mundo en su conjunto, EEUU, Japon, Alemania, U. E. ).

2) La Union Europea registra el mayor incremento de las exportaciones hacia los paises industriales en el periodo indicado (50.61%) entre los destinos analizados.

3) Alemania registra el mayor incremento de las exportaciones hacia los EEUU en el periodo indicado (94.33%) entre los destinos analizados.

4) La Union Europea registra el mayor incremento de las exportaciones a Japon en el periodo indicado (23.75%) entre los destinos analizados.

5) La Union Europea registra el mayor incremento de las exportaciones hacia la (misma) Union Europea en el periodo indicado (54.55%) entre los destinos analizados. Este resulta ser el mayor de los incrementos alcanzados por la U. E. de las exportaciones realizadas a los destinos analizados.

6) EEUU registra el siguiente mayor incremento de las exportaciones hacia la Union Europea en el periodo indicado (48.48%) entre los destinos analizados, seguido de Alemania (47.22%).
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Del cuadro comparativo sobre la evolucion de las importaciones 1999/1993, podemos observar:

1) EEUU registra el mayor incremento de las importaciones desde el mundo (en su conjunto) en el periodo indicado (73.86%) entre los destinos analizados.

2) EEUU registra el mayor incremento de las importaciones desde los paises industriales en el periodo indicado (59.95%) entre los destinos analizados.

3) La Union Europea registra el mayor incremento de las importaciones desde los EEUU en el periodo indicado (82.62%) entre los destinos analizados.

4) La Union Europea registra el mayor incremento de las importaciones desde Japon en el periodo indicado (29.31%) entre los destinos analizados.

5) La Union Europea registra el mayor incremento de las importaciones desde la (misma) Union Europea en el periodo indicado (52.79%) entre los destinos analizados.

6) EEUU registra el mayor incremento de las importaciones desde Alemania en el periodo indicado (89.25%) entre los destinos analizados.

Incorporando al analisis la parte correspondiente a los paises en desarrollo, tendriamos:
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Evolucion de las exportaciones de los paises en desarrollo

Porcentaje variacion 1999/1993

Exportaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

P en desarr.

64.55

49.14

9.99

41.56

66.98

Africa

37.42

6.15

(32.81)

21.21

44.41

Asia

63.91

34.87

14.69

12.55

76.29

Europa

84.08

(0.01)

(7.50)

74.93

98.48

Medio Este

31.92

25.00

(16.28)

8.20

15.74

Hemisf.Oeste

90.11

80.38

12.50

72.83

45.04

Otros paises

1.1

300.00

11.11

50.00


Del calculo comparativo sobre la evolucion de las exportaciones 1999/1993, podemos observar:

1) La Union Europea registra el mayor incremento de las exportaciones hacia los paises en desarrollo (en su conjunto) en el periodo indicado (66.98%) entre los destinos indicados.

2) La Union Europea registra el mayor incremento de las exportaciones hacia Africa (44.41%), Asia (76.23%) y Europa (98.48%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

3) EEUU registra el mayor incremento de las exportaciones hacia Medio Este (25.0%), despues del conjunto mundial (31.92%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

4) EEUU registra el mayor incremento de las exportaciones hacia el Hemisferio Oeste (80.38%), despues del conjunto mundial (90.11%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.
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Evolucion de las importaciones de los paises en desarrollo

Porcentaje variacion 1999/1993

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

P en desarr.

47.47

92.67

36.63

53.03

34.35

Africa

19.56

14.57

5.41

26.59

Asia

40.64

60.29

47.73

37.54

24.75

Europa

75.64

57.43

33.33

101.04

55.07

Medio Este

19.41

48.07

10.79

3.39

11.41

Hemisf Oeste

77.66

119.54

16.25

19.48

61.34

Otros paises

48.39

 

(33.33)

100.00


Del calculo comparativo sobre la evolucion de las importaciones 1999/1993, podemos observar:

1) EEUU registra el mayor incremento de las importaciones desde los paises en desarrollo (92.67%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

2) La Union Europea registra el mayor incremento de las importaciones desde Africa (26.59%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

3) EEUU registra el mayor incremento de las importaciones desde Asia (60.29%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

4) Alemania registra el mayor incremento de las importaciones desde Europa (101.04%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

5) EEUU registra el mayor incremento de las importaciones desde el Medio Este (48.07%) y Hemisferio Oeste (119.54%) en el periodo indicado, entre los destinos analizados.

En las siguientes tablas podemos observar la evolucion desde 1993 hasta 1999 de la distribucion porcentual de las exportaciones e importaciones del mundo en su conjunto, EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea hacia y desde los paises industriales y los paises en desarrollo (segun la clasificacion del FMI), calculada a partir de las distribuciones anuales publicadas en el Yearbook mencionado.
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Evolucion de la distribucion porcentual de las exportaciones

Porcentaje variacion 1999/1993

Exportaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

P. Industrial.

2.41

(0.52)

4.47

1.20

2.46

P en desarr.

(4.03)

0.47

(4.94)

(3.66)

(5.69)

Africa

(15.00)

(28.57)

(44.44)

(16.67)

(18.52)

Asia

(6.43)

(9.04)

(0.80)

(22.97)

(19.05)

Europa

13.95

(31.82)

(18.18)

19.15

25.86

Medio Este

(22.22)

(16.67)

(27.78)

(26.47)

(24.32)

Hemisf Oeste

5.88

22.02

(2.27)

12.00

Otros paises

(100.00)


Del calculo comparativo sobre la evolucion de la distribucion porcentual de las exportaciones en el periodo 1999/1993, tendriamos:

1) Los paises industriales mejoran su participacion en las exportaciones mundiales en el periodo indicado un (2.41%) con respecto al mundo en su conjunto.

2) Los paises en desarrollo pierden participacion en las exportaciones mundiales en el periodo indicado un (-4.03%) con respecto al mundo en su conjunto.

3) Africa pierde un (-15.0%), Asia pierde un (-6.43%) y Medio Este pierde un (-22.22%), de sus participaciones en las exportaciones mundiales en el periodo indicado, con respecto al mundo en su conjunto.

4) Europa mejora su participacion en las exportaciones mundiales en el periodo indicado un (13.95%) con respecto al mundo en su conjunto.

5) El Hemisferio Oeste mejora su participacion en las exportaciones mundiales en el periodo indicado un (5.88%) con respecto al mundo en su conjunto.

6) Con respecto a EEUU, solo ganan participacion las exportaciones a los paises desarrollados un (0.47%) y al Hemisferio Oeste un (22.02%) en el periodo indicado, con respecto a los paises en desarrollo. En el caso de los paises industriales, se produce un retroceso en la participacion de las exportaciones de EEUU del (-0.52%).

7) Con respecto a Japon, solo gana participacion en las exportaciones a los paises industriales un (4.47%), perdiendo participacion en todos los grupos componentes de los paises en desarrollo, un (-4.94%) para el conjunto, en el periodo indicado.

8) Alemania gana participacion en las exportaciones a los paises industriales un (1.20%), a Europa un (19.15%) y al Hemisferio Oeste un (12.0%), perdiendo participacion en el resto de los grupos componentes de los paises en desarrollo, un (-3.66%) para el conjunto, en el periodo indicado.

9) La Union Europea gana participacion en las exportaciones a los paises industriales un (2.46%) y a Europa un (25.86%), perdiendo participacion en el resto de los grupos componentes de los paises en desarrollo, un (-5.69%) para el conjunto, en el periodo indicado.
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Evolucion de la distribucion porcentual de las importaciones

Porcentaje variacion 1999/1993

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

P. Industrial.

4.14

(8.00)

(6.93)

(2.91)

(1.91)

P en desarr.

9.97

10.82

6.31

8.98

7.39

Africa

(9.52)

(19.05)

(13.33)

(28.57)

(11.11)

Asia

12.35

5.46

14.99

(2.08)

15.79

Europa

23.68

25.00

6.67

42.05

32.00

Medio Este

(16.22)

4.00

(12.39)

(27.78)

(28.57)

Hemisf Oeste

19.57

22.56

(9.09)

(13.04)

Otros paises

(100.00)


Del calculo comparativo sobre la evolucion de la distribucion porcentual de las importaciones en el periodo 1999/1993, tendriamos:

1) Los paises industriales incrementan su participacion en las importaciones mundiales en el periodo indicado un (4.14%) con respecto al mundo en su conjunto.

2) Los paises en desarrollo incrementan su participacion en las importaciones mundiales en el periodo indicado un (9.97%) con respecto al mundo en su conjunto.

3) Africa disminuye su participacion en las importaciones un (-9.52%), asi como el Medio Este un (-16.22%) en el periodo indicado, con respecto al mundo en su conjunto.

4) Asia incrementa su participacion en las importaciones un (12.35%), Europa un (23.68%) y el Hemisferio Oeste un (19.57%), en el periodo indicado, con respecto al mundo en su conjunto.

5) Con respecto a EEUU, disminuyen su participacion las importaciones procedentes de los paises industriales un (-8.0%) y de Africa un (-19.05%), ganando participacion las importaciones procedentes de los paises en desarrollo un (10.82%), Asia un (5.46%), Europa un (25.0%), Medio Este un (4.0%) y Hemisferio Oeste un (22.56%), en el periodo indicado.

6) Con respecto a Japon, disminuyen su participacion las importaciones procedentes de los paises industriales un (-6.93%),  Africa un (-13.33%), Medio Este un (-12.39%), ganando participacion las importaciones procedentes de los paises en desarrollo un (6.31%), Asia un (14.99%), Europa un (6.67%), en el periodo indicado.

7) En Alemania disminuyen su participacion las importaciones procedentes de los paises industriales un (-2.91%), de Africa un (-22.57%), de Asia un (-2.08%), del Medio Este un (-27.78%) y del Hemisferio Oeste un (-13.04%), ganando participacion las importaciones procedentes de los paises en desarrollo un (8.98%) y Europa un (42.05%), en el periodo indicado.

8) En la Union Europea disminuyen su participacion las importaciones procedentes de los paises industriales un (-1.91%), de Africa un (-11.11%) y del Medio Este un (-28.57%), ganando participacion las importaciones procedentes de los paises en desarrollo un (7.39%), de Asia un (15.79%) y Europa un (32.0%), en el periodo indicado.

En las siguientes tablas podemos observar el cambio anual acumulado desde 1993 a 1999 (acumulado de siete años) en las exportaciones e importaciones del mundo en su conjunto, EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea, hacia y desde el mundo en su conjunto, los paises industriales, los paises en desarrollo, Africa, Asia, Europa, Medio Este, Hemisferio Oeste (segun la nomenclatura utilizada por el FMI), calculado a partir de los porcentajes de cambio anual publicados en el Yearbook mencionado.
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Porcentaje de cambio anual acumulado por las exportaciones

desde 1993 hasta 1999

Porcentaje acumulado 7 años

Exportaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

44.0

45.8

23.4

27.7

37.2

P. Industrial.

41.6

43.2

21.9

23.4

34.9

P en desarr.

50.1

49.5

27.1

47.6

47.1

Africa

21.5

4.4

(20.3)

8.0

15.3

Asia

53.9

46.8

38.4

38.5

44.8

Europa

79.6

20.9

32.1

87.0

90.0

Medio Este

15.8

22.9

(23.1)

(9.7)

9.7

Hemisf Oeste

56.3

67.5

21.1

55.9

49.0

Otros paises

37.8

408.3

(12.3)

(1.2)

71.2


Del porcentaje de cambio anual acumulado por las exportaciones desde 1993 hasta 1999, podemos señalar:

1) El mundo en su conjunto acumula un crecimiento de sus exportaciones del (44.0%) en los 7 años, destacandose los crecimientos de las exportaciones acumuladas en Europa del (79.6%), en Hemisferio Oeste del (56.3%) y en Asia del (53.)%), en el periodo indicado. No se reduce con ninguno de los grupos de paises en desarrollo.

2) EEUU acumula un crecimiento de sus exportaciones del (45.8%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las exportaciones acumuladas al Hemisferio Oeste del (67.5%), a los paises en desarrollo del (49.5%) y a Asia del (46.8%). No se reduce con ninguno de los paises en desarrollo.

3) Japon acumula un crecimiento de sus exportaciones del (23.4%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las exportaciones acumuladas a Asia del (38.4%), a Europa del (32.1%) y a los paises en desarrollo del (27.1%). Se reduce con Medio Este un (-23.1%) y Africa (-20.3%).

4) Alemania acumula un crecimiento de sus exportaciones del (27.7%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las exportaciones acumuladas a Europa del (87.0%), Hemisferio Oeste del (55.9%) y paises en desarrollo del (47.6%). Solo se reduce con Medio Este (-9.7%).

5) La Union Europea acumula un incremento de las exportaciones acumuladas del (37.2%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las exportaciones acumuladas a Europa del (90.0%), Hemisferio Oeste del (49.0%) y paises en desarrollo del (47.1%). No se reduce con ninguno de los grupos de paises en desarrollo.
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Porcentaje de cambio anual acumulado por las importaciones

desde 1993 hasta 1999

Porcentaje acumulado 7 años

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

42.7

67.3

34.5

18.9

30.9

P. Industrial.

34.4

57.8

24.6

11.3

25.7

P en desarr.

61.1

79.4

43.9

46.0

49.0

Africa

28.2

22.0

18.1

(17.2)

13.3

Asia

67.1

78.0

56.9

38.4

61.1

Europa

85.5

163.8

55.2

87.3

85.4

Medio Este

24.4

48.6

16.2

(0.6)

(0.1)

Hemisf Oeste

67.1

93.0

18.5

3.3

30.0

Otros paises

(5.9)

(17.7)

(46.1)

17.8


Del porcentaje de cambio anual acumulado por las importaciones desde 1993 hasta 1999, podemos señalar:

1) El mundo en su conjunto acumula un crecimiento de sus importaciones del (42.7%), en los 7 años, destacandose los crecimientos de las importaciones acumuladas en Europa del (85.5%), en Hemisferio Oeste del (67.1%) y en Asia del (67.1%), en el periodo indicado. No se reduce con ningun grupo de paises en desarrollo.

2) EEUU acumula un crecimiento de sus importaciones del (67.3%) desde el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las importaciones acumuladas desde Europa del (163.8%), Hemisferio Oeste del (93.0%) y de los paises en desarrollo del (79.4%). No se reduce con ningun grupo de paises en desarrollo.

3) Japon acumula un crecimiento de sus importaciones del (34.5%) desde el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las importaciones acumuladas desde Asia del (56.9%), Europa del (55.2%) y de los paises en desarrollo del (43.9%). No se reduce con ningun grupo de paises en desarrollo.

4) Alemania acumula un crecimiento de sus importaciones del (18.9%) del mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las importaciones acumuladas desde Europa del (87.3%), de los paises en desarrollo (46.0%) y Asia (38.4%). Se reduce el crecimiento acumulado de las importaciones desde Africa (-17.22%) y Medio Este (-0.6%).

5) La Union Europea acumula un crecimiento de sus importaciones de (30.9%) del mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los crecimientos de las importaciones acumuladas desde Europa del (85.4%), de Asia del (61.1%) y de los paises en desarrollo (49.0%). Solo se reduce el crecimiento acumulado de las importaciones desde Medio Este (-0.1%).

En las siguientes tablas podemos observar el promedio de cambio anual alcanzado durante los siete años que corresponden al periodo 1993 – 1999 en las exportaciones e importaciones del mundo en su conjunto, EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea, hacia y desde el mundo en su conjunto, los paises industriales, los paises en desarrollo, Africa, Asia, Europa, Medio Este, Hemisferio Oeste (segun la nomenclatura utilizada por el FMI), calculado a partir de los acumulados de las tablas TCEX 2.20 y 2.21.
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Porcentaje promedio de cambio anual de las exportaciones

en el periodo 1993 - 1999

Promedio 7 años

Exportaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

6.29

6.54

3.34

3.96

5.31

P. Industrial.

5.94

6.17

3.13

3.34

4.99

P en desarr.

7.16

7.07

3.87

6.80

6.73

Africa

3.07

0.63

(2.90)

1.14

2.19

Asia

7.70

6.69

5.49

5.50

6.40

Europa

11.37

2.99

4.59

12.43

12.86

Medio Este

2.26

3.27

(3.30)

(1.39)

1.39

Hemisf Oeste

8.04

9.64

3.01

7.99

7.00

Otros paises

5.40

58.33

(1.76)

(0.17)

10.17


Del promedio simple de crecimiento anual acumulado por las exportaciones en los 7 años (desde 1993 hasta 1999), podemos señalar:

1) El mundo en su conjunto tiene un crecimiento anual promedio simple de sus exportaciones del (6.29%), en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento de Europa del (11.37%), Hemisferio Oeste del (8.04%) y Asia del (7.7%). No se produce ninguna reduccion del ritmo de crecimiento de los grupos analizados.

2) EEUU tiene un crecimiento promedio simple de sus exportaciones del (6.54%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento a el Hemisferio Oeste del (9.64%), a los paises en desarrollo del (7.07%) y a Asia del (6.69%). No se produce ninguna reduccion en el ritmo de crecimiento a los grupos analizados.

3) Japon tiene un crecimiento anual promedio simple de sus exportaciones del (3.34%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose  los promedios anuales de crecimiento a Asia del (5.49%), a Europa del (4.5%) y a los paises en desarrollo del (3.87%). Se reduce con Medio Este (-3.30%) y con Africa (-2.90%).

4) Alemania tiene un crecimiento anual promedio simple de sus exportaciones del (3.96%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento a Europa del (12.43%), al Hemisferio Oeste del (7.99%) y a los paises en desarrollo del (6.80%). Solo se reduce con Medio Este (-1.39%).

5) La Union Europea tiene un crecimiento anual promedio simple de sus exportaciones del (5.31%) a el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento a Europa del (12.86%), al Hemisferio Oeste del (7.0%) y a los paises en desarrollo del (6.73%). No se produce ninguna reduccion en el ritmo de crecimiento a los grupos analizados.
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Porcentaje promedio de cambio anual de las importaciones

en el periodo 1993 - 1999

Promedio 7 años

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

6.10

9.61

4.93

2.70

4.41

P. Industrial.

4.91

8.26

3.51

1.61

3.67

P en desarr.

8.73

11.34

6.27

6.57

7.00

Africa

4.03

3.14

2.59

(2.46)

1.90

Asia

9.59

11.14

8.13

5.49

8.73

Europa

12.21

23.40

7.89

12.47

12.20

Medio Este

3.49

6.94

2.31

(0.09)

(0.01)

Hemisf Oeste

9.59

13.29

2.64

0.47

4.29

Otros paises

(0.84)

(2.53)

(6.59)

2.54


Del promedio simple de crecimiento anual acumulado por las importaciones en los 7 años (desde 1993 hasta 1999), podemos señalar:

1) El mundo en su conjunto tiene un crecimiento anual promedio simple de sus importaciones del (6.10%), en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento de Europa del (12.21%), Hemisferio Oeste del (9.59%) y Asia del (9.59%). No se produce ninguna reduccion en el ritmo de crecimiento de los grupos analizados.

2) EEUU tiene un crecimiento anual promedio simple de sus importaciones del (9.61%) desde el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento de las importaciones desde Europa del (23.40%), Hemisferio Oeste del (13.29%) y de los paises en desarrollo del (11.34%). No se produce ninguna reduccion en el ritmo de crecimiento de los grupos analizados.

3) Japon tiene un crecimiento anual promedio simple de sus importaciones del (4.93%) desde el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento de las importaciones desde Asia del (8.13%), Europa del (7.89%) y de los paises en desarrollo del (6.27%). No se produce ninguna reduccion en el ritmo de crecimiento de los grupos analizados.

4) Alemania tiene un crecimiento anual promedio simple de sus importaciones del (2.7%) desde el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento de las importaciones desde Europa del (12.47%), desde los paises en desarrollo del (6.57%) y Asia del (5.49%). Se reduce el ritmo de crecimiento de las importaciones desde Africa (-2.46%) y Medio Este (-0.09%).

5) La Union Europea tiene un crecimiento anual promedio de sus importaciones del (4.41%) desde el mundo en su conjunto, en los 7 años, destacandose los promedios anuales de crecimiento de las importaciones desde Europa del (12.20%), Asia del (8.73%) y de los paises en desarrollo del (7.0%). Se reduce el ritmo de crecimiento de las importaciones desde Medio Este (0.01%).

Parte Tercera

Un Balance de la decada  - (Sin auditar, por suerte!)

La ley de los grandes numeros

(Analisis comparativo del comercio internacional en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea, y mundial -en su conjunto- cuando es posible y necesario, en 1990 y 1999)

Comencemos el balance de la decada de los noventa señalando el Producto Bruto Interno de EEUU, Japon y la Union Europea (calculado como sumatoria de los paises miembros) en el año 1990 y 1999, en miles de millones de dolares, calculando luego la variacion del periodo (en porcentaje).
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Producto interno bruto (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

  US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

5750.8

9152.1

59.14

Japon

2970.0

4346.9

46.36

Union Europ.

6957.3

8478.1

21.86

Fuente: World Development Indicators (BM - 2001)


Veamos, ahora, las exportaciones registradas en el mismo periodo a nivel mundial:
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Exportaciones (en valores monetarios) y 

variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

393.1

690.7

75.71

Japon

287.7

419.2

45.71

Union Europ.

1492.2

2130.4

42.77

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)


Para el caso de la Union Europea las exportaciones registradas en el mismo periodo son:
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Exportaciones de la Union Europea (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

103.5

151.9

46.76

Japon

58.7

74.5

26.92

U.E.(entre si)

985.1

1371.8

39.25

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)


Las tablas que siguen presentan los datos correspondientes a las importaciones:
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Importaciones (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

517.0

1048.4

102.79

Japon

235.3

310.7

32.04

Union Europ.

1543.0

2052.3

33.01

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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Importaciones de la Union Europea (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

103.4

199.6

93.04

Japon

37.8

42.8

13.23

U.E (entre si)

976.5

1268.8

29.91

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)


Con los datos anteriores elaboramos una tabla en la que se relacionan las exportaciones y el PIB para los años 1990 y 1999 en EEUU, Japon y la Union Europea:
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Relacion exportaciones/PIB - evolucion 1990 - 1999

PIB

Exportacion

Relacion 

PIB

Exportacion

Relacion

1990

1990

(%)

1999

1999

(%)

EEUU

5750.8

393.1

6.84

9152.1

690.7

7.55

Japon

2970.0

287.7

9.69

4346.9

419.2

9.64

Union E.

6957.3

1492.2

21.45

8478.1

2130.4

25.13

Union E. (1)

6957.3

507.1

7.29

8478.1

758.6

8.95

(1) excluyendo las operaciones intra-U.E.


El mismo procedimiento se emplea para elaborar una tabla en la que se relacionan las importaciones y el PIB para los años 1990 y 1999 en EEUU, Japon y la Union Europea:
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Relacion importaciones/PIB - evolucion 1990 - 1999

PIB

Importacion

Relacion

PIB

Importacion

Relacion

1990

1990

(%)

1999

1999

(%)

EEUU

5750.8

517.0

8.99

9152.1

1048.4

11.46

Japon

2970.0

235.3

7.92

4346.9

310.7

7.15

Union E.

6957.3

1543.0

22.18

8478.1

2052.3

24.21

Union E. (1)

6957.3

566.5

8.14

8478.1

783.5

9.24

(1) excluyendo las operaciones intra-U.E.


La lectura de las tablas anteriores permite comenzar a establecer un balance de la decada global:

1) El PIB de los EEUU crecio un 59.14% en el periodo 1990 – 1999.

2) El PIB de Japon crecio un 46.31% en el periodo 1990 – 1999.

3) El PIB de la Union Europea crecio un 21.86% en el periodo 1990 – 1999.

4) Las exportaciones de EEUU crecieron un 75.71% en el periodo 1990 – 1999.

5) La exportaciones de Japon crecieron un 45.71% en el periodo 1990 – 1999.

6) Las exportaciones de la Union Europea crecieron un 42.77% en el periodo 1990 – 1999.

7) Las exportaciones de la Union Europea a los EEUU crecieron un 46.76% en el periodo 1990 – 1999.

8) Las exportaciones de la Union Europea a Japon crecieron un 26.92% en el periodo 1990 – 1999.

9) Las exportaciones de la Union Europea a los paises de la Union Europea crecieron un 39.25% en el periodo 1990 – 1999.

10) Las importaciones de EEUU crecieron un 102.79% en el periodo 1990 – 1999.

11) Las importaciones de Japon crecieron un 32.04% en el periodo 1990 – 1999.

12) Las importaciones de la Union Europea crecieron un 33.01% en el periodo 1990 – 1999.

13) Las importaciones de la Union Europea desde los EEUU crecieron un 93.04% en el periodo 1990 – 1999.

14) Las importaciones de la Union Europea desde Japon crecieron un 13.23% en el periodo 1990 – 1999.

15) Las importaciones de la Union Europea desde los paises de la Union Europea crecieron un 29.91% en el periodo 1990 – 1999.

16) Las exportaciones de los EEUU en 1990 equivalian al 6.84% de su PIB.

17) Las exportaciones de los EEUU en 1999 equivalian al 7.55% de su PIB.

18) Las exportaciones de Japon en 1990 equivalian al 9.69% de su PIB.

19) Las exportaciones de Japon en 1999 equivalian al 9.64% de su PIB.

20) Las exportaciones de la Union Europea en 1990 equivalian al 21.45% de su PIB.

21) Las exportaciones de la Union Europea en 1999 equivalian al 25.13% de su PIB.

22) Las exportaciones de la Union Europea fuera de la Union Europea en 1990 equivalian al 7.29% de su PIB.

23) Las exportaciones de la Union Europea fuera de la Union Europea en 1999 equivalian al 8.95% de su PIB.

24) Las  importaciones de los EEUU en 1990 equivalian al 8.99% de su PIB.

25) Las importaciones de los EEUU en 1999 equivalian al 11.46% de su PIB.

26) Las importaciones de Japon en 1990 equivalian al 7.92% de su PIB.

27) Las importaciones de Japon en 1999 equivalian al 7.15% de su PIB.

28) Las importaciones de la Union Europea en 1990 equivalian al 22.18% de su PIB.

29) Las importaciones de la Union Europea en 1999 equivalian al 24.21% de su PIB.

30) Las importaciones de la Union Europea fuera de la Union Europea en 1990 equivalian al 8.14% de su PIB.

31) Las importaciones de la Union Europea fuera de la Union Europea en 1999 equivalian al 9.24% de su PIB.

Las siguientes tablas presentan los datos comparativos entre el crecimiento del Producto Bruto Interno, de las exportaciones y de las importaciones en EEUU, Japon la Union Europea (internamente) y la Union Europea (fuera de los paises miembros), en el periodo 1990 y 1999:
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Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones - 1990 - 1999 (en porcentaje)

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

EEUU

59.14

75.71

102.79

Japon

46.36

45.71

32.04

Union Europ.

21.86

42.77

33.01

UE (entre si)

39.25

29.91

UE (exc. UE)

3.52

3.10
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Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones - 1990 - 1999 (en valores monetarios)

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

EEUU

3401.3

297.6

531.4

Japon

1376.9

131.5

75.4

Union Europ.

1520.8

638.2

509.3

UE (entre si)

386.7

292.3

UE (exc. UE)

251.5

217.0
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Relacion entre el crecimiento de las exportaciones y el crecimiento del PIB 

Relacion entre el crecimiento de las importaciones y el crecimiento del PIB

(en porcentaje - periodo 1990 - 1999)

Crec. Exp./

Crec. Imp./

Crec. PIB

Crec. PIB

EEUU

8.75

15.62

Japon

9.55

5.48

Union Europ.

41.96

33.49

UE (entre si)

25.43

19.22

UE (exc. UE)

16.54

14.27


Los datos anteriores permiten continuar nuestro balance de la decada prodigiosa.

Del comparativo entre los resultados alcanzados en 1990 y 1999 por EEUU, Japon y la Union Europea, podemos observar los siguientes aspectos:

1) El ritmo de crecimiento del PIB de los EEUU supera en 27.57% al de Japon y en 170.54% al de la Union Europea.

2) El ritmo de crecimiento de las exportaciones de los EEUU supera en 65.63% al de Japon y en 77.02% al de la Union Europea.

3) El ritmo de crecimiento de las importaciones de los EEUU supera en 220.82% al de Japon y en 211.39% al de la Union Europea.

4) El crecimiento de las exportaciones de los EEUU alcanzo el equivalente al 8.75% del crecimiento del PIB.

5) El crecimiento de las exportaciones de Japon alcanzo el equivalente al 9.55% del crecimiento del PIB.

6) El crecimiento de las exportaciones de la Union Europea alcanzo el equivalente al 41.96% del crecimiento del PIB.

7) El crecimiento de las importaciones de los EEUU alcanzo el equivalente al 15.62% del crecimiento del PIB.

8) El crecimiento de las importaciones de Japon alcanzo el equivalente al 5.48% del crecimiento del PIB.

9) El crecimiento de las importaciones de la Union Europea alcanzo el equivalente al 33.49% del crecimiento del PIB.

Del analisis comparativo surge que la Union Europea fue la que menos aprovecho -beneficio?- el crecimiento que -supuestamente- genero la globalizacion economica o la -llamada por sus profetas- decada prodigiosa, en terminos de aumento de su Producto Interno Bruto.

En cuanto al crecimiento de las exportaciones e importaciones con respecto al crecimiento del PIB, donde la Union Europea alcanza un resultado -aparente- que indicaria que dichos sectores pasarian por los grandes dinamizadores de su economia, esos terminos disminuyen su impacto e importancia si se desagrega el comercio interior (exportacion e importacion entre paises miembros de la propia Union Europea).

Una vez excluido el comercio interior, el ritmo de crecimiento de las exportaciones en la Union Europea en la decada -prodigiosa?- se reduce a solo 3.52 puntos (42.77 – 39.25) y el ritmo de crecimiento de las importaciones se reduce a solo 3.10 puntos (33.01 – 29.91).

Una vez excluido el comercio interior el crecimiento de las exportaciones de la Union Europea con respecto al crecimiento del PIB (medido en valores absolutos) se reduce al 16.54% y el crecimiento de las importaciones con respecto al crecimiento del PIB se reduce al 14.27%.

Si el juego de numeros es correcto (discutible, como siempre que se trata de interpretar estadisticas), podriamos preguntarnos si un supuesto beneficio de 0.42 puntos (3.52 – 3.10) en el ritmo de crecimiento de las exportaciones menos las importaciones, o un supuesto beneficio de 2.27 puntos (16.54 – 14.27) en el crecimiento de las exportaciones menos importaciones con respecto al crecimiento del PIB justifica el esfuerzo de integracion de la Union Europea en terminos de globalizacion, librecambio, desregulacion, flexibilizacion, privatizacion, financierizacion y competitividad, que ha llevado a cabo en la decada de los noventa, al costo de su propio crecimiento (21.86% de crecimiento del PIB, en comparacion con el 46.36% de Japon y el 59.14% de los EEUU), al costo de mas de 15.000.000 de parados, y al costo de un ajuste social del que aun no se vislumbra ni el final, ni las consecuencias humanas del mismo.

El caso aleman

(Analisis comparativo del comercio internacional de Alemania con el mundo -en su conjunto-, EEUU, Japon, y la Union Europea, en 1990 y 1999)

Dada la importancia de Alemania en el conjunto de la Union Europea, estudiaremos con mayor detenimiento su caso, buscando explicaciones a su disposicion vinculante (por decirlo suave) con los EEUU en materia comercial y su -consiguiente- perdida de dinamismo (por decirlo suave) en su papel de locomotora del desarrollo europeo.

Las siguientes tablas (manteniendo la metodologia utilizada anteriormente) detallan el Producto Interno Bruto, exportaciones, importaciones, crecimiento de las variables y comparativos de crecimiento, en Alemania, con el mundo (en su conjunto), EEUU, Japon y la Union Europea, en los años 1990 y 1999.
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Producto interno bruto en Alemania 

(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

 

                 US$ miles de millones

1990

1999

Alemania

1770.4

2111.9

Fuente: World Development Indicators (BM - 2001)
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Exportaciones de Alemania 

(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

1990

1999

Total mundial

410.1

535.5

EEUU

29.0

54.8

Japon

10.8

11.1

Union Europ.

256.1

304.9

Fuentes:  Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

               Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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Importaciones de Alemania

(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

en los años 

1990 y 1999

   US$ miles de millones

1990

1999

Total mundial

346.2

464.3

EEUU

22.9

38.8

Japon

20.5

22.9

Union Europ.

206.0

247.8

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones de Alemania en 1990 - 1999 (en porcentaje)

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

Alemania

19.29

Total mundial

30.58

34.11

EEUU

88.97

69.43

Japon

2.78

11.70

Union Europ.

19.06

20.29
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Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones de Alemania (en valores monetarios) en 1990 - 1999

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

Alemania

341.5

Total mundial

125.4

118.1

EEUU

25.8

15.9

Japon

0.3

2.4

Union Europ.

48.8

41.8
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Relacion de crecimiento de las exportaciones y crecimiento del PIB 

Relacion de crecimiento de las importaciones y crecimiento del PIB

en Alemania, en 1990 - 1999

(en porcentaje)

Crec. Exp./

Crec. Imp./

Crec. PIB

Crec. PIB

Total mundial

36.72

34.58

EEUU

7.55

4.66

Japon

0.09

0.67

Union Europ.

14.29

12.24


Con los datos anteriores podemos comenzar los comentarios sobre el caso aleman o el socio del silencio (si nos permiten la licencia cinematografica) o el encandilamiento de la mariposa (si nos permiten la licencia poetica) o el seguidismo del acomplejado -de culpa?- (si nos permiten la licencia freudiana) o yo acuso (si volvemos a la literatura). Veamos.

Del comparativo entre resultados alcanzados en 1990 y 1999 por Alemania podemos observar los siguientes aspectos:

1) El ritmo de crecimiento del PIB de Alemania alcanzo el 19.29%, resultando superado en un 206.58% por el ritmo de crecimiento del PIB de los EEUU (59.14%), tambien superado en un 140.33% por el ritmo de crecimiento del PIB de Japon (46.36%), e incluso superado en un 13.32% por el ritmo de crecimiento del PIB de la Union Europea (21.86%).

2) El ritmo de crecimiento de las exportaciones de Alemania alcanzo el 30.58% (total mundial), resultando superado en un 147.58% por el ritmo de crecimiento de las exportaciones de los EEUU (75.71%), tambien superado en un 49.48% por el ritmo de crecimiento de las exportaciones de Japon (45.71%), e incluso superado en un 39.86% por el ritmo de crecimiento de las exportaciones de la Union Europea (42.77%).

3) El ritmo de crecimiento de las importaciones de Alemania alcanzo el 34.11% (total mundial), resultando superado en un 201.35% por el ritmo de crecimiento de las importaciones de los EEUU (102.79%). A su vez el ritmo de crecimiento de las importaciones de Alemania supera al de Japon (32.04%) en un 6.46% y al de la Union Europea (33.01%) en un 3.33%.

4) El crecimiento de las exportaciones de Alemania alcanzo el equivalente al 36.72% del crecimiento del PIB.

5) El crecimiento de las importaciones de Alemania alcanzo el equivalente al 34.58% del crecimiento del PIB.

Del analisis comparativo surge que si bien el ritmo de crecimiento de las exportaciones e importaciones de Alemania fue superado por el de EEUU, Japon y la U. E., en exportaciones y por EEUU en importaciones (solo registrando un mayor ritmo que Japon y la U. E., poco significativo para un periodo de 10 años), el crecimiento de las mismas, medida con referencia al crecimiento del PIB, alcanza una proporcion relevante (participacion significativa), solo superada por la U. E. en cuanto a exportaciones (41.96%).

Tal vez alli se deberian buscar explicaciones de la orientacion comercial (sesgo exportador) que ha marcado la estrategia competitiva de Alemania. Y avanzando un poco mas, el importante crecimiento (vinculacion) comercial con EEUU, con un aumento de las exportaciones del 88.97% en la decada y un aumento de las importaciones del 69.43% en el mismo periodo, tal vez resulte el faro de luz de todos los desvelos y esperanzas.

Segun nuestra hipotesis -que compartimos con ustedes, a riesgo de temeridad o sacrilegio- la relacion preferente de Alemania con EEUU, o mejor dicho, de las empresas -supuestamente- alemanas con las empresas -seguramente-  norteamericanas, en los aspectos de comercio internacional ha comprometido y compromete (lastra?) una posible estrategia de desarrollo economico y comercial independiente, soberano y autonomo de la Union Europea.

Si volvemos a los numeros (esos eternos molestos que -a veces- confirman la evidencia, o -en otras- no permiten negarla), podemos comprobar que el crecimiento del comercio aleman con EEUU alcanzo en la decada un 88.97% en exportaciones, superando en un 190.94% al crecimiento de las exportaciones alemanas al mundo en su conjunto, superando en un 3100% (32 veces!, ha leido bien) el crecimiento de las exportaciones alemanas a Japon, y superando en un 366.79% al crecimiento de las exportaciones alemanas a la propia Union Europea.

En el caso de las importaciones el comercio aleman con EEUU crecio en la decada un 69.43%, superando en un 103.55% al crecimiento de las importaciones alemanas del mundo en su conjunto, superando en un 493.42% al crecimiento de las importaciones alemanas desde Japon, y superando en un 242.19% las importaciones alemanas desde la propia Union Europea.

Este juego de numeros que puede encandilar a los analistas precipitados o ayudar a encandilar (a terceros) a los analistas patrocinados, no se sostiene en cuanto pasamos de los porcentajes a los valores absolutos.

El crecimiento de las exportaciones alemanas a EEUU (el mencionado 88.97%) representan 25800 millones de dolares en una decada. El crecimiento de las importaciones alemanas desde EEUU (el mencionado 69.43%) representan 15900 millones de dolares en una decada.

Frente a esas cifras estan los 48800 millones de dolares de crecimiento de las exportaciones a la Union Europea y los 41800 millones de dolares de crecimiento de las importaciones alemanas desde la Union Europea en la decada.

Si no hubiera organismos internacionales o empresas interesadas en tapar con porcentajes las cifras reales, y lobbies trabajando para torcer la historia y la cultura, como se podria entender que la competitividad, desregulacion, flexibilizacion, privatizacion y financierizacion hubieran pasado a ser las divisas politicas en Alemania y por consiguiente en la Union Europea, ante semejante evidencia numerica?

Puede EEUU con tan poco, aunque parezca tanto, dictar las reglas de juego del comercio mundial? O al menos del europeo?

Puede Alemania actuar de forma tan miope, si no hay algunos que se empeñan en ponerla detras de un vidrio oscuro?

Puede Alemania condicionar el desarrollo de la Union Europea porque ha cambiado de socio preferente?  Puede valer tan poco el precio de la traicion?

Puede la Union Europea seguir tragando lo que le echen?

Y para mas inri…

A pesar de los pesares (para mas inri…) la Union Europea por mediacion de Alemania (o ambas si se desea) puede resultar embarazada y abandonada…

Veamos como: (utilizando los datos aportados por el BM en su World Development Indicators – 2001)

En el año 1990 el comercio internacional que realizaban entre si los paises miembros de la APEC (901.6 miles de millones de dolares), era menor al que realizaban entre si los paises miembros de la Union Europea (981.3 miles de millones de dolares); en el año 1999 el comercio del bloque APEC alcanzo los 1904.9 miles de millones de dolares y el comercio del bloque (ojala lo fuera) de la Union Europea alcanzo los 1376.3 miles de millones de dolares.

Demas esta aclarar que EEUU forma parte de la APEC, de la que es valedor (por ejemplo de China) y lider, y no forma parte (podriamos decir la sabotea?) de la Union Europea, aunque (informalmente, por lo que se ve) la lidera o (por ser suave) al menos, la condiciona.

Otro tanto ocurre con el NAFTA (el embrion del ALCA) que en 1990 comerciaba entre sus miembros por 226.3 miles de millones de dolares,  para llegar en 1999 a los 581.2 miles de millones de dolares. Aqui tambien templa gaitas EEUU.

Desde 1990 a 1999 el comercio entre paises del bloque APEC se incremento en un 111.28%.

Desde 1990 a 1999 el comercio entre paises del bloque U. E. se incremento en un 40.25%.

Desde 1990 a 1999 el comercio entre paises del bloque NAFTA se incremento en un 156.83%.

Cuando entendera la Union Europea que la prioridad estrategica de los EEUU ha pasado del Atlantico al Pacifico?

Para que sirve continuar la estela de la globalizacion?

Quien se beneficia de la competitividad?

Mejoro el ritmo de crecimiento de la Union Europea con el librecambio?

Quien dicta las reglas del pensamiento unico?

Quien saca el mejor resultado con la aplicación de la economia de mercado?

A continuacion presentamos un cuadro resumen en el que se indican los paises de la Union Europea que durante el periodo 1990 – 1999 incrementaron sus exportaciones o importaciones a los EEUU en un porcentaje mayor al 50% y/o cuyo crecimiento de las exportaciones o importaciones con referencia al crecimiento del PIB supero el 30%. Estos paises y datos permitirian establecer algun tipo de vinculacion (correlacion?) con en el comportamiento de Alemania  respecto a los EEUU.
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Cuadro resumen de los paises de la Union Europea cuyas exportaciones o importaciones

a los EEUU se incrementaron en un porcentaje mayor al 50 % durante el periodo 1990/99

y/o cuyo crecimiento de las exportaciones o importaciones con referencia al crecimiento 

PIB supero el 30%

(Periodo 1990 - 1999)  (Analisis porcentual)

Incremento

Incremento

Crec.Expor./

Crec.Impor./

de las expor.

de las impor.

Crec.PIB

Crec.PIB

a los EEUU

de los EEUU

mayor al 30%

mayor al 30%

mayor al 50%

mayor al 50%

Austria

X

X

X

X

Belg./Lux.

X

X

X

X

Dinamarca

X

X

X

España

X

X

Finlandia

X

X

X

Francia

X

X

Grecia

Holanda

X

X

X

X

Irlanda

X

X

X

X

Italia

X

X

X

Portugal

X

Reino Unido

X

X

Suecia

X

X

X

Memorandum

Alemania

X

X

X

X

Union Europ.

X

X

X


Como puede observarse del cuadro resumen, trece paises miembros de la U. E. han incrementado sus exportaciones a los EEUU, en el periodo 1990 – 1999, en mas del 50%.

Siete paises miembros, mas la U. E. como conjunto, han aumentado sus importaciones desde los EEUU, en el periodo 1990 – 1999, en mas del 50%.

Doce paises miembros, mas la U. E. como conjunto, han tenido una relacion de crecimiento de las exportaciones con respecto al crecimiento del PIB, en el periodo 1990 – 1999, mayor al 30%.

Once paises miembros, mas la U. E. como conjunto, han tenido una relacion de crecimiento de las importaciones con respecto al crecimiento del PIB, en el periodo 1990 – 1999, mayor al 30%.

Esta situacion alcanza su real significacion (peso especifico) al pasar de  los datos porcentuales a los valores absolutos:

Al comparar el crecimiento de las exportaciones a los EEUU con el crecimiento de las exportaciones a los paises miembros de la U. E. en valores absolutos solo en 5 paises (uno de ellos Alemania) se supera el 30% en la proporcion.

Al comparar el crecimiento de las importaciones desde los EEUU con el crecimiento de las importaciones de los paises miembros de la U. E. en valores absolutos solo en 4 paises (uno de ellos Alemania) se supera el 30% en la proporcion.

Habra mas ruido que nueces? O los que comercian con ellas son especialistas en ruido?

En nuestra opinion -humilde, como siempre- si del analisis se excluyen al Reino Unido e Irlanda (los sospechosos habituales) y Alemania (el socio del silencio?) se vienen abajo todos los argumentos sobre las alegrias que trajo a la Union Europea (al menos en la decada de los noventa) el proceso de apertura comercial con los EEUU.

Sera cuestion de elegir entre valores absolutos y valores relativos. Nunca mejor dicho.

Sera cuestion de elegir entre valores reales (vieja economia?) y valores virtuales (nueva economia?) . Nunca mejor dicho.

Sera cuestion de elegir entre tener valor (patrimonio?) y crear valor (dividendo?). Nunca mejor dicho.

Parte Cuarta

El futuro esperable - (Si todo sigue asi…)

Algunas proyecciones de referencia

(Analisis proyectado del comercio internacional en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea y mundial -en su conjunto- , cuando es posible y necesario, desde 1999 en adelante)

En el terreno de las proyecciones (tantas veces erradas, tantas veces rectificadas, tantas veces rectificadas las rectificaciones…), facilmente enunciables (la inauguracion de resultados…), y dificilmente constatables (pronto son pasado, pronto son sustituidas por otras…), iniciamos nuestro recuento de referencia con las ofrecidas por la OCDE, en su Economic Outlook 69 – 2001, en la Tabla 1.14: Euro Area: summary of projections.

[image: image66.wmf]TCEX 4.1

Euro Zona: Resumen de proyecciones (1999 - 2002)

(en valores monetarios y porcentajes)

1999 - Precios corrientes

               Volumen, porcentaje de cambio

Mil de millon

 Porcentaje

Euro

del PIB

1999

2000

2001

2002

Consumo privado

3572.5

57.1

2.9

2.6

2.6

2.7

Consumo gobierno

1247.6

19.9

1.7

1.8

1.3

1.2

From capital bruto

1305.5

20.9

5.4

4.8

3.5

3.7

   particulares

359.6

5.8

3.4

1.5

0.9

1.8

   empresas

790.3

12.6

6.5

6.8

4.9

4.7

   gobierno

155.6

2.5

4.5

1.9

2.4

2.4

Deman dom final

6125.7

97.9

3.2

2.9

2.5

2.6

   Crec stock inmob

31.2

0.5

Total deman dom

6156.8

98.4

3.1

2.8

2.5

2.6

Exportac netas

97.3

1.6

(0.5)

0.6

0.2

0.2

PIB a precios const.

2.6

3.4

2.6

2.7

PIB a precios corr.

6254.1

100.0

3.8

4.7

4.9

4.9

Memorandum items

Deflac consum priv

1.1

2.2

2.2

1.9

Total empleo

1.8

2.2

1.5

1.3

Ratio desempleo

9.9

9.0

8.3

7.8

Balance fiscal gob

(1.3)

0.3

(0.6)

(0.4)

Balance cta cta

0.4

(0.1)

(0.2)

(0.1)

Ahorro privado

9.6

9.3

9.5

9.3

Brecha de produc

(1.3)

(0.3)

(0.1)

0.1


Comparando los porcentajes de cambio del año 2002 (proyectado) con respecto al año 1999, tendriamos los siguientes resultados:

Consumo privado: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-6.90%).

Consumo gubernamental: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-29.41%).

Formacion del capital bruto: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-31.48%).

Particulares: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-   47.06%).

Empresa: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-           27.69%).

Gobierno: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-46.67%).

Demanda total: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-16.13%).

Exportaciones netas: se produce una mejora del ritmo de crecimiento equivalente al 140%.

PIB a precios constantes: se produce una mejora del ritmo de crecimiento equivalente al 3.85%.

PIB a precios constantes: se produce una mejora del ritmo de crecimiento equivalente al 28.95%.

Empleo total: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-27.78%).

Ratio de desempleo: se produce una mejora en el ritmo de crecimiento equivalente al 21.21%.

Balance fiscal: se produce una disminucion del deficit fiscal equivalente al 69.23%.

Balance por cuenta corriente: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-125.0%).

Ratio de ahorro domestico: se produce una reduccion del ritmo de crecimiento equivalente al (-3.13%).

Con estas proyecciones y su comparacion con 1999 se desagrega el espacio de inconformidad con el proceso de apertura del comercio exterior y las derivaciones de la globalizacion y financierizacion en el espacio de la Union Europea. O si se quiere con terminos mas accesibles: para este viaje no hacian falta semejantes alforjas. O en una version algo mas dura: de que se rie Señor ministro? (o Señor Comisario europeo, si de Bruselas se trata).

Utilizando los datos de la Tabla 1.2: World trade summary, del Economic Outlook 69 (OCDE – 2001), ampliamos los datos de referencia a los paises de la OCDE y a los paises que no forman parte de la OCDE.
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Sumario del Comercio Mundial

(Porcentaje de cambio a partir del periodo previo)

1999

2000

2001

2002

Volumen del comercio

de mercancias

Comercio mundial

6.2

13.1

7.2

8.0

   del cual: manufacturas

7.1

14.2

7.3

8.3

OCDE exportaciones

5.4

12.0

6.5

7.9

OCDE importaciones

8.8

12.7

6.7

7.4

No-OCDE exportaciones

6.7

15.1

8.0

8.8

No-OCDE importaciones

0.1

15.8

9.8

9.6

Memorandum items

Intra-OCDE

7.8

11.6

6.0

7.3

OCDE export a No-OCDE

1.8

16.0

9.5

9.3

OCDE import de No-OCDE

7.5

14.3

7.7

8.5

Precios del comercio

de mercancias

OCDE exportaciones

(2.5)

(3.7)

(1.2)

0.8

OCDE importaciones

(2.8)

(1.4)

(0.8)

0.5

OCDE terminos del inter-

cambio con el resto del

mundo

(0.9)

(6.9)

0.2

0.9


Nota: Los paises miembros de la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Economico (OCDE) son: Austria, Belgica, Canada, Dinamarca, Francia, Alemania, Grecia, Islandia, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Holanda, Noruega, Portugal, España, Suecia, Suiza, Turquia, Reino Unido, y EEUU. Japon (desde 1964); Finlandia (desde 1969); Australia (desde 1971); Nueva Zelandia (desde 1973); Mejico (desde 1994); Republica Checa (desde 1995); Hungria (desde 1996); Polonia (desde 1996); Corea (desde 1996); Republica Eslovaca (desde 2000).

Con los datos de la tabla anterior (TCEX 4.2) y otros indicados en la tabla de la Parte Segunda (TCEX 2.22), componemos el siguiente cuadro comparativo:
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Analisis comparativo importaciones/exportaciones

de los paises industriales y paises en desarrollo

en el periodo 1999 - 2002

(Porcentajes)

 

Origen

Expor mund

          Exportaciones mundiales (proyectado)

 Acumulado

  Promedio

 1993-1999

1999

2000

2001

2002

1999 - 2002

1999 - 2002

(prom 7 años)

Destino

Com mundial

6.29

P. Industrial

5.94

P en desarr

7.16

OCDE import

8.8

12.7

6.7

7.4

35.6

8.9

No-OCDE imp

0.1

15.8

9.8

9.6

35.3

8.83

Destino

Impor mund

          Importaciones mundiales (proyectado)

  Acumulado

  Promedio

  1993-1999

1999

2000

2001

2002

 1999 - 2002

 1999 - 2002

(prom 7 años)

Orogen

Com mundial

6.10

P. Industrial

4.91

P en desarr

8.73

OCDE export

5.4

12.0

6.5

7.9

31.9

8.0

No-OCDE exp

6.7

15.1

8.0

8.8

38.6

9.7


Asimilando los paises industriales (nomenclatura FMI) a los paises OCDE (nomenclatura OCDE), a los efectos del calculo comparativo (como mero esquema teorico, para el caso que interesa) y los paises en desarrollo (nomenclatura FMI) a los paises No-OCDE (nomenclatura OCDE), con el mismo sentido, tenemos:
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Analisis comparativo importaciones/exportaciones

de los paises industriales y paises en desarrollo

en el periodo 1999 - 2002

(Porcentajes)

     Paises industriales - 

     Paises en desarrollo - 

     Paises OCDE

     Paises No-OCDE

   Promedio

   Promedio

   Promedio

   Promedio

  1993-1999

1999-2002(p)

  1993-1999

1999-2002(p)

Importacion

5.94

8.9

7.16

8.83

Exportacion

4.91

8.0

8.73

9.7


De las tablas anteriores, surgen los siguientes comentarios:

1) Las importaciones de los paises industriales (asimilados a paises OCDE) aumentan su ritmo de crecimiento un 49.83% si se comparan los ritmos de crecimiento promedio de 1993 – 1999 con el proyectado 1999 – 2002.

2) Las importaciones de los paises en desarrollo (asimilados a paises No-OCDE) aumentan su ritmo de crecimiento un 23.32% si se comparan los ritmos de crecimiento promedio de 1993 – 1999 con el proyectado 1999 – 2002.

3) Las exportaciones de los paises industriales (asimilados a paises OCDE) aumentan su ritmo de crecimiento un 62.93% si se comparan los ritmos de crecimiento promedio de 1993 – 1999 con el proyectado 1999 – 2002.

4) Las exportaciones de los paises en desarrollo (asimilados a No-OCDE) aumentan su ritmo de crecimiento un 11.11% si se comparan los ritmos de crecimiento promedio de 1993 – 1999 con el proyectado 1999 – 2002.

Estos resultados permitirian -permiten, a nuestro juicio- comprobar que la globalizacion no llueve para todos, y que el cielo protector no ilumina a todos por igual:

El ritmo de crecimiento anual promedio de las exportaciones de los paises en desarrollo (11.11%), es menor que el ritmo de crecimiento anual promedio de las importaciones (23.32%), con un diferencial que representa una disminucion del ritmo equivalente a (-52.36%) para el periodo bajo analisis.

El ritmo de crecimiento anual promedio de las exportaciones de los paises industriales (62.93%), es mayor que el ritmo de crecimiento anual promedio de las importaciones (49.83%), con un diferencial que representa un aumento del ritmo equivalente a (26.29%), para el periodo bajo analisis.

Pregunta: no decia la OMC que el incremento del comercio, librecambio, desregulacion, privatizacion, financierizacion, globalizacion,…beneficiaria mas a los paises en desarrollo (pobres), que a los paises desarrollados (ricos)?

Respuesta:…se la dejamos al lector.

Conclusion: 

1) A veces los numeros son tercos.

2) A veces los numeros resultan obscenos.

3) A veces los numeros dan y quitan razon.

4) A veces los numeros descubren…las mentiras que matan.

5) A veces los numeros niegan la universalidad -profetica?- del pensamiento unico.

6) A veces los numeros demuestran porque hay apostoles del pensamiento cero.

Repregunta: cuanto tiempo mas, unos pocos podran seguir engañando a tantos?

Un deseo: (reiterado de anteriores ensayos) podran mentirnos, pero no engañarnos!!

Los resultados anteriores demuestran (una vez mas!) que los paises pobres no tienen lugar en la mesa del Señor. Pero que ocurre con los paises ricos? El beneficio alcanza para todos? Todo va mejor con globalizacion? La dura lex del mercado es suficiente? El crecimiento del comercio es equitativo? Simetrico? O asimetrico? Quien a quien?
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Analisis comparativo exportaciones/importaciones de EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea

en su comercio con los paises industriales y las exportaciones/importaciones de los paises OCDE y No-OCDE

paises No-OCDE

(Porcentajes)

       1999/1993

          EEUU

          Japon

       Alemania

   Union Europea

Exportac

Importac

Exportac

Importac

Exportac

Importac

Exportac

Importac

Comercio con los Paises

Industriales (evol 7 años)

47.63

59.95

21.00

19.83

48.79

36.73

50.61

54.27

Participacion en el co-

mercio con los Paises

Industriales (evol 7 años)

(0.52)

(8.00)

4.47

(6.93)

1.20

(2.91)

2.46

(1.91)

Cambio acumulado del

Comercio con los Paises

Industriales(acum 7 años)

43.2

57.8

21.9

24.6

23.4

11.3

34.9

25.7

Cambio anual del comer

cio con los Paises Indus

triales (prom de 7 años)

6.17

8.26

3.13

3.51

3.34

1.61

4.99

3.67

       1999 a 2002 (p)

1999

2000

2001

2002

Comerc intra-OCDE

7.8

11.6

6.0

7.3

OCDE exp a No-OCDE

1.8

16.0

9.5

9.3

OCDE imp de No-OCDE

7.5

14.3

7.7

8.5


Interpretacion (libre?) del cuadro anterior:

1) EEUU aumenta el ritmo de crecimiento de sus importaciones de los paises industriales, pero menos que las del resto de los paises. Ello explica que mientras las mismas crecen un 59.95% en 7 años (1999 / 1993), disminuyen su participacion (-8.0%) en el comercio con los paises industriales (crecimiento de las importaciones de EEUU del mundo en general (73.86%), y de los paises en desarrollo (92.67%)).

2) Japon mantiene un equilibrio entre crecimientos del ritmo de exportacion (21.0%) e importacion (19.83%), en su comercio con los paises industriales. Tambien disminuyen su participacion las importaciones (-6.93%) en el comercio con los paises industriales.

3) Alemania aumenta el ritmo de crecimiento de sus exportaciones a los paises industriales (48.79%) por encima de sus importaciones (36.79%). Tambien disminuyen su participacion las importaciones (-2.91%) en el comercio con los paises industriales.

4) La Union Europea aumenta el ritmo de crecimiento de sus importaciones de los paises industriales (54.27%) por encima del de sus exportaciones (50.61%). Tambien disminuyen su participacion las importaciones (-1.91%) en el comercio con los paises industriales, aunque menos que EEUU, Japon y Alemania.

5) EEUU es quien tiene el mayor cambio acumulado del comercio con los paises industriales. En exportaciones (43.2%) y en importaciones (57.8%).

6) EEUU es quien tiene el mayor cambio anual del comercio con los paises industriales. En exportaciones (6.17%) y en importaciones (8.26%).

7) Si se compara el ritmo de crecimiento historico (1993 – 1999) del comercio de EEUU con los paises industriales (exportaciones, 6.17%, e importaciones, 8.26%) con el ritmo proyectado (OCDE) del comercio entre paises de OCDE, puede observarse que este pais es el que mas se acerca al promedio estimado. 1999 (7.8%) – 2000 (11.6%) – 2001 (6.0%) – 2002 (7.3%).

Pregunta: cual es el pais desarrollado que mas se beneficia con el proceso de libre comercio?

Respuesta: Estados Unidos.

Repregunta: siendo asi, que hacen los demas paises desarrollados?

Respuesta: actuar de comparsas de los intereses de los EEUU.

Conclusion: a veces los cortesanos se comportan como siervos.

Veamos ahora como proyecta la OCDE el balance por cuenta corriente de EEUU, Japon, Euro Zona, Union Europea, paises miembros de la OCDE (en su conjunto) y nivel mundial (en su conjunto) para los años 1999 – 2002. (Tabla 1.5: Current account balances, de  Economic Outlook 69 - OCDE - 2001)
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Balance cuenta corriente proyectado

periodo 1999 a 2002, como porcentaje del PIB y 

en miles de millones de dolares

      Por ciento del PIB

1999

2000

2001

2002

EEUU

(3.6)

(4.4)

(4.2)

(4.0)

Japon

2.4

2.5

2.2

2.7

Euro Zona

0.4

(0.1)

(0.2)

(0.1)

Union Europ

0.3

(0.3)

(0.4)

(0.4)

OCDE

(0.8)

(1.3)

(1.3)

(1.2)

Miles de millones de dolares

1999

2000

2001

2002

EEUU

(331.5)

(435.4)

(431.8)

(430.8)

Japon

106.9

117.2

91.3

114.0

Euro Zona

29.7

(8.8)

(13.3)

(5.4)

Union Europ

25.1

(25.5)

(34.4)

(30.3)

OCDE

(201.7)

(329.4)

(343.3)

313.0)


Con los datos anteriores se puede componer el siguiente cuadro comparativo, 2002 – 1999:
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Analisis comparativo de la evolucion del balance

por cuenta corriente proyectado en el periodo

1999 y 2002 (como porcentaje del PIB y en valores

monetarios)

  Calculo en porcentajes

  2002/1999

Sobre PIB

S/val monet

EEUU

(11.11)

(29.95)

Japon

12.50

6.64

Euro Zona

(125.00)

(118.18)

Union Europ

(233.33)

(220.72)

OCDE

(50.0)

(55.18)

Mundial

n/d

(67.64)

 


Tanto la Union Europea con un incremento de la perdida en su balance por cuenta corriente equivalente al (-233.33%) si se compara el año 2002 (proyectado) con el año 1999, medida como porcentaje del PIB y equivalente al (-220.72%) si se la mide en miles de millones de dolares, como la Euro Zona (-125.0%) y (-118.18%), son las regiones de altos ingresos que mas pierden en la proyeccion, incluso de la OCDE y del mundo en su conjunto.

Queda espacio para discutir sobre los beneficios del libre comercio, al menos en la Union Europea?

Quien paga la factura del festival americano?

Podriamos -a continuacion- explorar el escenario de referencia para el conjunto de paises que nos ocupa y establecer algunas comparaciones.

Ampliando el periodo de analisis proyectado la OCDE presenta un escenario resumen de referencia a mediano plazo (2002 – 2006), para EEUU, Japon, Alemania, Union Europea, Euro Zona, y paises miembros de la OCDE (en su conjunto), en terminos de variables economicas fundamentales. (Tabla 1.15: Medium-term reference scenario summary – Economic Outlook - OCDE - 2001)
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Escenario resumen de referencia a mediano plazo

Periodo 2002 - 2006 

(Porcentajes)

 Crecimiento

      Ratio de inflacion

      Ratio de desempleo

   PIB real

 2003 - 2006

2002

2006

2002

2006

EEUU

3.6

1.6

1.6

5.0

5.0

Japon

2.2

(0.5)

0.2

4.8

4.3

Alemania

2.4

1.5

1.6

6.8

6.2

Union Europ

2.5

2.0

2.0

7.3

7.3

Euro Zona

2.6

1.9

1.9

7.8

7.7

OECD

3.1

1.7

1.7

6.2

6.0

       Balance corriente

Ratio de interes a lar plazo

2002

2006

2002

2006

EEUU

(4.0)

(4.3)

5.3

5.3

Japon

2.7

3.0

1.6

3.5

Alemania

(0.8)

1.8

4.7

5.3

Union Europ

(0.4)

0.3

4.9

5.5

Euro Zona

(0.1)

0.7

4.9

5.5

OCDE

(1.2)

(1.2)

5.1

5.4


Del cuadro anterior puede observarse lo siguiente:

Crecimiento del PIB real: EEUU mantiene el crecimiento proyectado mas alto (3.6%) en el periodo 2002 – 2006.

Inflacion: salvo Japon (cuyo ritmo de inflacion -antes deflacion- aumenta), los demas paises no varian de ratio en el periodo 2002 – 2006.

Desempleo: reducen desempleo Japon (10.42%), Alemania (8.83%), Zona Euro (1.28%), OCDE (3.23%), en el periodo 2002 – 2006. EEUU y U. E. mantienen sus ratios.

Balance corriente: EEUU empeora su balance en un (-7.5%), Japon mejora (11.11%), Alemania (325.0%), la U. E. (175.0%), la Euro Zona (800.0%), OCDE mantiene ratio.

Interes a largo plazo: en Japon se produce un alza del (118.75%), en Alemania del (12.77%), en la U. E. del (12.24%), igual que en la Euro Zona, en la OCDE del (5.88%).

Segun las proyecciones de la OCDE la mejora del balance corriente en el periodo 2002 – 2006 de Alemania (325.0%), U. E. (175.0%), Euro Zona (800.0%) no se refleja en un avance en el ritmo de crecimiento del PIB o de reduccion del desempleo equivalente, para alcanzar el comportamiento (resultados) de los EEUU.

Estos aspectos pueden ampliarse en la siguiente tabla.

Resulta interesante observar el comportamiento historico y proyectado 1995 – 2002 y 2003 – 2006 que presenta la OCDE para el Producto Interno Bruto, productividad laboral y empleo, en EEUU, Japon, Alemania, Union Europea, Euro Zona, y paises miembros de la OCDE (en su conjunto). (Tabla 1.17: Growth in potential GDP and its components - Economic Outlook 69 - OCDE - 2001)
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Crecimiento en el PIB potencial y sus componentes

Periodos 1995 - 2002 y 2003 - 2006

(Porcentaje promedio anual)

Crecimiento potencial del

Crecimiento de la produc-

   Crecimiento potencial 

  Producto Interno Bruto

tividad laboral potencial

          del empleo

(produccion por empleado)

  1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

EEUU

3.6

3.5

2.0

2.2

1.6

1.2

Japon

1.6

1.2

1.4

1.5

0.2

(0.3)

Alemania

1.8

2.3

1.5

2.0

0.3

0.3

Euro Zona

2.2

2.6

1.5

1.9

0.7

0.7

OCDE

2.7

2.7

1.7

2.0

1.0

0.8

Componentes del empleo potencial (% de contribucion al crec pot del empleo)

Ratio de participacion po-

    Edad de la poblacion 

              NAIRU

tencial de la fuerza laboral

              laboral

1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

EEUU

0.5

0.2

1.1

1.0

0.0

0.0

Japon

0.5

0.0

(0.1)

(0.4)

(0.2)

0.0

Alemania

0.2

0.4

0.0

(0.1)

0.0

0.1

Euro Zona

0.4

0.5

0.1

0.1

0.1

0.1

OCDE

0.4

0.3

0.5

0.5

0.1

0.0


El cuadro anterior nos permite comprobar que las proyecciones de las mejoras de ritmo de crecimiento del PIB potencial de Alemania (27.77%), comparando el periodo 2003 – 2006 con el periodo 1995 – 2002, y de la Euro Zona (18.18%), para igual periodo, se alcanzan unicamente en base a aumentos de productividad y no de creacion de empleo. Alemania (33.33%) de incremento de productividad comparando el periodo proyectado 2003 – 2006 con respecto al periodo 1995 – 2002. Euro Zona (26.67%), para igual periodo.

Sin duda hay ciertas mejoras que no llegan a todos (y mucho menos a los trabajadores).

El cielo protector resulta demasiado estrecho (o egoista?).

Hay sectores demasiado (¿) impermeables a los beneficios de la lluvia fina pronosticada por los exegetas de la globalizacion y el librecambio.

Otro cuadro significativo para nuestro analisis resultan ser las proyecciones que presenta la OCDE del crecimiento del comercio exterior y la performance en productos manufacturados, para el periodo 1999 a 2002, en EEUU, Japon, Alemania, paises miembros de la OCDE (en su conjunto), paises no miembros de la OCDE (en su conjunto), y a nivel mundial (en su conjunto). (Tabla 62: Export market growth and performance in manufactured goods - Economic Outlook 69 - OCDE - 2001)
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Crecimiento del mercado exterior proyectado

y performance de los productos manufacturados

Periodo 1999 - 2002

(Porcentaje de cambio respecto al año anterior)

Volumen de importaciones

Crec mercado exportacion

1999

2000

2001

2002

1999

2000

2001

2002

EEUU

14.2

16.3

5.3

7.0

7.9

14.9

7.7

8.5

Japon

13.1

16.9

6.2

6.2

10.4

17.3

7.6

8.7

Alemania

8.9

12.9

7.6

6.7

6.5

13.0

8.0

8.0

OCDE

10.3

14.0

7.1

7.6

7.9

14.1

7.7

8.0

No-OCDE

1.2

16.6

9.9

9.8

8.2

16.5

7.9

8.7

Mundial

7.9

14.6

7.8

8.1

7.9

14.6

7.8

8.1

Volumen de exportaciones

Performance exportacion

1999

2000

2001

2002

1999

2000

2001

2002

EEUU

4.8

12.9

4.6

8.3

(2.9)

(1.8)

(2.9)

(0.2)

Japon

1.9

9.3

1.4

8.7

(7.7)

(6.8)

(5.8)

0.0

Alemania

6.5

13.2

7.5

7.5

0.0

0.2

(0.5)

(0.5)

OCDE

5.8

12.3

6.4

8.2

(1.9)

(1.6)

(1.2)

0.2

No-OCDE

8.1

18.3

8.5

9.5

(0.1)

1.6

0.6

0.8

Mundial

6.3

13.7

6.9

8.5

(1.5)

(0.8)

(0.8)

0.3

Performance exportacion: es calculada como el porcentaje de 

cambio en el ratio de volumenes de exportados a los mercados

externos


Nota: la performance exportadora es calculada como porcentaje de cambio en el ratio de volumenes exportados a los mercados externos.

Con los datos y proyecciones del cuadro anterior podemos efectuar los siguientes calculos comparativos, en cuanto al cambio de ritmo de crecimiento entre puntas del periodo en estudio:
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Calculo comparativo del cambio de ritmo de crecimiento

entre puntas (2002/1999) del periodo en estudio

(Porcentaje)

  2002/1999

Volumen

Crec mercad

Volumen

Performance

      (%)

Importacion

exportacion

Exportacion

Exportacion

EEUU

(50.70)

7.59

72.92

93.10

Japon

(52.67)

(16.35)

357.89

100.0

Alemania

(24.72)

23.08

15.38

(0.5)

OCDE

(26.21)

1.27

41.38

110.53

No-OCDE

716.67

6.10

17.28

900.0

Mundial

2.53

2.53

34.92

120.0


Mas alla de las consecuencias que sobre las importaciones de Japon tiene la recesion de la decada de los noventa que la ha afectado, es EEUU quien mas reduce el ritmo de crecimiento de sus importaciones proyectadas. Tambien llama la atencion el incremento en el ritmo de crecimiento de las importaciones proyectadas de los paises No-OCDE (confirmando que la globalizacion y el libre comercio beneficia mas a unos -los de siempre- que a otros -los de nunca-, o sea).

En el ritmo de crecimiento del volumen de exportaciones proyectado resulta Japon el mas favorecido, seguido de EEUU (que queda ampliamente favorecido por la variacion de las exportaciones (72.92%) y de las importaciones (50.70%).

Sin entrar en la metodologia utilizada por la OCDE para el calculo de la performance exportadora puede verse que confirma los resultados indicados: amplio beneficio de EEUU y Japon, pobre resultado de Alemania, buen resultado de la OCDE en conjunto, y buen resultado del mundo en su conjunto. En cuanto al ratio correspondiente a los paises No-OCDE entendemos que es un mero accidente estadistico (al producirse un cambio de signos) que distorsiona el resultado.

Guiandonos por la publicacion del Fondo Monetario Internacional (FMI) sobre Perspectivas de la Economia Mundial (Mayo 2001), en el Apendice II: Reduccion de los desequilibrios de la balanza de pagos, donde se plantean dos escenarios alternativos anta la desaceleracion (en Mayo 2001 el Fondo aun no aceptaba la existencia de la recesion, que luego, gracias a Ben Laden, tuvo cara y responsable, a partir del 11 de Septiembre de 2001) de la economia mundial en 2001.

En este apendice se describen dos simulaciones en las que se utilizo MULTIMOD, el modelo econometrico internacional del FMI (para nosotros, MULTIMAD), para estudiar distintas modalidades que entrañan una reduccion mas rapida de los desequilibrios comerciales internacionales.

La primera es un escenario de aterrizaje suave con ajuste de los desequilibrios, en el que se presentan las consecuencias de una correccion de los desequilibrios producida por un cambio gradual de las cotizaciones en los principales mercados cambiarios.

En el escenario de un aterrizaje mas brusco, las tensiones asociadas a los desequilibrios en los mercados cambiarios y bursatiles conducen a variaciones bruscas de los tipos de cambio y a una consiguiente disminucion de la confianza y de las valoraciones del mercado de acciones.

En el escenario de ajuste de los desequilibrios se supone que el valor del dolar de EEUU disminuye continuamente durante los proximos tres años, en un total acumulado de 20% frente al euro y el yen, y de 15% frente a las monedas de otros paises industriales (debido a que el tipo de cambio de estos paises tiende a estar vinculado mas directamente al dolar de EEUU). Se produce un ajuste gradual de los desequilibrios internacionales, y para 2005 (cuando el ajuste practicamente ha concluido), la balanza comercial de EEUU ha mejorado en mas de US$ 85000 millones, mientras que la de la Zona Euro se ha reducido (en una cifra ligeramente superior a US$ 45000) y tambien la de Japon (aproximadamente US$ 30000 millones)…

El escenario de aterrizaje mas brusco presupone que estos ajustes cambiarios (una disminucion del 20% del valor real del dolar de EEUU, frente al euro y al yen, y del 15% frente a las monedas de los demas paises industriales) ocurren de manera precipitada a principios o mediados de 2001, acompañadas por:

· Una reduccion de las cotizaciones bursatiles internacionales al disminuir la confianza de los inversionistas; EEUU es el pais mas afectado (los valores se reducen un 20%), mientras que la Zona Euro y Japon son los menos afectados.

· Una consiguiente erosion de la confianza de los consumidores e inversionistas en EEUU (debido a la caida de las cotizaciones bursatiles), asi como en Japon (la reduccion de la demanda mundial agudiza la contraccion economica).

· Una valoracion gradual de las cotizaciones bursatiles en los proximos tres años a medida que se restablece la confianza de los inversionistas; el efecto se observa de manera mas pronunciada en EEUU.

La balanza comercial de EEUU mejora en US$ 85000 millones con respecto al pronostico de referencia, situacion casi identica a la del otro escenario, y las contrapartidas tambien son la Zona Euro (casi US$ 60000 millones ) y Japon (casi US$ 20000 millones).
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Escenario alternativo: aterrizaje suave con ajuste de los desequilibrios

(Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia, salvo 

indicacion contraria)

Desviacion

2001

2002

2003

2004

2005

acumulada

EEUU

 

 

 

 

 

 

PIB real

0.2

0.2

0.1

(0.3)

(0.5)

(0.3)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

3.1

16.4

42.9

67.0

85.2

214.6

Euro Zona

PIB real

(0.2)

(0.4)

(0.4)

(0.2)

(0.1)

(1.3)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

(3.7)

(12.1)

(25.5)

(37.2)

(47.9)

(126.4)

Japon

PIB real

(0.2)

(0.3)

(0.3)

(0.2)

(1.0)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

1.4

(1.0)

(10.2)

(21.6)

(27.9)

(59.3)
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Escenario alternativo: aterrizaje mas brusco

(Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia,

salvo indicacion en contrario)

Desviacion

2001

2002

2003

2004

2005

acumulada

EEUU

PIB real

(1.4)

(1.6)

(1.2)

(0.6)

(0.4)

(5.2)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

6.6

33.9

54.0

70.1

85.4

250.0

Euro Zona

PIB real

(1.1)

(1.2)

(0.9)

(0.3)

0.3

(3.2)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

(18.4)

(30.3)

(38.0)

(46.6)

(58.6)

(191.9)

Japon

PIB real

(1.1)

(1.1)

(0.5)

0.4

(2.3)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

0.8

(1.0)

(7.4)

(13.3)

(18.8)

(39.7)


Como puede observarse en el escenario alternativo: Aterrizaje suave con ajuste de desequilibrios, una disminucion acumulada en el PIB de los EEUU en 5 años (2001 a 2005) de (-0.3%) con respecto al escenario de referencia, provoca una mejora acumulada en su balanza comercial en 5 años de 214.6 miles de millones de dolares.

Dicho fenomeno produce en la Zona Euro una disminucion acumulada en el PIB de (-1.3%) con respecto al escenario de referencia y provoca una perdida acumulada en su balanza comercial en 5 años de (-126.4) miles de millones de dolares.

El mismo acontecimiento produce en Japon una disminucion acumulada en el PIB en 5 años de (-1.0%) con respecto al escenario de referencia y provoca una perdida acumulada en su balanza comercial en 5 años de (-59.3) miles de millones de dolares.

Si pasamos al escenario alternativo: Aterrizaje mas brusco, tenemos una disminucion acumulada en el PIB de los EEUU en 5 años (2001 a 2005) de (-5.2%) con respecto al escenario de referencia que provoca una mejora acumulada en su balanza comercial en 5 años de 250.0 miles de millones de dolares.

Dicho fenomeno produce en la Zona Euro una disminucion acumulada en el PIB en 5 años de (-3.2%) con respecto al escenario de referencia y provoca una perdida acumulada en su balanza comercial en 5 años de (-191.9) miles de millones de dolares.

El mismo acontecimiento produce en Japon una disminucion acumulada en el PIB en 5 años de (-2.3%) con respecto al escenario de referencia y provoca una perdida acumulada en su balanza comercial en 5 años de (-39.7) miles de millones de dolares.

De las anteriores simulaciones surge que siempre el muro cae para el mismo lado. Si EEUU, causante del problema (en caida suave) disminuye su ritmo de crecimiento del PIB (-0.3%), la Zona Euro disminuye mucho mas su ritmo de crecimiento del PIB (-1.3%) y a la mejora de la balanza comercial de los americanos en 214.6 miles de millones de dolares, responde la Zona Euro con una perdida en su balanza comercial de (-126.4) miles de millones de dolares.

Si EEUU, repetimos, causante del problema (en caida brusca), disminuye su ritmo de crecimiento del PIB (-5.2%), la Zona Euro disminuye algo menos su ritmo de crecimiento (-3.2%) y a la mejora de la balanza comercial de los americanos en 250.0 miles de millones de dolares, responde la Zona Euro con una perdida en su balanza comercial de (-191.9) miles de millones de dolares.

Llama la atencion -si aun queda lugar para la sorpresa- que, para el caso, Japon, supuestamente con una economia mucho mas dependiente de las exportaciones a los EEUU pierda menos, tanto en el ritmo de crecimiento del PIB, como en la balanza comercial, (-1.0%) del PIB y (-59.3) miles de millones de dolares (en caso de aterrizaje suave) y (-2.3%) del PIB y (-39.7) miles de millones de dolares (en el caso de aterrizaje brusco).

Ni en la epoca de las colonias podria observarse una asimetria tan bochornosa, o una dependencia tan ominosa. O es de lo que se trata?

Pregunta: si en vez de ser analistas economicos, fueran medicos, que le recetarian al paciente europeo: Mas librecambio? Mas globalizacion? Mas mercado? Mas pensamiento unico? O tal vez mas pensamiento cero? (que es de lo que se trata!).

Parte Quinta

Simulaciones y…simuladores - (Para que no todo siga asi)

Perspectivas,…diagnosticos,…y recetas comparadas…del FMI

(Descontructing trade)

En las Partes anteriores hemos tratado de demostrar -esperamos que con suficientes datos y acierto- que la apertura comercial puede generar -y en el caso que nos interesa, genera- un alto grado de vulnerabilidad. De ello surge que la balanza externa puede representar -y en el caso que nos interesa, representa- un factor negativo para el crecimiento economico.

Esos son los daños ocultos del librecambio. El alto costo de un regimen que nos lleva a pensar en el librecambio de los idiotas.

Una alucinacion del desarrollo -la globalizacion de la libertad de mercado- que, entre la flexibilidad y la incertidumbre, opta por el miedo a ser uno mismo.

La doble vida de la globalizacion nos plantea un caso de vulnerabilidad economica: Union Europea versus Estados Unidos. Podriamos sospechar si no estaremos ante una situacion de desigualdades provocadas.

Si una mayor apertura a los flujos financieros y comerciales hacen a la Union Europea mas vulnerable a las perturbaciones externas; no se presentaria una actuacion asemejable a la de cobayas del neoliberalismo?

Ante la falsa globalizacion de la libertad de mercado, que nos imponen los fascistas economicos, es posible proyectar un futuro diferente al pasado reciente?

Puede imaginarse un cambio de paradigma?

Puede la economia europea salir del armario?

Se animara Europa a quitarse el burka que la niega, somete, condiciona, limita y castra, desde finales de la Segunda Guerra Mundial, y sin solucion de continuidad desde el fin de la Guerra Fria?

Sera posible que nos devuelvan el cerebro?

Con la intencion de continuar desmontando la economia de mercado (desontructing trade) y con el objetivo de aportar elementos -informacion, datos, criticas, interrogantes, cuestionamientos, opciones, alternativas,…- para procurar cruzar el umbral del cambio economico planteamos este Apartado como un debate con el Fondo Monetario Internacional -o las ideas que sostiene o representa- sobre: Perspectivas economicas…, vinculos de los ciclos economicos…, el sistema de comercio mundial…

Les invitamos a leer algunos parrafos del Informe: Perspectivas y desafios de la politica economica, del FMI, de Octubre 2001 y nuestra replica a los postulados sostenidos en el.

La optica del Fondo

(Del Capitulo I: Perspectivas y desafios de politica economica)

A la pregunta: cuan rapidamente puede repuntar el crecimiento en America del Norte?

El FMI contesta: (parrafos significativos y sugerentes)

(Con respecto a EEUU, se dice)

…Hasta ahora la contraccion del crecimiento fue mas o menos la misma que la disminucion promedio entre el valor mas alto y el valor mas bajo en epocas previas de desaceleracion, con aportes relativos bastantes semejantes del consumo, la inversion y otros componentes de la demanda…

Se dio un fuerte giro expansionista a la politica macroeconomica. Desde principios de año, la Reserva Federal redujo las tasas de interes en 350 puntos basicos, 50 de ellos parte de una flexibilizacion monetaria global que se dispuso el 17 de septiembre, acompañada de otras medidas destinadas a asegurar la liquidez en los mercados financieros para fines de liquidacion de transacciones. Tambien se adopto una politica fiscal menos restrictiva inicialmente con la puesta en practica de recortes impositivos…y la reciente aprobacion de 40000 US$ millones por razones de emergencia tras los actos terroristas. Este impulso macroeconomico deberia sustentar la actividad en el futuro, permitiendo una moderada recuperacion de la demanda para finales de año…

Con la contencion de la inflacion subyacente habria margen de maniobra para dar otra vez mas flexibilidad a la politica monetaria a fin de dar apoyo a la economia en caso de que persista la debilidad. En el ambito fiscal se preve que la politica sea mas expansionista…

Tambien se podria dejar que funcionen los estabilizadores automaticos para amortiguar el impacto de una economia estadounidense mas debil…

Mas alla de la secuela inmediata de los recientes sucesos, tanto los recortes impositivos en varios años como los incrementos de gastos tendran que implementarse de manera flexible en el mediano plazo a fin de que se pueda disponer de recursos suficientes para financiar esas medidas y cumplir con las obligaciones fiscales vinculadas con el envejecimiento de la poblacion…

(Mas adelante, al tratar las perspectivas de Canada, se dice)

…Si se produjera una nueva desaceleracion de la actividad, la respuesta mas conveniente seguiria siendo la flexibilizacion de la politica monetaria; cabe señalar que las tasas de interes oficiales ya bajaron 175 puntos basicos entre enero y agosto de 2001 y otros 50 puntos basicos el 17 de septiembre. Ademas, teniendo en cuenta que el superavit fiscal canadiense sigue siendo proporcionalmente el mas elevado de los paises del Grupo de los Siete, debera permitirse plena libertad de operacion a los estabilizadores automaticos durante la actual fase descendente. En el mediano plazo, es menester seguir insistiendo en la reduccion de la deuda y prepararse para hacer frente a los crecientes costos de la atencion medica y los planes de jubilaciones publicas debido al envejecimiento de la poblacion…

(En el Apartado sobre Japon: Las perspectivas son sombrias a corto plazo, pero se abre una nueva oportunidad de reforma, se dice)

…En Japon siguio deteriorandose la situacion economica y ahora es probable que, por cuarta vez en los ultimos 10 años, la economia haya entrado en recesion…

Desde la optica positiva, la adopcion del nuevo marco monetario en marzo -que redujo otra vez a cero la tasa de interes de los prestamos dia a dia- fue favorable, y los incrementos de agosto y septiembre de la meta de reservas depositadas en el Banco Central son tambien medidas bien recibidas, como lo son los planes de un presupuesto suplementario moderado…

En lo que se refiere a los sectores bancario y empresarial, las prioridades son extender la cancelacion contable de las deudas a los bancos regionales, fortalecer mas la aplicacion de las normas de clasificacion y constitucion de reservas, sobre todo para prestamos de la zona gris, inyectar capital publico con fines especificos cuando sea necesario para evitar problemas sistemicos, y asegurar que los planes de restructuracion sean suficientemente rigurosos para obligar a una rehabilitacion total de las empresas en dificultades. Estas medidas deberan ir acompañadas de reformas para impulsar la flexibilidad y la productividad, fortalecer la politica sobre competencia y acrecentar la movilidad laboral…

En este entorno, las politicas macroeconomicas deberan brindar apoyo, aunque claramente es limitado el margen de maniobra, dado que las tasas de interes a corto plazo ya son cercanas a cero y la deuda publica es muy elevada. Aunque la flexibilidad monetaria que preven las medidas de agosto y septiembre deberian servir de apoyo para la actividad economica, aun es posible emplearla de manera mas dinamica para poner fin rapidamente a la deflacion, aunque esto provoque un nuevo debilitamiento moderado del yen. En el ambito fiscal, sera importante ver que siga siendo moderado el retiro del estimulo fiscal hasta que haya comenzado claramente la recuperacion. Se considera, por lo tanto, favorable la intencion de las autoridades de introducir un moderado presupuesto suplementario en el cuarto trimestre. En este sentido, seria conveniente modificar la composicion del gasto, dejando de lado las obras publicas y asignando prioridad a los gastos que sustenten la reestructuracion, como una red de proteccion social mas fuerte…

(En el siguiente Apartado, el Fondo se pregunta: Cuan seria es la desaceleracion en Europa Occidental?, y se contesta)

…En la zona del euro continuo y se propago mas ampliamente en 2001 la desaceleracion del crecimiento que comenzo en el segundo semestre de 2000, muy particularmente en Alemania…

En el frente externo se desacelero el incremento de las exportaciones ante una demanda mundial mas debil, tanto en EEUU como en Asia, pero el aumento de las importaciones tambien se desacelero acusadamente. Ademas del impacto directo de la contraccion mundial a traves de los canales del comercio exterior es probable que la actividad economica se haya visto afectada por efectos secundarios a traves de los vinculos empresariales y financieros, entre ellos la expansion de las operaciones en EEUU de empresas de la zona del euro y el rapido aumento de las tenencias de participaciones de capital estadounidenses en manos de inversionistas europeos…

Los datos recientes indican que la actividad y la confianza siguen debilitandose en los principales paises y, en contraste con EEUU, es relativamente poca la flexibilizacion que se contempla en la politica economica. No obstante, desde mayo se redujeron en 100 puntos basicos las tasas de interes. Por otra parte, aunque la politica fiscal es, en general, neutra en toda la region, los recortes de impuestos en algunos paises estan impulsando el consumo…

Cabria la posibilidad de adoptar reducciones adicionales (de las tasas de interes) si se sigue debilitando sensiblemente la demanda y la inflacion sigue evolucionando favorablemente. El margen de flexibilidad de la politica monetaria tambien dependera de las perspectivas de que se mantenga la moderacion salarial -sobre todo en las rondas de negociaciones alemanas a principios de 2002, que son clave- y de como evolucionen los tipos de cambio.

En el ambito fiscal, se preve que el saldo estructural en la zona del euro se mantenga mas o menos constante, y que el estimulo fiscal que se aplique en algunos paises (sobre todo en Alemania) se contrarreste con una postura mas restrictiva en el resto (entre ellos Austria, España y Grecia). Segun las proyecciones, se debilitara el saldo fiscal efectivo porque el crecimiento sera mas lento y se dejaria operar libremente a los estabilizadores automaticos. En algunos paises -entre ellos Alemania, Francia e Italia- sera dificil cumplir las metas fiscales para 2001 que se fijaron en los programas nacionales de estabilidad. Desde una perspectiva ciclica de corto plazo, en general seria inadecuado por el momento adoptar una politica fiscal mas restrictiva, pero al mismo tiempo es esencial mantener la credibilidad del marco fiscal en el pacto de estabilidad y crecimiento, especialmente dados los acuciantes problemas fiscales que planteara el envejecimiento de la poblacion  en los proximos años. Una manera de resolver este dilema seria dejar que los ingresos fluctuen con el ciclo economico, en tanto se acentuan y se mantienen metas de gastos en los programas de estabilidad a mediano plazo, lo que implica centrar mas la politica economica en los saldos estructurales y no tanto en los saldos fiscales efectivos. Al adoptar ese enfoque no se fomentarian impulsos fiscales prociclicos; y si se hubiese aplicado antes, esta politica habria alentado una reduccion mas rapida del deficit fiscal en 1999 y 2000, cuando las condiciones ciclicas eran mas favorables.

El crecimiento relativamente decepcionante en la Zona Euro, donde la tasa de desempleo parece estabilizarse muy por encima de la marca del 8%, destaca la necesidad de fortalecer el potencial de produccion redoblando los esfuerzos de reforma estructural. Si bien se ha avanzado de manera importante, aun queda mucho por hacer, por ejemplo, la reforma de los mercados de trabajo, especialmente de los sistemas de impuestos y prestaciones, ademas de la necesidad de establecer una relacion mas directa entre los salarios y la productividad; la promocion de una integracion efectiva de los mercados de capital de la zona del euro, y el refuerzo de mecanismos para manejar crisis financieras; la reforma de los mecanismos de jubilaciones y seguros de salud, asi como el logro de una competencia eficaz y la integracion total del mercado interno…

Contestando al Fondo

1 - Recetas magistrales

El FMI sigue aprobando -todo- lo actuado por las autoridades economicas y monetarias de EEUU; reiterando los matices y condicionantes a la politica economica y financiera japonesa; e insistiendo en la conveniencia -de quien?- de modificar las medidas fiscales y de liquidez de la Union Europea.

En un caso todos son placemes, en el siguiente sutiles insinuaciones y en el tercero presiones puras y duras. Como se entiende sino que ante el mismo acontecimiento recesivo, por otra parte causado por el estallido de la burbuja bursatil en EEUU, se de por bueno el fuerte giro expansionista a la politica macroeconomica americana que deberia sustentar la actividad en el futuro, permitiendo una recuparacion moderada de la demanda para finales de año (sic).

Igual propuesta -por parentesco o cercania?- se hace al caso canadiense: si se produjera una nueva desaceleracion de la actividad, la respuesta mas conveniente seguiria siendo la flexibilizacion de la politica monetaria (sic).

Si se quiere tambien se pueden encontrar sintonias a la hora de dejar funcionar los estabilizadores automaticos para amortiguar el impacto de una economia mas debil.

Cuando se llega a Japon se reciben con una optica positiva (sic) la reduccion de las tasas de interes y los planes de un presupuesto suplementario moderado. Inclusive se va mas alla proponiendo como prioritario inyectar capital publico con fines especificos cuando sea necesario para evitar problemas sistemicos (sic).

Luego -anticipando el lapsus linguae de Bush en febrero/02 en Tokio?, confundiendo devaluacion con deflacion- se dice que aunque la flexibilidad monetaria que preven las medidas de agosto y septiembre/01 deberian servir de apoyo para la actividad economica, aun es posible emplearla de manera mas dinamica para poner fin rapidamente a la deflacion, aunque esto provoque un nuevo debilitamiento moderado del yen (sic).

Para el caso europeo todos son condicionales trufados de advertencias. Aunque el Fondo admite que los datos recientes indican que la actividad y la confianza siguen debilitandose en los principales paises y, en contraste con EEUU, es relativamente poca la flexibilizacion que se contempla en la politica economica (sic), advierte que cabria la posibilidad de adoptar reducciones adicionales (de las tasas de interes) si se sigue debilitando sensiblemente la demanda y la inflacion sigue evolucionando favorablemente (condiciona). Luego agrega, el margen de flexibilidad de la politica monetaria tambien dependera de las perspectivas de que se mantenga la moderacion salarial -sobre todo en las rondas de negociaciones alemanas a principios de 2002, que son clave- y de como evolucionen los tipos de cambio (la traca final).

Luego viene un parrafo sin desperdicio, tan sutil que parece del Foreign Office, tan tendencioso que parece de Maquiavelo. Rogamos a ustedes que tengan la paciencia de volver a leerlo:

…En el ambito fiscal, se preve que el saldo estructural en la zona del euro se mantenga mas o menos constante, y que el estimulo fiscal que se aplique en algunos paises (sobre todo en Alemania) se contrarreste con una postura mas restrictiva en el resto (entre ellos Austria, España y Grecia). Segun las proyecciones, se debilitara el saldo fiscal efectivo porque el crecimiento seria mas lento y se dejaria operar libremente a los estabilizadores automaticos. En algunos paises -entre ellos Alemania, Francia e Italia- sera dificil cumplir las metas fiscales para 2001 que se fijaron en los programas nacionales de estabilidad.

Desde una perspectiva ciclica de corto plazo, en general seria inadecuado por el momento adoptar una politica fiscal mas restrictiva, pero al mismo tiempo es esencial mantener la credibilidad del marco fiscal en el pacto de estabilidad y crecimiento, especialmente dados los acuciantes problemas que plantea el envejecimiento de la poblacion en los proximos años. Una manera de resolver este dilema seria dejar que los ingresos fluctuen con el ciclo economico, en tanto se acentuan y se mantienen metas de gastos en los programas de estabilidad a mediano plazo, lo que implica centrar mas la politica economica en los saldos estructurales, y no tanto en los saldos fiscales efectivos. Al adoptar ese enfoque no se fomentarian impulsos fiscales prociclicos; y si se hubiese aplicado antes, esta politica habria alentado una reduccion mas rapida del deficit estructural en 1999 y 2000, cuando las condiciones ciclicas era mas favorables…

2 - Hay viejos y…viejos

Pero el asunto no queda alli, que ya es bastante, y aunque en los casos de EEUU y Canada -sorprendentemente para el estilo y filosofia del FMI- se indica que las medidas fiscales tendran que implementarse de manera flexible en el mediano plazo a fin de que se pueda disponer de recursos suficientes para financiar esas medidas y cumplir con las obligaciones fiscales vinculadas con el envejecimiento de la poblacion (sic), y mas alla, al señalar, que es menester prepararse para hacer frente a los crecientes costos de la atencion medica y los planes de jubilaciones publicas debido al envejecimiento de la poblacion; en Japon ya se sueltan el pelo sugiriendo que las medidas deberan ir acompañadas de reformas para impulsar la flexibilidad y la productividad, fortalecer la politica sobre competencia y acrecentar la movilidad laboral (sic)…aunque luego (por aquello de una de cal y otra de arena) dicen que seria conveniente modificar la composicion del gasto, dejando de lado las obras publicas y asignando prioridad a los gastos que sustenten la reestructuracion, con una red de proteccion social mas fuerte.

En el caso europeo utilizan municion de grueso calibre al hablar del crecimiento relativamente decepcionante en la Zona Euro (que coincidimos), donde la tasa de desempleo parece estabilizarse muy por encima de la marca del 8%, destacando la necesidad de fortalecer el potencial de produccion redoblando los esfuerzos de reforma estructural (que no coincidimos, en la forma, aunque si en el fondo).

Dando por tierra con lo sostenido abiertamente como conveniente y necesario para EEUU y Canada (atencion medica y planes de jubilaciones publicas) o para Japon (una red de proteccion social mas fuerte), en el caso europeo insisten en lo contrario. Reproducimos el parrafo para contrastar lo escrito con la mano y borrado con el codo:

…Si bien se ha avanzado de manera importante, aun queda mucho por hacer, por ejemplo, la reforma de los mercados de trabajo, especialmente de los sistemas de impuestos y prestaciones, ademas de la necesidad de establecer una relacion mas directa entre los salarios y la productividad; la promocion de una integracion efectiva de los mercados de capital de la zona del euro, y el refuerzo de mecanismos para manejar crisis financieras; la reforma de los mecanismos de jubilaciones y seguro de salud, asi como el logro de una competencia eficaz y la integracion total del mercado interno…

Ahora ya saben a que nos referimos cuando decimos que no compartimos el tipo de reforma estructural que propone el Fondo para Europa.

Una pregunta antes de pasar a otro tema: los viejos, enfermos y parados de EEUU, Canada o Japon son distintos de los viejos, enfermos o parados de Europa?

Si no es asi, por que mientras a unos les recetan una medicina que antes no se administraban, para los otros, que si la tenian y administraban, se la quieren quitar?

Es esto flexibilizacion o alienacion?

Es esto competitividad o cinismo?

O sera que Europa esta fuera del alcance del conservadurismo compasivo?

3 - Lo que implica centrar la politica economica en los saldos estructurales

Una de las propuestas -casi como al pasar- que el Fondo hace a la Union Europea es la de centrar mas la politica economica en los saldos estructurales y no tanto en los saldos fiscales efectivos.

Que significa eso?

Que hay detras de este corto parrafo?

(Aclaraciones previas)

Brecha de produccion: se calcula restando el producto potencial del producto efectivo y se expresa como porcentaje del producto potencial.

Los saldos estructurales se expresan como porcentaje del producto potencial.

El saldo presupuestario estructural es la posicion presupuestaria que se observaria si el nivel del producto efectivo coincidiera con el producto potencial. En consecuencia, las variaciones del saldo presupuestario estructural incluyen los efectos de las medidas fiscales temporales, el impacto de las fluctuaciones de las tasas de interes y del costo del servicio de la deuda, asi como otras fluctuaciones no ciclicas del saldo presupuestario.

La deuda neta se define como la deuda bruta menos los activos financieros del gobierno general, que incluyen los activos del sistema de seguridad social.
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Saldo fiscal y deuda del gobierno general en los principales paises industriales

Periodo 1983/93 - 1994 a 2005 

(Porcentaje del PIN)

1983/93

1994

1995

1996

1997

1998

1999

2000p

2001p

2002p

EEUU

Saldo efectivo

(4.9)

(3.8)

(3.3)

(2.4)

(1.3)

0.7

1.4

1.5

1.6

Brecha de produccion

(1.2)

(3.1)

(3.5)

(3.1)

(1.9)

(0.8)

0.2

1.9

1.6

Saldo estructural

(4.6)

(2.7)

(2.1)

(1.4)

(0.6)

0.3

0.6

0.8

0.9

1.5

Deuda neta

46.0

60.1

59.6

59.2

57.1

53.4

48.8

43.9

40.2

27.1

Deuda bruta

60.1

72.8

72.9

72.8

70.3

66.6

63.2

57.0

52.1

35.1

Japon

Saldo efectivo

0.1

(2.3)

(3.6)

(4.2)

(3.3)

(4.7)

(7.4)

(8.2)

(6.3)

(2.6)

Brecha de produccion

0.3

(1.6)

(1.7)

1.3

0.9

(3.4)

(4.5)

(4.1)

(3.4)

(0.1)

Saldo estructural

0.2

(1.7)

(2.9)

(4.5)

(3.5)

(3.3)

(5.5)

(6.5)

(4.9)

(2.5)

Deuda neta

18.2

7.7

13.0

16.4

17.9

30.6

38.2

46.3

51.5

61.0

Deuda bruta

69.0

82.2

89.7

94.4

99.2

114.2

125.6

136.0

141.7

149.4

Alemania

Saldo efectivo

(2.0)

(2.5)

(3.4)

(3.5)

(2.7)

(2.1)

(1.5)

1.6

(1.2)

(1.2)

Brecha de produccion

(1.3)

0.3

0.2

(0.9)

(1.4)

(1.2)

(1.7)

(0.9)

0.1

Saldo estructural

(1.0)

(2.5)

(3.4)

(2.7)

(1.6)

(1.2)

(0.6)

(0.4)

(1.2)

(1.2)

Deuda neta

22.0

40.6

49.4

51.1

52.2

52.0

52.3

49.8

48.3

44.4

Deuda bruta

41.8

50.2

58.3

59.8

60.9

60.7

61.0

58.5

57.0

53.1

Nota: En lo que respecta a la Deuda neta de Alemania, la primera columna se refiere a 1987-93.

A partir de 1995 el gobierno general se hizo cargo de las obligaciones de amortizacion y servicio

de la deuda de la Treuhandanstalt (y de varios otros organismos). Esta deuda es equivalente al 8%

del PIB y el correspondiente servicio de la deuda representa entre 1/2% y 1% del PIB.


Del cuadro anterior podemos observar/preguntar/cuestionar:

(Tomando los datos de Alemania, como representativos de la situacion europea)

1) Utilizar el saldo estructural en lugar del saldo efectivo para desarrollar la politica economica europea (si la asimilamos -a modo de ejemplo- a la situacion de Alemania) equivaldria a desperdiciar fondos equivalentes al 1% del PIB por año (al menos hasta 1999, lo demas son…proyecciones).

2) Una pregunta: Por que no se sugirio lo mismo para EEUU (al menos hasta 1997, veremos lo que ocurre cuando comiencen a vivir…las proyecciones)?

3) Otra pregunta: Por que no se sugiere lo mismo para Japon (al menos hasta 1999, y si se quiere mas alla…en las proyecciones)?

4) Que se oculta detras de la intencionalidad en la propuesta de astringencia europea?

Para aquellos que dudan sobre el caracter limitativo que contiene la propuesta de utilizar los saldos estructurales en lugar de los fiscales (a pesar de su apariencia -Hameliniana- contemplativa y benevolente- aqui va un parrafo de un informe escrito el 10/3/02 por un economista del Citigroup, al respecto: (Hacia un plan de estabilidad):

…Ha surgido una corriente de opinion que propugna establecer las restricciones, no sobre el deficit nominal sino sobre el estructural, en situaciones de debilidad economica como el actual, los gobiernos no tendrian ningun tipo de limitacion en la utilizacion de los estabilizadores automaticos para facilitar la recuperacion economica. Lo curioso es que el diseño actual de los planes de estabilidad no entraria en contadiccion con este planteamiento si se partiera de una situacion holgada en el saldo de las cuentas publicas. En este sentido la propia Comision Europea permitio ya en julio que los paises dejaran funcionar los estabilizadores automaticos, siempre en los margenes permitidos por el plan de estabilidad…

Ustedes juzgaran si nuestra lectura es muy conspirativa o maniquea, o se trata de dejar que el perro vaya donde quiera y corra lo que le plazca, mientras…la cuerda alcance.

 O sea.

Mas preguntas (sin respuesta):

5) Por que EEUU pudo inyectar a su economia el equivalente al 10% de su PIB en el año 2001 (si, leyeron bien, el equivalente al 10% del PIB!), como medida anticiclica y Europa debe mantener (segun la propuesta del FMI) metas de gastos en los programas de estabilidad a mediano plazo?

(Para aquellos que deseen profundizar en estos temas, les sugerimos ver los Capitulos 2 y Anexo, de  nuestro anterior ensayo : Nueva Economia: el fin de la e-volucion?…y el prestamista de ultimo recurso)

6) Por que en EEUU se mantiene la confianza y credibilidad del sistema ampliando el giro expansionista y a Europa se la induce -amenaza?- a lo esencial de mantener la credibilidad del marco fiscal en el pacto de estabilidad y crecimiento?

7) Por que a Japon se le sugiere que siga siendo moderado el retiro del estimulo fiscal hasta que haya comenzado claramente la recuparacion y a Europa se le preve (lease, aconseja) que el saldo estructural se mantenga mas o menos constante, y que el estimulo fiscal que se aplique en algunos paises (sobre todo Alemania) se contrarreste con una postura mas restrictiva en el resto (entre ellos Austria, España y Grecia)?

8) Por que para EEUU y Canada el FMI indica que si se produjera una nueva desaceleracion de la actividad, la propuesta mas conveniente seguiria siendo la flexibilizacion de la politica monetaria, o en el caso de Japon sostiene la advertencia de inyectar  capital publico con fines especificos cuando sea necesario para evitar problemas sistemicos, cuando para Europa solo se concede que desde una perspectiva ciclica de corto plazo, en general seria inadecuado por el momento adoptar una politica mas restrictiva, pero al mismo tiempo es esencial mantener la credibilidad del marco fiscal de estabilidad y crecimiento?

9) Utilizando datos de la OCDE (1999) - Balance fiscal a medio plazo -, puede observarse lo siguiente:
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Balance fiscal a medio plazo

(Comparativo 1999 y 2005) 

(Porcentaje del PIB)

(% del PIB)

         Balance fiscal

        Deuda publica

1999

2005

1999

2005

EEUU

1.0

1.7

59.3

47.2

Japon

(7.6)

(6.5)

105.4

148.8

Alemania

(1.6)

(0.3)

62.6

56.0

Euro Zona

(1.6)

0.1

74.8

63.3


No pareciera que la situacion Europea (ahora si, con datos propios) sea tan desfavorable como para necesitar vacunas que no se aplican a Japon y EEUU.

10) Por que cuando la expansion monetaria la realiza Europa (no hablemos ya, de los paises en vias de desarrollo) se amenaza con el descontrol y el riesgo inflacionista, y cuando lo hace EEUU (y por lo leido Japon, a quien se lo induce una y otra vez), lo llaman fuerte giro expansionista, acompañado de otras medidas (a mas a mas) destinadas a asegurar la liquidez de los mercados financieros para fines de liquidacion de transacciones? (cuanto menos cinicos!)

11) Hay dos economias, o acaso es una ciencia bipolar?

12) Si el propio FMI lo reconoce (refiriendose a la UME, para el periodo 1993 – 1997): Todos los paises sufrieron una presion a la baja sobre el crecimiento a causa de las politicas macroeconomicas encaminadas a promover la desinflacion y la convergencia con los criterios de Maastrich. El impulso fiscal negativo fue de unos 2 puntos porcentuales del PIB en Alemania y Francia y mas de 3% en Italia,…(para mediados de 2000): con la contraccion de la economia mundial en el segundo semestre de 2000, cayeron las exportaciones de Alemania y Francia…

13) En la mayoria de los casos, los recortes de impuestos legislados previamente se aplicaron casualmente en el momento justo y ofrecieron cierto respaldo anticiclico. Al mismo tiempo, continuo el ciclo restrictivo en el BCE y eso hizo que la desaceleracion se sintiese en toda la zona del euro en el primer semestre de 2001. (del recuadro 1.5 : Crecimiento relativo en la zona del euro: por que Alemania e Italia van a la zaga de Francia?); a que seguir insistiendo en atribuir la problematica del crecimiento a las disparidades en el ritmo de las reformas estructurales, sobre todo en los mercados de trabajo? (la famosa poca flexibilizacion que se contempla en la politica economica)

14) Estaremos ante un caso de incompetencia perfecta?

15) Por que el FMI quiere criogenizar a la Union Europea?

16) Por que la Union Europea es la unica region desarrollada donde el FMI intenta (impone?) aplicar la ley seca?

17) Por que el FMI es keynesiano -en la actual contingencia- cuando de politica economica se trata en EEUU, Canada o Japon y neoliberal (liberrimo?) -en la misma contingencia- cuando de politica economica se trata en la Union Europea?

18) De quien es la mano que mece la cuna?

Lo sospechamos. O sea.

De continuar pegados los ciclos (y algo mas), Alemania y por extension la Union Europea, y tal vez (por lo que se ve) Japon, podrian ser victimas de los daños colaterales (recuerdan?) producidos por los avatares (por que no aventuras?) de la economia americana. A mas a mas sin poder utilizar las herramientas anticiclicas que con total facilidad y desparpajo si aplica EEUU.

Seria interesante ver como explica (justifica) el FMI la Ley de Estimulo Economico sancionada por EEUU (marzo 2002) -y eso que (segun dicen) ya estan pisando la recuperacion- en su proximo Informe sobre las Perspectivas de la Economia Mundial, y continua convenciendo a los cortesanos -que ya van teniendo cara de bufones- (U. E. prioritariamente, y Japon, cuando conviene a los intereses facticos) de continuar haciendo lo que (les) dicen y no lo que (les) hacen (EEUU y sus catequistas).

Volviendo al Fondo

(Del Capitulo II - Vinculos internacionales: tres perspectivas)

(Parrafos significativos y sugerentes)

Vinculos de los ciclos economicos de las principales economias avanzadas

…La reciente evolucion de la economia mundial ha vuelto a centrar la atencion en la forma en que estan vinculados los ciclos economicos de las economias avanzadas. El efecto que la actual desaceleracion del crecimiento de EEUU tendra en otras regiones, concretamente, en Europa, y la magnitud de este efecto, ha sido objeto de un gran debate…

Son varios los fenomenos que apuntan a la funcion que ejercen los factores estructurales y los regimenes de politica en la solidez de los vinculos que caracterizan al ciclo economico internacional. En primer lugar, algunos de estos vinculos son menos sensibles a perturbaciones asimetricas. Durante toda la decada de los años noventa, los comovimientos de la brecha de produccion de EEUU, Canada y el Reino Unido se mantuvieron positivos. Asi mismo, los vinculos del ciclo economico de los paises de la zona del euro tambien se mantuvieron solidos legando incluso, como cabria esperar de la integracion en el marco del sistema monetario europeo, a intensificarse en los años noventa. El paralelismo entre los ciclos economicos del Reino Unido y EEUU, pese a que los vinculos comerciales de este primer pais con los de la zona del euro son muchos mas importantes, es quiza el resultado de la fuerte vinculacion de los mercados financieros. Segundo, EEUU parece desempeñar una funcion central en la transmision internacional de las perturbaciones. La fuerte correlacion entre el componente comun y la brecha de produccion en EEUU, con respecto a Japon y Alemania, parece indicar que las conmociones que tuvieron lugar en EEUU, como las perturbaciones monetarias que provocaron la recesion de 1990 – 91, afectaron de manera general a todos los paises del G – 7, en tanto que la transmision de las perturbaciones internacionales en las otras zonas monetarias fue quiza menos evidente…

En 1999 y 2000 dejaron de observarse asimetrias en las fluctuaciones del ciclo economico en los paises anglosajones (EEUU, Canada, y Reino Unido) y los paises de la zona del euro, ya que las brechas de produccion en todos estos paises siguieron una evolucion paralela. En Japon, sin embargo, siguen observandose asimetrias…

La intensificacion de la interdependencia economica y el ciclo economico internacional

…La solidez de los vinculos del ciclo economico internacional entre las siete economias avanzadas depende no solo de la magnitud y el origen de las perturbaciones sino tambien de la composicion del comercio mundial de bienes, servicios y activos financieros. Esta interdependencia economica tiene una evolucion dinamica que sigue principalmente tendencias a largo plazo relacionadas con el avance tecnologico y los cambios de la reglamentacion…

Vinculos comerciales. La virulencia de los efectos derivados de perturbaciones en uno o mas paises por la via del comercio depende del grado de interdependencia comercial…

Lamentablemente, no suele disponerse de estadisticas coherentes sobre la composicion de los servicios, pero es factible que la interdependencia del comercio de servicios entre los paises del G – 7 se haya traducido en un aumento proporcional del comercio internacional, ya que la proporcion de los servicios en el consumo tiende a aumentar a medida que se eleva el ingreso per capita…

Hay informacion empirica que señala que los comovimientos bilaterales del producto tienden a ser mas comunes cuanto mas estrechos sean los vinculos del comercio de mercancias…

Vinculos de los mercados financieros. Los mercados financieros tambien constituyen otro importante canal de transmision de las perturbaciones internacionales, y sus mecanismos de transmision se basan tanto en la diversificacion transfronteriza de los activos y pasivos como en el arbitraje transfronterizo de los precios de los activos. Las innovaciones financieras, producto de los avances de la tecnologia de la informacion y de la liberacion financiera, estan intensificando rapidamente la interdependencia de los mercados financieros.

En las ultimas decadas ha aumentado enormemente la diversificacion transfronteriza de activos y pasivos de los paises del G – 7. Entre 1980 y 2000 el volumen de activos y pasivos de residentes de las economias avanzadas se duplico con creces, registrandose en los años noventa una expansion notoria (salvo en Japon) que al final del milenio alcanzo, en muchos casos, niveles de casi un 100% del PIB. (Segun el Grafico 2.3, Paises del Grupo de los Siete (G – 7): Interdependencia de los mercados de activos – Porcentaje del PIB, puede observarse que desde 1980 a 2000 los paises miembros modifican la participacion de la suma de activos y pasivos externos (*) en los siguientes terminos: (valores aproximados por interpretacion del grafico) EEUU de algo mas del 40% de porcentaje del PIB  en 1980, pasa a aproximadamente 170% de porcentaje del PIB en 2000; Japon de algo mas del 20% pasa a algo mas del 100%; Alemania de aproximadamente 60% pasa a casi 200%; Francia de algo mas del 100% en 1988 pasa a casi 180% en 2000; Italia de casi 60% pasa a algo mas de 160%; Canada de algo mas de 100% pasa a casi 170%; Reino Unido de algo mas de 200% pasa a 640%)

(*) suma de activos y pasivos externos = activos y pasivos en cartera + activos y pasivos de inversion extranjera directa

Pese a que se observan algunas asimetrias entre los activos y pasivos, ya que ciertos paises son deudores netos y otros acreedores netos, es evidente que la mayor parte de esta expansion se debe a la tendencia generalizada de diversificacion doble (en que se compran activos externos y se emiten pasivos a no residentes) (Segun el Grafico 2.4, Paises del Grupo de los Siete (G – 7): Activos externos netos – Porcentaje del PIB, puede observarse que desde 1980 a 2000 los paises miembros modifican su participacion de activos externos netos en los siguientes terminos: (valores aproximados por interpretacion del grafico) EEUU de aproximadamente el 10% de porcentaje del PIB en 1980 pasa a aproximadamente (-15%) en 1999; Japon de algo mas de 0% pasa a algo mas del 15%; Alemania de casi el 5% pasa a 0% en 1998; Francia de aproximadamente el 2% en 1989 pasa a aproximadamente el 1% en 1998; Italia de casi el 10% pasa a aproximadamente el (-2%); Canada de (-35%) pasa a (-30%); Reino Unido de casi 10% pasa a (-13%)).

(De la interpretacion grafica de 2.3 y 2.4 (preliminarmente) pareceria que en los casos de Alemania y EEUU se produce una disminucion de los activos externos netos desde 1990 (Alemania, 20% del PIB) y desde 1988 (EEUU, 0% del PIB) por lo que la suma de activos y pasivos externos que continua creciendo (hasta 2000) seria consecuencia mas del crecimiento de pasivos que de activos)

Por lo tanto, el aumento de la diversificacion transfronteriza es solo en parte atribuible a desequilibrios entre el ahorro y la inversion, cuya persistencia es, en si, reflejo de la integracion de los mercados de activos.

La mayor parte del aumento de los activos y pasivos externos fue consecuencia de los aumentos de la inversion extranjera directa y de cartera en que las participaciones de capital son un componente importante, salvo el caso de Japon en que los bancos fueron los que colocaron el mayor volumen de recursos en el exterior hacia fines de los años ochenta. Exceptuando nuevamente a Japon, se intensificaron los flujos de inversion extranjera directa y de cartera, sobre todo en los ultimos años, aunque el acusado aumento de las cotizaciones bursatiles en los años noventa en todos los principales paises avanzados, salvo Japon, tambien fue un factor importante del aumento de las tenencias de activos y pasivos externos.

(Segun el Grafico 2.5, Paises del Grupo de los Siete (G – 7): Flujos brutos de inversion extranjera directa bruta y de cartera, suma de las partidas de credito y debito – Porcentaje del PIB, puede observarse que desde 1974 a 2000 los paises miembros modifican la participacion de los flujos de fondos de inversion extranjera directa bruta y de cartera en los siguientes terminos: (valores aproximados por interpretacion del grafico) EEUU desde aproximadamente el 0.75% de porcentaje del PIB en 1974 pasa a aproximadamente 10.50% en 2000; Japon de aproximadamente 0.50% pasa a aproximadamente 4%; Alemania de aproximadamente 0.75% pasa al 18% en 1998; Francia de aproximadamente 2% pasa a aproximadamente 19% en 1998; Italia de casi 0.25% pasa a 16% en 1997; Canada de aproximadamente 5% pasa a aproximadamente 25%; Reino Unido de aproximadamente 5% pasa a 57%)

Las pruebas parciales basadas en datos sobre las tenencias transfronterizas bilaterales de activos en EEUU indican que la mayor interdependencia de los mercados financieros tambien se aplica a los paises del G – 7.

(Segun el Grafico 2.6, Mercados de activos de EEUU y paises del Grupo de los Siete (G – 7) – Porcentaje del PIB de EEUU, puede observarse que desde 1994 a 2000, para el conjunto de paises miembros, las tenencias de activos externos en manos de residentes de EEUU pasaron en participaciones de capital (valores aproximados por interpretacion del grafico) de aproximadamente 6% a algo mas del 17.50%, los bonos de casi un 5% pasaron a algo mas del 6% y las inversiones extranjeras directas de aproximadamente 15% pasaron a casi 25%; las tenencias de activos estadounidenses en manos de residentes pasaron en participacion de capital de aproximadamente 6% a algo mas del 16%, los bonos de aproximadamente 8% pasaron a 20% y las inversiones extranjeras directas de algo mas del 10% pasaron al 27.50%)

Entre 1994 y 2000 las tenencias de residentes de EEUU de activos externos en los paises del G – 7 y las tenencias de activos en EEUU en manos de residentes de otros paises del G – 7 aumentaron sustancialmente como porcentaje del PIB. La inversion extranjera directa es la categoria de inversion mas importante tanto para los residentes en EEUU como para los residentes de otros paises. Desde el punto de vista del destino o el origen de la inversion, la importancia relativa de las participaciones de capital de los paises del G – 7 se mantuvo, por lo general, constante en el periodo 1994 – 2000. En el caso de la inversion extranjera directa, la proporcion atribuible a los paises del G – 7 se redujo ligeramente, lo cual indicaria que, como parte del proceso de globalizacion las empresas de los EEUU procuraron establecer una presencia en nuevos mercados, en tanto que las empresas de los otros paises incrementaron su participacion en EEUU...

Como consecuencia del aumento de la diversificacion transfronteriza, entre 1981 – 85 y 1996 – 99 los activos de cartera de la mayoria de los paises del G – 7 como proporcion de la riqueza de los hogares, se duplicaron con creces.
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1981 - 85
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1986 - 90

71.7

41.5

49.6
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63.9

1991 - 95

76.9

50.1

55.2

64.1

67.3

1996 - 99

82.2

58.2

58.8

68.8
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La diversificacion internacional de la riqueza es especialmente evidente en el Reino Unido, en que los activos externos representaron, en promedio, un 25% de los activos financieros totales de los hogares en el periodo 1996 – 99…Alemania y Francia son, despues del Reino Unido, los paises cuya riqueza esta mas diversificada internacionalmente (mas del 10% en el periodo 1996 – 99). En Japon, Canada y EEUU, las tenencias de activos externos durante este mismo periodo ascendieron, en promedio, a menos del 10% de los activos financieros de los hogares…

Ademas de diversificar sus fuentes de financiamiento, las empresas diversificaron sus operaciones a escala internacional mediante la expansion de sucursales existentes y a traves de toda una serie de fusiones y adquisiciones, dando lugar a un aumento de los saldos y flujos de inversion extranjera directa. Segun datos financieros de empresas admitidas para cotizar valores en bolsa, el aumento del ingreso total por concepto de ventas en los principales paises avanzados es generalmente atribuible al aumento del ingreso procedente de las operaciones de sucursales extranjeras...
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Diversificacion de los ingresos internacionales de sociedades por acciones

en el Grupo de los Siete (G-7)

(Ingresos por ventas de las sucursales extranjeras como porcentaje de las ventas.

Promedios del periodo)

EEUU

Japon

Alemania

Francia

Italia

R. Unido

Canada

1990 - 1994

42.6

30.5
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(Solo se incluyen en la muestra empresas que declararon ventas internacionales)


Es posible que el rapido aumento de los flujos de inversion extranjera directa en comparacion con el volumen de exportacion o importacion sea indicio de que, para las empresas multinacionales, las fusiones, las adquisiciones y la acumulacion de capital en el extranjero sustituyeron al comercio exterior, de modo que los datos no reflejan adecuadamente la interdependencia economica internacional que existe en el ambito empresarial. Las perturbaciones externas que no inciden mayormente en los flujos comerciales pueden tener repercusiones para la economia local por su efecto sobre los ingresos y las utilidades de las sucursales extranjeras…

Desde que se intensifico la interdependencia de los mercados de activos y la riqueza empezo a diversificarse entre los paises, recien a principios de los años noventa, no se ha logrado aun recopilar informacion empirica de amplia base sobre la forma en que ha cambiado la transmision de las perturbaciones como consecuencia de la vinculacion de los mercados financieros. Sin embargo, es posible que en las ultimas dos decadas la intensificacion de la interdependencia internacional de los mercados financieros haya creado mayores posibilidades de registrar fuertes comovimientos del producto…

Es probable que la mayor interdependencia de los mercados financieros amplifique la transmision de las perturbaciones a escala internacional ya que muchas perturbaciones inciden no solo en la demanda sino tambien en los precios de los mercados financieros…

Tambien es probable que aumente la velocidad con que las perturbaciones se transmiten al exterior, ya que los precios de los mercados financieros y el corretaje son mas sensibles a cambios coyunturales y a las noticias que a los precios de los mercados de los bienes o a los flujos comerciales. Por consiguiente, la actitud del mercado con respecto al estado actual de la economia y las perspectivas futuras, medidas en funcion de los indices de confianza, afecta al sentimiento del mercado en otros paises. Ello explicaria los fuertes comovimientos de los indices de confianza registrados recientemente en las principales economias avanzadas y la informacion empirica sobre la propagacion de la confianza. Asi mismo, hay pruebas empiricas de que las repercusiones externas de los efectos generados por los precios de los activos son especialmente pronunciados cuando los mercados financieros internacionales son muy volatiles o las bolsas de valores estan en una fase descendente…

Repercusiones en la confianza

…En vista de las repercusiones que esta teniendo la reciente desaceleracion de la economia de EEUU en la actividad mundial, cabe preguntarse en que medida los indicadores de la confianza de los empresarios de los distintos paises han comenzado a sincronizarse. Evidentemente, este fenomeno es en parte reflejo de los vinculos subyacentes entre los ciclos economicos de los paises pero tambien es posible que exista informacion en cascada porque las empresas actuan en forma racional y tienen en cuenta los indicadores de la confianza en sus decisiones. Ademas, es posible que el sentimiento de las empresas sea resultado de modas y de una imitacion irracional. Estas consideraciones hacen pensar que los propios vinculos de la confianza se estan convirtiendo en un cauce a traves del cual pueden transmitirse las perturbaciones economicas de un pais a otro…

Dado el peso que tienen la economia y los mercados financieros de EEUU, analizamos primero los vinculos entre EEUU y los principales paises…Segun estudios efectuados con modelos a autorregresion vectorial, el nivel de confianza de los empresarios en EEUU es un indicador que anticipa la confianza de los empresarios en Canada con un desfase de aproximadamente un trimestre. En el caso de Europa, las correlaciones de la confianza son significativamente diferentes. En el Reino Unido, las variaciones de la confianza de los empresarios de EEUU parecen tener su mayor impacto en un plazo relativamente breve, pero en periodo mas reciente, la vinculacion parece haberse moderado ligeramente. Para el conjunto de la zona del euro, las repercusiones procedentes de EEUU tienden a manifestarse sobre todo despues de un periodo de aproximadamente dos trimestres. Aunque historicamente han sido de poca magnitud, en el ultimo periodo estas correlaciones han aumentado sustancialmente. Asi mismo hay pruebas de que se produce un efecto reciproco, en que los cambios de la confianza en el extranjero repercuten en los indicadores de la confianza en EEUU:

En cambio, la correlacion entre la confianza de los empresarios en EEUU y Japon ha sido negativa durante el ultimo decenio…

Posteriormente analizamos los vinculos de la confianza entre los paises de Europa, los cuales como cabria esperar, estarian intensificandose dada la creciente integracion de las economias europeas. La correlacion contemporanea entre las tres economias mas grandes de la zona del euro, sobre todo desde la adopcion de la moneda unica, es elevada. Sin embargo, tambien observamos que la confianza de los empresarios en Alemania anticipa los niveles de confianza de otros paises. Asi mismo, Francia y el Reino Unido ejercen una considerable influencia en la confianza de los empresarios italianos. En el caso del Reino Unido, aunque la correlacion contemporanea con Francia y Alemania ha aumentado, los vinculos entre estos dos ultimos paises son menos pronunciados…

(Las) conclusiones parecen indicar que si bien gran parte de la vinculacion de la confianza es atribuible a los vinculos con el ciclo economico, es posible que esten cobrando cada vez mas importancia factores no inmediatamente relacionados con la actividad economica, con lo cual constituiran otro mecanismo de transmision de las perturbaciones economicas y financieras. La prudencia en la elaboracion de politicas exige un seguimiento y una evaluacion de las tendencias macroeconomicas y de las politicas que se adopten en el extranjero, ya que los efectos de perturbaciones internacionales, o las que estan muy correlacionadas con la actividad economica de otros paises, suelen ofrecer informacion valiosa con respecto a las repercusiones sobre la economia nacional.
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Canada
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0.29

1999 - 2001

0.77
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Reino Unido

1990 - 2001

0.45
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1999 - 2001

0.31
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0.28

Zona Euro

1990 - 2001

0.11
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0.39

1999 - 2001

0.11

0.56

0.80

Japon
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Contestando al Fondo

Sus vinculos unio

Por si faltaran argumentaciones suficientes sobre la vinculacion de los ciclos economicos de las economias avanzadas y el efecto que la desaceleracion del crecimiento de EEUU, viene en ayuda -alguna vez tenia que ser- el Capitulo II de la publicacion citada del FMI - Perspectivas de la Economia Mundial - octubre 2001, en el Apartado: Vinculos de los ciclos economicos de las principales economias avanzadas, transcripto anteriormente.

Deseariamos rescatar algunos parrafos o frases que permitirian afirmar nuestra hipotesis sobre las vinculaciones comerciales perjudiciales (las amistades peligrosas) y el solapamiento de los ciclos economicos con paralelismos costosos (durmiendo con el enemigo):

…EEUU parece desempeñar una funcion central en la transmision internacional de las perturbaciones…

…El paralelismo entre ciclos economicos de el Reino Unido y EEUU…es quizas resultado de la fuerte vinculacion de los mercados financieros…

…La fuerte correlacion entre el componente comun y la brecha de produccion en EEUU, con respecto a Japon y Alemania, parece indicar que las conmociones que tuvieron lugar en EEUU…afectaron de manera general a todos los paises del G – 7…

…En 1999 y 2000 dejaron de observarse asimetrias en las fluctuaciones del ciclo economico en los paises anglosajones (EEUU, Canada y Reino Unido) y los paises de la Zona Euro, ya que las brechas de produccion en todos estos paises siguieron una evolucion parecida…

…La solidez de los vinculos del ciclo economico internacional entre las siete economias avanzadas depende no solo de la magnitud y el origen de las perturbaciones sino tambien de la composicion del comercio mundial de bienes y servicios y activos financieros…

…La virulencia de los efectos derivados de perturbaciones en uno o mas paises por la via del comercio depende del grado de interdependencia comercial…

…Es factible que la interdependencia del comercio de servicios entre los paises del G – 7 se haya traducido al menos en un aumento proporcional del comercio internacional…

…Hay informacion empirica que señala que los comovimientos bilaterales del producto tienden a ser mas comunes cuanto mas estrechos sean los vinculos del comercio de mercancias…

…Los mercados financieros tambien constituyen otro importante canal de transmision de las perturbaciones internacionales, y sus mecanismos de transmision se basan tambien tanto en la diversificacion transfronteriza de los activos y pasivos como en el ambiente transfronterizo de los precios de los activos. Las innovaciones financieras, producto de los avances de la tecnologia de la informacion y de la liberacion financiera, estan intensificando rapidamente la interdependencia de los mercados financieros internacionales…

…En las dos ultimas decadas ha aumentado enormemente la diversificacion transfronteriza de activos y pasivos de los paises del G - 7…

…La mayor parte del aumento de los activos y pasivos externos fue consecuencia de los aumentos de la inversion extranjera directa y de cartera en que las participaciones de capital son un componente importante…

…Las pruebas parciales basadas en datos sobre tenencias transfronterizas bilaterales de activos de EEUU indican que la mayor interdependencia de los mercados financieros tambien se aplica a los paises del G – 7…

…En el caso de la inversion extranjera directa, la proporcion atribuible a los paises del G – 7 se redujo ligeramente (entre 1994 y 2000), lo cual indicaria que, como parte del proceso de globalizacion, las empresas de EEUU procuraron establecer una presencia en nuevos mercados, en tanto que las empresas de los otros paises incrementaron su participacion en EEUU…

…Ademas de diversificar sus fuentes de financiamiento, las empresas diversificaron sus operaciones a escala internacional mediante la expansion de sucursales existentes y a traves de toda una serie de fusiones y adquisiciones, dando lugar a un aumento de los saldos y flujos de inversion extranjera directa. Segun datos financieros de empresas admitidas para cotizar en bolsa, el aumento del ingreso total por concepto de ventas en los principales paises avanzados es generalmente atribuible al aumento del ingreso procedente de las operaciones de sucursales extranjeras…

…Es posible que el rapido aumento de los flujos de inversion extranjera directa en comparacion con el volumen de exportacion o importacion sea indicio, de que, para las empresas multinacionales, las fusiones, las adquisiciones y la acumulacion de capital en el extranjero sustituyeron al comercio exterior, de modo que los datos no reflejan adecuadamente la interdependencia economica internacional que existe en el ambito empresarial. Las perturbaciones externas que no inciden mayormente en los flujos comerciales pueden tener repercusiones para la economia local por su efecto sobre los ingresos y las utilidades de las sucursales extranjeras…

…Es posible que en las ultimas decadas la intensificacion de la interdependencia internacional de los mercados financieros haya creado mayores posibilidades de registrar fuertes comovimientos del producto…

…Es posible que la mayor interdependencia de los mercados financieros amplifique la transmision de las perturbaciones a escala internacional ya que muchas perturbaciones inciden no solo en la demanda sino tambien en los precios de los mercados financieros…

…Tambien es probable que aumente ligeramente la velocidad con que las perturbaciones se transmitan al exterior, ya que los precios de los mercados financieros y el corretaje son mas sensibles a los cambios coyunturales y a las noticias que a los precios de los mercados de bienes o a los flujos comerciales. Por consiguiente, la actitud del mercado con respecto al estado actual de la economia y las perspectivas futuras, medidas en funcion de los indices de confianza, afecta al sentimiento del mercado en otros paises. Ello explicaria los fuertes comovimientos de los indices de confianza registrados recientemente en las principales economias avanzadas y la informacion empirica sobre la propagacion de la confianza. Asi mismo, hay pruebas empiricas de que las repercusiones externas de los efectos comerciales por los precios de los activos son especialmente pronunciados cuando los mercados financieros internacionales son muy volatiles o las bolsas de valores estan en una fase descendente…

…En vista de las repercusiones que esta teniendo la reciente desaceleracion de la economia de EEUU en la actividad mundial, cabe preguntarse en que medida los indicadores de la confianza de las empresas han comenzado a sincronizarse…

…Es posible que el sentimiento de las empresas sea resultado de modas y de una imitacion irracional. Estas consideraciones hacen pensar que los propios vinculos de la confianza se estan convirtiendo en un cauce a traves del cual pueden transmitirse las perturbaciones economicas de un pais a otro…

…(Segun estudios) El nivel de confianza de los empresarios en EEUU es un indicador que anticipa la confianza de los empresarios en Canada con un desfasaje de aproximadamente un trimestre…Para el conjunto de la zona del euro, las repercusiones procedentes de EEUU tienden a manifestarse sobre todo despues de un periodo de aproximadamente dos trimestres. Aunque historicamente han sido de poca magnitud, en el ultimo periodo estan correlaciones han aumentado sustancialmente…

…La correlacion contemporanea entre las tres economias mas grandes de la zona del euro, sobre todo desde la adopcion de la moneda unica, es elevada. Sin embargo, tambien observamos que la confianza de los empresarios en Alemania anticipa los niveles de confianza de otros paises…

…La prudencia en la elaboracion de politicas exige un seguimiento y una evaluacion de las tendencias macroeconomicas y de las politicas que se adopten en el extranjero, ya que los efectos de perturbaciones internacionales, o las que estan muy correlacionadas con la actividad economica de otros paises, suelen ofrecer informacion valiosa con respecto a las repercusiones sobre la economia nacional…

Una vez leido y releido el Informe del FMI, creemos que no hay dudas que vivir a la sombra de los EEUU (o peor aun, dormir a ella), como los casos de Japon o Alemania (que por su importancia en la U. E., es el que mas nos interesa), tiene mas riesgos que oportunidades, mas desventajas que utilidades. A buen entendedor…Y sino, a su tiempo.

Los cuadros y graficos aportados por el Informe del FMI nos permiten efectuar las siguientes observaciones:

1) Interdependencia de los mercados de activos (segun interpretacion del Grafico 2.3 del Informe), desde 1980 a 2000 la participacion de la suma de activos y pasivos externos como porcentaje del PIB en EEUU paso de aproximadamente 40% a aproximadamente 170%, en Japon de aproximadamente 20% a aproximadamente 100%, en Alemania de aproximadamente 60% a aproximadamente 200%, en Francia de aproximadamente 100% a aproximadamente 180%, en Italia de aproximadamente 60% a aproximadamente 160%, en Canada de aproximadamente 100% a aproximadamente 170%, en Reino Unido de aproximadamente 200% a aproximadamente 640%.

Salvando el caso del Reino Unido, patria financiera por excelencia, puede comprobarse que es Alemania el pais del G – 7 donde mas crece la financierizacion de la economia, inclusive por encima de los EEUU, que resulta ser el padre del invento. A veces la interdependencia comienza a parecer una dependencia (un caso de drogas buenas?)

2) Activos externos netos (segun interpretacion del Grafico 2.4 del Informe), desde        1980 a 2000 los paises miembros del G – 7 modifican su participacion, como porcentaje del PIB, en los siguientes terminos: en EEUU de aproximadamente 10% a aproximadamente (-15%) (en 1999), en Japon de aproximadamente 0% a aproximadamente 15%, en Alemania de aproximadamente 5% a aproximadamente 0% (en 1998), en Francia de aproximadamente 2% (en 1989) a aproximadamente 1% (en 1998), en Italia de aproximadamente 10% a aproximadamente (-2%), en Canada de aproximadamente (-35%) a aproximadamente (-30%), en Reino Unido de aproximadamente 10% a aproximadamente (-13%).

De la interpretacion de los Graficos 2.3 y 2.4 del Informe, preliminarmente, pareceria que en los casos de Alemania y EEUU se produce una disminucion de los activos externos netos desde 1990 (Alemania, 20% del PIB) y desde 1988 (EEUU, 0% del PIB) por lo que la suma de activos y pasivos externos, que continua creciendo (hasta 2000) seria consecuencia mas del crecimiento de pasivos, que de activos. Ahora se entiende por que hablamos de dependencia mas que de independencia? (al menos en el caso aleman, porque en el otro -EEUU- ya sabemos que vive de prestado, via aspiradora financiera internacional, aunque ahi el FMI guarda -respetuoso?- silencio), (ahora ya sabemos que no hay drogas buenas,…al menos para el caso aleman; el otro -EEUU- ya es un dependiente que no se arregla con…metadona).

3) Flujos brutos de inversion extrajera directa bruta y de cartera (segun interpretacion del Grafico 2.5 del Informe), desde 1974 a 2000 los paises miembros del G - 7 modifican la participacion, como porcentaje del PIB, en los siguientes terminos: en EEUU de aproximadamente 0.75% a aproximadamente 10.50%, en Japon de aproximadamente 0.50% a aproximadamente 4%, en Alemania de aproximadamente 0.75% a aproximadamente 18% (en 1998), en Francia de aproximadamente 2% a aproximadamente 19% (en 1998), en Italia de aproximadamente 0.25% a aproximadamente 16% (en 1997), en Canada de aproximadamente 5% a aproximadamente 25%, en Reino Unido de aproximadamente 5% a aproximadamente 57%.

El crecimiento de los flujos de inversion extranjera directa en los paises europeos (miembros del G – 7) confirman -una vez mas!- la dependencia, mas que la independencia. Tal vez el Reino Unido pueda excusarse por intermediacion (patria financiera).

4) Mercados de activos de EEUU y paises del Grupo de los Siete (segun interpretacion del Grafico 2.6 del Informe), desde 1994 a 2000, para el conjunto de los paises miembros, las tenencias de activos externos en manos de residentes de EEUU, como porcentaje del PIB, pasaron en participacion de capital de aproximadamente 6% a aproximadamente 17.50%, los bonos de aproximadamente 5% a casi 6% y las inversiones extranjeras directas de aproximadamente 15% a aproximadamente 25%.

Las tenencias de activos estadounidenses en manos de no residentes pasaron, en participaciones de capital, de aproximadamente 6% a aproximadamente 16%, los bonos de aproximadamente 8% pasaron a aproximadamente 20%, y las inversiones extranjeras directas de aproximadamente 10% a aproximadamente 27.50%.

Una sola pregunta: quien financia a quien?

Espero vuestra respuesta (que no la del Fondo, por supuesto).

5)  Activos de cartera externos y patrimonio de los hogares de los paises del G - 7

      Del Cuadro anterior (2.3 del Informe) se puede comentar:

· destacar la importante participacion que tienen los activos externos como porcentaje de los activos de los hogares alemanes, 15% (con un crecimiento del 56.25% comparando 1996 – 99 con 1991 – 95)

·  vale igual comentario para los activos externos de cartera en forma de participaciones de capital de los hogares alemanes, 7.3% (con un crecimiento del 92% comparando 1996 – 99 con 1991 – 95)

· si sumamos las participaciones anteriores tendriamos que un 22.3% de los activos financieros de los hogares alemanes estan compuestos por activos externos.

Como para que no se resienta su economia cuando estalla la burbuja bursatil en EEUU!

· de la financierizacion de la economia (global) da pruebas la partida informativa: Activos financieros de los hogares como porcentaje del patrimonio neto de los hogares

EEUU 82.2%, Japon 58.2%, Francia 58.8%, Reino Unido 68.8%, Canada 70.2%

Recuerdan ustedes cuando la vivienda constituia el principal activo de los hogares?

Historias del futuro?

A verlas venir.

5) Diversificacion de los ingresos internacionales de sociedades por acciones en el G – 

7 (Ingresos por ventas de las sucursales extranjeras como porcentaje de las ventas internas, promedios de periodo)

Del Cuadro anterior (2.4 del Informe) se puede comentar:

· la sorprendente participacion que tienen los ingresos internacionales de las sociedades por acciones de Francia, 222.9% (con un crecimiento del 72% entre 1995 – 2000 y 1990 – 94), del Reino Unido, 99.9% (aunque sin crecimiento entre periodos), y de Alemania, 96.9% (con un crecimiento del 29.55% entre 1995 – 2000 y 1990 – 94)

Internacionalizacion? O excesivo riesgo en terceros mercados?

La unica disculpa -atendible y entendible- podria ser la integracion de la U. E.

Sera solo eso? Sera todo eso? Lo dudamos (el caso del Reino Unido deja huellas sospechosas).

Tal vez convendria observar el comportamiento del imperio dominante (46.3%) o de Japon (33.6%), y reflexionar un tiempo.

6) Vinculos de confianza en los paises del G – 7 (Correlacion con la confianza en EEUU contemporanea y desfasada)

Del Cuadro anterior (Recuadro 2.1 del Informe) se puede destacar:

· no produce sorpresa la correlacion de la confianza de Canada con la confianza de EEUU, tampoco la del Reino Unido, si la de Japon, que recien en el periodo 1999 – 2001 sintoniza con la de EEUU, y mucho mas la de la Zona Euro

En 1999 – 2001 con un desfase de 2 trimestres la correlacion llega al 0.56, y con un desfase de 3 trimestres la correlacion llega al 0.80.

Sera por ello que mientras Alemania muestra una disminucion (no nos gusta utilizar el eufemismo -cinico?- de crecimiento negativo, tan a la page) del (-0.2%) y (-0.3%) en su PIB del 2001, en el tercer y cuarto trimestre, con un resultado final anual positivo del 0.6%, o en su caso la Zona Euro (en su conjunto) que en el cuarto trimestre tiene un decrecimiento del PIB al (-0.2%) (primera caida del PIB desde 1993!), y la U. E. que tiene un decrecimiento equivalente al (-0.1%) en el cuarto trimestre, mientras EEUU -padre o madre de todas las recesiones- presente un crecimiento anual del PIB del 1.4% en 2001 (con un crecimiento del 1.7% anualizado para el cuarto trimestre) despues de vivido lo vivido?

Seran los vinculos de confianza? Sera el desfase de dos o tres trimestres?

Seran correlaciones? O simplemente…simpatias?

O sera que mientras Alemania se sonroja por si misma y la U. E. la amonesta por un deficit publico superior al 3%, EEUU aumenta su gasto publico en un 10% ante el aplauso de la Fed, el FMI, el BM, la llamada comunidad internacional (o sea, ellos mismos), y el personal que puebla las gradas: empresas contratistas, banca de inversion, agentes bursatiles, hacedores de mercado, fondos de inversion, empresas de capital riesgo, brokers, dealers, titulizadores, fondos de cobertura, fondos de inversion alternativa, bancos comerciales, analistas bursatiles, calificadoras de riesgo y especuladores (o sea ellos mismos) (y por lo que ve hasta las auditorias mas prestigiosas)?

Mas papistas que el Papa?

Probablemente estemos ante un caso de correlacion esquizofrenica: cuando EEUU cae, la U.E. cae mas; cuando EEUU se reactiva la U. E. se reactiva…pero mucho menos. Este es el plan. Aunque muchos se nieguen a reconocerlo y muchos mas a aceptarlo.

Pero tranquilos…la Comision Europea nos anuncia (marzo/02) que la crisis ha tocado fondo; ya comienza la recuperacion…(si Bush y Greenspan…quieren…) 

Asi sea.

Mas al Fondo

(Continuando con el Capitulo II del Informe: Vinculos internacionales: tres perspectivas)

El sistema de comercio mundial: de Seatlle a Doha

(Parrafos significativos y sugerentes)

…Lo que esta en juego…es…: Mejorar las perspectivas del crecimiento mundial mediante una mayor liberacion del mercado (campo en el que aun queda mucho por hacer pese a los avances ya conseguidos) y consolidar la funcion del libre comercio como elemento de la globalizacion para seguir elevando los niveles de vida de los paises ricos y de los paises pobres…

El extraordinario auge de la economia mundial desde la Segunda Guerra Mundial es en cierta medida resultado de la liberacion del comercio exterior. Las ocho rondas de negociaciones comerciales multilaterales, incluida la mas reciente que culmino en 1994 -la Ronda Uruguay- fueron la piedra angular de este proceso…

Una de las consecuencias de este proceso ha sido que la tasa de expansion del comercio mundial internacional, que en los ultimos 20 años alcanzo niveles dos veces mayores que la tasa de crecimiento del PIB real mundial (6% frente a 3%) ha intensificado la integracion economica…

La mayor expansion fue en los paises en desarrollo…Actualmente realizan un tercio del comercio mundial, frente a aproximadamente un cuarto del comercio total a principios de los años setenta; ademas, el 40% de sus exportaciones se destinan a otros paises en desarrollo. Asi mismo, los paises en desarrollo, sobre todo los de mercados emergentes que se unieron a la tendencia de redistribucion geografica del proceso productivo y de rapida expansion del comercio intrasectorial, han contribuido a la reorientacion del comercio mundial hacia la produccion de manufacturas y servicios comerciales…

Actualmente la tasa arancelaria consolidada (no ponderada) que los paises industriales aplican a las manufacturas es bastante baja, alrededor de un 4% en promedio, en tanto que los paises en desarrollo imponen una tasa de 20% aunque el arancel efectivamente aplicado es menor (en los paises en desarrollo, la tasa arancelaria efectiva asciende, en promedio, a 13%, nivel significativamente mas bajo que los aranceles consolidados)…

Los paises estan ampliando la liberacion del comercio en el marco de acuerdos regionales…Asi mismo, la liberacion unilateral, que es uno de los principales mecanismos utilizados por las economias en desarrollo y en transicion para liberalizar sus regimenes comerciales, se ha intensificado en los dos ultimos años…En Asia…Africa, Caribe y, en el Oriente Medio, muchos paises han seguido desmantelando en forma unilateral sus regimenes de comercio exterior y de inversion…

No obstante, la evolucion no ha sido del todo positiva…Se ha observado una clara tendencia de intensificacion de las actividades antidumping, tanto de los paises industriales como de los paises en desarrollo y creciente preocupacion por la aparicion de barreras no transparentes mediante la adopcion de normas tecnicas y sanitarias…

Con respecto al sector agropecuario, la arancelizacion de las restricciones cuantitativas en el marco de la Ronda Uruguay ha dado lugar a tasas arancelarias sumamente elevadas, y aun no se han establecido los niveles de acceso minimo negociados durante la Ronda Uruguay;…si bien se han reducido las subvenciones directas a las exportaciones, el respaldo total a los productores del sector agropecuario de los paises de la OCDE ha cambiado muy poco en relacion con el periodo base (1986 – 88) correspondiente a la Ronda Uruguay. Ademas, algunos analistas consideran que la propagacion de los acuerdos de comercio regionales podria perjudicar el sistema de comercio internacional, sobre todo, ante la falta de avances en el frente multilateral…

El comercio internacional en el periodo posterior a la Ronda Uruguay. La Ronda Uruguay fue una de las negociaciones multilaterales mas importantes en cuanto a su alcance y los resultados obtenidos. Al eliminar practicamente todas las barreras no arancelarias a mas tardar en 2005 y reducir sustancialmente los aranceles, representa la culminacion de todas las rondas anteriores. Se calcula que la mera reduccion de los aranceles reportara ventajas por un valor de US$ 200000 millones al año y, de esta cifra el beneficio para todos los paises en desarrollo quedara comprendida entre US$ 50000 y US$ 90000 millones…

Pese a estos avances, el sistema de comercio multilateral enfrenta grandes desafios…Los propios paises en desarrollo imponen aranceles elevados sobre las importaciones; los aranceles medios sobre los bienes industriales son tres veces mayores que los que  aplican los paises industriales. Estas barreras imponen un costo sobre todos los paises y, si se eliminan, podrian obtenerse las ventajas sustanciales que ofrece la liberacion comercial reciproca…

Tanto los paises industriales como los paises en desarrollo han solicitado que se adopten en el marco de la OMC normas mas rigurosas sobre la politica de la competencia, la inversion, la contratacion publica, el antidumping y otras medidas de salvaguardia, las normas sobre salud y productos y el comercio electronico. Asi mismo, a medida que el comercio y el proceso de globalizacion de las economias de los paises industriales se han vuelto mas visibles, la sociedad civil ha exigido que en el sistema de comercio internacional se tengan en cuenta asuntos no comerciales como, por ejemplo, las normas laborales y ecologicas…

Muchos paises en desarrollo consideran que se les ha impuesto la carga financiera de llevar a la practica acuerdos en campos como los derechos de propiedad intelectual relacionados con el comercio y la valoracion aduanera, sin poder gozar de las ventajas que ofrece un mejor acceso a los mercados que les interesan…

Posibles ventajas de una nueva ronda de negociaciones comerciales para el bienestar. Cabe preguntarse cuales serian si se reducen las barreras comerciales existentes y como se distribuirian estos beneficios en los paises.

Cuantificar los beneficios y las perdidas en una tarea compleja…las cifras que se presentan a continuacion se basan en simulaciones de dos modelos de equilibrio general de uso comun, y corresponden a estimaciones conservadoras y liberales de los beneficios de la liberacion del comercio. El modelo GTAP (Global Trade Analisis Proyect) es estatico y de competencia perfecta, y los unicos beneficios para el bienestar son los que genera la reasignacion de los recursos existentes -en capital y mano de obra- segun las ventajas comparativas de cada pais. El modelo de Michigan, en cambio, presupone competencia imperfecta en los sectores de manufacturas y servicios. Ello tiende a traducirse en beneficios mas elevados en estos sectores ya que la liberacion comercial tambien reduce los precios por el efecto que tienen el aumento de la competencia y los rendimientos a escala…

Segun estimaciones, el beneficio anual como consecuencia de la plena liberacion del comercio de mercancias podria ubicarse, en el caso de los paises industriales, entre US$ 146000 millones y US$ 489000 millones (entre ½% y ¾% del PIB) y entre US$ 108000 millones y US$ 188000 millones (entre 1 ¼% y 3% del PIB) para los paises en desarrollo. Como porcentaje del PIB, los beneficios de los paises en desarrollo son mayores que los de los paises industriales porque sus barreras comerciales y las distorsiones que estas provocan son, en promedio, mucho mas elevadas.

Asi mismo, los resultados de estas simulaciones sustentan una de las conclusiones basicas de la teoria del comercio internacional: Los paises se favorecen del comercio exterior en casi todas las condiciones y los paises que liberan su comercio reciben mas beneficios en terminos de bienestar que sus socios comerciales. Segun las simulaciones efectuadas con el modelo GTAP, si los paises en desarrollo liberasen plenamente el regimen comercial que aplican a las mercancias en 2005 (periodo posterior a la Ronda Uruguay) obtendrian ganancias anuales en bienestar de US$ 65000 millones, frente a US$ 108000 millones con la plena liberacion a escala mundial, es decir, casi el 60% del beneficio total...
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Beneficios en bienestar despues de la liberacion comercial 

de la Ronda Uruguay

(Miles de millones de dolares de EEUU a tipos de cambio y precios de 1995)

           Productos liberalizados

Agropecuar.

Manufactur.

Todas las 

Servicios

Todos los 

mercancias

productos

Modelo de GTAP

Paises Industrializad.

122

24

146

Paises en Desarroll.

46

63

108

Mundo

168

87

254

Modelo de Michigan

Paises Industrializad.

7

482

489

998

1487

Paises en Desarroll.

26

162

188

182

370

Mundo

33

644

677

1181

1857


En vista del peso importante que tienen los servicios en la mayoria de las economias y las elevadas barreras comerciales que aun persisten en este sector, la eliminacion de estos obstaculos en el marco de una nueva ronda de negociaciones incrementaria considerablemente las ganancias en bienestar en todo el mundo. Los resultados que se obtienen de las simulaciones del modelo de Michigan, que incluyen los servicios, indican que los beneficios podrian ser de aproximadamente el doble que los que resultarian de la liberacion del comercio de mercancias en el caso de los paises industriales, y que serian aproximadamente iguales en el caso de los paises en desarrollo.

Pese a que no tienen en cuenta las ventajas dinamicas del comercio, los resultados de las simulaciones indican que en terminos generales todos los paises obtendran grandes ganancias en bienestar si se intensifica la liberacion multilateral en el periodo posterior a la Ronda Uruguay.

Conclusion

El alcance de la nueva ronda debera ser suficientemente amplio como para que se efectuen concesiones reciprocas entre los sectores y la resolucion de los problemas. Los objetivos en cuanto al acceso a los mercados deberan ser ambiciosos y encaminarse a lograr reducciones sustanciales o a eliminar las barreras al comercio en los sectores donde las protecciones restantes son mas fuertes: el sector agropecuario, las manufacturas de uso intensivo de mano de obra y los servicios. Tanto los paises industriales como los paises en desarrollo podrian beneficiarse de manera sustancial de la liberacion de estos sectores. Para facilitar un comercio libre y no discriminatorio, deberan aclararse y fortalecerse las normas que rigen el comercio multilateral, sobre todo en lo que se refiere a los aspectos mas susceptibles de ser el blanco de intereses proteccionistas (por ejemplo, las medidas antidumping y otras medidas de salvaguardia, y las normas sanitarias, de seguridad y normas ecologicas) y debera perfeccionarse el mecanismo de solucion de diferencias…

De no lograrse avances tangibles en la organizacion de una nueva ronda de negociaciones comerciales se reducira la confianza en el sistema de comercio multilateral y se socavara el compromiso a seguir liberalizando el comercio exterior…

En este entorno, el recurso a acuerdos de comercio regionales podria, en ultima instancia, perjudicar a la economia mundial. El GATT (ahora OMC) se creo expresamente para evitar que surjan bloques economicos hostiles. De no celebrarse una nueva ronda de negociaciones, podria verse amenazada la primacia del multiculturalismo sobre el regionalismo. Ello seria especialmente nocivo para los paises mas pobres, porque podrian terminar siendo aun mas marginados.

(Del Recuadro 2.4: Criticas a una nueva ronda de negociaciones comerciales)

(Parrafos significativos y sugerentes)

…Los que se oponen a una nueva ronda de negociaciones aducen dos inquietudes principales. La primera es que la globalizacion, sobre todo la liberacion del comercio exterior, ha ampliado la brecha entre ricos y pobres, de modo que los beneficios de una nueva ronda no se distribuirian equitativamente. La segunda inquietud es que, al reducirse las protecciones fronterizas, las negociaciones comerciales se han centrado mas en las politicas internas de los paises, con lo cual se ha limitado el margen de maniobra de las autoridades nacionales para resolver problemas sociales.

Se ha ampliado la brecha entre ricos y pobres como resultado de la globalizacion?

Existe la percepcion de que la apertura comercial y el proceso de globalizacion estan ampliando la brecha entre ricos y pobres tanto a nivel interno como entre los paises. En los paises industriales, la globalizacion preocupa porque se sospecha que reduce los salarios relativos y las oportunidades de empleo de los trabajadores no calificados. En general, las numerosas investigaciones que se han realizado al respecto señalan que, por si misma, la competencia de las importaciones ha tenido un efecto relativamente reducido en los salarios de los trabajadores no calificados de los paises industriales. Los factores que mas los han afectado son el cambio tecnologico y las migraciones. Aun asi, los efectos negativos sobre los trabajadores no calificados de las tendencias del mercado laboral, cualquiera sea su fuente, subrayan la necesidad de seguir prestando atencion a las redes de proteccion social y a la educacion.

A escala internacional, las pruebas acumuladas respaldan firmemente la tesis de que la apertura comercial estimula el crecimiento economico. Aunque la brecha del ingreso de muchos paises en desarrollo se ha ampliado con respecto a los paises industriales, cierto paises que han logrado integrarse a la economia mundial estan reduciendo esta brecha al conjugar la apertura comercial con condiciones macroeconomicas estables, una interferencia limitada del gobierno, y un aumento de la inversion institucional y en infraestructura…

Interfieren las reglas del comercio en la formulacion de politicas internas?

A medida que se fueron reduciendo los obstaculos en la frontera, fueron cobrando mayor importancia otros obstaculos al comercio que se refieren a la politica interna, como los subsidios a las industrias y los derechos de propiedad intelectual (temas tratados en las negociaciones anteriores) y, mas recientemente, a la politica de inversion y competencia. Si bien muchos analistas consideran que esta tendencia es necesaria para que las normas que regulan el comercio sigan siendo testimoniales, otros las consideran un tema polemico, sobre todo porque entraña aspectos sociales de alcance mayor y reduce el margen para formular medidas en campos que tradicionalmente han sido dominio de las autoridades nacionales.

En este contexto, algunos grupos de intereses de los paises industriales sostienen que es necesaria una mayor coordinacion internacional o una mayor convergencia de normas para atenuar las presiones a favor de un comercio totalmente libre y evitar una competencia destructiva. Sin proteccion, las empresas que buscan una ventaja competitiva reduciran entonces sus costos trasladandose a paises de bajo ingreso donde las normas laborales y ecologicas son menos rigurosas…La informacion empirica de que se dispone actualmente no respalda la tesis de que la apertura comercial socava las instituciones internas. Ademas, no esta claro si las normas que regulan el comercio son el mecanismo ideal para fortalecer las normas ecologicas y laborales, las cuales no forman directamente parte del ambito del comercio exterior. Un enfoque mejor focalizado, que evitaria tener que aplicar sanciones comerciales que pudiesen perjudicar a los trabajadores de ciertos sectores, se basaria en un esfuerzo cooperativo instrumentado a traves de mecanismos e instituciones especializados. Por ultimo y mas importante, la utilizacion del regimen comercial para establecer normas uniformes en estos campos puede imponer costos en los paises en desarrollo que reducen su competitividad y ventajas comparativas, trayendo consigo una disminucion global del bienestar y ejerciendo una funcion similar a una proteccion comercial.

En cambio, muchas organizaciones no gubernamentales (ONGs) y paises en desarrollo sostienen que en una serie de campos las normas que actualmente regulan el comercio ya son, de hecho, demasiado estrictas y deberan modificarse para ofrecer mayor flexibilidad a los paises en funcion de sus capacidades y etapa de desarrollo. Sostienen que los paises ricos dominan las negociaciones comerciales y establecen reglas que responden a sus propios intereses; ademas, señalan el costo que significa adoptar una reglamentacion y normas similares a las de los paises industriales, asi como el efecto de las normas sobre los derechos de propiedad intelectual en ambitos como la produccion nacional de medicinas de bajo costo para hacer frente a enfermedades devastadoras como el sida. Si bien son validas muchas de estas recomendaciones a favor de una mayor flexibilidad, a nivel fundamental debera reconocerse que la proteccion de los derechos de propiedad intelectual estimula la innovacion y que la adopcion de un sistema de comercio basado en normas tiende a proteger a los mas vulnerables de los mas poderosos. Cabe  mencionar que, en general, los paises en desarrollo que recurrieron al mecanismo de solucion de diferencias en el marco de la OMC obtuvieron resultados favorables…

Desmontando al FMI

Que diferencia hay entre una verdad y una falsedad?

Que diferencia hay entre una media verdad y una mentira a medias?

Cuando se manipula? Cuando se intoxica?

Veamos…

Intentaremos desmontar algunos de los argumentos utilizados. Luego ustedes califican…

A - El extraordinario auge de la economia mundial desde la Segunda Guerra Mundial es en cierta medida resultado de la liberacion del comercio exterior. 

En el siguiente cuadro se presentan datos del propio FMI en los puede verse la evolucion historica, desde 1982 en adelante y las proyecciones hasta el 2005, y hasta el 2008, del Banco Mundial, de las economias avanzadas, paises en desarrollo y paises en transicion.
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Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo

(Variacion porcentual)

     Promedio de 

Promedio

Promedio 

Banco 

          8 años

de 4 años

de 4 años

Mundial 

1982-89

1990-97

1998-01

2002-05

2002-08 E

PIB real mundial

3.6

3

3.5

4.2

3.2

Economias avanzadas

3.4

2.6

3

3

2.7

Paises en desarrollo

4.3

5.8

4.4

5.9

4.9

Paises en transicion

3.1

(5.1)

1.8

4.4

3.7

Volumen del comercio

mundial

5.0

6.6

5.9

6.7

Importaciones

Economias avanzadas

6.4

6.1

6.9

6.2

Paises en desarrollo

1.1

9.3

4.5

9.1

Paises en transicion

2.7

(0.9)

2.5

6.3

Exportaciones

Economias avanzadas

5.3

6.9

5.5

6.2

Paises en desarrollo

3.8

9.4

6.0

8.8

Paises en transicion

2.8

(0.3)

5.4

5.8

Relac de intercambio

Economias avanzadas

1.3

(0.2)

0.3

0.1

Paises en desarrollo

(3.5)

(0.5)

(0.3)

Paises en transicion

(0.1)

(2.5)

(1.0)

(0.1)

(Porcentaje del PIB)

Balanza en cta cte

Economias avanzadas

(0.3)

0.1

(0.5)

(0.8)

Paises en desarrollo

(0.2)

(1.9)

(0.8)

(1.5)

Paises en transicion

0.4

(1.1)

(1.8)

(2.3)

Deuda externa total

Paises en desarrollo

37.2

36

36.7

32.2

Paises en transicion

8.4

33.6

48.8

44.5

Servicio de la deuda

4.6

4.8

5.8

4.9


Del cuadro anterior se puede comentar los siguiente:

1) El PIB real mundial ha tenido un mejor comportamiento en el periodo 1982 –89 (promedio de ocho años, variacion porcentual) (3.0%), e incluso que en el periodo 1998 – 2001 (promedio de cuatro años, variacion porcentual) (3.5%). Las proyecciones 2002 – 2005 planean un crecimiento del 4.2%; cifra modificada en las estimaciones del BM para el periodo 2002 – 2008 que lleva la cifra al 3.2%.

2) Las economias avanzadas mejoran en el periodo 1998 – 2001 (3%) con respecto al anterior, 1990 – 97 (2.6%), aunque no alcanzan a superar el promedio del tramo 1982 – 89 (3.4%). Las proyecciones -mas conservadoras del BM- llevan el crecimiento del periodo 2002 – 2008 al 2.7%.

3) Los paises en desarrollo disminuyen su ritmo en el periodo 1998 – 2001 (4.4%) con referencia al anterior 1990 – 97 (5.8%) y solo logran igualar lo alcanzado en el tramo 1982 – 89 (4.3%). Las proyecciones del BM llevan el crecimiento del periodo 2002 – 2008 al 4.9%.

4) Los paises en transicion no llegan a recuperar en el periodo 1998 – 2001 (1.8%) el ritmo de crecimiento alcanzado para el correspondiente al de 1982 – 89 (3.1%) y solo muestran un resultado aceptable si se comparan con el periodo 1990 – 97 (de involucion absoluta) (-5.1%). Tampoco la proyeccion del BM 2002 – 2008 (3.7%) mejora mucho los resultados en el periodo 1982 – 89.

A la vista de estos resultados no pareciera que la globalizacion (y su hijo predilecto el comercio mundial) hubiera provocado un ritmo de crecimiento economico por sobre la tendencia anterior.

B - Una de las consecuencias de este proceso ha sido la tasa de expansion del comercio internacional que en los ultimos 20 años…ha intensificado la integracion economica…La mayor expansion fue en los paises en desarrollo…

Por seguir con la misma fuente, aunque a lo largo del ensayo hay mucha mas informacion de contraste, digamos:

5) Con referencia al volumen del comercio mundial, se destaca el mayor ritmo de crecimiento de las importaciones de los paises en desarrollo que alcanza un 9.3% en el periodo 1990 – 97, cuando en el tramo 1982 – 89 lo habia hecho al 1.1%. Mientras los paises desarrollados disminuyen el ritmo de crecimiento del periodo 1990 – 97 (6.1%) con respecto al periodo 1982 – 89 (6.4%).

Estas cifras parecen desmentir la teoria -politicamente correcta, aunque no sostenible- con respecto a que la apertura comercial beneficia a los paises menos desarrollados. Si bien en el periodo 1998 – 2001 la posicion relativa mejora: economias avanzadas 6.9%, paises en desarrollo 4.5%, en las proyecciones del FMI 2002 – 2005 la situacion nuevamente se revierte: economias avanzadas 6.2%, paises en desarrollo 9.1%.

6) Visto del lado de las exportaciones el volumen del comercio mundial tampoco permite una comparacion del crecimiento que favorezca a los paises en desarrollo, dado que al ritmo del periodo 1990 – 97 (9.4%) hay que compararlo con el periodo 1982 – 89 (3.8%) notablemente mas elevado que su simetrico de importaciones (1.2% en el periodo 1982 – 89).

Tampoco las proyecciones favorecen las expectativas de un mayor beneficio       exportador dado que a un crecimiento del 8.8% en el periodo 2002 – 2005 para las exportaciones se cruza un crecimiento del 9.1% en igual periodo para las importaciones.

7) Las relaciones de intercambio siempre van a menos, en 1982 – 89 (-3.5%), en 1998 – 2001 (-0.5%) y en 2002 – 2005 (-0.3%).

8) Tampoco la balanza en cuenta corriente muestra una mejoria destacable, pasando de representar un deficit equivalente al 2.2% del PIB como promedio de ocho años para el periodo 1982 – 89, a un deficit (proyectado) equivalente al 2.2% del PIB como promedio de cuatro años para el periodo 2002 – 2005 (una mejora del 32% en un periodo de 23 años?).

9) La consecuencia de todo ello se evidencia en la evolucion de la deuda externa total que pasa de representar el 37.2% en el periodo 1982 – 89, al 36% en el periodo 1990 – 97, y al 36.7% del PIB en el periodo 1998 – 2001, para recien llegar -en el terreno de las promesas- al equivalente a un 32.2% del PIB para el periodo 2002 – 2005 (una mejora del 13% en un periodo de 23 años?).

10) Aun peor resulta el comportamiento del servicio de la deuda, que se mantiene casi inalterable a lo largo del periodo en analisis: 1982 – 89 (4.6% del PIB), 1990 – 97 (4.8% del PIB), 1998 – 2001 (5.8% del PIB) y proyectado 2002 – 2005 (4.9% del PIB).

A partir de esta lectura -cifras insospechables ofrecidas por el FMI y el BM- cabe preguntarles:

Han sido los paises en desarrollo beneficiarios de la globalizacion, de la apertura comercial y del libre movimiento de capitales (financierizacion, la otra hija del proceso de mundializacion)?

C - (Los paises en desarrollo)…actualmente realizan un tercio del comercio mundial, frente a aproximadamente un cuarto del comercio total a principios de los setenta...

Decir falso suena muy fuerte. Por ello les aportamos los datos y ustedes ponen el calificativo.

El BM en su Informe: World Developments Indicators (2001), Cuadro 6.2: Direccion y crecimiento del comercio de mercancias (que ya utilizamos en otro apartado del presente ensayo) nos señala:

Para 1999: Total de importaciones de los paises de altos ingresos desde los paises de medios y bajos ingresos por un equivalente al 18.3%.

Para 1999: Total de importaciones de los paises de medios y bajos ingresos desde los paises de medios y bajos ingresos por un equivalente al 6.9%.

El mismo BM consolida los datos y asigna a los paises de ingresos medios y bajos una participacion en el comercio mundial para 1999 equivalente al 25.2% (18.3 + 6.9).

Exactamente la cifra que el FMI indicaba (peyorativamente) como la alcanzada por el comercio de los paises en desarrollo en los años setenta.

Tampoco por el lado de los crecimientos del comercio parecen llevar razon (al menos tanta):

Para el periodo 1989 – 99, mientras las exportaciones de los paises de altos ingresos alcanzaron un crecimiento del 5.7% en su comercio entre ellos, los paises de ingresos medianos y bajos lograron aumentar sus exportaciones a los paises de altos ingresos en 9.1%

En el mismo periodo (1989 – 99) mientras las exportaciones de los paises de altos ingresos alcanzaron un crecimiento del 6.1% con los paises de ingresos medios y bajos, los paises  de ingresos medios y bajos lograron aumentar un 9.2% en su comercio entre ellos.

Si bien las estadisticas siempre se pueden interpretar segun el cristal por el que se las mira, como dicen en mi tierra, mas pronto se atrapa a un mentiroso, que a un cojo…

D - Lo que esta en juego …es…mejorar las perspectivas del comercio mundial mediante la mayor liberacion del comercio (campo en el que aun queda mucho por hacer pese a los avances conseguidos) y consolidar la funcion del libre comercio como elemento de la globalizacion para seguir elevando los niveles de vida de los paises ricos y de los paises pobres…

Para aquellos a los que pueda interesar una radiografia de la decada (1990 – 1999) se presenta un conjunto de indicadores economicos para los paises en desarrollo, excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME), a partir de los datos del FMI (mayo 2000)
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Indicadores economicos para los paises en desarrollo

excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME)

(Porcentaje del PIB)

1990 - 1994

1995 - 1997

1998 - 1999

PIB real per capita

1.6

1.7

0.2

Ahorro

19.7

21.8

20.4

Inversion total

24.2

26.3

24.9

Inversion privada

16.7

16.8

Deficit fiscal

(4.1)

(3.1)

(3.7)

Cuenta corriente

(4.6)

(3.5)

(4.0)

Exportac bien y serv

39.8

41.0

40.9

Ingresos fiscales

28.5

27.7

27.1

Inflacion del IPC

19.7

10.2

7.5

Apertura comercial

42.7

43.0

43.0

Dinero en sentido

amplio

49.1

49.1

Flujos netos de 

capital privado

4.1

3.2

3.0


El unico indicador que ha tenido un cambio significativo en la decada -globalizada y aperturista- para los paises en desarrollo (excluidos PPME) ha sido el indice de inflacion del IPC, consecuencia de los acuerdos con el FMI, lease: planes de reduccion del gasto publico, aumento de los impuestos, recesiones inducidas, privatizaciones, disminucion del gasto social, etc.; y la presion de los amigos de la banca para asegurarse: la rentabilidad de las inversiones a corto plazo -especulativas- en los paises emergentes. Las demas variaciones -insignificantes- las podriamos denominar diferencias de redondeo. O sea.

E - Actualmente la tasa arancelaria consolidada (no ponderada) que los paises industriales aplican a las manufacturas es bastante baja, alrededor de un 4% en promedio…

Segun el Cuadro 6.6 (Tariff barriers) publicado por el BM en su World Development Indicators (2001), que desarrollamos y comentamos en la Parte Segunda de este ensayo (TCEX 2.12), se puede observar lo siguiente:
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Barreras tarifarias

Todos los productos

Tarifa prome-

Desviacion 

Tarifa prome-

% de lineas

% de lineas

dio simple

standard de 

dio pondera-

con tar que

con tarifas

 

la tarif prom

do

superan 15%

especificas

         %

         %

         %

         %

         %

Union Europ

1988

3.2

5.6

3.6

3.6

13.8

1999

3.5

5.0

2.7

2.3

12.6

Japon

1988

5.9

8.0

3.3

8.6

11.5

1999

4.8

7.3

2.3

7.6

2.6

EEUU

1989

5.7

6.7

4.1

8.0

13.0

1999

4.3

11.4

2.8

6.3

8.3

   Productos primarios

Productos manufacturados

Tarifa prome-

Tarifa prome-

Tarifa prome-

Tarifa prome-

dio simple

dio pondera-

dio simple

dio pondera-

do

do

         %

         %

         %

         %

Union Europ

1988

7.9

2.8

1.9

4.1

1999

6.4

1.8

2.7

3.0

Japon

1988

10.4

3.7

4.7

2.9

1999

8.6

4.0

3.4

1.4

EEUU

1989

3.9

2.1

6.1

4.5

1999

4.8

2.0

4.2

2.9


Para el año 1999:

Todos los productos

Tarifa promedio simple: U.E 3.5%, Japon 4.8%, EEUU 4.3%

Medida de la dispersion de las tarifas con respecto a la tarifa promedio simple: U.E. 5%, Japon 7.3%, EEUU 11.4%

Tarifa promedio ponderado: U. E. 2.7%, Japon 2.3%, EEUU 2.8%

Porcentaje de lineas cuyas tarifas superan el 15%: U. E. 2.3%, Japon 7.6%, EEUU 6.3%

Porcentaje de lineas con tarifas especificas: U. E. 12.6%, Japon 2.6%, EEUU 8.3%

Productos primarios

Tarifa promedio simple U. E. 6.4%, Japon 4.0%, EEUU 2.0%

Tarifa promedio ponderado: U. E. 1.8%, Japon 4.0%, EEUU 2.0%

Productos manufacturados

Tarifa promedio simple: U. E. 2.7%, Japon 3.4%, EEUU 4.2%

Tarifa promedio ponderado: U. E. 3.0%, Japon 1.4%, EEUU 2.9%

Ademas deberiamos tener en cuenta el comentario que efectua el BM en el apartado about the data:…porque hay dificultades para combinar las barreras no arancelarias en un indicador agregado, no se las incluye en la tabla…

Tal vez de todo ello resulte una tasa arancelaria consolidada (no ponderada) de alrededor de un 4% en promedio, que los paises industriales aplican a las manufacturas, y que el Fondo aplaude como bastante baja…(lo dudamos).

Mas bien, nos sospechamos que de tanto utilizar conceptos como el cuasi-dinero, el Fondo ya este transitando por los caminos de las cuasi-verdades…(o cuasi-mentiras?).

Sera interesante ver como explica (justifica) el FMI la subida de un 30% en los aranceles para la importacion de acero por parte de EEUU (marzo 2002), que promete ir a mas (productos agricolas, semiconductores…y lo que sea necesario), en su proximo Informe sobre Perspectivas de la Economia Mundial.

Consideraran estas medidas como necesarias para la guerra contra el Eje del Mal?

Seguiran opinando que la tasa arancelaria consolidada de los paises industriales (al menos en el caso manifiesto de EEUU) es bastante baja?

Seguiran engañando con la ficticia liberacion multilateral?

O solo les quedara continuar imponiendo (sin ficciones) la liberacion unilateral (uno de los principales mecanismos utilizados por -y para?- los paises en desarrollo y transicion? (sic FMI, menos lo entre guiones)

F - Se ha ampliado la brecha entre ricos y pobres como resultado de la globalizacion?

(Segun el FMI)…Existe la percepcion  de que la apertura comercial y el proceso de globalizacion estan ampliando la brecha entre ricos y pobres tanto a nivel interno como entre los paises…A escala internacional, las pruebas acumuladas respaldan firmemente la tesis de que la apertura comercial estimula el crecimiento economico. Aunque la brecha del ingreso de muchos paises en desarrollo se ha ampliado con respecto a los paises industriales, ciertos paises que han logrado integrarse a la economia  mundial estan reduciendo esta brecha al conjugar la apertura comercial con condiciones macroeconomicas estables, una interferencia limitada del gobierno, y un aumento de la inversion institucional y en infraestructura…

Deseariamos contestar este parrafo utilizando datos del Global Economic Prospects, del BM – diciembre 1999:
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Crecimiento del PIB real per capita

Periodo 1966 - 2008

(Variacion anual del porcentaje de crecimiento)

1998 (1)

1996 - 1973

1974 - 1990

1991 - 1998

1999 - 2008p

Nivel mundial

5020

3.1

1.2

1.0

1.9

Economias de alto ingreso

25245

4.1

2.1

1.6

2.3

EEUU

31520

2.1

1.7

1.9

2.1

Japon

29995

8.7

3.0

1.2

1.6

Euro Zona

22210

4.3

2.0

1.4

2.8

Econ de B y M ingreso

1300

3.7

1.8

1.6

3.2

Asia

790

3.1

4.5

6.0

4.6

Latinoamerica & Caribe

4115

3.5

0.4

1.8

2.0

Asia Central y Europa

2260

5.1

3.2

(4.2)

3.4

N y M Este de Africa

1950

4.9

(1.7)

0.6

1.4

Africa Subsahariana

510

1.8

(0.8)

0.1

1.0

(1) PIB per capita dolares corrientes)


Entendemos que los datos -tozudos, como siempre- son lo suficientemente elocuentes como para requerir demasiados comentarios.

No se observan grandes beneficios en el periodo 1991 – 1998 (el de la mundializacion triunfal!) con respecto a etapas anteriores cuando no existia la globalizacion y las barreras arancelarias y sistemas proteccionistas se utilizaban como palancas del desarrollo economico.

Podriamos ir mas atras, en el tiempo, buscando datos, que permitan (permitieran?) apoyar las tesis del FMI.

Casualmente (una vez mas, y van…) el propio Fondo nos aporta informacion con referencia al cambio de posicion relativa de los paises segun su ingreso en el amplio periodo de 1900 a 2000 (el siglo extraordinario?) (Informe del FMI – mayo 2000)

Los resultados son:

1) Sobre 42 paises analizados solo 7 mejoraron de cuartil (16.67%)

2) Sobre 42 paises analizados, 25 se mantuvieron en el mismo cuartil (59.52%)

3) Sobre 42 paises analizados, 10 descendieron de cuartil (23.81%)

Hay que ser voluntarista para felicitarse por los resultados alcanzados.

O habra que pensar en la hipocresia?

       Tambien puede estudiarse la evolucion del PIB per capita regional como porcentaje 

      del pais lider, tal como surge del Informe del FMI  (mayo 2000),  que toma como

       referencia a Gran Bretaña en 1870 y 1900, y a EEUU en 1913 y años postriores.
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Producto Bruto Interno como porcentaje del pais lider (1870 - 2000) (1)

1870

1900

1913

1950

1973

2000

2000/1870

Europa Occidental

64.7

67.3

69.8

53.5

74.0

74.1

14.5

Terr de asen Eur (2)

74.8

87.6

98.7

96.7

96.8

96.5

29.0

Eur merid (inc Turquia)

34.0

34.2

33.0

21.1

36.2

36.1

6.2

Europa Oriental

33.3

29.9

31.9

27.5

34.6

15.5

(53.5)

Eur Orien (exc URSS)

35.9

35.1

38.2

23.9

30.9

13.3

(63.0)

URSS

31.4

26.5

28.0

29.6

36.5

16.6

(47.1)

America Latina

23.3

23.4

27.1

26.0

26.4

20.1

(13.7)

Asia

17.8

14.8

14.0

8.0

10.8

15.9

(10.7)

Asia (exc Japon/China)

19.0

14.4

13.7

7.8

8.6

8.3

(56.3)

Japon

22.7

24.7

25.1

19.6

66.3

75.6

233.0

China

16.0

14.2

13.0

6.4

7.1

23.0

43.8

Africa

14.7

10.9

10.8

8.7

7.9

4.8

(67.3)

Mundo

27.4

27.5

29.0

22.3

24.8

21.9

(20.0)

Partidas informativas:

PIB per capita (3)

EEUU

2457

4096

5307

9573

16607

27272

1010%

Reino Unido

3263

4593

5032

6847

11992

19704

503.9%

(1) Gran Bretaña en 1870 y 1900; EEUU en 1913 y años posteriores

(2) Australia, Canada, EEUU y Nueva Zelanda

(3) en dolares según la paridad de pedoer adquisitivo de 1990


       Al respecto pueden realizarse las siguientes observaciones:

1) El PIB per capita de Europa Occidental (como porcentaje del pais lider) crecio un 14.5%, en el periodo 1870 – 2000.

2) El PIB per capita de los Territorios de Asentamientos Europeos (como porcentaje del pais lider) crecio un 29.0% en el periodo 1870 – 2000.

3) El PIB per capita de Europa Meridional (incluida Turquia) (como porcentaje del pais lider) crecio un 29.0%, en el periodo 1870 – 2000.

4) El PIB per capita de Europa Oriental (como porcentaje del pais lider) se redujo un 53.5%, en el periodo 1870 – 2000 (excluida la URSS (-63.0%); URSS (-47.1%)).

5) El PIB per capita de America Latina (como porcentaje del pais lider) se redujo un 13.7% en el periodo 1870 – 2000.

6) El PIB per capita de Asia (como porcentaje del pais lider) se redujo un 10.7%, en el periodo 1870 – 2000 (excluidos Japon y China (-56.3%), Japon +233.0% y China +43.8%).

7) El PIB per capita de Africa (como porcentaje del pais lider) se redujo un 67.3%, en el periodo 1870 – 2000.

8) El PIB per capita del mundo (como porcentaje del pais lider) se redujo un 20%, en el periodo 1870 – 2000.

9) El PIB per capita (en dolares segun la paridad del poder adquisitivo de 1990) crecio en EEUU un 1010%, en el periodo 1870 – 2000 y crecio en el Reino Unido un 503.9%, en el periodo 1870 – 2000.

Hay alguna duda de quienes se beneficiaron del crecimiento economico del ultimo siglo?

Sin comentarios…

(Para aquellos que deseen profundizar en estos temas, les sugerimos ver los capitulos 2, 8 y 16 de nuestro ensayo anterior, Antiglobalizacion: caminos de heterodoxia)

G – Interfieren las reglas de comercio exterior en la formulacion de politicas internas?

Dejamos la respuesta a Naomi Klein, que en su libro No logo (2000), dice:

…Los constructores de marcas son los nuevos productores primarios de la asi llamada economia del conocimiento. Esta novedosa idea no solo ha originado campañas publicitarias de ultima moda, supertiendas cuasi religiosas y universidades corporativas utopicas. Tambien esta modificando el panorama de trabajo mundial. Despues de decidir cual es el alma de la empresa, las supermarcas se han desprendido de sus incomodos cuerpos, y nada resulta mas molesto, mas desagradablemente material, que las fabricas que manufacturan sus articulos. La razon del cambio es sencilla: construir una supermarca es un proyecto extraordinariamente caro, que necesita gestion, una atencion y una alimentacion constantes. Sobre todo, las supermarcas exigen mucho espacio donde estampar sus logos. Pero para que una empresa recupere costos, solo puede destinar una cantidad finita de dinero a cubrir todos los gastos: los de materias primas, los gastos fijos y de la creacion de marca...

Segun esta logica, las empresas no deben emplear sus limitados recursos en fabricas que exijan mantenimiento fisico, ni maquinas que se estropeen, ni en empleados que con seguridad han de envejecer y morir, sino que deben concentrar los recursos en los ladrillos y cementos virtuales que se emplean para construir las marcas; esto es, en el patrocinio, en los envases, en la expansion y en la publicidad…

Este cambio lento pero decisivo de las prioridades de las empresas ha dejado en una posicion precaria a los productores no virtuales, a los obreros, y a los artesanos…

Empresas que tradicionalmente se daban por satisfechas con un aumento del 100% entre el coste de la produccion en fabrica y el precio mayorista escarban el planeta para encontrar fabricas capaces de manufacturar productos tan baratos que ese aumento se acerque al 400%. Y como señala un informe de la ONU de 1997, los costes laborales consumen un porcentaje cada vez menor de los presupuestos corporativos, incluso en paises donde los salarios son de por si bajos. En cuatro de cada cinco paises en vias de desarrollo, la proporcion que representa la mano de obra en el valor añadido de la produccion es actualmente muy inferior que en la decada de 1970 y a comienzos de la de 1980…

En otras palabras, las marcas se han tragado todo el valor añadido…

Hallandose tan devaluado el proceso actual de produccion, no sorprende que las personas que realizan el trabajo productivo sean tratados como basura, como sobrantes.

Desde El Paso hasta Beijing, de San Francisco a Yakarta, de Munich a Tijuana, las marcas globales estan traspasando la responsabilidad de la produccion a los contratistas, les dejan hacer su trabajo, y ademas por poco precio, para que quede mucho dinero para crear marcas. Haciendolo muy barato…

A pesar de la brillantez conceptual de crear marcas si, no productos, la produccion tiene la enfadosa caracteristica de que nunca puede ser trascendida por completo: alguien debe ensuciarse las manos para fabricar productos a los que las marcas mundiales imponen sus significados. Y es aqui donde entran en juego las zonas de libre comercio. En Indonesia, China, Mejico, Vietnam, las Filipinas y en otros sitios, estan apareciendo zonas de procesamiento de exportaciones, como se las denomina, que se convierten en grandes productoras de ropa, de juguetes, de articulos electronicos, de maquinas y hasta de automoviles...

(En un apartado titulado: La insoportable levedad de Cavite), la autora relata:

…La zona de procesamiento de exportaciones de Cavite en Rosario, a 90 millas al sur de Manila, es la trastienda del boom de las marcas…Tras las puertas (50000 trabajadores) los obreros montan los productos terminados de nuestro mundo de marca: zapatillas deportivas Nike, pijamas de The Gap, pantallas de ordenadores IBM,  vaqueros Old Navy. Pero a pesar de la presencia de multinacionales tan ilustres, Cavite, al igual que la creciente cantidad de zonas de procesamiento de exportaciones que hay en todo el mundo en vias de desarrollo, puede muy bien ser uno de los pocos sitios en el mundo donde las supermarcas apenas se ven…De hecho, tratan de mantener la maxima discrecion…

Solo se me permitio realizar una visita al interior de la zona para entrevistarme con funcionarios; me dijeron que el acceso a las fabricas esta prohibido a todos menos a los importadores y los exportadores…

Parece que en Cavite la produccion se ha reducido al peor estado al que se puede llegar en nuestra epoca: las fabricas carecen de marca, los trabajadores son los intocables del mundo industrial…

En otras partes del mundo, los obreros viven en las zonas economicas, pero en Cavite no es asi: es un sitio exclusivamente dedicado al trabajo. Todo el color y el ruido de Rosario se detiene rapidamente ante la entrada, donde los obreros deben mostrar sus documentos de identidad a los guardias armados. Rara vez se permite entrar a los extraños, y en las rectas calles hay poco o ningun comercio, ni siquiera hay puestos de dulces, ni de bebidas. Cuando los autobuses y los taxis entran en la zona, tienen que reducir la velocidad y no tocar la bocina, lo que contrasta con las ruidosas calles de Rosario. Si todo esto da a Cavite el aspecto de ser otro pais, ello se debe a que en cierto modo lo es. La zona es una economia libre de impuestos, independiente de los gobiernos municipal y provincial; un estado militar en miniatura dentro de una democracia…

La OIT dice que hay al menos 850 ZPE (Zonas de Procesamiento de Exportacion) en todo el mundo, pero que la cifra probable alcanza mas bien las mil, que se extienden a 70 paises y emplean alrededor de 27 millones de obreros. La OMC calcula que el volumen de negocios de estas zonas oscila entre 200 y 250 mil millones de dolares…

Independientemente del pais donde se hallen las ZPE, la condicion de los trabajadores tiene una sorprendente similitud: la jornada laboral es larga; hasta catorce horas en Sri Lanka, doce en Indonesia, dieciseis en China del Sur y doce en Filipinas. La gran mayoria del personal se compone de mujeres, siempre jovenes y que siempre trabajan para subcontratistas de Corea, Taiwan o Hong Kong. Los contratistas reciben pedidos de empresas de EEUU, Gran Bretaña, Japon, Alemania o Canada. La gestion del personal es de corte militar, los supervisores son a menudo arbitrarios, los sueldos estan por debajo del nivel de supervivencia y el trabajo es poco cualificado y tedioso…

La relacion de las fabricas (continua el relato de Cavite), mas parecidas a cobertizos, con el campo que las rodea, con el pueblo cercano, con la tierra misma donde se yerguen, es tan tenue que parece que los puestos de trabajo que se trasladaron desde el Norte hasta aqui pueden evaporarse con la misma rapidez con que llegaron. Las fabricas estan construidas con materiales baratos y se hallan en un suelo alquilado, no comprado…

No me sorprende  que a las fabricas de las ZPE de Guatemala las llamen golondrinas. En la zona reina el miedo. Los gobiernos temen perder sus fabricas extranjeras, las fabricas temen perder sus marcas clientes, y los obreros sus inseguros trabajos. Estas fabricas no estan construidas sobre la tierra, sino en el aire…

Para atraer a las golondrinas a esta habil trampa, los gobiernos de los paises pobres ofrecen exenciones impositivas, leyes tolerantes y los servicios de las fuerzas armadas, siempre dispuestas a suprimir el descontento laboral. Para endulzar mas la oferta subastan a sus propios ciudadanos, compiten para ver cual fija el salario minimo mas reducido y permiten que los sueldos de los obreros sean inferiores al coste real de la vida…

La consideran suficiente respuesta?

Que opinan ustedes?

Y de paso, puede aplicarse -tambien- como respuesta a otro parrafo del FMI que decia:…Asi mismo, los paises en desarrollo, sobre todo los de mercados emergentes que se unieron a la tendencia de redistribucion del proceso productivo y de rapida expansion del comercio  intrasectorial, han contribuido a la reorientacion del comercio mundial hacia la produccion de manufacturas y servicios comerciales…

Ahora ya sabemos como.

Genial!!

Conclusion

A modo de teorema (hipotesis, tesis y demostracion)

El fin de la Guerra Fria, cede paso a la era de la globalizacion. El avance en alta tecnologia (robotica, informatica, comunicaciones y biotecnologia) permite pasar de la sociedad industrial a la sociedad del conocimiento. La distribucion internacional del trabajo no existe mas. La aldea global deja la guerra sin frente. La discusion entre el modelo anglosajon y el modelo renano se diluye en una batalla de modelos heterodoxos, a los que lo unico que les interesa es que el gato cace ratones. Capitalismo socialista. Autocracias capitalistas. Socialismo de libre mercado. Tercera via. Capitalismo popular…Y cuanta sopa de letras nos permita el analisis combinatorio.

La economia se convierte en algo mas importante que la ideologia.

Triunfan aquellos que optaron por: el exito individual, el beneficio a corto plazo, la financierizacion, la desregulacion, la privatizacion, que utilizan la inmigracion como un arma de disuasion para la mano de obra nacional, que consideran que la pobreza es un problema de las personas, que sostienen que la seguridad social no es favorable para el desarrollo economico, que privilegian la jerarquizacion de los salarios, que procuran una legislacion fiscal que favorece el endeudamiento, que consideran mejor tener menos reglamentos y mas abogados para hacer procesos, que prefieren la bolsa, que asumen que el poder en la empresa lo tiene el accionista, que entienden que el papel de la empresa en materia de educacion y de formacion profesional debe ser el menor posible…

Aceptan el papel de derrotados, y se someten, aquellos que: valoran el exito colectivo, el consenso y el beneficio a largo plazo, no aceptan la inmigracion como arma persuasiva, consideran que la pobreza es un problema de la nacion, no aprueban aumentar tanto la jerarquizacion de los salarios, consideran el ahorro como una virtud nacional, prefieren tener reglamentos y entienden que el poder en la empresa se reparte entre los accionistas, direccion, banca y personal…

Es un hecho que a los ojos de la opinion mundial, el capitalismo renano, virtuoso, igualitario, prudente y discreto, carece de atractivos.

El capitalismo americano es el sueño rosado, del dinero facil, de las fortunas subitas, ludico, mediatico (o sea: publicitario, financiero y corrompido).

El modelo norteamericano sacrifica deliberadamente el futuro al presente.

Al modelo renano le queda por demostrar -nuevamente- que la proteccion social mas generosa puede ir apareada con una economia mas eficiente. Habra que demostrar -nuevamente- que la inversion en el futuro  es el verdadero circulo productivo, la primera fuente de riqueza. Quizas incluso el nuevo camino de la sabiduria.

En su libro, El mito del libre comercio, Rabi Batra, ya en 1993, nos decia: (refirendose a los EEUU)…Los hechos saltan a la vista, las pruebas son abrumadoras, el gran sueño americano de disfrutar de una mayor prosperidad en cada generacion se ha frustrado. Incluso se habla de que la nacion se esta hundiendo en un pozo parecido al del Tercer Mundo, y entrando en un circulo vicioso de pobreza. Junto con el desconcierto de los medios de difusion, de los expertos y los politicos, que mientras se desarrolla el debate por el NAFTA, pocos comprenden que la causa real de esta debacle economica sin precedentes ha sido la politica de comercio libre. Mientras tanto, la industria y los ingresos se sumergen cada vez mas en lo que ya es un cenagal.

La disminucion del salario real del trabajador de la produccion que ha tenido lugar en veinte años, entre 1973 y 1992, es un fenomeno desconocido, ni siquiera visto durante la Gran Depresion, que duro una decada. Un hecho insolito requiere una explicacion singular, y lo unico nuevo en la historia norteamericana ha sido el comercio libre…

El argumento convencional a favor del comercio libre es ingenuo y simplista. Los acolitos de la liberacion hacen extravagantes conjeturas y sacan conclusiones incompletas…

La logica que hay detras del comercio libre…viene a ser como una asociacion entre naciones, en las que cada una  concentra sus esfuerzos en los sectores en los cuales posee la mayor ventaja (productividad laboral comparativa).

Teniendo en cuenta esto, cuanto mayor sea la especializacion, mayor sera la productividad de la asociacion entre naciones. Pero cuanto mas se especialice cada una, mas tendra que importar y pagar por ello con sus exportaciones. Por eso se dice que el comercio libre es la mejor politica, porque con el se acrecienta al maximo el comercio internacional y por ende la especializacion.

En consecuencia, cualquier politica que restrinja el comercio inevitablemente reducira la productividad mundial. De ahi que todas las formas de proteccionismo -aranceles, cuotas, subsidios, requisitos internos sobre el contenido de las importaciones y limitaciones voluntarias a la exportacion, entre otras muchas medidas- sean perjudiciales para la prosperidad internacional.

En este sentido, el punto de vista convencional mantiene que el comercio crea dos tipos de beneficios. El que se obtiene del intercambio y el aumento de la productividad que se logra a traves de la especializacion.

Que posibilidad de error habra en este razonamiento?…

El comercio libre puede haber ayudado a los norteamericanos a incrementar la productividad por hora, pero debido a la caida de la demanda mundial de sus productos, sus salarios son mas bajos que en 1973, y algunos aun mas bajos que en 1950. Por otro lado, los socios comerciales de EEUU no solo producen mas por hora, sino que han visto crecer sus salarios significativamente desde la decada del setenta. Los economistas de EEUU no han logrado advertir las depredaciones que ha causado el comercio libre, porque se han concentrado exclusivamente en la productividad y han ignorado los ingresos. Siguen ocupados tratando de dar una explicacion racional al statu quo. Pero…que es lo que pretendemos, una mayor productividad o mejores salarios?

La teoria moderna de los beneficios que genera el libre comercio es mucho mas sofisticada que la que se acaba de describir. Pero la idea basica es la misma. En lugar de la productividad comparativa de la mano de obra, la version moderna pone el acento sobre los costos comparativos, los cuales estan determinados por la productividad de varios factores -mano de obra, capital y recursos naturales- y sus ganancias. De hecho, la teoria moderna reconoce que el comercio puede afectar los salarios tanto a corto como a largo plazo. Pero otros factores se benefician tanto, que su provecho pesa mas que la caida en los salarios. En consecuencia, el comercio libre hace prosperar a la nacion, aun cuando pueda perjudicar a los trabajadores.

Esta idea puede descartarse facilmente porque tiene escasa aplicacion practica. En 1991, los salarios de los empleados y de los trabajadores autonomos representaban el 82 por ciento del ingreso nacional de EEUU, y los ingresos del capital el 18 por ciento restante. Cualquier teoria que ignore los salarios y se concentre solamente en otros factores globales, como el bienestar social, el PNB real per capita o el ingreso nacional, merece ser desechada. Seria simplemente absurda. Como es posible considerar el ingreso de la mano de obra y de otras fuentes de la misma manera?

En una economia de una gran disparidad, como la de EEUU, solamente el 5 por ciento de la poblacion obtiene un ingreso significativo del capital. Cuando los economistas afirman que el comercio beneficia a una nacion, aunque posiblemente perjudique a sus trabajadores, lo que realmente quieren decir es que al menos los propietarios del capital salen ganando, o sea los ricos se hacen mas ricos. No importan los trabajadores pobres, que constituyen el 80 por ciento de la fuerza laboral: al menos los ricos prosperan. Esto solo quiere decir que el comercio libre promueve el bienestar de los ricos, pero no necesariamente el bienestar social, que deberia aplicarse a la gran mayoria de la poblacion.

No debe extrañar entonces que las compañias multinacionales y sus directores ejecutivos, con sus feudos industriales diseminados por todo el mundo, adhieran fervientemente al comercio libre…

La mayoria de los economistas admiten que el comercio puede perjudicar temporalmente a algunos trabajadores, pero afirman que beneficia, sin lugar a duda, a los consumidores, ya que las importaciones hacen bajar los precios y ponen un limite a la inflacion. Este argumento se lee tan a menudo en la prensa y en los libros de texto que pronto se termina por aceptarlo. Nada puede estar mas alejado de la verdad. Es un concepto decididamente erroneo.

Acaso los consumidores son diferentes de los trabajadores? No son la misma gente? Desde la apertura de la economia norteamericana al comercio libre en 1973, el 80 por ciento de la fuerza laboral ha soportado una brusca caida en los ingresos reales. Acaso esta gente y sus familias no son tambien consumidores?

Lo que importa no son solo los precios, sino tambien los salarios. El comercio en efecto hace bajar la inflacion, pero tambien puede reducir los salarios, y la perdida salarial excede a la caida de la inflacion. De ahi el brusco descenso en el nivel de vida en EEUU…

Otro argumento frecuente es que el comercio libre estimula a las industrias locales que compiten con las importaciones, que a causa de ello se ven obligadas a producir bienes de alta calidad a precios mas bajos…El comercio indudablemente promueve la competencia, mientras que el proteccionismo puede retardarla. Pero existen otros recursos menos destructivos para estimular la rivalidad entre las empresas locales. El comercio no es el unico camino, y esos otros recursos pueden ser muy superiores al comercio libre. El merito intrinseco estriba en la idea de la competencia, no en la liberacion del comercio…

Aqui podemos finalizar la cita. Ahora les propongo un juego: sustituyan el nombre de los EEUU por el de Union Europea, actualicen -un poco las fechas- y veran ustedes como Ravi Batra escribio sobre historias del futuro, al menos para la situacion de la Europa globalizada y librecambista.

Un parrafo sugerente -que respalda nuestra hipotesis, lamentablemente con demostracion pendiente, como veran mas adelante- es aquel que señalaba:…Al menos los ricos prosperan. Esto quiere decir que el comercio libre promueve el bienestar de los ricos, pero no necesariamente el bienestar social, que deberia aplicarse a la gran mayoria de la poblacion. No es de extrañar entonces que las compañias multinacionales y sus directores ejecutivos, con sus feudos industriales diseminados por todo el mundo, adhieran fervientemente al comercio libre…

Antecedentes etimologicos (del Diccionario de la Lengua Española – Real Academia Española)

Hipotesis: (de trabajo) la que se establece provisionalmente como base de una investigacion que puede confirmar o negar la validez de aquella.

Tesis: conclusion, proposicion que se mantiene con razonamientos; opinion de alguien sobre algo.

Demostracion: comprobacion, por hechos ciertos o experimentos repetidos, de un principio o de una teoria; fin y termino del procedimiento deductivo.

Proposicion: enunciacion de una verdad demostrada o que se trata de demostrar; parte del discurso, en que se anuncia o expone aquello de que se quiere convencer y persuadir a los oyentes.

Propuesta: proposicion o idea que manifiesta y ofrece a uno para un fin.

Propuesta: (Deciamos ayer…) El comercio libre extraregional no beneficia al crecimiento economico de la Union Europea. El proteccionismo competitivo -citando a Ravi Batra- es muy superior al comercio libre. El nuevo proteccionismo -citando a Hans-Peter Martin y Harald Schumann- debe tener como finalidad la proteccion del medio ambiente mediante la reduccion del comercio internacional y mediante la diversificacion de economias enteras, de tal forma que se reorienten hacia la maxima produccion posible a escala local o nacional o regional, llegando al comercio internacional solo como ultima alternativa. Hay que romper el ciclo de mas comercio internacional que constituye una amenaza para el medio ambiente, la justicia social y el empleo sostenible. La idea es generar un proteccionismo competitivo, no un proteccionismo monopolico. O sea, reemplazar la competencia externa actual por la competencia interna. Pasar del enriquecimiento de la corporacion a la realizacion del individuo.

Parece dificil, en un mundo globalizado, que un pais o region pueda crear una politica pro-empleo eficaz y a largo plazo.

Podemos entonces imaginar acuerdos internacionales que no permitan esta perspectiva de vecino-mendigo?

Una vez mas, las consideraciones politicas -niveles de desempleo que amenazan la estabilidad social- se convierten en el factor decisivo a la hora de afrontar los problemas economicos.

El capitalismo no es un sistema facil de gobernar bajo las mejores condiciones, y las perturbadoras amenazas tecnologicas, el aumento de la interdependencia economica y la falta de consenso internacional en politica economica no son evidentemente las mejores condiciones. Es probable que si todos los capitalismos adoptaran politicas con mas vision de futuro e hicieran vigirosas campañas para conseguir pactos internacionales que exigieran mutuos frenos competitivos, las cosas podrian ser distintas. Pero la frustrante realidad es que no sabemos como dar cuerpo a la voluntad politica necesaria para dicho esfuerzo.

La voluntad politica de las masas, tan importante en el lejano pasado, se ha convertido en la tabla de salvacion de hoy, tal vez en mayor medida del mañana.

Restablecer las condiciones de igualdad de oportunidades, volver a dar credibilidad a la movilidad social ascendente, se presentan por lo tanto esenciales, ya que permitirian recuperar el movimiento, hacer mas claro el porvenir.

Se advierte con claridad que un proyecto semejante implica un retorno al estado, no solo como gestor precavido del presente sino como productor de futuro, como director del largo plazo.

La Union Europea debe definir la clase de futuro que quiere construir. La Union Europea debe apostar al futuro. Su hipoteca social (pensiones y sanidad) no puede lastrar a los jovenes y futuras generaciones hasta tornarlas incapaces, ociosas o marginales. Sino, no habra ni para los unos, ni para los otros. Sin olvidar el pasado hay que pensar en el futuro. Hay desafios ajenos y propios, que, son razones suficientes, para procurar las transformaciones internas, sin la necesidad de seguir un sendero dependiente. Sin soberbia y sin humillacion; con realismo y con equidad, la Union Europea debe iniciar las acciones que permitan asegurar el acceso a toda la sociedad a los frutos del crecimiento, y de la inclusion e insercion en el proceso productivo.

El sugestivo proyecto de la Union Europea debe tener por clave politica el mantenimiento de la cohesion social.

Europa no puede, ni debe, competir internacionalmente en base a bajos salarios, desocupados, subempleados, cuentapropistas o trabajadores formales precarios, pero tampoco puede continuar el proceso de crecimiento economico sin empleo.

Ahi esta la clave del problema europeo. Resolver el dilema -planteado por Viviane Forrester- entre desocupacion o pobreza.

En nuestra opinion, el modelo renano debe afirmarse y no resquebrajarse.

La empresa como comunidad de trabajo, producto de la concurrencia de intereses entre el capital y el trabajo debe mantenerse donde se tenga, procurarse donde sea posible, y propugnarse donde este pendiente.

Reconvertir el modelo renano no quiere decir dejarse arrastrar por la riada del Yangtse chino, ni mantener relaciones inadecuadas con EEUU.

Un capitalismo productivo del tipo renano evitara los defectos del capitalismo socialista chino y los excesos del capitalismo neoliberal norteamericano.

Ni un estado del bienestar esclerotico, ni un estado del malestar cancerigeno.

Existe una enorme senda intermedia donde la Union Europea puede transitar modernizando sus estructuras -que es justo y necesario- sin destruir su sistema de bienestar -que tambien resulta ser justo y necesario-.

Apretando el acelerador cuando se puede, utilizando el freno cuando es prudente, pero no conduciendo con la vista fija en el retrovisor, la Union Europea debe encontrar su propio camino.

EEUU tiene su propio camino y le deseamos la mejor de las suertes.

Japon esta intentando redefinir el suyo y tambien le deseamos suerte.

La Union Europea debe encontrar el propio. Nuestra propuesta es que lo haga con independencia y soberania. Respetando, pero no necesariamente imitando a otros, salvo en aquellos casos en que se demuestre que es condicion necesaria y suficiente. Y por supuesto exigiendo de parte de la comunidad internacional el debido respeto a su razon de estado.

La Union Europea no tiene porque aceptar -contra sus intereses- recetas de EEUU (las mas), Japon (las menos), el FMI, la OMC, y el conjunto de organismos internacionales o ideologos influenciados o influenciables por las empresas multinacionales.

Si la Union Europea se respeta a si misma, encontrara -espontaneamente- el respeto de los otros paises. Para eso se necesita mas Europa y no menos, mas decision, mas cohesion, mas dinamica, mas representatividad, mas autoestima, mas seguridad en si misma, y no menos…

Hipotesis: (A pesar de la fatiga, la incertidumbre y la decepcion…) El comercio internacional solo beneficia a unas pocas empresas multinacionales y a unas pocas familias propietarias, perjudicando o en el mejor de los casos dejando en igualdad de condiciones, al resto de las empresas y familias cualquiera sea su lugar de radicacion o residencia. Para mayor agravante -si cabe- el libre comercio -profetizado, publicitado e impuesto-, solo es una pantalla para la financierizacion de la economia, que es el objetivo buscado (y por lo que consta, alcanzado).

A impulso de la liberacion del comercio se cuela el libre movimiento -fundamentalmente especulativo- de capitales, sin fronteras, limitaciones, ni controles, que es la unica globalizacion verdadera.

En este dualismo economico que ha generado la globalizacion, la economia de mercado, la competencia mundial y el libre comercio, hay muy pocos que ganan mucho -muchisimo- y un resto enorme que transita la depresion silenciosa.

Tesis: (Si se hace cuando hay que hacerlo, entonces, mas vale hacerlo de prisa - Macbeth) El libre comercio perjudica seriamente a las economias de las naciones. Casi todos los problemas economicos con los que se enfrenta la Union Europea -deficit publico, aumento del desempleo, retroceso de la clase media, excesiva competencia, creciente endeudamiento de las empresas y degradacion del medio ambiente- pueden estar relacionados con la politica de libre comercio (extraregional) que ha estado siguiendo en los ultimos años.

La idea de comercio libre se ha convertido en un mito. Abogar por la no intervencion es estar con el progreso, la prosperidad y la paz; lo contrario significa desafiar a Wall Street, provocar la ira de los economistas, de los analistas politicos y de gran parte de la prensa. De hecho la idea hoy se acepta como dogma economico en todo el mundo.

Cuando la liberacion del comercio promueve la industria, eleva la productividad en su conjunto, asi como el nivel de vida; pero cuando promueve los servicios a expensas de la industria, la productividad y los ingresos reales disminuyen. La industria y no el comercio, es la principal fuente de prosperidad; la historia reciente y pasada lo confirma de manera determinante. Es evidente que desde la decada de los setenta, los servicios han superado a la industria dentro de los paises desarrollados. Como consecuencia de ello, el panorama economico en su conjunto ha sufrido una profunda transformacion. La liberacion del comercio ha resultado ser la causa de esta transformacion.

La estrategia de liberacion / competitividad / degradacion -historicamente- responderia a la siguiente secuencia:

1) El paso de la era industrial a la era de los servicios (luego, del conocimiento, finalmente, del entretenimiento).

La estrategia comercial/competitiva de EEUU supera a la de Japon, primero, y a la de Alemania, despues (para el caso, asimilable a la U. E., en su conjunto).

La economia del espectaculo supera a la economia industrial.

2) El paso de la economia productiva a la economia especulativa (financiera).

EEUU contagia a Japon, primero, y a Alemania, despues (para el caso, asimilable a la U. E., en su conjunto).

La financierizacion y la virtualidad superan a la economia real.

La economia se basa cada vez mas sobre capital conceptual, en lugar de capital fisico.

       3)   Las empresas multinacionales (que son las mismas), y que estan en un lado y en 

       otro obligan a la liberacion  /  flexibilizacion  /  privatizacion / desregulacion /  deflacion competitiva / empobrecimiento y precariedad laboral (todo se reduce a señales e interpretaciones del mercado; que son ellos mismos).

EEUU (sede de la mayoria de las empresas multinacionales) infecta la economia mundial internacionalizando las mercancias, los capitales y los conocimientos. La trampa de la globalizacion.

Al internacionalizarce los mercados, empieza la batalla de todos contra todos.

Un comercio sin normas. Una competencia despiadada y sin final.

Paradojicamente, se inicia la era de las desigualdades. El ganador se lleva todo.

El mercado y solo el mercado manda. Una sociedad de trabajadores sin trabajo.

El miedo al mañana, la angustia y la inseguridad, impulsan esta nueva era.

Trabajador de usar y tirar, disponible en el momento justo, y por el tiempo necesario, flexibilizado, excluido, padeciendo de los modernos procedimientos de reduccion, desplazamiento y reorganizacion.

Demostracion: (Sin esperanza y sin miedo)

Algunos datos a modo de anticipo:

· El comercio mundial de bienes tangibles esta dominado por Europa Occidental con algo menos de la mitad, Asia (principalmente Japon) participa con un 22% y EEUU con un 15%.

· Las cifras de ventas de las 200 mayores empresas multinacionales equivale a una tercera parte del Producto Nacional Bruto Mundial.

· Las empresas multinacionales controlan un 70% del comercio mundial.

· Las 350 empresas mas grandes del mundo acaparan el 40% del comercio mundial de mercancias.

· Las 500 empresas mas grandes del mundo controlan dos terceras partes del comercio mundial.

· El intercambio cautivo entre las grandes empresas multinacionales es el 40% del total.

· Se estima que el 92% de las exportaciones y el 77% de las importaciones de los EEUU ocurrieron dentro de las corporaciones mundiales.

· El 20% mas rico de la poblacion mundial gana 60 veces mas que el 20% mas pobre.

· 358 millonarios son en conjunto tan ricos como 2500 millones de personas.

· En EEUU el 1% de las familias mas ricas eran propietarias de casi el 40% de la riqueza de la nacion en 1989 y el 20% de las mas ricas del 80% de la riqueza de la nacion.

· La quinta parte mas rica de EEUU, Europa Occidental y Asia Oriental, genera las tres cuartas partes de la produccion mundial y el 80% del valor del comercio mundial.

· Las 500 empresas mas grandes de los EEUU tienen activos totales que equivalen a alrededor del 160% del Producto Bruto Interno estadounidense, mientras que el valor de mercado combinado (anterior a la crisis bursatil) de US$ 9.9 bollones, supera dicho PBI. Ese valor de mercado hacia 1998 habia crecido un 121% en tan solo 3 años.

· En los años anteriores a la crisis bursatil, se estimaba que la totalidad de los instrumentos financieros emitidos en el mundo totalizaban una cifra cercana a los US$ 100 billones, lo que excede en varias veces la sumatoria de todo el dinero circulante de todos los paises. (Una cifra 12 veces superior al PBI de los EEUU).

· Pocos miles de operadores y especuladores movilizan una economia simbolica de US$ 1.5 billones diarios, lo que significa que se manipula dinero virtual por el equivalente a US$ 547 billones anuales: cifra 10 veces superior al PBI de todos los paises del planeta juntos (estimado en US$ 50 billones) y 100 veces mayores que todo el comercio mundial anual (estimado en US$ 5 billones).

· Los flujos diarios en moneda extranjera representan alrededor de un billon de dolares (antes de 1992) y superan con creces las sumas empleadas en la compra internacional de bienes y servicios o las inversiones en fabricas de ultramar. En realidad a fines de la decada de 1980, mas del 90% de este intercambio de monedas no tenia relacion con el comercio o la inversion de capital.

· Los grandes directivos ganan (en EEUU) 120 veces mas que sus empleados de a pie.

Intentando aterrizar la intuicion

Para confirmar nuestras sospechas -por que no certezas?-, y cuantificar la demostracion, realizamos una serie de consultas (se adjuntan) con el resultado esperable (se adjunta):

Antecedentes sobre la consulta: (Carta dirigida en ingles o español, segun correspondiera):

Estimados Señores:



Para un trabajo de investigacion economica sobre comercio internacional, que estoy realizando, necesitaria acceder a una base de datos o publicacion donde se registre un listado de las principales empresas mundiales (clasificadas por importe, pais o region, sector economico, etc.) que exportan/importan, en los ultimos años.

Podrian ustedes tener la gentileza de indicarme la pagina web o publicacion donde localizarlo?

Agradeciendo vuestra valiosa colaboracion, les saludo muy atentamente.

Ricardo Lomoro

Enviada por mail el 18/02/02 al:

Banco Mundial      info@worldbank.org           Respuesta: no tienen ese tipo de informacion

Fondo Monetario Internacional     webmaster@imf      Respuesta: (idem BM)

OECD    eco.contact@oecd.org    Respuesta: al 18/4/02 pendiente

Eurostat    eurostat-infodesk@cec.eu.int     Respuesta: ofrecen una public. muy localizada

Wall Street Journal   americas@wsj.dowjones.com     Respuesta: al 18/4/02 pendiente

Organización Mundial del Comercio    enquires@wto.org   Respuesta: (idem BM)

ATTAC   attacfr@attac.org      Respuesta: (idem BM) Sugieren ver pagina web

                                                                www.transnationale.org
Fortune   letters@fortune.com    Respuesta: acusan recibo, abren expediente de busqueda,   






      Al 18/4/02 pendiente de respuesta

Le Monde Diplomatique secretariat@monde-diplomatique.fr   Respuesta: al 18/4/02 pend.

(Con posterioridad a la lectura del Informe sobre Perspectivas de la Economia Mundial, FMI – octubre 2001)

(Carta dirigida en ingles o español  según correspondiera)

Estimados Señores:



En la edicion en idioma español de Perspectivas de la Economia Mundial, FMI – octubre 2001, en el Cuadro 2.4: Diversificacion de los ingresos internacionales de sociedades por acciones en el Grupo de los Siete (G – 7) (ingresos por ventas de las sucursales extranjeras como porcentaje de las ventas internas) se los cita a ustedes como fuente. 

Si no se dispone de la informacion que solicito mas arriba, tal vez, me resultaria de utilidad conocer el porcentaje de empresas por pais, en funcion de las ventas, que compusieron la muestra citada por el FMI.

Agradeciendo vuestra valiosa colaboracion, les saludo muy atentamente.

Ricardo Lomoro

Thompson Financial; base de datos Worldscope   tfinfo@tfn.com   Resp: al 18/4/02 pend.

Fondo Monetario Internacional   webmaster@imf.org    Respuesta: al 18/4/02 pendiente

Un resultado esperable

El silencio por respuesta. No sabe, no contesta.

A nadie interesa saber cuales son las empresas que mas importan/exportan en el mundo?

En la era del conocimiento, de la informacion, donde hay estadisticas de todo, donde todo se mide, se compara, se difunde, en un mundo en que todo pasa por el fetichismo del share,…puede ser que no existan estadisticas por empresas/paises de comercio exterior?…puede ser que esto no haya sido medido?

Que se esconde detras de la ausencia de noticias? No news good news?

Desinformacion, intoxicacion inversa, pensamiento cero, destruccion creativa, negacion de la evidencia, tapadera, cortina de humo, colusion, obra de los fontaneros del poder,…o es que nadie esta obligado a declarar contra si mismo?

Como dijo Nixon (despues paso lo que paso): El mundo solo vera lo que yo quiera.

Formara esto parte de los objetivos, mision y tarea de la Oficina de Orientacion Informativa (o de algunas practicas preliminares)?

Llegara hasta estos menesteres la Justicia Infinita, o sera parte del precio a pagar por la Libertad Duradera o tendremos que atribuirlo al Eje del Mal?

Unos por escasez de medios, otros por desinteres, y muchos por complicidad (como puede ser que a nadie haya interesado listar las compañias exportadoras mas grandes del mundo?).

Ignorantes, incompetentes, manipuladores, hipocritas?

El silencio los condena.

Entre la cobardia y la estupidez.

En alguno de los casos -el de los presuntos implicados- su actitud complice se asemeja a la de los auditores de Enron (tanto monta, monta tanto).

Aunque quede pendiente de probar el hecho cierto, el libre comercio, podra resultar un topico cuya vigencia es muy dificil de remover, pero cuya injusticia sigue siendo flagrante.

Que pueden decir los complices de los sospechosos habituales?

Como pueden negar lo evidente?

Como ocultar -por mas tiempo- que los ganadores de la globalizacion son recompensados mediante una prima adicional aportada por los perdedores?

Como seguir engañando con que todos seremos trabajadores del conocimiento cuando la unica alternativa cercana es ser trabajadores de McDonalds?

Como justificar el paso del american dream al american downsizing?

Como pretender continuar con el pensamiento unico (el imperio del mercado) cuando los resultados no parecen justificar el sacrificio?

Como continuar silenciando la concentracion de poder en unidades economicas en gran medida incontrolables?

Como negar que la idea de un mercado libre al margen de las leyes y decisiones politicas que el mismo genera es pura fantasia? O que la renuncia del gobierno a asumir responsabilidades en la creacion del mercado puede tener costosas consecuencias?

Resumen demostracion

La podriamos sintetizar del siguiente modo:

Demostracion (I): Por lo dicho en Apartados Primero a Quinto (suficiente prueba)

Demostracion (II): a) Por algunos datos a modo de anticipo (suficiente prueba)



       b) Por el absurdo. A confesion (silencio) de partes, relevo de prueba 

                                   (nadie esta obligado a declarar contra si mismo)

Lo diga Agamenon o su porquero (en este caso asumimos este ultimo papel): Existe -y hemos intentado presentarlos- una larga sucesion de hechos contumaces que pueden valer por experimentos repetidos…

Epilogo

El libre comercio, podra resultar un topico cuya vigencia es muy dificil de remover, pero cuya injusticia sigue siendo flagrante (se reitera).

Los puristas del libre cambio nos aplastan con el rodillo economico y nos imponen un darwinismo economico cainita y fatal (se denuncia).

La liberacion, la desregulacion y la privatizacion castigan a la sociedad, avasallan la dignidad humanan, amenazan el habitat, debilitan progresivamente la autoridad gubernamental, y provocan el crepusculo de la piedad (espera haberse demostrado).
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Crecimiento del comercio de mercancias

  Volumen de exportacion                     

   Volumen de importacion

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

1980-1990

1990-1998

1980-1990

1990-1998

EEUU

3.6

6.8

7.2

8.5

Japon

5.1

1.9

6.6

5.3

Alemania

4.5

5.6

4.9

3.8

Valor de las exportaciones

Valor de las importaciones

Ratio precio export/import

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

            1995=100

 

1980-1990

1990-1998

1980-1990

1990-1998

1990

1998

EEUU

5.7

7.9

8.2

9.0

98

104

Japon

8.9

4.5

5.1

5.0

73

97

Alemania

9.2

4.4

7.1

3.7

102

99
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Crecimiento del consumo y la inversion

                Gasto final de los consumidores

            US$ millones

% de crecimiento anual

1990

1999

1980-1990

1990-1999

EEUU

3842.0

5836.8

3.8

3.2

Japon

1721.7

2328.1

3.7

1.7

Alemania

1003.5

1219.5

n/d

1.3

Mundial

13027.7

18183.8

3.4

2.6

B. Ingresos

571.0

714.4

3.8

3.7

M. Ingresos

2008.4

3267.3

3.3

4.1

A. Ingresos

10444.7

14384.9

3.4

2.3

Union M. E. 

3200.5

3704.2

n/d

1.5

Gasto final de los consum.

Gasto final del gobierno

Formacion del capital bruto

           per capita

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

% de crecimiento anual

1980-1990

1990-1999

1980-1990

1990-1999

1980-1990

1990-1999

EEUU

2.9

1.9

2.8

0.5

4.4

6.7

Japon

3.2

1.4

2.4

2.2

5.3

0.5

Alemania

n/d

1.0

n/d

1.2

n/d

1.1

Mundial

1.7

1.2

2.9

1.4

4.0

2.7

B. Ingresos

1.4

1.6

5.6

2.5

4.3

1.3

M. Ingresos

1.6

2.8

5.0

2.2

1.9

1.9

A. Ingresos

2.8

1.6

2.5

1.2

4.5

2.4

Union M. E. 

n/d

1.2

n/d

1.3

n/d

1.7
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Comercio regional intra-bloques

US$ miles de millones

Exportaciones intra-bloque

Economias de altos, medios y bajos ingresos

1970

1980

1985

1990

APEC

58.6

357.7

494.5

901.6

CEFTA

1.2

7.8

6.3

4.2

Union Europ.

76.5

456.9

419.1

981.3

NAFTA

22.1

102.2

143.2

226.3

1995

1996

1997

1998

1999

APEC

1688.2

1754.7

1868.6

1733.7

1904.9

CEFTA

12.1

12.9

13.2

14.2

13.1

Union Europ.

1259.7

1273.4

1162.4

1227.0

1376.3

NAFTA

394.5

437.8

496.4

521.6

581.2

% sobre el total de las exportaciones

1970

1980

1985

1990

APEC

57.8

57.9

67.7

68.3

CEFTA

12.9

14.8

13.8

9.9

Union Europ.

59.5

60.8

59.2

65.9

NAFTA

36.0

33.6

43.9

41.4

1995

1996

1997

1998

1999

APEC

71.9

72.1

71.8

69.7

71.9

CEFTA

14.6

14.4

13.4

13.0

11.9

Union Europ.

62.4

61.4

55.5

57.0

62.6

NAFTA

46.2

47.6

49.1

51.7

54.6

Total de exportaciones por bloque

% de las exportaciones mundiales 

1970

1980

1985

1990

APEC

36.0

33.7

38.9

39.0

CEFTA

3.2

2.9

2.4

1.3

Union Europ.

45.6

41.0

37.8

44.0

NAFTA

21.7

16.6

17.4

16.2

1995

1996

1997

1998

1999

APEC

46.3

46.0

47.2

46.1

46.9

CEFTA

1.6

1.7

1.8

2.0

1.9

Union Europ.

39.8

39.2

38.0

39.9

38.9

NAFTA

16.8

17.4

18.4

18.7

18.8
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Exportaciones reales de mercancias y servicios

Porcentaje  de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1973/83

3.8

8.6

4.1

Prom1984/89

9.6

4.9

5.2

Prom1990/00

7.2

4.7

6.6

[image: image94.wmf]TCEX 1.5

Importaciones reales de mercancias y servicios

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1973/83

3.1

1.0

3.0

Prom1984/89

8.8

9.6

5.0

Prom1990/00

8.9

4.1

6.4

[image: image95.wmf]TCEX 1.6

Comparativo de los ritmos de crecimiento 

(1990-2000 vs. 1973-1983)

(1990-2000 vs. 1984-1989)

Exportaciones e importaciones de bienes y servicios

       (1990-2000 vs. 1973-1983)

       (1990-2000 vs. 1984-1989)

EEUU

Japon

Alemania

EEUU 

Japon

Alemania

Exportac.

89.47

(45.35)

60.98

(25.0)

(4.08)

26.92

Importac.

187.10

310.0

113.33

(1.14)

(57.29)

28.0

[image: image96.wmf]TCEX 1.7

Volumen total de exportaciones de mercancias

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1893/89

8.1

5.4

4.8

Prom1990/00

8.0

3.3

5.0

[image: image97.wmf]TCEX 1.8

Volumen total de importaciones de mercancias

Porcentaje de cambio sobre periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

9.6

8.0

5.5

Prom1990/00

9.7

5.6

6.4

[image: image98.wmf]TCEX 1.9

Comparativo del ritmo de crecimiento de los volumenes

Mercancias exportadas e importadas

EEUU

Japon

Alemania

Exportac.v/m

(1.23)

(38.89)

4.17

Importac.v/m

1.04

(30.00)

16.36

[image: image99.wmf]TCEX 1.10

Precio de las exportaciones, total mercancias

(Valor unitario promedio)

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

0.27

(3.5)

1.13

Prom1990/00

(0.75)

(0.31)

0.54

[image: image100.wmf]TCEX 1.11

Precio de las importaciones, total mercancias

(Valor unitario promedio)

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

0.49

(7.73)

(0.52)

Prom1990/00

(0.49)

(1.73)

0.62

[image: image101.wmf]TCEX 1.12

Posicion competitiva

Relativa a los costos laborales unitarios

Indices 1995 = 100

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

142.9

59.1

86.6

Prom1990/00

108.4

85.0

92.3

[image: image102.wmf]TCEX 1.13

Posicion competitiva

Relativa a los precios de exportacion

Indices 1995 = 100

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

136.3

76.2

86.7

Prom1990/00

107.2

91.76

94.3

[image: image103.wmf]TCEX 1.14

Desempeño de las exportaciones, total mercancias

Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

2.43

(2.47)

(1.07)

Prom1990/00

0.11

(5.75)

(1.81)

[image: image104.wmf]TCEX 1.15

Participacion en las exportaciones e importaciones mundiales

Porcentaje sobre el valor total de las mercancias

Exportaciones

Importaciones

EEUU

Japon

Alemania

EEUU

Japon

Alemania

Prom1983/89

11.36

9.44

11.14

16.89

5.92

8.69

Prom1990/00

12.33

7.93

10.35

16.40

5.53

9.18

[image: image105.wmf]TCEX 1.16

Balance comercial

Miles de millones de dolares

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

(121.24)

69.33

48.94

14.50

Prom1990/00

198.34

113.96

56.36

74.75

[image: image106.wmf]TCEX 1.17

 

Balance servicios

Miles de mill.

de dolares

 

 

 

 

EEUU

Japon 

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

9.20

(19.16)

(8.99)

27.9

Prom1990/00

69.87

(49.50)

(39.35)

18.61

[image: image107.wmf]TCEX 1.18

Balance inversiones

Miles de millones de dolares

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Prom1983/89

23.64

11.89

6.64

(10.19)

Prom1990/00

11.22

43.89

5.90

(25.40)

[image: image108.wmf]TCEX 1.19

Balance cuenta corriente

Miles de millones de dolares

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

(111.04)

59.79

32.76

13.91

Prom1990/00

(152.43)

100.34

(8.65)

13.98

[image: image109.wmf]TCEX 1.20

Balance cuenta corriente

Como porcentaje del Producto Bruto Interno

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Prom1983/89

(2.46)

2.93

4.5 (*)

0.31

Prom1990/00

(1.84)

2.35

(0.33)

0.13

(*) Prom 88/89

[image: image110.wmf]TCEX 1.21

Estructura de balance cuenta corriente

de las mayores regiones del mundo

Miles de millones de dolares

     Balance comercial

Servicios y transf. Privadas

Promedios

1983/89

1990/00

1983/89

1990/00

OCDE

(24.29)

(8.27)

5.86

8.36

No-OCDE

42.86

68.09

(78.29)

(104.00)

Mundial

18.71

59.55

(72.29)

(95.64)

  Transferencias oficiales

Balance cuenta corriente

Promedios

1983/89

1990/00

1983/89

1990/00

OCDE

(30.43)

(61.73)

(49.00)

(61.73)

No-OCDE

9.14

13.10

(25.86)

(23.64)

Mundial

(20.86)

(49.36)

(75.14)

(85.36)

[image: image111.wmf]TCEX 1.22

Comparativo promedios de estructura de balance cuenta corriente

1990/2000 vs. 1983/1989

Balance

Servicios y

Transferenc.

Balance cta.

comercial

transf.privad.

oficiales

corriente

OCDE

65.95

42.62

(102.86)

(25.98)

No-OCDE

58.87

(32.84)

43.33

8.58

Mundial

218.28

(32.30)

(136.63)

(13.60)

[image: image112.wmf]TCEX 1.23

Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

Origen de las importaciones

Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representan

Area o pais

Origen/destino

1962

1972

1982

1992

1999

2000

EEUU

Union Europ

0.69

1.15

1.45

1.60

2.10

2.22

Japon

n/d

 

 

 

No-OCDE

0.99

1.03

2.55

2.67

3.56

4.12

Japon

EEUU

2.93

1.92

2.18

1.37

1.49

1.52

Union Europ

0.88

0.72

0.78

0.89

0.95

0.99

No-OCDE

3.78

3.56

7.27

2.83

3.44

4.33

Union Europ

EEUU

1.96

1.44

2.06

1.53

2.10

2.43

Union Europ

8.48

10.32

13.33

13.54

15.18

16.31

Japon

n/d

No-OCDE

4.35

3.73

6.25

3.42

4.32

5.57

[image: image113.wmf]TCEX 1.24

Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

Destino de las exportaciones

Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representan

Area o pais

Origen/destin

1962

1972

1982

1992

1999

2000

EEUU

Union Europ

0.96

1.13

1.69

1.71

1.63

1.65

Japon

n/d

No-OCDE

1.46

1.08

2.29

2.01

1.95

2.04

Japon

EEUU

2.27

2.91

3.28

2.52

2.86

2.99

Union Europ

0.97

1.40

1.79

1.76

1.66

1.66

No-OCDE

3.84

3.82

5.96

3.51

3.65

4.15

Union Europ

EEUU

1.17

1.37

1.56

1.31

2.25

2.70
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Estructura de la exportacion de mercancias

Exportacion de mecancias

            Alimentos

Agricultura y mat. Primas
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       % sobre el total

       % sobre el total
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1999

1990

1999

1990

1999

EEUU
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8

4

2

Japon

287.6

419.4

1

1

1

0

Alemania

421.1

541.5

5

4

1

1

Mundial
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5442.2

10

8

3

2

B. Ingresos

108.4

174.1
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15

4

3

M. Ingresos

623.4
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15
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4

2

A. Ingresos
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8

7

3

2

Union M. E. 
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9
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1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

3

2

3

2

74

83

Japon

0

0

1

1
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1

1

3

2

89

84
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8

5

4

3
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20

4

3

48
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5

4
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5

3

3

2
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Union M. E.

3

2

2

2

81

82
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Estructura de la importacion de mercancias
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Estructura de la exportacion de servicios

     Comerciales

    Transporte

         Viajes

          Otros

US$ mil de millones

   % sobre el total 

    % sobre el total

   % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

132.2

253.4

28.2

19.1

37.6

34.4

34.1

46.5

Japon

41.4

60.3

42.9

38.0

8.7

5.7

48.4

56.3
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51.6

79.3

28.6

25.2

27.9

21.1

43.5

53.7
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28.0

23.4

34.7

32.2

37.3

44.4
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14.3

26.7

25.2

22.4

38.0

35.0

36.8
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33.3
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Union M. E.
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23.4

36.0

32.8

39.3

43.8
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Estructura de la importacion de servicios

     Comerciales

      Transportes

         Viajes

         Otros

US$ mil de millones 

   % sobre el total

   % sobre el total

   % sobre el total

1990

1999

1990

1999

1990

1999

1990
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EEUU

97.9

180.4

36.2

30.9

38.9

34.3

24.9

34.7
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84.3

114.2

31.6

26.8

29.6

28.7

38.8

44.5
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79.2

132.8

21.6

18.4

42.8

36.4

35.6
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34.2
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16.2
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22.4

26.3

37.2
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30.3

26.4

34.7

32.8

35.1

40.9

Union M. E.

275.2

400.2

26.9

22.1

32.2

29.1

40.9

48.8

[image: image118.wmf]TCEX 2.5

Estructura de la demanda

Gasta de los consumidores
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          % del PIB
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68

12
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23
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           y servicios
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28

24

23

Mundial

19

27

19
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Balance de pagos cuenta corriente

   Mercancias y servicios

          Rentas netas

          Exportaciones

          Importaciones

            US$ millones

            US$ millones

            US$ millones

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

537.1

956.2

616.0

1221.2

28.6

(18.5)

Japon

323.7

464.7

297.3

395.5

22.5

49.8

Alemania

474.7

626.0

423.5

605.3

20.8

(12.7)

Mundial

4253.0

7004.7

4257.7

6999.6

B. Ingresos

131.1

226.0

148.1

246.3

M. Ingresos

700.9

1456.1

666.5
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A. Ingresos

3418.2

5321.9

3430.0

5378.6

Union M. E.

1518.5

2188.7

1476.2

2078.6

 

 

 

Transferencias corrientes   

        Balance cuenta

Reservas internacionales

               netas

            corriente

              brutas

            US$ millones

            US$ millones

            US$ millones

1990

1999

1990

1999

1990

1999

EEUU

(26.7)

(48.0)

(76.9)

(331.5)

173.1

136.5

Japon

(4.8)

(12.1)

44.1

106.9

87.8

293.9

Alemania

(23.7)

(27.3)

48.3

(19.3)

104.5

93.4
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Variacion balance de pagos (periodo 1999 - 1990)

Var. 99/90

  Mercancias y servicios

   Ingresos

Transferenc

Balance cta

Reser brutas

(porcentajes)

Exportacion

Importacion

     netos

     netas

  corriente

internacional

EEUU

78.03

98.25

(164.69)

(79.78)

(331.08)

(21.14)

Japon

43.56

33.03

121.33

(152.08)

142.40

234.74
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31.87

42.93

(161.06

(15.16

(139.96)

(10.62)

Union M. E.

44.14

40.81

n/d

n/d

n/d

n/d
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Direccion y crecimiento del comercio internacional
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EEUU
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18.3
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68.6

7.8

76.4
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Direccion y crecimiento del comercio internacional

Importadores de altos ingresos
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    Japon

    EEUU
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Todos indust
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5.3
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5.5
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5.7
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6.9
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5.5
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4.0

5.6

7.7

5.6

Japon

3.5

3.3

0.7

3.1

6.5

3.8

EEUU

5.2
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7.1
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7.1

5.8
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9.0

9.7

9.1
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5.7

4.2

8.2

5.6

6.2

8.4

6.4
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Direccion y crecimiento del comercio internacional

Importadores de bajos y medios ingresos
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Econom altos ingresos

6.3

3.3
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0.3

0.5
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1.5

0.1
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0.1

0.1

0.1
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7.5

EEUU

1.0

0.2

2.5
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0.1

0.1

4.2

12.3

Econ B y M ingresos

2.4

1.7

1.3

0.6
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6.9

25.2
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8.7
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5.4

2.2

1.1

1.3

23.6
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Direccion y crecimiento del comercio mundial
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8.0
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1.7

7.4

5.9
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1.3
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(0.8)
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6.3
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Indicadores de la valorizacion vinculada de la economia internacional

     EEUU

    Japon

Union Europ

% de exportaciones de 

mercancias y servicios 

destinados a EEUU, 1999

% del total de exportac

27.3

20.0

% del PIB

2.7

3.4

Inversiones extranjeras di-

rectas en EEUU, 2000

por destino   % del total

5.5

41.6

por destino   % de PIB

0.2

0.7
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4.1
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87.0

280.0
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(% del PIB)
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(1995 = 100)

173.0

115.0

133.0

% del PIB

13.7

14.9

13.0
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Evolucion de las exportaciones de los paises industriales

Porcentaje variacion 1999/1993

Exportaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Total mundial

51.69

48.25

15.61

46.99

53.63

P. Industrial.

45.88

47.63

21.00

48.79

50.61

EEUU

48.25

21.80

94.33

48.48

Japon

15.61

20.21

16.84

23.75

Union Europ.

53.63

48.48

23.75

47.22

54.55

Alemania

46.99

42.11

3.26

47.21
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Evolucion de las importaciones de los paises industriales

Porcentaje variacion 1999/1993

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ

Total mundial

52.72

73.86

28.60

40.78

49.84

P. Industrial.

55.35

59.95

19.83

36.73

54.27

EEUU

73.86

20.75

60.33

82.62

Japon

28.60

21.38

10.63

29.31

Union Europ.

49.84

31.40

29.31

37.90

52.79

Alemania

40.78

89.25

17.21

37.90
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Evolucion de las exportaciones de los paises en desarrollo

Porcentaje variacion 1999/1993

Exportaciones
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EEUU

Japon
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P en desarr.

64.55

49.14

9.99

41.56

66.98
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37.42

6.15

(32.81)

21.21

44.41
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34.87

14.69

12.55

76.29
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(0.01)

(7.50)

74.93

98.48

Medio Este

31.92

25.00

(16.28)

8.20

15.74

Hemisf.Oeste

90.11

80.38

12.50

72.83

45.04

Otros paises

1.1

300.00

11.11

50.00
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Evolucion de las importaciones de los paises en desarrollo

Porcentaje variacion 1999/1993
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47.47

92.67

36.63
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60.29
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37.54

24.75
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57.43

33.33

101.04

55.07
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19.41

48.07

10.79

3.39

11.41
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77.66

119.54

16.25

19.48

61.34
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48.39

 

(33.33)

100.00
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Evolucion de la distribucion porcentual de las exportaciones

Porcentaje variacion 1999/1993
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P. Industrial.

2.41

(0.52)

4.47

1.20

2.46
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(4.94)

(3.66)

(5.69)
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(15.00)

(28.57)

(44.44)

(16.67)

(18.52)

Asia

(6.43)

(9.04)

(0.80)

(22.97)

(19.05)

Europa

13.95

(31.82)

(18.18)

19.15

25.86

Medio Este

(22.22)

(16.67)

(27.78)

(26.47)

(24.32)

Hemisf Oeste

5.88

22.02

(2.27)

12.00

Otros paises

(100.00)

[image: image132.wmf]TCEX 2.19

Evolucion de la distribucion porcentual de las importaciones

Porcentaje variacion 1999/1993
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Mundo

EEUU
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(6.93)

(2.91)

(1.91)
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8.98
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(19.05)

(13.33)

(28.57)
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15.79
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25.00

6.67
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(16.22)
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(28.57)
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19.57

22.56
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(13.04)
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Porcentaje de cambio anual acumulado por las exportaciones

desde 1993 hasta 1999
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47.1
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4.4

(20.3)

8.0

15.3

Asia

53.9

46.8

38.4

38.5

44.8

Europa

79.6

20.9

32.1

87.0

90.0

Medio Este

15.8

22.9

(23.1)

(9.7)

9.7

Hemisf Oeste

56.3

67.5

21.1

55.9

49.0

Otros paises

37.8

408.3

(12.3)

(1.2)

71.2

[image: image134.wmf]TCEX 2.21

Porcentaje de cambio anual acumulado por las importaciones

desde 1993 hasta 1999

Porcentaje acumulado 7 años

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

42.7

67.3

34.5

18.9

30.9

P. Industrial.

34.4

57.8

24.6

11.3

25.7

P en desarr.

61.1

79.4

43.9

46.0

49.0

Africa

28.2

22.0

18.1

(17.2)

13.3

Asia

67.1

78.0

56.9

38.4

61.1

Europa

85.5

163.8

55.2

87.3

85.4

Medio Este

24.4

48.6

16.2

(0.6)

(0.1)

Hemisf Oeste

67.1

93.0

18.5

3.3

30.0

Otros paises

(5.9)

(17.7)

(46.1)

17.8

[image: image135.wmf]TCEX 2.22

Porcentaje promedio de cambio anual de las exportaciones

en el periodo 1993 - 1999

Promedio 7 años

Exportaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

6.29

6.54

3.34

3.96

5.31

P. Industrial.

5.94

6.17

3.13

3.34

4.99

P en desarr.

7.16

7.07

3.87

6.80

6.73

Africa

3.07

0.63

(2.90)

1.14

2.19

Asia

7.70

6.69

5.49

5.50

6.40

Europa

11.37

2.99

4.59

12.43

12.86

Medio Este

2.26

3.27

(3.30)

(1.39)

1.39

Hemisf Oeste

8.04

9.64

3.01

7.99

7.00

Otros paises

5.40

58.33

(1.76)

(0.17)

10.17

[image: image136.wmf]TCEX 2.23

Porcentaje promedio de cambio anual de las importaciones

en el periodo 1993 - 1999

Promedio 7 años

Importaciones

Mundo

EEUU

Japon

Alemania

Union Europ.

Total mundial

6.10

9.61

4.93

2.70

4.41

P. Industrial.

4.91

8.26

3.51

1.61

3.67

P en desarr.

8.73

11.34

6.27

6.57

7.00

Africa

4.03

3.14

2.59

(2.46)

1.90

Asia

9.59

11.14

8.13

5.49

8.73

Europa

12.21

23.40

7.89

12.47

12.20

Medio Este

3.49

6.94

2.31

(0.09)

(0.01)

Hemisf Oeste

9.59

13.29

2.64

0.47

4.29

Otros paises

(0.84)

(2.53)

(6.59)

2.54

[image: image137.wmf]TCEX 3.1

Producto interno bruto (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

  US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

5750.8

9152.1

59.14

Japon

2970.0

4346.9

46.36

Union Europ.

6957.3

8478.1

21.86

Fuente: World Development Indicators (BM - 2001)

[image: image138.wmf]TCEX 3.2

Exportaciones (en valores monetarios) y 

variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

393.1

690.7

75.71

Japon

287.7

419.2

45.71

Union Europ.

1492.2

2130.4

42.77

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)

[image: image139.wmf]TCEX 3.3

Exportaciones de la Union Europea (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

103.5

151.9

46.76

Japon

58.7

74.5

26.92

U.E.(entre si)

985.1

1371.8

39.25

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)

[image: image140.wmf]TCEX 3.4

Importaciones (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

517.0

1048.4

102.79

Japon

235.3

310.7

32.04

Union Europ.

1543.0

2052.3

33.01

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)

[image: image141.wmf]TCEX 3.5

Importaciones de la Union Europea (en valores monetarios)

y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

Variacion %

1990

1999

1999/1990

EEUU

103.4

199.6

93.04

Japon

37.8

42.8

13.23

U.E (entre si)

976.5

1268.8

29.91

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)

[image: image142.wmf]TCEX 3.6

Relacion exportaciones/PIB - evolucion 1990 - 1999

PIB

Exportacion

Relacion 

PIB

Exportacion

Relacion

1990

1990

(%)

1999

1999

(%)

EEUU

5750.8

393.1

6.84

9152.1

690.7

7.55

Japon

2970.0

287.7

9.69

4346.9

419.2

9.64

Union E.

6957.3

1492.2

21.45

8478.1

2130.4

25.13

Union E. (1)

6957.3

507.1

7.29

8478.1

758.6

8.95

(1) excluyendo las operaciones intra-U.E.

[image: image143.wmf]TCEX 3.7

Relacion importaciones/PIB - evolucion 1990 - 1999

PIB

Importacion

Relacion

PIB

Importacion

Relacion

1990

1990

(%)

1999

1999

(%)

EEUU

5750.8

517.0

8.99

9152.1

1048.4

11.46

Japon

2970.0

235.3

7.92

4346.9

310.7

7.15

Union E.

6957.3

1543.0

22.18

8478.1

2052.3

24.21

Union E. (1)

6957.3

566.5

8.14

8478.1

783.5

9.24

(1) excluyendo las operaciones intra-U.E.

[image: image144.wmf]TCEX 3.8

Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones - 1990 - 1999 (en porcentaje)

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

EEUU

59.14

75.71

102.79

Japon

46.36

45.71

32.04

Union Europ.

21.86

42.77

33.01

UE (entre si)

39.25

29.91

UE (exc. UE)

3.52

3.10

[image: image145.wmf]TCEX 3.9

Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones - 1990 - 1999 (en valores monetarios)

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

EEUU

3401.3

297.6

531.4

Japon

1376.9

131.5

75.4

Union Europ.

1520.8

638.2

509.3

UE (entre si)

386.7

292.3

UE (exc. UE)

251.5

217.0

[image: image146.wmf]TCEX 3.10

Relacion entre el crecimiento de las exportaciones y el crecimiento del PIB 

Relacion entre el crecimiento de las importaciones y el crecimiento del PIB

(en porcentaje - periodo 1990 - 1999)

Crec. Exp./

Crec. Imp./

Crec. PIB

Crec. PIB

EEUU

8.75

15.62

Japon

9.55

5.48

Union Europ.

41.96

33.49

UE (entre si)

25.43

19.22

UE (exc. UE)

16.54

14.27

[image: image147.wmf]TCEX 3.11

Producto interno bruto en Alemania 

(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

 

                 US$ miles de millones

1990

1999

Alemania

1770.4

2111.9

Fuente: World Development Indicators (BM - 2001)

[image: image148.wmf]TCEX 3.12

Exportaciones de Alemania 

(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

   US$ miles de millones

1990

1999

Total mundial

410.1

535.5

EEUU

29.0

54.8

Japon

10.8

11.1

Union Europ.

256.1

304.9

Fuentes:  Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

               Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)

[image: image149.wmf]TCEX 3.13

Importaciones de Alemania

(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

en los años 

1990 y 1999

   US$ miles de millones

1990

1999

Total mundial

346.2

464.3

EEUU

22.9

38.8

Japon

20.5

22.9

Union Europ.

206.0

247.8

Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

              Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)

[image: image150.wmf]TCEX 3.14

Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones de Alemania en 1990 - 1999 (en porcentaje)

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

Alemania

19.29

Total mundial

30.58

34.11

EEUU

88.97

69.43

Japon

2.78

11.70

Union Europ.

19.06

20.29

[image: image151.wmf]TCEX 3.15

Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

importaciones de Alemania (en valores monetarios) en 1990 - 1999

Crecimiento

Crecimiento

Crecimiento

del PIB

de las expor.

de las impor.

Alemania

341.5

Total mundial

125.4

118.1

EEUU

25.8

15.9

Japon

0.3

2.4

Union Europ.

48.8

41.8

[image: image152.wmf]TCEX 3.16

Relacion de crecimiento de las exportaciones y crecimiento del PIB 

Relacion de crecimiento de las importaciones y crecimiento del PIB

en Alemania, en 1990 - 1999

(en porcentaje)

Crec. Exp./

Crec. Imp./

Crec. PIB

Crec. PIB

Total mundial

36.72

34.58

EEUU

7.55

4.66

Japon

0.09

0.67

Union Europ.

14.29

12.24

[image: image153.wmf]TCEX 3.17

Cuadro resumen de los paises de la Union Europea cuyas exportaciones o importaciones

a los EEUU se incrementaron en un porcentaje mayor al 50 % durante el periodo 1990/99

y/o cuyo crecimiento de las exportaciones o importaciones con referencia al crecimiento 

PIB supero el 30%

(Periodo 1990 - 1999)  (Analisis porcentual)

Incremento

Incremento

Crec.Expor./

Crec.Impor./

de las expor.

de las impor.

Crec.PIB

Crec.PIB

a los EEUU

de los EEUU

mayor al 30%

mayor al 30%

mayor al 50%

mayor al 50%

Austria

X

X

X

X

Belg./Lux.

X

X

X

X

Dinamarca

X

X

X

España

X

X

Finlandia

X

X

X

Francia

X

X

Grecia

Holanda

X

X

X

X

Irlanda

X

X

X

X

Italia

X

X

X

Portugal

X

Reino Unido

X

X

Suecia

X

X

X

Memorandum

Alemania

X

X

X

X

Union Europ.

X

X

X

[image: image154.wmf]TCEX 4.1

Euro Zona: Resumen de proyecciones (1999 - 2002)

(en valores monetarios y porcentajes)

1999 - Precios corrientes

               Volumen, porcentaje de cambio

Mil de millon

 Porcentaje

Euro

del PIB

1999

2000

2001

2002

Consumo privado

3572.5

57.1

2.9

2.6

2.6

2.7

Consumo gobierno

1247.6

19.9

1.7

1.8

1.3

1.2

From capital bruto

1305.5

20.9

5.4

4.8

3.5

3.7

   particulares

359.6

5.8

3.4

1.5

0.9

1.8

   empresas

790.3

12.6

6.5

6.8

4.9

4.7

   gobierno

155.6

2.5

4.5

1.9

2.4

2.4

Deman dom final

6125.7

97.9

3.2

2.9

2.5

2.6

   Crec stock inmob

31.2

0.5

Total deman dom

6156.8

98.4

3.1

2.8

2.5

2.6

Exportac netas

97.3

1.6

(0.5)

0.6

0.2

0.2

PIB a precios const.

2.6

3.4

2.6

2.7

PIB a precios corr.

6254.1

100.0

3.8

4.7

4.9

4.9

Memorandum items

Deflac consum priv

1.1

2.2

2.2

1.9

Total empleo

1.8

2.2

1.5

1.3

Ratio desempleo

9.9

9.0

8.3

7.8

Balance fiscal gob

(1.3)

0.3

(0.6)

(0.4)

Balance cta cta

0.4

(0.1)

(0.2)

(0.1)

Ahorro privado

9.6

9.3

9.5

9.3

Brecha de produc

(1.3)

(0.3)

(0.1)

0.1

[image: image155.wmf]TCEX 4.2

Sumario del Comercio Mundial

(Porcentaje de cambio a partir del periodo previo)

1999

2000

2001

2002

Volumen del comercio

de mercancias

Comercio mundial

6.2

13.1

7.2

8.0

   del cual: manufacturas

7.1

14.2

7.3

8.3

OCDE exportaciones

5.4

12.0

6.5

7.9

OCDE importaciones

8.8

12.7

6.7

7.4

No-OCDE exportaciones

6.7

15.1

8.0

8.8

No-OCDE importaciones

0.1

15.8

9.8

9.6

Memorandum items

Intra-OCDE

7.8

11.6

6.0

7.3

OCDE export a No-OCDE

1.8

16.0

9.5

9.3

OCDE import de No-OCDE

7.5

14.3

7.7

8.5

Precios del comercio

de mercancias

OCDE exportaciones

(2.5)

(3.7)

(1.2)

0.8

OCDE importaciones

(2.8)

(1.4)

(0.8)

0.5

OCDE terminos del inter-

cambio con el resto del

mundo

(0.9)

(6.9)

0.2

0.9

[image: image156.wmf]TCEX 4.3

Analisis comparativo importaciones/exportaciones

de los paises industriales y paises en desarrollo

en el periodo 1999 - 2002

(Porcentajes)

 

Origen

Expor mund

          Exportaciones mundiales (proyectado)

 Acumulado

  Promedio

 1993-1999

1999

2000

2001

2002

1999 - 2002

1999 - 2002

(prom 7 años)

Destino

Com mundial

6.29

P. Industrial

5.94

P en desarr

7.16

OCDE import

8.8

12.7

6.7

7.4

35.6

8.9

No-OCDE imp

0.1

15.8

9.8

9.6

35.3

8.83

Destino

Impor mund

          Importaciones mundiales (proyectado)

  Acumulado

  Promedio

  1993-1999

1999

2000

2001

2002

 1999 - 2002

 1999 - 2002

(prom 7 años)

Orogen

Com mundial

6.10

P. Industrial

4.91

P en desarr

8.73

OCDE export

5.4

12.0

6.5

7.9

31.9

8.0

No-OCDE exp

6.7

15.1

8.0

8.8

38.6

9.7

[image: image157.wmf]TCEX 4.4

Analisis comparativo importaciones/exportaciones

de los paises industriales y paises en desarrollo

en el periodo 1999 - 2002

(Porcentajes)

     Paises industriales - 

     Paises en desarrollo - 

     Paises OCDE

     Paises No-OCDE

   Promedio

   Promedio

   Promedio

   Promedio

  1993-1999

1999-2002(p)

  1993-1999

1999-2002(p)

Importacion

5.94

8.9

7.16

8.83

Exportacion

4.91

8.0

8.73

9.7

[image: image158.wmf]TCEX 4.5

Analisis comparativo exportaciones/importaciones de EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea

en su comercio con los paises industriales y las exportaciones/importaciones de los paises OCDE y No-OCDE

paises No-OCDE

(Porcentajes)

       1999/1993

          EEUU

          Japon

       Alemania

   Union Europea

Exportac

Importac

Exportac

Importac

Exportac

Importac

Exportac

Importac

Comercio con los Paises

Industriales (evol 7 años)

47.63

59.95

21.00

19.83

48.79

36.73

50.61

54.27

Participacion en el co-

mercio con los Paises

Industriales (evol 7 años)

(0.52)

(8.00)

4.47

(6.93)

1.20

(2.91)

2.46

(1.91)

Cambio acumulado del

Comercio con los Paises

Industriales(acum 7 años)

43.2

57.8

21.9

24.6

23.4

11.3

34.9

25.7

Cambio anual del comer

cio con los Paises Indus

triales (prom de 7 años)

6.17

8.26

3.13

3.51

3.34

1.61

4.99

3.67

       1999 a 2002 (p)

1999

2000

2001

2002

Comerc intra-OCDE

7.8

11.6

6.0

7.3

OCDE exp a No-OCDE

1.8

16.0

9.5

9.3

OCDE imp de No-OCDE

7.5

14.3

7.7

8.5

[image: image159.wmf]TCEX 4.6

Balance cuenta corriente proyectado

periodo 1999 a 2002, como porcentaje del PIB y 

en miles de millones de dolares

      Por ciento del PIB

1999

2000

2001

2002

EEUU

(3.6)

(4.4)

(4.2)

(4.0)

Japon

2.4

2.5

2.2

2.7

Euro Zona

0.4

(0.1)

(0.2)

(0.1)

Union Europ

0.3

(0.3)

(0.4)

(0.4)

OCDE

(0.8)

(1.3)

(1.3)

(1.2)

Miles de millones de dolares

1999

2000

2001

2002

EEUU

(331.5)

(435.4)

(431.8)

(430.8)

Japon

106.9

117.2

91.3

114.0

Euro Zona

29.7

(8.8)

(13.3)

(5.4)

Union Europ

25.1

(25.5)

(34.4)

(30.3)

OCDE

(201.7)

(329.4)

(343.3)

313.0)

[image: image160.wmf]TCEX 4.7

Analisis comparativo de la evolucion del balance

por cuenta corriente proyectado en el periodo

1999 y 2002 (como porcentaje del PIB y en valores

monetarios)

  Calculo en porcentajes

  2002/1999

Sobre PIB

S/val monet

EEUU

(11.11)

(29.95)

Japon

12.50

6.64

Euro Zona

(125.00)

(118.18)

Union Europ

(233.33)

(220.72)

OCDE

(50.0)

(55.18)

Mundial

n/d

(67.64)

 

[image: image161.wmf]TCEX 4.8

Escenario resumen de referencia a mediano plazo

Periodo 2002 - 2006 

(Porcentajes)

 Crecimiento

      Ratio de inflacion

      Ratio de desempleo

   PIB real

 2003 - 2006

2002

2006

2002

2006

EEUU

3.6

1.6

1.6

5.0

5.0

Japon

2.2

(0.5)

0.2

4.8

4.3

Alemania

2.4

1.5

1.6

6.8

6.2

Union Europ

2.5

2.0

2.0

7.3

7.3

Euro Zona

2.6

1.9

1.9

7.8

7.7

OECD

3.1

1.7

1.7

6.2

6.0

       Balance corriente

Ratio de interes a lar plazo

2002

2006

2002

2006

EEUU

(4.0)

(4.3)

5.3

5.3

Japon

2.7

3.0

1.6

3.5

Alemania

(0.8)

1.8

4.7

5.3

Union Europ

(0.4)

0.3

4.9

5.5

Euro Zona

(0.1)

0.7

4.9

5.5

OCDE

(1.2)

(1.2)

5.1

5.4

[image: image162.wmf]TCEX 4.9

Crecimiento en el PIB potencial y sus componentes

Periodos 1995 - 2002 y 2003 - 2006

(Porcentaje promedio anual)

Crecimiento potencial del

Crecimiento de la produc-

   Crecimiento potencial 

  Producto Interno Bruto

tividad laboral potencial

          del empleo

(produccion por empleado)

  1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

EEUU

3.6

3.5

2.0

2.2

1.6

1.2

Japon

1.6

1.2

1.4

1.5

0.2

(0.3)

Alemania

1.8

2.3

1.5

2.0

0.3

0.3

Euro Zona

2.2

2.6

1.5

1.9

0.7

0.7

OCDE

2.7

2.7

1.7

2.0

1.0

0.8

Componentes del empleo potencial (% de contribucion al crec pot del empleo)

Ratio de participacion po-

    Edad de la poblacion 

              NAIRU

tencial de la fuerza laboral

              laboral

1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

1995 - 2002

2003 - 2006

EEUU

0.5

0.2

1.1

1.0

0.0

0.0

Japon

0.5

0.0

(0.1)

(0.4)

(0.2)

0.0

Alemania

0.2

0.4

0.0

(0.1)

0.0

0.1

Euro Zona

0.4

0.5

0.1

0.1

0.1

0.1

OCDE

0.4

0.3

0.5

0.5

0.1

0.0

[image: image163.wmf]TCEX 4.10

Crecimiento del mercado exterior proyectado

y performance de los productos manufacturados

Periodo 1999 - 2002

(Porcentaje de cambio respecto al año anterior)

Volumen de importaciones

Crec mercado exportacion

1999

2000

2001

2002

1999

2000

2001

2002

EEUU

14.2

16.3

5.3

7.0

7.9

14.9

7.7

8.5

Japon

13.1

16.9

6.2

6.2

10.4

17.3

7.6

8.7

Alemania

8.9

12.9

7.6

6.7

6.5

13.0

8.0

8.0

OCDE

10.3

14.0

7.1

7.6

7.9

14.1

7.7

8.0

No-OCDE

1.2

16.6

9.9

9.8

8.2

16.5

7.9

8.7

Mundial

7.9

14.6

7.8

8.1

7.9

14.6

7.8

8.1

Volumen de exportaciones

Performance exportacion

1999

2000

2001

2002

1999

2000

2001

2002

EEUU

4.8

12.9

4.6

8.3

(2.9)

(1.8)

(2.9)

(0.2)

Japon

1.9

9.3

1.4

8.7

(7.7)

(6.8)

(5.8)

0.0

Alemania

6.5

13.2

7.5

7.5

0.0

0.2

(0.5)

(0.5)

OCDE

5.8

12.3

6.4

8.2

(1.9)

(1.6)

(1.2)

0.2

No-OCDE

8.1

18.3

8.5

9.5

(0.1)

1.6

0.6

0.8

Mundial

6.3

13.7

6.9

8.5

(1.5)

(0.8)

(0.8)

0.3

Performance exportacion: es calculada como el porcentaje de 

cambio en el ratio de volumenes de exportados a los mercados

externos

[image: image164.wmf]TCEX 4.11

Calculo comparativo del cambio de ritmo de crecimiento

entre puntas (2002/1999) del periodo en estudio

(Porcentaje)

  2002/1999

Volumen

Crec mercad

Volumen

Performance

      (%)

Importacion

exportacion

Exportacion

Exportacion

EEUU

(50.70)

7.59

72.92

93.10

Japon

(52.67)

(16.35)

357.89

100.0

Alemania

(24.72)

23.08

15.38

(0.5)

OCDE

(26.21)

1.27

41.38

110.53

No-OCDE

716.67

6.10

17.28

900.0

Mundial

2.53

2.53

34.92

120.0
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Escenario alternativo: aterrizaje suave con ajuste de los desequilibrios

(Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia, salvo 

indicacion contraria)

Desviacion

2001

2002

2003

2004

2005

acumulada

EEUU

 

 

 

 

 

 

PIB real

0.2

0.2

0.1

(0.3)

(0.5)

(0.3)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

3.1

16.4

42.9

67.0

85.2

214.6

Euro Zona

PIB real

(0.2)

(0.4)

(0.4)

(0.2)

(0.1)

(1.3)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

(3.7)

(12.1)

(25.5)

(37.2)

(47.9)

(126.4)

Japon

PIB real

(0.2)

(0.3)

(0.3)

(0.2)

(1.0)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

1.4

(1.0)

(10.2)

(21.6)

(27.9)

(59.3)

[image: image166.wmf]TCEX 4.13

Escenario alternativo: aterrizaje mas brusco

(Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia,

salvo indicacion en contrario)

Desviacion

2001

2002

2003

2004

2005

acumulada

EEUU

PIB real

(1.4)

(1.6)

(1.2)

(0.6)

(0.4)

(5.2)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

6.6

33.9

54.0

70.1

85.4

250.0

Euro Zona

PIB real

(1.1)

(1.2)

(0.9)

(0.3)

0.3

(3.2)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

(18.4)

(30.3)

(38.0)

(46.6)

(58.6)

(191.9)

Japon

PIB real

(1.1)

(1.1)

(0.5)

0.4

(2.3)

Balanza comercial

(m de mill de US$)

0.8

(1.0)

(7.4)

(13.3)

(18.8)

(39.7)

[image: image167.wmf]TCEX 5.1

Saldo fiscal y deuda del gobierno general en los principales paises industriales

Periodo 1983/93 - 1994 a 2005 

(Porcentaje del PIN)

1983/93

1994

1995

1996

1997

1998

1999

2000p

2001p

2002p

EEUU

Saldo efectivo

(4.9)

(3.8)

(3.3)

(2.4)

(1.3)

0.7

1.4

1.5

1.6

Brecha de produccion

(1.2)

(3.1)

(3.5)

(3.1)

(1.9)

(0.8)

0.2

1.9

1.6

Saldo estructural

(4.6)

(2.7)

(2.1)

(1.4)

(0.6)

0.3

0.6

0.8

0.9

1.5

Deuda neta

46.0

60.1

59.6

59.2

57.1

53.4

48.8

43.9

40.2

27.1

Deuda bruta

60.1

72.8

72.9

72.8

70.3

66.6

63.2

57.0

52.1

35.1

Japon

Saldo efectivo

0.1

(2.3)

(3.6)

(4.2)

(3.3)

(4.7)

(7.4)

(8.2)

(6.3)

(2.6)

Brecha de produccion

0.3

(1.6)

(1.7)

1.3

0.9

(3.4)

(4.5)

(4.1)

(3.4)

(0.1)

Saldo estructural

0.2

(1.7)

(2.9)

(4.5)

(3.5)

(3.3)

(5.5)

(6.5)

(4.9)

(2.5)

Deuda neta

18.2

7.7

13.0

16.4

17.9

30.6

38.2

46.3

51.5

61.0

Deuda bruta

69.0

82.2

89.7

94.4

99.2

114.2

125.6

136.0

141.7

149.4

Alemania

Saldo efectivo

(2.0)

(2.5)

(3.4)

(3.5)

(2.7)

(2.1)

(1.5)

1.6

(1.2)

(1.2)

Brecha de produccion

(1.3)

0.3

0.2

(0.9)

(1.4)

(1.2)

(1.7)

(0.9)

0.1

Saldo estructural

(1.0)

(2.5)

(3.4)

(2.7)

(1.6)

(1.2)

(0.6)

(0.4)

(1.2)

(1.2)

Deuda neta

22.0

40.6

49.4

51.1

52.2

52.0

52.3

49.8

48.3

44.4

Deuda bruta

41.8

50.2

58.3

59.8

60.9

60.7

61.0

58.5

57.0

53.1

Nota: En lo que respecta a la Deuda neta de Alemania, la primera columna se refiere a 1987-93.

A partir de 1995 el gobierno general se hizo cargo de las obligaciones de amortizacion y servicio

de la deuda de la Treuhandanstalt (y de varios otros organismos). Esta deuda es equivalente al 8%

del PIB y el correspondiente servicio de la deuda representa entre 1/2% y 1% del PIB.

[image: image168.wmf]TCEX 5.2

Balance fiscal a medio plazo

(Comparativo 1999 y 2005) 

(Porcentaje del PIB)

(% del PIB)

         Balance fiscal

        Deuda publica

1999

2005

1999

2005

EEUU

1.0

1.7

59.3

47.2

Japon

(7.6)

(6.5)

105.4

148.8

Alemania

(1.6)

(0.3)

62.6

56.0

Euro Zona

(1.6)

0.1

74.8

63.3

[image: image169.wmf]TCEX 5.3

Activos de cartera externos y patrimonio de los hogares

de los paises del Grupo de los Siete (G-7)

(Promedio del periodo de datos de fin de año)

EEUU

Japon

Alemania

Francia

R. Unido

Canada

Activos de cartera co

mo porcentaje de los 

activos financieros de

los hogares

1981 - 85

1.0

3.3

12.6

2.1

1986 - 90

1.8

7.2

17.3

2.9

1991 - 95

4.1

7.7

9.6

5.6

23.2

4.4

1996 - 99

6.6

8.9

15.0

10.9

25.6

6.6

Activos externos de 

cartera en forma de

participaciones de ca

pital como porcentaje

de los activos financie

ros de los hogares

1981 - 85

0.3

0.0

7.5

1.7

1986 - 90

1.0

0.0

9.8

2.1

1991 - 95

2.7

1.2

3.8

2.0

10.5

3.4

1996 - 99

4.8

1.7

7.3

3.2

11.8

5.1

Partidas informativas:

Activos financieros de

los hogares como por

centaje del patrimonio

neto de los hogares

1981 - 85

69.7

42.5

37.8

51.9

58.6

1986 - 90

71.7

41.5

49.6

52.7

63.9

1991 - 95

76.9

50.1

55.2

64.1

67.3

1996 - 99

82.2

58.2

58.8

68.8

70.2

[image: image170.wmf]TCEX 5.4

Diversificacion de los ingresos internacionales de sociedades por acciones

en el Grupo de los Siete (G-7)

(Ingresos por ventas de las sucursales extranjeras como porcentaje de las ventas.

Promedios del periodo)

EEUU

Japon

Alemania

Francia

Italia

R. Unido

Canada

1990 - 1994

42.6

30.5

74.8

129.6

80.2

99.4

49.2

1995 - 2000

46.3

33.6

96.9

222.9

90.5

99.9

74.6

(Solo se incluyen en la muestra empresas que declararon ventas internacionales)

[image: image171.wmf]TCEX 5.5

Vinculos de confianza en los paises del Grupo de los Siete (G-7)

(Correlacion con la confianza en EEUU contemporanea y desfasada)

Contempora

Desfase de 

Desfase de 

Desfase de 

nea

un trimestre

dos trimest.

tres trimest.

Canada

1990 - 2001

0.57

0.60

0.44

0.29

1999 - 2001

0.77

0.85

0.80

0.31

Reino Unido

1990 - 2001

0.45

0.58

0.51

0.55

1999 - 2001

0.31

0.47

0.28

Zona Euro

1990 - 2001

0.11

0.31

0.39

1999 - 2001

0.11

0.56

0.80

Japon

1999 - 2001

(0.38)

(0.32)

(0.38)

(0.43)

1999 - 2001

0.41

(0.25)

0.06

0.53
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Beneficios en bienestar despues de la liberacion comercial 

de la Ronda Uruguay

(Miles de millones de dolares de EEUU a tipos de cambio y precios de 1995)

           Productos liberalizados

Agropecuar.

Manufactur.

Todas las 

Servicios

Todos los 

mercancias

productos

Modelo de GTAP

Paises Industrializad.

122

24

146

Paises en Desarroll.

46

63

108

Mundo

168

87

254

Modelo de Michigan

Paises Industrializad.

7

482

489

998

1487

Paises en Desarroll.

26

162

188

182

370

Mundo

33

644

677

1181

1857
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Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo

(Variacion porcentual)

     Promedio de 

Promedio

Promedio 

Banco 

          8 años

de 4 años

de 4 años

Mundial 

1982-89

1990-97

1998-01

2002-05

2002-08 E

PIB real mundial

3.6

3

3.5

4.2

3.2

Economias avanzadas

3.4

2.6

3

3

2.7

Paises en desarrollo

4.3

5.8

4.4

5.9

4.9

Paises en transicion

3.1

(5.1)

1.8

4.4

3.7

Volumen del comercio

mundial

5.0

6.6

5.9

6.7

Importaciones

Economias avanzadas

6.4

6.1

6.9

6.2

Paises en desarrollo

1.1

9.3

4.5

9.1

Paises en transicion

2.7

(0.9)

2.5

6.3

Exportaciones

Economias avanzadas

5.3

6.9

5.5

6.2

Paises en desarrollo

3.8

9.4

6.0

8.8

Paises en transicion

2.8

(0.3)

5.4

5.8

Relac de intercambio

Economias avanzadas

1.3

(0.2)

0.3

0.1

Paises en desarrollo

(3.5)

(0.5)

(0.3)

Paises en transicion

(0.1)

(2.5)

(1.0)

(0.1)

(Porcentaje del PIB)

Balanza en cta cte

Economias avanzadas

(0.3)

0.1

(0.5)

(0.8)

Paises en desarrollo

(0.2)

(1.9)

(0.8)

(1.5)

Paises en transicion

0.4

(1.1)

(1.8)

(2.3)

Deuda externa total

Paises en desarrollo

37.2

36

36.7

32.2

Paises en transicion

8.4

33.6

48.8

44.5

Servicio de la deuda

4.6

4.8

5.8

4.9
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Indicadores economicos para los paises en desarrollo

excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME)

(Porcentaje del PIB)

1990 - 1994

1995 - 1997

1998 - 1999

PIB real per capita

1.6

1.7

0.2

Ahorro

19.7

21.8

20.4

Inversion total

24.2

26.3

24.9

Inversion privada

16.7

16.8

Deficit fiscal

(4.1)

(3.1)

(3.7)

Cuenta corriente

(4.6)

(3.5)

(4.0)

Exportac bien y serv

39.8

41.0

40.9

Ingresos fiscales

28.5

27.7

27.1

Inflacion del IPC

19.7

10.2

7.5

Apertura comercial

42.7

43.0

43.0

Dinero en sentido

amplio

49.1

49.1

Flujos netos de 

capital privado

4.1

3.2

3.0

[image: image175.wmf]TCEX 5.10

Crecimiento del PIB real per capita

Periodo 1966 - 2008

(Variacion anual del porcentaje de crecimiento)

1998 (1)

1996 - 1973

1974 - 1990

1991 - 1998

1999 - 2008p

Nivel mundial

5020

3.1

1.2

1.0

1.9

Economias de alto ingreso

25245

4.1

2.1

1.6

2.3

EEUU

31520

2.1

1.7

1.9

2.1

Japon

29995

8.7

3.0

1.2

1.6

Euro Zona

22210

4.3

2.0

1.4

2.8

Econ de B y M ingreso

1300

3.7

1.8

1.6

3.2

Asia

790

3.1

4.5

6.0

4.6

Latinoamerica & Caribe

4115

3.5

0.4

1.8

2.0

Asia Central y Europa

2260

5.1

3.2

(4.2)

3.4

N y M Este de Africa

1950

4.9

(1.7)

0.6

1.4

Africa Subsahariana

510

1.8

(0.8)

0.1

1.0

(1) PIB per capita dolares corrientes)

[image: image176.wmf]TCEX 5.11

Producto Bruto Interno como porcentaje del pais lider (1870 - 2000) (1)

1870

1900

1913

1950

1973

2000

2000/1870

Europa Occidental

64.7

67.3

69.8

53.5

74.0

74.1

14.5

Terr de asen Eur (2)

74.8

87.6

98.7

96.7

96.8

96.5

29.0

Eur merid (inc Turquia)

34.0

34.2

33.0

21.1

36.2

36.1

6.2

Europa Oriental

33.3

29.9

31.9

27.5

34.6

15.5

(53.5)

Eur Orien (exc URSS)

35.9

35.1

38.2

23.9

30.9

13.3

(63.0)

URSS

31.4

26.5

28.0

29.6

36.5

16.6

(47.1)

America Latina

23.3

23.4

27.1

26.0

26.4

20.1

(13.7)

Asia

17.8

14.8

14.0

8.0

10.8

15.9

(10.7)

Asia (exc Japon/China)

19.0

14.4

13.7

7.8

8.6

8.3

(56.3)

Japon

22.7

24.7

25.1

19.6

66.3

75.6

233.0

China

16.0

14.2

13.0

6.4

7.1

23.0

43.8

Africa

14.7

10.9

10.8

8.7

7.9

4.8

(67.3)

Mundo

27.4

27.5

29.0

22.3

24.8

21.9

(20.0)

Partidas informativas:

PIB per capita (3)

EEUU

2457

4096

5307

9573

16607

27272

1010%

Reino Unido

3263

4593

5032

6847

11992

19704

503.9%

(1) Gran Bretaña en 1870 y 1900; EEUU en 1913 y años posteriores

(2) Australia, Canada, EEUU y Nueva Zelanda

(3) en dolares según la paridad de pedoer adquisitivo de 1990

[image: image177.wmf]TCEX 2.7

Integracion con la economia global

  Comercio de mercancias

Crec real com

          % PPA-PIB

  % de mercancias/PIB

exterior/crec

 

 

 

 

real PIB (%)

1989

1999

1989

1999

  1989-1999

EEUU

14.9

19.8

n/d

n/d

5.2

Japon

20.8

23.2

43.5

52.3

3.0

Alemania

51.9

52.0

109.0

132.9

3.4

Mundial

22.5

27.4

85.2

111.5

B. Ingresos

7.2

7.8

41.3

60.0

M. Ingresos

14.1

16.9

69.0

81.5

A. Ingresos

28.5

37.4

93.5

123.5

Union M. E.

38.7

52.7

112.0

153.3

   Flujo de capital privado

  Inversiones extranjeras

                bruto

      directas brutas

         % PPA-PIB

         % PPA-PIB

1989

1999

1989

1999

EEUU

7.4

13.6

2.5

5.2

Japon

11.1

30.9

2.0

1.2

Alemania

10.4

36.0

1.8

7.8

Mundial

8.5

18.3

2.0

4.6

B. Ingresos

0.8

1.2

0.2

0.3

M. Ingresos

1.9

4.9

0.4

1.6

A. Ingresos

12.7

29.2

2.9

7.2

Union M. E.

14.0

37.1

2.4

7.8
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		Japon		1.3				2.3		0.4		4.0		1.3		5.3

		EEUU		2.7		1.0				3.3		7.1		1.1		8.1

		Econ B y M Ingresos		6.3		2.1		6.3		0.9		15.6		2.7		18.3

		Mundial		38.1		5.0		18.1		7.4		68.6		7.8		76.4
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		TCEX 3.1

		Producto interno bruto (en valores monetarios)

		y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones				Variacion %

				1990		1999		1999/1990

		EEUU		5750.8		9152.1		59.14

		Japon		2970.0		4346.9		46.36

		Union Europ.		6957.3		8478.1		21.86

		Fuente: World Development Indicators (BM - 2001)
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		TCEX 4.2

		Sumario del Comercio Mundial

		(Porcentaje de cambio a partir del periodo previo)

				1999		2000		2001		2002

		Volumen del comercio

		de mercancias

		Comercio mundial		6.2		13.1		7.2		8.0

		del cual: manufacturas		7.1		14.2		7.3		8.3

		OCDE exportaciones		5.4		12.0		6.5		7.9

		OCDE importaciones		8.8		12.7		6.7		7.4

		No-OCDE exportaciones		6.7		15.1		8.0		8.8

		No-OCDE importaciones		0.1		15.8		9.8		9.6

		Memorandum items

		Intra-OCDE		7.8		11.6		6.0		7.3

		OCDE export a No-OCDE		1.8		16.0		9.5		9.3

		OCDE import de No-OCDE		7.5		14.3		7.7		8.5

		Precios del comercio

		de mercancias

		OCDE exportaciones		(2.5)		(3.7)		(1.2)		0.8

		OCDE importaciones		(2.8)		(1.4)		(0.8)		0.5

		OCDE terminos del inter-

		cambio con el resto del

		mundo		(0.9)		(6.9)		0.2		0.9
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		TCEX 4.10

		Crecimiento del mercado exterior proyectado

		y performance de los productos manufacturados

		Periodo 1999 - 2002

		(Porcentaje de cambio respecto al año anterior)

				Volumen de importaciones								Crec mercado exportacion

				1999		2000		2001		2002		1999		2000		2001		2002

		EEUU		14.2		16.3		5.3		7.0		7.9		14.9		7.7		8.5

		Japon		13.1		16.9		6.2		6.2		10.4		17.3		7.6		8.7

		Alemania		8.9		12.9		7.6		6.7		6.5		13.0		8.0		8.0

		OCDE		10.3		14.0		7.1		7.6		7.9		14.1		7.7		8.0

		No-OCDE		1.2		16.6		9.9		9.8		8.2		16.5		7.9		8.7

		Mundial		7.9		14.6		7.8		8.1		7.9		14.6		7.8		8.1

				Volumen de exportaciones								Performance exportacion

				1999		2000		2001		2002		1999		2000		2001		2002

		EEUU		4.8		12.9		4.6		8.3		(2.9)		(1.8)		(2.9)		(0.2)

		Japon		1.9		9.3		1.4		8.7		(7.7)		(6.8)		(5.8)		0.0

		Alemania		6.5		13.2		7.5		7.5		0.0		0.2		(0.5)		(0.5)

		OCDE		5.8		12.3		6.4		8.2		(1.9)		(1.6)		(1.2)		0.2

		No-OCDE		8.1		18.3		8.5		9.5		(0.1)		1.6		0.6		0.8

		Mundial		6.3		13.7		6.9		8.5		(1.5)		(0.8)		(0.8)		0.3

		Performance exportacion: es calculada como el porcentaje de

		cambio en el ratio de volumenes de exportados a los mercados

		externos
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		TCEX 5.1

		Saldo fiscal y deuda del gobierno general en los principales paises industriales

		Periodo 1983/93 - 1994 a 2005

		(Porcentaje del PIN)

						1983/93		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000p		2001p		2002p

		EEUU

		Saldo efectivo				(4.9)		(3.8)		(3.3)		(2.4)		(1.3)				0.7		1.4		1.5		1.6

		Brecha de produccion				(1.2)		(3.1)		(3.5)		(3.1)		(1.9)		(0.8)		0.2		1.9		1.6

		Saldo estructural				(4.6)		(2.7)		(2.1)		(1.4)		(0.6)		0.3		0.6		0.8		0.9		1.5

		Deuda neta				46.0		60.1		59.6		59.2		57.1		53.4		48.8		43.9		40.2		27.1

		Deuda bruta				60.1		72.8		72.9		72.8		70.3		66.6		63.2		57.0		52.1		35.1

		Japon

		Saldo efectivo				0.1		(2.3)		(3.6)		(4.2)		(3.3)		(4.7)		(7.4)		(8.2)		(6.3)		(2.6)

		Brecha de produccion				0.3		(1.6)		(1.7)		1.3		0.9		(3.4)		(4.5)		(4.1)		(3.4)		(0.1)

		Saldo estructural				0.2		(1.7)		(2.9)		(4.5)		(3.5)		(3.3)		(5.5)		(6.5)		(4.9)		(2.5)

		Deuda neta				18.2		7.7		13.0		16.4		17.9		30.6		38.2		46.3		51.5		61.0

		Deuda bruta				69.0		82.2		89.7		94.4		99.2		114.2		125.6		136.0		141.7		149.4

		Alemania

		Saldo efectivo				(2.0)		(2.5)		(3.4)		(3.5)		(2.7)		(2.1)		(1.5)		1.6		(1.2)		(1.2)

		Brecha de produccion				(1.3)		0.3		0.2		(0.9)		(1.4)		(1.2)		(1.7)		(0.9)		0.1

		Saldo estructural				(1.0)		(2.5)		(3.4)		(2.7)		(1.6)		(1.2)		(0.6)		(0.4)		(1.2)		(1.2)

		Deuda neta				22.0		40.6		49.4		51.1		52.2		52.0		52.3		49.8		48.3		44.4

		Deuda bruta				41.8		50.2		58.3		59.8		60.9		60.7		61.0		58.5		57.0		53.1

		Nota: En lo que respecta a la Deuda neta de Alemania, la primera columna se refiere a 1987-93.

		A partir de 1995 el gobierno general se hizo cargo de las obligaciones de amortizacion y servicio

		de la deuda de la Treuhandanstalt (y de varios otros organismos). Esta deuda es equivalente al 8%

		del PIB y el correspondiente servicio de la deuda representa entre 1/2% y 1% del PIB.
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		TCEX 5.5

		Vinculos de confianza en los paises del Grupo de los Siete (G-7)

		(Correlacion con la confianza en EEUU contemporanea y desfasada)

				Contempora		Desfase de		Desfase de		Desfase de

				nea		un trimestre		dos trimest.		tres trimest.

		Canada

		1990 - 2001		0.57		0.60		0.44		0.29

		1999 - 2001		0.77		0.85		0.80		0.31

		Reino Unido

		1990 - 2001		0.45		0.58		0.51		0.55

		1999 - 2001				0.31		0.47		0.28

		Zona Euro

		1990 - 2001				0.11		0.31		0.39

		1999 - 2001				0.11		0.56		0.80

		Japon

		1999 - 2001		(0.38)		(0.32)		(0.38)		(0.43)

		1999 - 2001		0.41		(0.25)		0.06		0.53
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		TCEX 5.7

		Resumen del escenario mundial de referencia a mediano plazo

		(Variacion porcentual)

				Promedio de				Promedio		Promedio		Banco

				8 años				de 4 años		de 4 años		Mundial

				1982-89		1990-97		1998-01		2002-05		2002-08 E

		PIB real mundial		3.6		3		3.5		4.2		3.2

		Economias avanzadas		3.4		2.6		3		3		2.7

		Paises en desarrollo		4.3		5.8		4.4		5.9		4.9

		Paises en transicion		3.1		(5.1)		1.8		4.4		3.7

		Volumen del comercio

		mundial		5.0		6.6		5.9		6.7

		Importaciones

		Economias avanzadas		6.4		6.1		6.9		6.2

		Paises en desarrollo		1.1		9.3		4.5		9.1

		Paises en transicion		2.7		(0.9)		2.5		6.3

		Exportaciones

		Economias avanzadas		5.3		6.9		5.5		6.2

		Paises en desarrollo		3.8		9.4		6.0		8.8

		Paises en transicion		2.8		(0.3)		5.4		5.8

		Relac de intercambio

		Economias avanzadas		1.3		(0.2)		0.3		0.1

		Paises en desarrollo		(3.5)				(0.5)		(0.3)

		Paises en transicion		(0.1)		(2.5)		(1.0)		(0.1)

		(Porcentaje del PIB)

		Balanza en cta cte

		Economias avanzadas		(0.3)		0.1		(0.5)		(0.8)

		Paises en desarrollo		(0.2)		(1.9)		(0.8)		(1.5)

		Paises en transicion		0.4		(1.1)		(1.8)		(2.3)

		Deuda externa total

		Paises en desarrollo		37.2		36		36.7		32.2

		Paises en transicion		8.4		33.6		48.8		44.5

		Servicio de la deuda		4.6		4.8		5.8		4.9
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		TCEX 2.12

		Barreras tarifarias

				Todos los productos

				Tarifa prome-		Desviacion		Tarifa prome-		% de lineas		% de lineas

				dio simple		standard de		dio pondera-		con tar que		con tarifas

						la tarif prom		do		superan 15%		especificas

				%		%		%		%		%

		Union Europ

		1988		3.2		5.6		3.6		3.6		13.8

		1999		3.5		5.0		2.7		2.3		12.6

		Japon

		1988		5.9		8.0		3.3		8.6		11.5

		1999		4.8		7.3		2.3		7.6		2.6

		EEUU

		1989		5.7		6.7		4.1		8.0		13.0

		1999		4.3		11.4		2.8		6.3		8.3

				Productos primarios				Productos manufacturados

				Tarifa prome-		Tarifa prome-		Tarifa prome-		Tarifa prome-

				dio simple		dio pondera-		dio simple		dio pondera-

						do				do

				%		%		%		%

		Union Europ

		1988		7.9		2.8		1.9		4.1

		1999		6.4		1.8		2.7		3.0

		Japon

		1988		10.4		3.7		4.7		2.9

		1999		8.6		4.0		3.4		1.4

		EEUU

		1989		3.9		2.1		6.1		4.5

		1999		4.8		2.0		4.2		2.9
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		TCEX 5.11

		Producto Bruto Interno como porcentaje del pais lider (1870 - 2000) (1)

				1870		1900		1913		1950		1973		2000		2000/1870

		Europa Occidental		64.7		67.3		69.8		53.5		74.0		74.1		14.5

		Terr de asen Eur (2)		74.8		87.6		98.7		96.7		96.8		96.5		29.0

		Eur merid (inc Turquia)		34.0		34.2		33.0		21.1		36.2		36.1		6.2

		Europa Oriental		33.3		29.9		31.9		27.5		34.6		15.5		(53.5)

		Eur Orien (exc URSS)		35.9		35.1		38.2		23.9		30.9		13.3		(63.0)

		URSS		31.4		26.5		28.0		29.6		36.5		16.6		(47.1)

		America Latina		23.3		23.4		27.1		26.0		26.4		20.1		(13.7)

		Asia		17.8		14.8		14.0		8.0		10.8		15.9		(10.7)

		Asia (exc Japon/China)		19.0		14.4		13.7		7.8		8.6		8.3		(56.3)

		Japon		22.7		24.7		25.1		19.6		66.3		75.6		233.0

		China		16.0		14.2		13.0		6.4		7.1		23.0		43.8

		Africa		14.7		10.9		10.8		8.7		7.9		4.8		(67.3)

		Mundo		27.4		27.5		29.0		22.3		24.8		21.9		(20.0)

		Partidas informativas:

		PIB per capita (3)

		EEUU		2457		4096		5307		9573		16607		27272		1010%

		Reino Unido		3263		4593		5032		6847		11992		19704		503.9%

		(1) Gran Bretaña en 1870 y 1900; EEUU en 1913 y años posteriores

		(2) Australia, Canada, EEUU y Nueva Zelanda

		(3) en dolares según la paridad de pedoer adquisitivo de 1990
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		TCEX 2.7

		Integracion con la economia global

						Comercio de mercancias						Crec real com

				% PPA-PIB				% de mercancias/PIB				exterior/crec

												real PIB (%)

				1989		1999		1989		1999		1989-1999

		EEUU		14.9		19.8		n/d		n/d		5.2

		Japon		20.8		23.2		43.5		52.3		3.0

		Alemania		51.9		52.0		109.0		132.9		3.4

		Mundial		22.5		27.4		85.2		111.5

		B. Ingresos		7.2		7.8		41.3		60.0

		M. Ingresos		14.1		16.9		69.0		81.5

		A. Ingresos		28.5		37.4		93.5		123.5

		Union M. E.		38.7		52.7		112.0		153.3

				Flujo de capital privado				Inversiones extranjeras

				bruto				directas brutas

				% PPA-PIB				% PPA-PIB

				1989		1999		1989		1999

		EEUU		7.4		13.6		2.5		5.2

		Japon		11.1		30.9		2.0		1.2

		Alemania		10.4		36.0		1.8		7.8

		Mundial		8.5		18.3		2.0		4.6

		B. Ingresos		0.8		1.2		0.2		0.3

		M. Ingresos		1.9		4.9		0.4		1.6

		A. Ingresos		12.7		29.2		2.9		7.2

		Union M. E.		14.0		37.1		2.4		7.8
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		TCEX 5.10

		Crecimiento del PIB real per capita

		Periodo 1966 - 2008

		(Variacion anual del porcentaje de crecimiento)

				1998 (1)		1996 - 1973		1974 - 1990		1991 - 1998		1999 - 2008p

		Nivel mundial		5020		3.1		1.2		1.0		1.9

		Economias de alto ingreso		25245		4.1		2.1		1.6		2.3

		EEUU		31520		2.1		1.7		1.9		2.1

		Japon		29995		8.7		3.0		1.2		1.6

		Euro Zona		22210		4.3		2.0		1.4		2.8

		Econ de B y M ingreso		1300		3.7		1.8		1.6		3.2

		Asia		790		3.1		4.5		6.0		4.6

		Latinoamerica & Caribe		4115		3.5		0.4		1.8		2.0

		Asia Central y Europa		2260		5.1		3.2		(4.2)		3.4

		N y M Este de Africa		1950		4.9		(1.7)		0.6		1.4

		Africa Subsahariana		510		1.8		(0.8)		0.1		1.0

		(1) PIB per capita dolares corrientes)
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		TCEX 5.8

		Indicadores economicos para los paises en desarrollo

		excluidos los paises pobres muy endeudados (PPME)

		(Porcentaje del PIB)

				1990 - 1994		1995 - 1997		1998 - 1999

		PIB real per capita		1.6		1.7		0.2

		Ahorro		19.7		21.8		20.4

		Inversion total		24.2		26.3		24.9

		Inversion privada				16.7		16.8

		Deficit fiscal		(4.1)		(3.1)		(3.7)

		Cuenta corriente		(4.6)		(3.5)		(4.0)

		Exportac bien y serv		39.8		41.0		40.9

		Ingresos fiscales		28.5		27.7		27.1

		Inflacion del IPC		19.7		10.2		7.5

		Apertura comercial		42.7		43.0		43.0

		Dinero en sentido

		amplio		49.1		49.1

		Flujos netos de

		capital privado		4.1		3.2		3.0
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		TCEX 5.6

		Beneficios en bienestar despues de la liberacion comercial

		de la Ronda Uruguay

		(Miles de millones de dolares de EEUU a tipos de cambio y precios de 1995)

						Productos liberalizados

				Agropecuar.		Manufactur.		Todas las		Servicios		Todos los

								mercancias				productos

		Modelo de GTAP

		Paises Industrializad.		122		24		146

		Paises en Desarroll.		46		63		108

		Mundo		168		87		254

		Modelo de Michigan

		Paises Industrializad.		7		482		489		998		1487

		Paises en Desarroll.		26		162		188		182		370

		Mundo		33		644		677		1181		1857
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		TCEX 5.3

		Activos de cartera externos y patrimonio de los hogares

		de los paises del Grupo de los Siete (G-7)

		(Promedio del periodo de datos de fin de año)

				EEUU		Japon		Alemania		Francia		R. Unido		Canada

		Activos de cartera co

		mo porcentaje de los

		activos financieros de

		los hogares

		1981 - 85		1.0		3.3						12.6		2.1

		1986 - 90		1.8		7.2						17.3		2.9

		1991 - 95		4.1		7.7		9.6		5.6		23.2		4.4

		1996 - 99		6.6		8.9		15.0		10.9		25.6		6.6

		Activos externos de

		cartera en forma de

		participaciones de ca

		pital como porcentaje

		de los activos financie

		ros de los hogares

		1981 - 85		0.3		0.0						7.5		1.7

		1986 - 90		1.0		0.0						9.8		2.1

		1991 - 95		2.7		1.2		3.8		2.0		10.5		3.4

		1996 - 99		4.8		1.7		7.3		3.2		11.8		5.1

		Partidas informativas:

		Activos financieros de

		los hogares como por

		centaje del patrimonio

		neto de los hogares

		1981 - 85		69.7		42.5				37.8		51.9		58.6

		1986 - 90		71.7		41.5				49.6		52.7		63.9

		1991 - 95		76.9		50.1				55.2		64.1		67.3

		1996 - 99		82.2		58.2				58.8		68.8		70.2
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		TCEX 5.4

		Diversificacion de los ingresos internacionales de sociedades por acciones

		en el Grupo de los Siete (G-7)

		(Ingresos por ventas de las sucursales extranjeras como porcentaje de las ventas.

		Promedios del periodo)

				EEUU		Japon		Alemania		Francia		Italia		R. Unido		Canada

		1990 - 1994		42.6		30.5		74.8		129.6		80.2		99.4		49.2

		1995 - 2000		46.3		33.6		96.9		222.9		90.5		99.9		74.6

		(Solo se incluyen en la muestra empresas que declararon ventas internacionales)
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		TCEX 5.2

		Balance fiscal a medio plazo

		(Comparativo 1999 y 2005)

		(Porcentaje del PIB)

		(% del PIB)		Balance fiscal				Deuda publica

				1999		2005		1999		2005

		EEUU		1.0		1.7		59.3		47.2

		Japon		(7.6)		(6.5)		105.4		148.8

		Alemania		(1.6)		(0.3)		62.6		56.0

		Euro Zona		(1.6)		0.1		74.8		63.3
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		TCEX 4.12

		Escenario alternativo: aterrizaje suave con ajuste de los desequilibrios

		(Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia, salvo

		indicacion contraria)

														Desviacion

				2001		2002		2003		2004		2005		acumulada

		EEUU

		PIB real		0.2		0.2		0.1		(0.3)		(0.5)		(0.3)

		Balanza comercial

		(m de mill de US$)		3.1		16.4		42.9		67.0		85.2		214.6

		Euro Zona

		PIB real		(0.2)		(0.4)		(0.4)		(0.2)		(0.1)		(1.3)

		Balanza comercial

		(m de mill de US$)		(3.7)		(12.1)		(25.5)		(37.2)		(47.9)		(126.4)

		Japon

		PIB real		(0.2)		(0.3)		(0.3)		(0.2)				(1.0)

		Balanza comercial

		(m de mill de US$)		1.4		(1.0)		(10.2)		(21.6)		(27.9)		(59.3)
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		TCEX 4.13

		Escenario alternativo: aterrizaje mas brusco

		(Desviacion porcentual con respecto al escenario de referencia,

		salvo indicacion en contrario)

														Desviacion

				2001		2002		2003		2004		2005		acumulada

		EEUU

		PIB real		(1.4)		(1.6)		(1.2)		(0.6)		(0.4)		(5.2)

		Balanza comercial

		(m de mill de US$)		6.6		33.9		54.0		70.1		85.4		250.0

		Euro Zona

		PIB real		(1.1)		(1.2)		(0.9)		(0.3)		0.3		(3.2)

		Balanza comercial

		(m de mill de US$)		(18.4)		(30.3)		(38.0)		(46.6)		(58.6)		(191.9)

		Japon

		PIB real		(1.1)		(1.1)		(0.5)				0.4		(2.3)

		Balanza comercial

		(m de mill de US$)		0.8		(1.0)		(7.4)		(13.3)		(18.8)		(39.7)
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		TCEX 4.11

		Calculo comparativo del cambio de ritmo de crecimiento

		entre puntas (2002/1999) del periodo en estudio

		(Porcentaje)

		2002/1999		Volumen		Crec mercad		Volumen		Performance

		(%)		Importacion		exportacion		Exportacion		Exportacion

		EEUU		(50.70)		7.59		72.92		93.10

		Japon		(52.67)		(16.35)		357.89		100.0

		Alemania		(24.72)		23.08		15.38		(0.5)

		OCDE		(26.21)		1.27		41.38		110.53

		No-OCDE		716.67		6.10		17.28		900.0

		Mundial		2.53		2.53		34.92		120.0
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		TCEX 4.6

		Balance cuenta corriente proyectado

		periodo 1999 a 2002, como porcentaje del PIB y

		en miles de millones de dolares

						Por ciento del PIB

				1999		2000		2001		2002

		EEUU		(3.6)		(4.4)		(4.2)		(4.0)

		Japon		2.4		2.5		2.2		2.7

		Euro Zona		0.4		(0.1)		(0.2)		(0.1)

		Union Europ		0.3		(0.3)		(0.4)		(0.4)

		OCDE		(0.8)		(1.3)		(1.3)		(1.2)

						Miles de millones de dolares

				1999		2000		2001		2002

		EEUU		(331.5)		(435.4)		(431.8)		(430.8)

		Japon		106.9		117.2		91.3		114.0

		Euro Zona		29.7		(8.8)		(13.3)		(5.4)

		Union Europ		25.1		(25.5)		(34.4)		(30.3)

		OCDE		(201.7)		(329.4)		(343.3)		313.0)
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		TCEX 4.8

		Escenario resumen de referencia a mediano plazo

		Periodo 2002 - 2006

		(Porcentajes)

				Crecimiento		Ratio de inflacion				Ratio de desempleo

				PIB real

				2003 - 2006		2002		2006		2002		2006

		EEUU		3.6		1.6		1.6		5.0		5.0

		Japon		2.2		(0.5)		0.2		4.8		4.3

		Alemania		2.4		1.5		1.6		6.8		6.2

		Union Europ		2.5		2.0		2.0		7.3		7.3

		Euro Zona		2.6		1.9		1.9		7.8		7.7

		OECD		3.1		1.7		1.7		6.2		6.0

				Balance corriente				Ratio de interes a lar plazo

				2002		2006		2002		2006

		EEUU		(4.0)		(4.3)		5.3		5.3

		Japon		2.7		3.0		1.6		3.5

		Alemania		(0.8)		1.8		4.7		5.3

		Union Europ		(0.4)		0.3		4.9		5.5

		Euro Zona		(0.1)		0.7		4.9		5.5

		OCDE		(1.2)		(1.2)		5.1		5.4
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		TCEX 4.9

		Crecimiento en el PIB potencial y sus componentes

		Periodos 1995 - 2002 y 2003 - 2006

		(Porcentaje promedio anual)

				Crecimiento potencial del				Crecimiento de la produc-				Crecimiento potencial

				Producto Interno Bruto				tividad laboral potencial				del empleo

								(produccion por empleado)

				1995 - 2002		2003 - 2006		1995 - 2002		2003 - 2006		1995 - 2002		2003 - 2006

		EEUU		3.6		3.5		2.0		2.2		1.6		1.2

		Japon		1.6		1.2		1.4		1.5		0.2		(0.3)

		Alemania		1.8		2.3		1.5		2.0		0.3		0.3

		Euro Zona		2.2		2.6		1.5		1.9		0.7		0.7

		OCDE		2.7		2.7		1.7		2.0		1.0		0.8

				Componentes del empleo potencial (% de contribucion al crec pot del empleo)

				Ratio de participacion po-				Edad de la poblacion				NAIRU

				tencial de la fuerza laboral				laboral

				1995 - 2002		2003 - 2006		1995 - 2002		2003 - 2006		1995 - 2002		2003 - 2006

		EEUU		0.5		0.2		1.1		1.0		0.0		0.0

		Japon		0.5		0.0		(0.1)		(0.4)		(0.2)		0.0

		Alemania		0.2		0.4		0.0		(0.1)		0.0		0.1

		Euro Zona		0.4		0.5		0.1		0.1		0.1		0.1

		OCDE		0.4		0.3		0.5		0.5		0.1		0.0
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		TCEX 4.7

		Analisis comparativo de la evolucion del balance

		por cuenta corriente proyectado en el periodo

		1999 y 2002 (como porcentaje del PIB y en valores

		monetarios)

				Calculo en porcentajes

		2002/1999		Sobre PIB		S/val monet

		EEUU		(11.11)		(29.95)

		Japon		12.50		6.64

		Euro Zona		(125.00)		(118.18)

		Union Europ		(233.33)		(220.72)

		OCDE		(50.0)		(55.18)

		Mundial		n/d		(67.64)





Hoja2

		





Hoja3

		






_1082489927.xls
Hoja1

		TCEX 4.4

		Analisis comparativo importaciones/exportaciones

		de los paises industriales y paises en desarrollo

		en el periodo 1999 - 2002

		(Porcentajes)

				Paises industriales -				Paises en desarrollo -

				Paises OCDE				Paises No-OCDE

				Promedio		Promedio		Promedio		Promedio

				1993-1999		1999-2002(p)		1993-1999		1999-2002(p)

		Importacion		5.94		8.9		7.16		8.83

		Exportacion		4.91		8.0		8.73		9.7





Hoja2

		





Hoja3

		






_1082490005.xls
Hoja1

		TCEX 4.5

		Analisis comparativo exportaciones/importaciones de EEUU, Japon, Alemania y la Union Europea

		en su comercio con los paises industriales y las exportaciones/importaciones de los paises OCDE y No-OCDE

		paises No-OCDE

		(Porcentajes)

		1999/1993		EEUU				Japon				Alemania				Union Europea

				Exportac		Importac		Exportac		Importac		Exportac		Importac		Exportac		Importac

		Comercio con los Paises

		Industriales (evol 7 años)		47.63		59.95		21.00		19.83		48.79		36.73		50.61		54.27

		Participacion en el co-

		mercio con los Paises

		Industriales (evol 7 años)		(0.52)		(8.00)		4.47		(6.93)		1.20		(2.91)		2.46		(1.91)

		Cambio acumulado del

		Comercio con los Paises

		Industriales(acum 7 años)		43.2		57.8		21.9		24.6		23.4		11.3		34.9		25.7

		Cambio anual del comer

		cio con los Paises Indus

		triales (prom de 7 años)		6.17		8.26		3.13		3.51		3.34		1.61		4.99		3.67

		1999 a 2002 (p)		1999		2000		2001		2002

		Comerc intra-OCDE		7.8		11.6		6.0		7.3

		OCDE exp a No-OCDE		1.8		16.0		9.5		9.3

		OCDE imp de No-OCDE		7.5		14.3		7.7		8.5
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		TCEX 4.3

		Analisis comparativo importaciones/exportaciones

		de los paises industriales y paises en desarrollo

		en el periodo 1999 - 2002

		(Porcentajes)

		Origen		Expor mund		Exportaciones mundiales (proyectado)								Acumulado		Promedio

				1993-1999		1999		2000		2001		2002		1999 - 2002		1999 - 2002

				(prom 7 años)

		Destino

		Com mundial		6.29

		P. Industrial		5.94

		P en desarr		7.16

		OCDE import				8.8		12.7		6.7		7.4		35.6		8.9

		No-OCDE imp				0.1		15.8		9.8		9.6		35.3		8.83

		Destino		Impor mund		Importaciones mundiales (proyectado)								Acumulado		Promedio

				1993-1999		1999		2000		2001		2002		1999 - 2002		1999 - 2002

				(prom 7 años)

		Orogen

		Com mundial		6.10

		P. Industrial		4.91

		P en desarr		8.73

		OCDE export				5.4		12.0		6.5		7.9		31.9		8.0

		No-OCDE exp				6.7		15.1		8.0		8.8		38.6		9.7
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		TCEX 3.11

		Producto interno bruto en Alemania

		(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones

				1990		1999

		Alemania		1770.4		2111.9

		Fuente: World Development Indicators (BM - 2001)
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		TCEX 3.15

		Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

		importaciones de Alemania (en valores monetarios) en 1990 - 1999

				Crecimiento		Crecimiento		Crecimiento

				del PIB		de las expor.		de las impor.

		Alemania		341.5

		Total mundial				125.4		118.1

		EEUU				25.8		15.9

		Japon				0.3		2.4

		Union Europ.				48.8		41.8
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		TCEX 3.17

		Cuadro resumen de los paises de la Union Europea cuyas exportaciones o importaciones

		a los EEUU se incrementaron en un porcentaje mayor al 50 % durante el periodo 1990/99

		y/o cuyo crecimiento de las exportaciones o importaciones con referencia al crecimiento

		PIB supero el 30%

		(Periodo 1990 - 1999)  (Analisis porcentual)

				Incremento		Incremento		Crec.Expor./		Crec.Impor./

				de las expor.		de las impor.		Crec.PIB		Crec.PIB

				a los EEUU		de los EEUU		mayor al 30%		mayor al 30%

				mayor al 50%		mayor al 50%

		Austria		X		X		X		X

		Belg./Lux.		X		X		X		X

		Dinamarca		X				X		X

		España						X		X

		Finlandia		X				X		X

		Francia		X				X

		Grecia

		Holanda		X		X		X		X

		Irlanda		X		X		X		X

		Italia		X				X		X

		Portugal		X

		Reino Unido		X		X

		Suecia		X				X		X

		Memorandum

		Alemania		X		X		X		X

		Union Europ.				X		X		X
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		TCEX 4.1

		Euro Zona: Resumen de proyecciones (1999 - 2002)

		(en valores monetarios y porcentajes)

				1999 - Precios corrientes				Volumen, porcentaje de cambio

				Mil de millon		Porcentaje

				Euro		del PIB		1999		2000		2001		2002

		Consumo privado		3572.5		57.1		2.9		2.6		2.6		2.7

		Consumo gobierno		1247.6		19.9		1.7		1.8		1.3		1.2

		From capital bruto		1305.5		20.9		5.4		4.8		3.5		3.7

		particulares		359.6		5.8		3.4		1.5		0.9		1.8

		empresas		790.3		12.6		6.5		6.8		4.9		4.7

		gobierno		155.6		2.5		4.5		1.9		2.4		2.4

		Deman dom final		6125.7		97.9		3.2		2.9		2.5		2.6

		Crec stock inmob		31.2		0.5

		Total deman dom		6156.8		98.4		3.1		2.8		2.5		2.6

		Exportac netas		97.3		1.6		(0.5)		0.6		0.2		0.2

		PIB a precios const.						2.6		3.4		2.6		2.7

		PIB a precios corr.		6254.1		100.0		3.8		4.7		4.9		4.9

		Memorandum items

		Deflac consum priv						1.1		2.2		2.2		1.9

		Total empleo						1.8		2.2		1.5		1.3

		Ratio desempleo						9.9		9.0		8.3		7.8

		Balance fiscal gob						(1.3)		0.3		(0.6)		(0.4)

		Balance cta cta						0.4		(0.1)		(0.2)		(0.1)

		Ahorro privado						9.6		9.3		9.5		9.3

		Brecha de produc						(1.3)		(0.3)		(0.1)		0.1
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		TCEX 3.16

		Relacion de crecimiento de las exportaciones y crecimiento del PIB

		Relacion de crecimiento de las importaciones y crecimiento del PIB

		en Alemania, en 1990 - 1999						(en porcentaje)

				Crec. Exp./		Crec. Imp./

				Crec. PIB		Crec. PIB

		Total mundial		36.72		34.58

		EEUU		7.55		4.66

		Japon		0.09		0.67

		Union Europ.		14.29		12.24
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		TCEX 3.13

		Importaciones de Alemania

		(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999				en los años		1990 y 1999

				US$ miles de millones

				1990		1999

		Total mundial		346.2		464.3

		EEUU		22.9		38.8

		Japon		20.5		22.9

		Union Europ.		206.0		247.8

		Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

		Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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		TCEX 3.14

		Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

		importaciones de Alemania en 1990 - 1999 (en porcentaje)

				Crecimiento		Crecimiento		Crecimiento

				del PIB		de las expor.		de las impor.

		Alemania		19.29

		Total mundial				30.58		34.11

		EEUU				88.97		69.43

		Japon				2.78		11.70

		Union Europ.				19.06		20.29
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		TCEX 3.12

		Exportaciones de Alemania

		(en valores monetarios) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones

				1990		1999

		Total mundial		410.1		535.5

		EEUU		29.0		54.8

		Japon		10.8		11.1

		Union Europ.		256.1		304.9

		Fuentes:  Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

		Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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		TCEX 3.5

		Importaciones de la Union Europea (en valores monetarios)

		y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones				Variacion %

				1990		1999		1999/1990

		EEUU		103.4		199.6		93.04

		Japon		37.8		42.8		13.23

		U.E (entre si)		976.5		1268.8		29.91

		Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

		Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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		TCEX 3.8

		Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

		importaciones - 1990 - 1999 (en porcentaje)

				Crecimiento		Crecimiento		Crecimiento

				del PIB		de las expor.		de las impor.

		EEUU		59.14		75.71		102.79

		Japon		46.36		45.71		32.04

		Union Europ.		21.86		42.77		33.01

		UE (entre si)				39.25		29.91

		UE (exc. UE)				3.52		3.10
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		TCEX 3.10

		Relacion entre el crecimiento de las exportaciones y el crecimiento del PIB

		Relacion entre el crecimiento de las importaciones y el crecimiento del PIB

		(en porcentaje - periodo 1990 - 1999)

				Crec. Exp./		Crec. Imp./

				Crec. PIB		Crec. PIB

		EEUU		8.75		15.62

		Japon		9.55		5.48

		Union Europ.		41.96		33.49

		UE (entre si)		25.43		19.22

		UE (exc. UE)		16.54		14.27
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		TCEX 3.7

		Relacion importaciones/PIB - evolucion 1990 - 1999

				PIB		Importacion		Relacion		PIB		Importacion		Relacion

				1990		1990		(%)		1999		1999		(%)

		EEUU		5750.8		517.0		8.99		9152.1		1048.4		11.46

		Japon		2970.0		235.3		7.92		4346.9		310.7		7.15

		Union E.		6957.3		1543.0		22.18		8478.1		2052.3		24.21

		Union E. (1)		6957.3		566.5		8.14		8478.1		783.5		9.24

		(1) excluyendo las operaciones intra-U.E.
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		TCEX 3.9

		Calculos comparativos crecimiento del PIB/exportaciones/

		importaciones - 1990 - 1999 (en valores monetarios)

				Crecimiento		Crecimiento		Crecimiento

				del PIB		de las expor.		de las impor.

		EEUU		3401.3		297.6		531.4

		Japon		1376.9		131.5		75.4

		Union Europ.		1520.8		638.2		509.3

		UE (entre si)				386.7		292.3

		UE (exc. UE)				251.5		217.0
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		TCEX 3.4

		Importaciones (en valores monetarios)

		y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones				Variacion %

				1990		1999		1999/1990

		EEUU		517.0		1048.4		102.79

		Japon		235.3		310.7		32.04

		Union Europ.		1543.0		2052.3		33.01

		Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

		Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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		TCEX 3.5

		Importaciones de la Union Europea (en valores monetarios)

		y variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones				Variacion %

				1990		1999		1999/1990

		EEUU		103.4		199.6		93.04

		Japon		37.8		42.8		13.23

		U.E (entre si)		976.5		1268.8		29.91

		Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

		Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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		TCEX 3.6

		Relacion exportaciones/PIB - evolucion 1990 - 1999

				PIB		Exportacion		Relacion		PIB		Exportacion		Relacion

				1990		1990		(%)		1999		1999		(%)

		EEUU		5750.8		393.1		6.84		9152.1		690.7		7.55

		Japon		2970.0		287.7		9.69		4346.9		419.2		9.64

		Union E.		6957.3		1492.2		21.45		8478.1		2130.4		25.13

		Union E. (1)		6957.3		507.1		7.29		8478.1		758.6		8.95

		(1) excluyendo las operaciones intra-U.E.
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		TCEX 3.2

		Exportaciones (en valores monetarios) y

		variacion (en porcentaje) en los años 1990 y 1999

				US$ miles de millones				Variacion %

				1990		1999		1999/1990

		EEUU		393.1		690.7		75.71

		Japon		287.7		419.2		45.71

		Union Europ.		1492.2		2130.4		42.77

		Fuentes: Direction of Trade Statistics (FMI - 1997)

		Direction of Trade Statistics (FMI - 2000)
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		TCEX 2.16

		Evolucion de las exportaciones de los paises en desarrollo

		Porcentaje variacion 1999/1993

				Exportaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		P en desarr.		64.55		49.14		9.99		41.56		66.98

		Africa		37.42		6.15		(32.81)		21.21		44.41

		Asia		63.91		34.87		14.69		12.55		76.29

		Europa		84.08		(0.01)		(7.50)		74.93		98.48

		Medio Este		31.92		25.00		(16.28)		8.20		15.74

		Hemisf.Oeste		90.11		80.38		12.50		72.83		45.04

		Otros paises		1.1		300.00				11.11		50.00
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		TCEX 2.20

		Porcentaje de cambio anual acumulado por las exportaciones

		desde 1993 hasta 1999

		Porcentaje acumulado 7 años

				Exportaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		Total mundial		44.0		45.8		23.4		27.7		37.2

		P. Industrial.		41.6		43.2		21.9		23.4		34.9

		P en desarr.		50.1		49.5		27.1		47.6		47.1

		Africa		21.5		4.4		(20.3)		8.0		15.3

		Asia		53.9		46.8		38.4		38.5		44.8

		Europa		79.6		20.9		32.1		87.0		90.0

		Medio Este		15.8		22.9		(23.1)		(9.7)		9.7

		Hemisf Oeste		56.3		67.5		21.1		55.9		49.0

		Otros paises		37.8		408.3		(12.3)		(1.2)		71.2
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		TCEX 2.22

		Porcentaje promedio de cambio anual de las exportaciones

		en el periodo 1993 - 1999

		Promedio 7 años

				Exportaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		Total mundial		6.29		6.54		3.34		3.96		5.31

		P. Industrial.		5.94		6.17		3.13		3.34		4.99

		P en desarr.		7.16		7.07		3.87		6.80		6.73

		Africa		3.07		0.63		(2.90)		1.14		2.19

		Asia		7.70		6.69		5.49		5.50		6.40

		Europa		11.37		2.99		4.59		12.43		12.86

		Medio Este		2.26		3.27		(3.30)		(1.39)		1.39

		Hemisf Oeste		8.04		9.64		3.01		7.99		7.00

		Otros paises		5.40		58.33		(1.76)		(0.17)		10.17
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		TCEX 2.23

		Porcentaje promedio de cambio anual de las importaciones

		en el periodo 1993 - 1999

		Promedio 7 años

				Importaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		Total mundial		6.10		9.61		4.93		2.70		4.41

		P. Industrial.		4.91		8.26		3.51		1.61		3.67

		P en desarr.		8.73		11.34		6.27		6.57		7.00

		Africa		4.03		3.14		2.59		(2.46)		1.90

		Asia		9.59		11.14		8.13		5.49		8.73

		Europa		12.21		23.40		7.89		12.47		12.20

		Medio Este		3.49		6.94		2.31		(0.09)		(0.01)

		Hemisf Oeste		9.59		13.29		2.64		0.47		4.29

		Otros paises		(0.84)				(2.53)		(6.59)		2.54
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		TCEX 2.21

		Porcentaje de cambio anual acumulado por las importaciones

		desde 1993 hasta 1999

		Porcentaje acumulado 7 años

				Importaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		Total mundial		42.7		67.3		34.5		18.9		30.9

		P. Industrial.		34.4		57.8		24.6		11.3		25.7

		P en desarr.		61.1		79.4		43.9		46.0		49.0

		Africa		28.2		22.0		18.1		(17.2)		13.3

		Asia		67.1		78.0		56.9		38.4		61.1

		Europa		85.5		163.8		55.2		87.3		85.4

		Medio Este		24.4		48.6		16.2		(0.6)		(0.1)

		Hemisf Oeste		67.1		93.0		18.5		3.3		30.0

		Otros paises		(5.9)				(17.7)		(46.1)		17.8
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		TCEX 2.18

		Evolucion de la distribucion porcentual de las exportaciones

		Porcentaje variacion 1999/1993

				Exportaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		P. Industrial.		2.41		(0.52)		4.47		1.20		2.46

		P en desarr.		(4.03)		0.47		(4.94)		(3.66)		(5.69)

		Africa		(15.00)		(28.57)		(44.44)		(16.67)		(18.52)

		Asia		(6.43)		(9.04)		(0.80)		(22.97)		(19.05)

		Europa		13.95		(31.82)		(18.18)		19.15		25.86

		Medio Este		(22.22)		(16.67)		(27.78)		(26.47)		(24.32)

		Hemisf Oeste		5.88		22.02		(2.27)		12.00

		Otros paises						(100.00)
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		TCEX 2.19

		Evolucion de la distribucion porcentual de las importaciones

		Porcentaje variacion 1999/1993

				Importaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		P. Industrial.		4.14		(8.00)		(6.93)		(2.91)		(1.91)

		P en desarr.		9.97		10.82		6.31		8.98		7.39

		Africa		(9.52)		(19.05)		(13.33)		(28.57)		(11.11)

		Asia		12.35		5.46		14.99		(2.08)		15.79

		Europa		23.68		25.00		6.67		42.05		32.00

		Medio Este		(16.22)		4.00		(12.39)		(27.78)		(28.57)

		Hemisf Oeste		19.57		22.56		(9.09)		(13.04)

		Otros paises		(100.00)
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		TCEX 2.17

		Evolucion de las importaciones de los paises en desarrollo

		Porcentaje variacion 1999/1993

				Importaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		P en desarr.		47.47		92.67		36.63		53.03		34.35

		Africa		19.56		14.57		5.41				26.59

		Asia		40.64		60.29		47.73		37.54		24.75

		Europa		75.64		57.43		33.33		101.04		55.07

		Medio Este		19.41		48.07		10.79		3.39		11.41

		Hemisf Oeste		77.66		119.54		16.25		19.48		61.34

		Otros paises		48.39						(33.33)		100.00
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		TCEX 2.12

		Barreras tarifarias

				Todos los productos

				Tarifa prome-		Desviacion		Tarifa prome-		% de lineas		% de lineas

				dio simple		standard de		dio pondera-		con tar que		con tarifas

						la tarif prom		do		superan 15%		especificas

				%		%		%		%		%

		Union Europ

		1988		3.2		5.6		3.6		3.6		13.8

		1999		3.5		5.0		2.7		2.3		12.6

		Japon

		1988		5.9		8.0		3.3		8.6		11.5

		1999		4.8		7.3		2.3		7.6		2.6

		EEUU

		1989		5.7		6.7		4.1		8.0		13.0

		1999		4.3		11.4		2.8		6.3		8.3

				Productos primarios				Productos manufacturados

				Tarifa prome-		Tarifa prome-		Tarifa prome-		Tarifa prome-

				dio simple		dio pondera-		dio simple		dio pondera-

						do				do

				%		%		%		%

		Union Europ

		1988		7.9		2.8		1.9		4.1

		1999		6.4		1.8		2.7		3.0

		Japon

		1988		10.4		3.7		4.7		2.9

		1999		8.6		4.0		3.4		1.4

		EEUU

		1989		3.9		2.1		6.1		4.5

		1999		4.8		2.0		4.2		2.9
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		TCEX 2.14

		Evolucion de las exportaciones de los paises industriales

		Porcentaje variacion 1999/1993

				Exportaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ

		Total mundial		51.69		48.25		15.61		46.99		53.63

		P. Industrial.		45.88		47.63		21.00		48.79		50.61

		EEUU		48.25				21.80		94.33		48.48

		Japon		15.61		20.21				16.84		23.75

		Union Europ.		53.63		48.48		23.75		47.22		54.55

		Alemania		46.99		42.11		3.26				47.21
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		TCEX 2.15

		Evolucion de las importaciones de los paises industriales

		Porcentaje variacion 1999/1993

				Importaciones

				Mundo		EEUU		Japon		Alemania		Union Europ

		Total mundial		52.72		73.86		28.60		40.78		49.84

		P. Industrial.		55.35		59.95		19.83		36.73		54.27

		EEUU		73.86				20.75		60.33		82.62

		Japon		28.60		21.38				10.63		29.31

		Union Europ.		49.84		31.40		29.31		37.90		52.79

		Alemania		40.78		89.25		17.21				37.90
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		TCEX 2.13

		Indicadores de la valorizacion vinculada de la economia internacional

				EEUU		Japon		Union Europ

		% de exportaciones de

		mercancias y servicios

		destinados a EEUU, 1999

		% del total de exportac				27.3		20.0

		% del PIB				2.7		3.4

		Inversiones extranjeras di-

		rectas en EEUU, 2000

		por destino   % del total				5.5		41.6

		por destino   % de PIB				0.2		0.7

		por origen     % del total				4.1		70.7

		Mercado de valores

		nivel final marzo 2001

		(enero 1995 = 100)		247.0		87.0		280.0

		Capitalizacion final 2000

		(% del PIB)		172.0		73.0		99.0

		Inversiones en negocios

		en el año 2000

		Precios constantes

		(1995 = 100)		173.0		115.0		133.0

		% del PIB		13.7		14.9		13.0
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		TCEX 2.10

		Direccion y crecimiento del comercio internacional

				Importadores de bajos y medios ingresos

		Direccion del comercio		Este Asia &		Europa &		Latinoam &		Medio Este &		Asia del		Africa Sub-		Todos B y		Mundial

		% com mundial, 1999		Pacifico		Asia Central		Caribe		Norte Africa		Sur		Sahariana		M Ingresos

		Origen de las exportac

		Econom altos ingresos		6.3		3.3		4.1		1.5		0.7		0.8		16.7		74.8

		Economias industriales		3.9		3.2		3.9		1.4		0.5		0.7		13.7		66.3

		Union Europea		1.0		2.8		1.0		1.0		0.3		0.5		6.5		38.8

		Japon		1.5		0.1		0.3		0.1		0.1		0.1		2.2		7.5

		EEUU		1.0		0.2		2.5		0.3		0.1		0.1		4.2		12.3

		Econ B y M ingresos		2.4		1.7		1.3		0.6		0.5		0.4		6.9		25.2

		Mundial		8.7		4.9		5.4		2.2		1.1		1.3		23.6		100.0
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		TCEX 2.11

		Direccion y crecimiento del comercio mundial

				Importadores de bajos y medios ingresos

				Este Asia &		Europa &		Latinoamer		Medio Este		Asia del		Africa Sub-		Todos B y		Mundial

				Pacifico		Asia Central		& Caribe		& Nor Africa		Sur		Sahariana		M Ingresos

		Crec nominal del comer

		% crec anual 1989-1999

		Origen de las exportac

		Exportad altos ingresos		8.6		9.7		10.0		2.6		3.7		2.0		7.7		6.1

		Economias industriales		7.3		9.6		10.0		2.6		2.3		1.8		7.2		5.9

		Union Europea		8.0		11.5		9.0		2.6		2.7		1.7		7.4		5.9

		Japon		7.2		(1.9)		7.4		1.3		0.2		(0.8)		5.7		4.3

		EEUU		7.6		2.3		11.2		3.5		1.3		4.1		8.6		6.6

		Econ B y M ingresos		15.2		5.0		11.5		3.6		10.9		11.1		9.4		9.2

		Mundial		10.0		7.9		10.4		2.8		6.0		4.3		8.1		6.8
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		TCEX 2.9

		Direccion y crecimiento del comercio internacional

				Importadores de altos ingresos

				Union Europ		Japon		EEUU		Otros indust		Todos indust		Otr altos ing		Tod altos ing

		Crec nominal del comercio

		% crec anual 1989-1999

		Origen de las exportac.

		Exportad altos ingresos		5.3		3.1		6.8		5.2		5.5		7.7		5.7

		Economias industriales		5.2		2.6		6.9		5.3		5.4		6.9		5.5

		Union Europea		5.5		4.1		7.7		4.0		5.6		7.7		5.6

		Japon		3.5				3.3		0.7		3.1		6.5		3.8

		EEUU		5.2		2.6				7.1		5.6		7.1		5.8

		Econ B y M Ingresos		7.9		5.9		11.6		9.2		9.0		9.7		9.1

		Mundial		5.7		4.2		8.2		5.6		6.2		8.4		6.4
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		TCEX 1.16

		Balance comercial

		Miles de millones de dolares

				EEUU		Japon		Alemania		Union Europ

		Prom1983/89		(121.24)		69.33		48.94		14.50

		Prom1990/00		198.34		113.96		56.36		74.75
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		TCEX 1.24

		Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

		Destino de las exportaciones

		Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representan

		Area o pais		Origen/destin		1962		1972		1982		1992		1999		2000

		EEUU		Union Europ		0.96		1.13		1.69		1.71		1.63		1.65

				Japon		n/d

				No-OCDE		1.46		1.08		2.29		2.01		1.95		2.04

		Japon		EEUU		2.27		2.91		3.28		2.52		2.86		2.99

				Union Europ		0.97		1.40		1.79		1.76		1.66		1.66

				No-OCDE		3.84		3.82		5.96		3.51		3.65		4.15

		Union Europ		EEUU		1.17		1.37		1.56		1.31		2.25		2.70

				Union Europ		8.19		10.28		13.46		13.54		16.35		17.61

				Japon		n/d

				No-OCDE		3.43		3.08		5.52		3.20		3.76		4.37
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		TCEX 2.4

		Estructura de la importacion de servicios

				Comerciales				Transportes				Viajes				Otros

				US$ mil de millones				% sobre el total				% sobre el total				% sobre el total

				1990		1999		1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		97.9		180.4		36.2		30.9		38.9		34.3		24.9		34.7

		Japon		84.3		114.2		31.6		26.8		29.6		28.7		38.8		44.5

		Alemania		79.2		132.8		21.6		18.4		42.8		36.4		35.6		45.2

		Mundial		791.4		1259.7		32.5		27.7		32.1		31.0		35.4		41.3

		B. Ingresos		28.6		41.5		50.6		34.2		14.0		16.2		35.3		49.6

		M. Ingresos		119.5		220.8		40.3		32.3		22.4		26.3		37.2		41.4

		A. Ingresos		643.3		997.3		30.3		26.4		34.7		32.8		35.1		40.9

		Union M. E.		275.2		400.2		26.9		22.1		32.2		29.1		40.9		48.8
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		TCEX 2.6

		Balance de pagos cuenta corriente

						Mercancias y servicios						Rentas netas

				Exportaciones				Importaciones

				US$ millones				US$ millones				US$ millones

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		537.1		956.2		616.0		1221.2		28.6		(18.5)

		Japon		323.7		464.7		297.3		395.5		22.5		49.8

		Alemania		474.7		626.0		423.5		605.3		20.8		(12.7)

		Mundial		4253.0		7004.7		4257.7		6999.6

		B. Ingresos		131.1		226.0		148.1		246.3

		M. Ingresos		700.9		1456.1		666.5		1375.8

		A. Ingresos		3418.2		5321.9		3430.0		5378.6

		Union M. E.		1518.5		2188.7		1476.2		2078.6

				Transferencias corrientes				Balance cuenta				Reservas internacionales

				netas				corriente				brutas

				US$ millones				US$ millones				US$ millones

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		(26.7)		(48.0)		(76.9)		(331.5)		173.1		136.5

		Japon		(4.8)		(12.1)		44.1		106.9		87.8		293.9

		Alemania		(23.7)		(27.3)		48.3		(19.3)		104.5		93.4
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		TCEX 2.6 (a)

		Variacion balance de pagos (periodo 1999 - 1990)

		Var. 99/90		Mercancias y servicios				Ingresos		Transferenc		Balance cta		Reser brutas

		(porcentajes)		Exportacion		Importacion		netos		netas		corriente		internacional

		EEUU		78.03		98.25		(164.69)		(79.78)		(331.08)		(21.14)

		Japon		43.56		33.03		121.33		(152.08)		142.40		234.74

		Alemania		31.87		42.93		(161.06		(15.16		(139.96)		(10.62)

		Union M. E.		44.14		40.81		n/d		n/d		n/d		n/d
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		TCEX 2.5

		Estructura de la demanda

				Gasta de los consumidores				Gasto del gobierno				Formac del capital bruto

				% del PIB				% del PIB				% del PIB

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		67		67		17		14		18		20

		Japon		58		61		9		10		32		26

		Alemania		57		58		19		19		24		22

		Mundial		60		62		16		15		24		23

		B. Ingresos		66		68		12		11		24		22

		M. Ingresos		59		59		14		15		26		24

		A. Ingresos		60		62		16		16		23		22

		Union M. E.		56		57		20		20		23		21

				Exportac de mercancias				Importac de mercancias				Ahorros domesticos

				y servicios				y servicios				brutos

				% del PIB				% del PIB				% del PIB

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		10		11		11		13		16		18

		Japon		11		10		10		9		33		28

		Alemania		26		29		26		28		24		23

		Mundial		19		27		19		25		24		25

		B. Ingresos		17		24		20		26		21		20

		M. Ingresos		21		29		20		26		27		26

		A. Ingresos		19		22		19		21		23		23

		Union M. E.		28		33		28		31		24		23
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		TCEX 2.2

		Estructura de la importacion de mercancias

				Importacion de mercancias				Alimentos				Agricultura y mat. Primas

				US$ miles de millones				% sobre el total				% sobre el total

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		517.0		1059.1		6		5		2		2

		Japon		235.4		311.3		15		15		7		4

		Alemania		355.7		472.5		10		8		3		2

		Mundial		3419.0		5617.4		9		8		3		2

		B. Ingresos		114.0		176.4		7		14		3		4

		M. Ingresos		573.1		1178.7		9		8		4		3

		A. Ingresos		2722.9		4262.0		9		8		3		2

		Union M. E.		1114.3		1505.0		10		9		3		2

				Combustibles				Minerales y metales				Manufacturas

				% sobre el total				% sobre el total				% sobre el total

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		13		8		3		2		73		80

		Japon		25		16		9		6		44		58

		Alemania		8		6		4		3		72		70

		Mundial		11		7		4		3		71		76

		B. Ingresos		17		13						64		63

		M. Ingresos		11		8		4		4		70		73

		A. Ingresos		11		7		4		3		72		77

		Union M. E.		9		6		4		3		72		75
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		TCEX 2.3

		Estructura de la exportacion de servicios

				Comerciales				Transporte				Viajes				Otros

				US$ mil de millones				% sobre el total				% sobre el total				% sobre el total

				1990		1999		1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		132.2		253.4		28.2		19.1		37.6		34.4		34.1		46.5

		Japon		41.4		60.3		42.9		38.0		8.7		5.7		48.4		56.3

		Alemania		51.6		79.3		28.6		25.2		27.9		21.1		43.5		53.7

		Mundial		766.4		1271.4		28.0		23.4		34.7		32.2		37.3		44.4

		B. Ingresos		14.3		26.7		25.2		22.4		38.0		35.0		36.8		42.7

		M. Ingresos		96.8		210.9		29.0		23.1		43.3		44.8		27.7		32.1

		A. Ingresos		655.2		1033.9		27.9		23.4		33.3		29.5		38.8		47.1

		Union M. E.		284.1		389.6		24.6		23.4		36.0		32.8		39.3		43.8
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		TCEX 2.1

		Estructura de la exportacion de mercancias

				Exportacion de mecancias				Alimentos				Agricultura y mat. Primas

				US$ miles de millones				% sobre el total				% sobre el total

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		393.6		695.2		11		8		4		2

		Japon		287.6		419.4		1		1		1		0

		Alemania		421.1		541.5		5		4		1		1

		Mundial		3345.9		5442.2		10		8		3		2

		B. Ingresos		108.4		174.1		15		15		4		3

		M. Ingresos		623.4		1220.0		15		10		4		2

		A. Ingresos		2610.2		4048.3		8		7		3		2

		Union M. E.		1104.1		1583.2		10		9		2		1

				Combustibles				Minerales y metales				Manufacturas

				% sobre el total				% sobre el total				% sobre el total

				1990		1999		1990		1999		1990		1999

		EEUU		3		2		3		2		74		83

		Japon		0		0		1		1		96		94

		Alemania		1		1		3		2		89		84

		Mundial		8		5		4		3		74		79

		B. Ingresos		28		20		4		3		48		52

		M. Ingresos		19		12		5		4		54		68

		A. Ingresos		5		3		3		2		79		82

		Union M. E.		3		2		2		2		81		82
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		TCEX 1.20

		Balance cuenta corriente

		Como porcentaje del Producto Bruto Interno

				EEUU		Japon		Alemania		Union Europ

		Prom1983/89		(2.46)		2.93		4.5 (*)		0.31

		Prom1990/00		(1.84)		2.35		(0.33)		0.13

		(*) Prom 88/89
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		TCEX 1.22

		Comparativo promedios de estructura de balance cuenta corriente

		1990/2000 vs. 1983/1989

				Balance		Servicios y		Transferenc.		Balance cta.

				comercial		transf.privad.		oficiales		corriente

		OCDE		65.95		42.62		(102.86)		(25.98)

		No-OCDE		58.87		(32.84)		43.33		8.58

		Mundial		218.28		(32.30)		(136.63)		(13.60)
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		TCEX 1.23

		Estructura geografica comercio exterior paises OCDE

		Origen de las importaciones

		Porcentaje sobre el PIB nominal del area o pais que representan

		Area o pais		Origen/destino		1962		1972		1982		1992		1999		2000

		EEUU		Union Europ		0.69		1.15		1.45		1.60		2.10		2.22

				Japon		n/d

				No-OCDE		0.99		1.03		2.55		2.67		3.56		4.12

		Japon		EEUU		2.93		1.92		2.18		1.37		1.49		1.52

				Union Europ		0.88		0.72		0.78		0.89		0.95		0.99

				No-OCDE		3.78		3.56		7.27		2.83		3.44		4.33

		Union Europ		EEUU		1.96		1.44		2.06		1.53		2.10		2.43

				Union Europ		8.48		10.32		13.33		13.54		15.18		16.31

				Japon		n/d

				No-OCDE		4.35		3.73		6.25		3.42		4.32		5.57
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		TCEX 1.21

		Estructura de balance cuenta corriente

		de las mayores regiones del mundo

		Miles de millones de dolares

				Balance comercial				Servicios y transf. Privadas

		Promedios		1983/89		1990/00		1983/89		1990/00

		OCDE		(24.29)		(8.27)		5.86		8.36

		No-OCDE		42.86		68.09		(78.29)		(104.00)

		Mundial		18.71		59.55		(72.29)		(95.64)

				Transferencias oficiales				Balance cuenta corriente

		Promedios		1983/89		1990/00		1983/89		1990/00

		OCDE		(30.43)		(61.73)		(49.00)		(61.73)

		No-OCDE		9.14		13.10		(25.86)		(23.64)

		Mundial		(20.86)		(49.36)		(75.14)		(85.36)
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		TCEX 1.18

		Balance inversiones

		Miles de millones de dolares

				EEUU		Japon		Alemania		Union Europ.

		Prom1983/89		23.64		11.89		6.64		(10.19)

		Prom1990/00		11.22		43.89		5.90		(25.40)
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		TCEX 1.19

		Balance cuenta corriente

		Miles de millones de dolares

				EEUU		Japon		Alemania		Union Europ

		Prom1983/89		(111.04)		59.79		32.76		13.91

		Prom1990/00		(152.43)		100.34		(8.65)		13.98
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		TCEX 1.17

		Balance servicios

		Miles de mill.		de dolares

				EEUU		Japon		Alemania		Union Europ

		Prom1983/89		9.20		(19.16)		(8.99)		27.9

		Prom1990/00		69.87		(49.50)		(39.35)		18.61
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		TCEX 1.8

		Volumen total de importaciones de mercancias

		Porcentaje de cambio sobre periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		9.6		8.0		5.5

		Prom1990/00		9.7		5.6		6.4
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		TCEX 1.12

		Posicion competitiva

		Relativa a los costos laborales unitarios

		Indices 1995 = 100

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		142.9		59.1		86.6

		Prom1990/00		108.4		85.0		92.3
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		TCEX 1.14

		Desempeño de las exportaciones, total mercancias

		Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		2.43		(2.47)		(1.07)

		Prom1990/00		0.11		(5.75)		(1.81)
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		TCEX 1.15

		Participacion en las exportaciones e importaciones mundiales

		Porcentaje sobre el valor total de las mercancias

						Exportaciones						Importaciones

				EEUU		Japon		Alemania		EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		11.36		9.44		11.14		16.89		5.92		8.69

		Prom1990/00		12.33		7.93		10.35		16.40		5.53		9.18
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		TCEX 1.13

		Posicion competitiva

		Relativa a los precios de exportacion

		Indices 1995 = 100

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		136.3		76.2		86.7

		Prom1990/00		107.2		91.76		94.3
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		TCEX 1.10

		Precio de las exportaciones, total mercancias

		(Valor unitario promedio)

		Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		0.27		(3.5)		1.13

		Prom1990/00		(0.75)		(0.31)		0.54
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		TCEX 1.11

		Precio de las importaciones, total mercancias

		(Valor unitario promedio)

		Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1983/89		0.49		(7.73)		(0.52)

		Prom1990/00		(0.49)		(1.73)		0.62
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		TCEX 1.9

		Comparativo del ritmo de crecimiento de los volumenes

		Mercancias exportadas e importadas

				EEUU		Japon		Alemania

		Exportac.v/m		(1.23)		(38.89)		4.17

		Importac.v/m		1.04		(30.00)		16.36
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		TCEX 1.4

		Exportaciones reales de mercancias y servicios

		Porcentaje  de cambio sobre el periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1973/83		3.8		8.6		4.1

		Prom1984/89		9.6		4.9		5.2

		Prom1990/00		7.2		4.7		6.6
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		TCEX 1.6

		Comparativo de los ritmos de crecimiento

		(1990-2000 vs. 1973-1983)				(1990-2000 vs. 1984-1989)

		Exportaciones e importaciones de bienes y servicios

				(1990-2000 vs. 1973-1983)						(1990-2000 vs. 1984-1989)

				EEUU		Japon		Alemania		EEUU		Japon		Alemania

		Exportac.		89.47		(45.35)		60.98		(25.0)		(4.08)		26.92

		Importac.		187.10		310.0		113.33		(1.14)		(57.29)		28.0
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		TCEX 1.7

		Volumen total de exportaciones de mercancias

		Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1893/89		8.1		5.4		4.8

		Prom1990/00		8.0		3.3		5.0
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		TCEX 1.5

		Importaciones reales de mercancias y servicios

		Porcentaje de cambio sobre el periodo previo

				EEUU		Japon		Alemania

		Prom1973/83		3.1		1.0		3.0

		Prom1984/89		8.8		9.6		5.0

		Prom1990/00		8.9		4.1		6.4
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		TCEX 1.2

		Crecimiento del consumo y la inversion

				Gasto final de los consumidores

				US$ millones				% de crecimiento anual

				1990		1999		1980-1990		1990-1999

		EEUU		3842.0		5836.8		3.8		3.2

		Japon		1721.7		2328.1		3.7		1.7

		Alemania		1003.5		1219.5		n/d		1.3

		Mundial		13027.7		18183.8		3.4		2.6

		B. Ingresos		571.0		714.4		3.8		3.7

		M. Ingresos		2008.4		3267.3		3.3		4.1

		A. Ingresos		10444.7		14384.9		3.4		2.3

		Union M. E.		3200.5		3704.2		n/d		1.5

				Gasto final de los consum.				Gasto final del gobierno				Formacion del capital bruto

				per capita

				% de crecimiento anual				% de crecimiento anual				% de crecimiento anual

				1980-1990		1990-1999		1980-1990		1990-1999		1980-1990		1990-1999

		EEUU		2.9		1.9		2.8		0.5		4.4		6.7

		Japon		3.2		1.4		2.4		2.2		5.3		0.5

		Alemania		n/d		1.0		n/d		1.2		n/d		1.1

		Mundial		1.7		1.2		2.9		1.4		4.0		2.7

		B. Ingresos		1.4		1.6		5.6		2.5		4.3		1.3

		M. Ingresos		1.6		2.8		5.0		2.2		1.9		1.9

		A. Ingresos		2.8		1.6		2.5		1.2		4.5		2.4

		Union M. E.		n/d		1.2		n/d		1.3		n/d		1.7
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		TCEX 1.3

		Comercio regional intra-bloques

		US$ miles de millones

				Exportaciones intra-bloque

		Economias de altos, medios y bajos ingresos

				1970		1980		1985		1990

		APEC		58.6		357.7		494.5		901.6

		CEFTA		1.2		7.8		6.3		4.2

		Union Europ.		76.5		456.9		419.1		981.3

		NAFTA		22.1		102.2		143.2		226.3

				1995		1996		1997		1998		1999

		APEC		1688.2		1754.7		1868.6		1733.7		1904.9

		CEFTA		12.1		12.9		13.2		14.2		13.1

		Union Europ.		1259.7		1273.4		1162.4		1227.0		1376.3

		NAFTA		394.5		437.8		496.4		521.6		581.2

		% sobre el total de las exportaciones

				1970		1980		1985		1990

		APEC		57.8		57.9		67.7		68.3

		CEFTA		12.9		14.8		13.8		9.9

		Union Europ.		59.5		60.8		59.2		65.9

		NAFTA		36.0		33.6		43.9		41.4

				1995		1996		1997		1998		1999

		APEC		71.9		72.1		71.8		69.7		71.9

		CEFTA		14.6		14.4		13.4		13.0		11.9

		Union Europ.		62.4		61.4		55.5		57.0		62.6

		NAFTA		46.2		47.6		49.1		51.7		54.6

				Total de exportaciones por bloque

		% de las exportaciones mundiales

				1970		1980		1985		1990

		APEC		36.0		33.7		38.9		39.0

		CEFTA		3.2		2.9		2.4		1.3

		Union Europ.		45.6		41.0		37.8		44.0

		NAFTA		21.7		16.6		17.4		16.2

				1995		1996		1997		1998		1999

		APEC		46.3		46.0		47.2		46.1		46.9

		CEFTA		1.6		1.7		1.8		2.0		1.9

		Union Europ.		39.8		39.2		38.0		39.9		38.9

		NAFTA		16.8		17.4		18.4		18.7		18.8
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		TCEX 1.1

		Crecimiento del comercio de mercancias

				Volumen de exportacion				Volumen de importacion

				% de crecimiento anual				% de crecimiento anual

				1980-1990		1990-1998		1980-1990		1990-1998

		EEUU		3.6		6.8		7.2		8.5

		Japon		5.1		1.9		6.6		5.3

		Alemania		4.5		5.6		4.9		3.8

				Valor de las exportaciones				Valor de las importaciones				Ratio precio export/import

				% de crecimiento anual				% de crecimiento anual				1995=100

				1980-1990		1990-1998		1980-1990		1990-1998		1990		1998

		EEUU		5.7		7.9		8.2		9.0		98		104

		Japon		8.9		4.5		5.1		5.0		73		97

		Alemania		9.2		4.4		7.1		3.7		102		99
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